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PROLOGO

Atribulado, el Dr. Fausto —en la obra homénima de Goethe- se lamentaba que: “Precisariamos
saber aquello que desconocemos, y lo que conocemos se nos revela a veces como innecesario
o insuficiente”. Creo que parte de la afirmacion anterior puede sintetizar un recurrente estado
de animo que muchas veces hemos experimentado -y probablemente experimentamos-
durante el desarrollo de nuestros estudios e investigaciones, dificultad que se manifiesta muy
especialmente al comienzo de nuestra carrera, durante la etapa de los estudios universitarios.

“Si el arte necesita por definicion expresarse en el nivel de la concrecion, donde cada obra es
Unica en su creacion, el poder de la ciencia estriba en su abstraccion, la que se manifiesta en el
plano de la generalidad”.

Este trabajo esta especialmente desarrollado para servir y ser utilizado como una herramienta
operativa desde lo conceptual por los estudiantes de Ciencias Econdémicas y las diferentes
carreras universitarias que incluyan economia en su plan de estudios, los que espero
encontraran en sus paginas un complemento til para la comprension de los temas en estudio.
No se pretende en absoluto sustituir la bibliografia utilizada, sino precisamente
potenciar sus contenidos, contribuyendo a su clarificacion.

Los conceptos involucrados abarcan fundamentalmente las areas de economia vy
administracion; ocasionalmente se han incorporado algunos términos contables.

Aun cuando comence la tarea tratando de construir un glosario, me persuadi tempranamente
de la utilidad de confeccionar un instrumento mas amplio y flexible, que incluyera
demostraciones matematicas y representaciones gréficas, tan Utiles a la clarificacion de los
conceptos considerados.

A través de mi practica como docente de micro y macroeconomia, he podido identificar
aquellos temas que presentan la mayor dificultad conceptual o procedimental para los
estudiantes; es en la explicacion de los mismos donde he trabajado con especial énfasis y
detenimiento, por lo que algunos tépicos puedan parecer redundantes en su tratamiento o
inadecuadamente extensos al estudioso avanzado o al experto.

Complementariamente desarrollé los diferentes temas en base a un deliberado compromiso
de claridad expositiva con el objeto de contribuir a su comprensién, aun cuando ello implicé
una tarea persistente de simplificacion del lenguaje. El rigor cientifico es imprescindible, pero
el rigorismo constituye —al menos a mi criterio- una doctrina de tan innecesaria como dificil
digestion.

Asimismo he considerado valioso incorporar ejemplos cuando de ello se derivaria una mas
correcta interpretacion del tema en consideracion. Hemos incluido —no sin cierta resistencia
intelectual- algunas locuciones extranjeras (en especial del idioma inglés) de amplia difusion
en la comunidad profesional, cuando no existe un equivalente en castellano, o cuando su
traduccion no ha enraizado suficientemente en nuestra terminologia usual.

Es preciso sefialar que la definicion de cada uno de los conceptos que figuran en este
trabajo es profundamente personal y busca reflejar la significacion mas usual de los
términos, incluyendo en los casos requeridos las diferentes acepciones en orden a su difusion.



Aln cuando la estructura interna del trabajo se basa en un criterio estrictamente alfabético,
tomando en consideracion que las ciencias se construyen a partir de la estructura organica de
las teorias que la componen, he intentado sefialar las relaciones entre los conceptos
identificados para facilitar la comprension de su lugar de pertenencia dentro de la estructura
conceptual de nuestra ciencia de base.

Por dltimo, pero quizds como argumento mas importante, quiero sefialar un propésito de
conexion con la epistemologia de nuestro conocimiento; en efecto, siendo los componentes
fundamentales del pensamiento cientifico las teorias, el método y el lenguaje, nuestro modesto
aporte en este Gltimo terreno pretende fortalecer el espacio de nuestro conocimiento, dado que
la terminologia cientifica contribuye a la claridad y consistencia del pensamiento, a la vez de
dar identidad al &rea en consideracion.

Este trabajo de investigacion, compilacion y elaboracion —que apelando a cierta flexibilidad
interpretativa podemos clasificar como Diccionario- constituye un esfuerzo (mas bien
modesto) de aportar a la comprension y edificacion de la estructura conceptual de las Ciencias
Econdmicas, aunque es menester reconocer que por su misma naturaleza se trata de una tarea
siempre inconclusa, dado que la misma evolucién del conocimiento cientifico depara la
permanente incorporacion de nuevas areas de contacto y tematicas de consideracion, como
asimismo la resignificacion de la terminologia utilizada en el analisis de los fendmenos
vigentes.
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ABC (Analisis de Beneficio- Costo): Analisis econdémico béasico para la toma de decisiones,
realizado a partir de una matriz o secuencia logica de asignar y ordenar valores positivos y
negativos de un proyecto; implica la comparacion de los beneficios (como sinénimo de
ingresos) y los costos de dicho proyecto, el cual puede consistir en la produccion de un bien,
provision de un servicio, construccion de conocimiento, etc.

Seré en principio viable todo proyecto cuyo saldo sea positivo.

ACAPARAMIENTO: Accion de retener mercaderias o dilatar su venta con el objeto de
especular con el alza de precio de las mismas.

ACCION: Cada una de las partes en que se divide el capital de una empresa (particularmente
en las S.A.), existiendo distintas categorias: de fundador, ordinarias, preferenciales, etc.
Algunas sociedades cotizan en bolsa sus acciones.

ACELERADOR (De las Inversiones): Explicacion (mecanicista) de caracter endégeno del
ciclo econémico, basado en la consideracion de que pequefios aumentos en el consumo
determinan una expansion proporcionalmente mayor de la inversion, a los efectos de mantener
estable la relacion capital — producto. Es el caracter constante de esta ultima proporcion, el
que determina la sobre expansion de la inversion en los periodos de auge impactando sobre la
demanda agregada, como asimismo la existencia de capital excedente durante la faz recesiva.

La teoria del acelerador y su interaccion con el multiplicador de las inversiones ocupO un
lugar importante en el analisis de los ciclos.

ACTIVO ESPECIFICO: Es aquel construido o desarrollado por una empresa con una
finalidad muy determinada y que solo puede ser utilizado en forma eficiente en dicho proceso
0 actividad, no siendo transferible a otra sin incurrir en altos costos.

ACTIVIDAD ECONOMICA: Toda accién humana dirigida a la creacion de valor, en la
forma de bienes y servicios, que se aplicaran a la satisfaccion de necesidades.

ACTUALIZACION: Equivalencia entre un valor futuro y su correspondiente al periodo
actual.

Técnica de base matematica consistente en la determinacion del valor presente de un valor o
un flujo de valores correspondientes a un periodo o periodos posteriores (futuros), a partir de
la aplicacion de una tasa de interés de referencia.

ACUMULACION (del capital): Proceso consistente en el incremento de la dotacion de
bienes de capital de la economia en el transcurso del tiempo; mas genéricamente, incremento
de la dotacion del stock de riqueza de la economia.

ADMINISTRACION: Conjunto ordenado y sistematizado de técnicas y procedimientos
destinados a apoyar la consecucidn de los objetivos de la empresa en forma eficiente y eficaz.
Los autores suelen identificar cuatro etapas en el proceso administrativo: planeamiento,
organizacion, direccion y control.

AGIO: Especulacion, especialmente en activos financieros (usualmente se utiliza en forma
despectiva).



AHORRO: Abstencion de consumos presentes a los efectos de su disposicion en el futuro;
parte de los ingresos no consumida:
S=(Y-0)

Sefiala Keynes al respecto: “Que yo sepa, todo el mundo esta de acuerdo en que ahorro es el
excedente del ingreso sobre lo que se gasta en consumo; y no cabe duda que seria
inconveniente y desorientador no darle esta acepcién”. *

AMORTIZACION: 1. Devolucion total o parcial de un préstamo; 2. Registracion contable
de la depreciacion de un bien.

ANALISIS: Ver “método cientifico”.

ANALISIS DE DECISIONES (A.D.): Consiste en un conjunto de técnicas y procedimientos
orientados a reducir el margen de error en las decisiones adoptadas en el marco de la
administracion de negocios. Suele también denominarse AD (Analisis de Decisiones); son sus
elementos constitutivos:

El Objetivo o problema a solucionar

Las alternativas de eleccion

Los atributos o condiciones y su valoracion
La probabilidad asociada a cada alternativa.

O I I

De no existir alternativas, no existe AD. Ademas, el decisor esta interesado en tomar la mejor
decision posible, la que sera el resultado de la informacion y el tiempo disponible.

ANALISIS DE EQUILIBRIO PARCIAL Y GENERAL: El anlisis de equilibrio parcial
implica la determinacion del precio y la cantidad de equilibrio en un mercado en particular; el
analisis de equilibrio general implica la determinacion de precios y cantidades de equilibrio en
todos los mercados en forma simultanea.

ANALISIS DINAMICO: Metodologia que establece relaciones entre variables
correspondientes a distintos periodos de tiempo, por ejemplo cuando se afirma que la
Inversion correspondiente al periodo presente esta relacionada con la variacion del producto
del periodo anterior:

In=1Inf (Y (n-1) — Y (n-2))

ANALISIS ESTATICO: Relaciona variables correspondientes al mismo periodo, por
ejemplo cuando decimos que el Consumo es funcion del ingreso del periodo actual.

ANATOCISMO: Préactica consistente en el cobro de intereses sobre los intereses de una
deuda. Esta situacion resulta inadmisible cuando se refiere al inicio de la deuda (ab initio).
Cuando la capitalizacion se produce al final del periodo constituye el interés compuesto.

ANIMAL SPIRITS: Oleadas de optimismo y pesimismo exdgenas a la economia que
(supuestamente) influyen en el nivel de la inversion.

! Keynes, John M.: “Teoria General...”, FCE, Barcelona 2004, pagina 85.
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ANTICICLICO (Sin. “Contraciclico; Anton. “Prociclico): Que contrarresta las fases del
ciclo econémico. Que opera en sentido contrario a las mismas.

APALANCAR / APALANCAMIENTO: Accion y efecto de la toma de préstamos para la
realizacion de inversiones financieras, con el proposito de incrementar la rentabilidad (y con
el consiguiente incremento del riesgo); un ejemplo clasico es la toma de préstamos para la
compra de acciones.

APOLOGETICA: ldeologizacion de la economia, donde tras una supuesta formulacion
cientifica se esconde el acuerdo o apoyo con las relaciones econémicas existentes.

APRECIACION: Incremento del precio de la moneda local en el mercado de cambios;
incremento de precio de la moneda local con respecto a las restantes monedas (Anton.:
“Depreciacion”?).

ARANCEL.: Gravamen que se aplica a articulos importados; se utilizan con el objeto de
recaudar y en ocasiones para proteger la industria nacional.

ARBITRAJE: Practica consistente en comprar un bien donde resulta mas barato y venderlo
en otro mercado (geografico) donde su precio es mayor.

Como consecuencia de esta practica a nivel internacional -y a similitud del “principio de los
vasos comunicantes” de la fisica-, el precio en los distintos mercados del bien en cuestion
tiende a nivelarse.

ARDITE: Moneda de muy poco valor.

ASIENTO CONTABLE: Registro de una transaccion en los libros contables de una empresa
0 institucion. Cada una de dichas registraciones.

ASIGNACION: Distribucion de los recursos entre los diferentes usos posibles; dado que los
mismos son escasos, la optimizacion en la asignacién de los mismos con el objeto de
maximizar la ganancia o la utilidad constituye uno de los temas centrales de la economia.

ASIMETRIA: Desigualdad relativa de las estructuras macroeconémicas de dos zonas 0
regiones.

ATERRIZAJE SUAVE: En relacion con el crecimiento de la economia: retorno gradual a
tasas consideradas normales (inglés: “Softlanding”).

AUGE: Periodo correspondiente a la fase expansiva del ciclo econdémico.

AUTARQIA: Economia de un pais que no tiene vinculos con el resto del mundo; en relacion
con los organismos gubernamentales, aquellos que generan sus propios recursos financieros
para el cumplimiento de sus funciones especificas (tienen independencia econémica).

AUTONOMO: Organismo gubernamental que tiene independencia para  decidir los
lineamientos de su gestion. Algunos organismos son simultaneamente auténomos y
autarquicos.

2 Resulta conveniente utilizar los términos “apreciacion” y “depreciacién” cuando se encuentra se encuentra en
vigencia el tipo de cambio flexible, y “devaluacion” y “revaluacidn” cuando la variacion de valor sea el resultado
de la intervencién gubernamental en el mercado de cambios durante la vigencia de tipos de cambio fijos.
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AVAL: Compromiso de cumplimiento de las obligaciones contraidas por un tercero.

AXIOMA: Verdad evidente, y por lo tanto indemostrable, que se encuentran a la base de la
construccion del conocimiento cientifico.

B

BALANZA DE CAPITALES: (Ver: “Balanza de Pagos”).

BALANZA DE PAGOS: Documento contable que registra las transacciones de una
economia con el resto de las economias del mundo; estd constituida por dos cuentas
principales: la Balanza por Cuenta Corriente y la Balanza de Capitales, las cuales se
componen a su vez por distintas sub cuentas denominadas sub balanzas.

La Balanza por Cuenta Corriente incluye como subcuenta mas importante la denominada
“Balanza Comercial”, categoria que registra las entradas (importaciones) y salidas
(exportaciones) de mercaderias de un pais y las transacciones asociadas (seguros, fletes, etc.).
También se registran en la Balanza por Cuenta Corriente los ingresos de fondos sin
contrapartida (donaciones, etc.)

La Balanza de Capitales registra los movimientos o flujos financieros y monetarios relativos al
sector externo, distinguiendo los de corto y largo plazo (en la practica, tal distincion puede no
resultar sencilla).

El saldo de la Balanza de Pagos es la resultante de la suma algebraica de las Balanzas por
Cuenta Corriente y la Balanza de Pagos.

BALANZA POR CUENTA CORRIENTE: (Ver: Balanza de Pagos)

BANCO CENTRAL: Méxima autoridad monetaria de un pais (en nuestro caso el BCRA®);
puede ser auténomo (como lo era el Bundesbank o Banco Central de Alemania, e inclusive
nuestro BCRA durante la convertibilidad) o estar subordinado al gobierno. Es el banco de
bancos del pais.

Sus funciones principales se pueden clasificar en monetarias y no monetarias. La funcion
monetaria consiste basicamente en determinar —regular- la oferta monetaria del pais,
controlando la expansion y contraccion de la misma a través de diversos mecanismos tales
como: emision, manejo de los coeficientes técnicos (encajes), redescuentos a los bancos
comerciales, operaciones de mercado abierto (OMA), colocacidon o recuperacion de titulos
publicos, etc.

Dentro de las funciones no monetarias merecen citarse: administrar y ejecutar la politica
monetaria del pais, estableciendo la normativa pertinente; autorizacion, regulacion y control
del funcionamiento de las entidades financieras y bancos comerciales del sistema (y su
eventual liquidacion); administracién de la cuenta de Oro y Divisas del pais, cajero del estado
y otras.

BANCOS COMERCIALES: Entidades —privadas o0 no- que participan en la actividad
financiera, principalmente vinculando ahorristas con inversores, obteniendo una ganancia de
esta intermediacion.

¥ Banco Central de la Rca. Argentina).



Las entidades bancarias deben mantener una ecuacion de equilibrio entre la rentabilidad, la
solvencia y la liquidez, llamada ecuacion bancaria; por ello, una fraccion de los depositos
recibidos debe mantenerse bajo la forma de reservas, constituyendo los encajes fijados por la
autoridad monetaria.

Con el transcurso del tiempo, los bancos han ampliado su actividad: constituyen en la
actualidad parte de su oferta de servicios la emision de tarjetas de débito y crédito, el alquiler
de cajas de seguridad, la participacion en el comercio exterior a través de diversos
instrumentos, etc.

Como resultado de la intervencion de los bancos comerciales, se produce una expansion de los
medios de pago de la economia, proceso que se conoce con el nombre de multiplicador
bancario.

BARRERAS AL INGRESO DE NUEVAS FIRMAS (Sin.. “BARRERAS A LA
ENTRADA”):

Existencia de obstaculos o condiciones que impiden o desalientan el ingreso de nuevas firmas
a un mercado en el que se observan beneficios econémicos.

Las barreras mas usuales son: el tamafo relativo del mercado, la construccion de plantas
sobredimensionadas, la utilizacion estratégica de la variable precio, los servicios y garantias
de post venta y otras.

Es atil distinguir entre los siguientes tipos de barreras: a) Legales; b) Naturales y Tecnoldgicas
y ¢) Estratégicas.

& Las barreras legales se derivan de algun tipo de impedimento de orden
normativo al ingreso a un mercado por parte de nuevas firmas, a pesar de
observarse beneficios econdmicos positivos.

& Barreras naturales: hacen referencia a la limitacion en la disposicion de algin
factor o recurso productivo.

& Barreras tecnoldgicas (en algunos textos se asocian con las naturales); surgen a
partir del incremento de tamafio de las firmas concurrentes cuando operan las
economias de escala y aplicacién; un mayor tamafio (Tamafio Minimo
Eficiente 0 TME®) implica un obstéculo al incrementarse el volumen de la
inversion requerida para el ingreso. Este tipo de barrera se ejemplifica en el
siguiente Gréfico B1; la firma establecida produce Qe, y dada su funcién de
CMe obtiene beneficios econdmicos. Si el establecido decide mantener su
volumen de produccién, un potencial competidor no podra ingresar cuando el
tamafio minimo de operacion es TME, porque el volumen conjunto o total no
seria rentable, dado que el precio de mercado para ese volumen se encuentra
por debajo del CMe conjunto.

* Tamafio minimo eficiente, o0 TME: nivel de produccion por debajo del cual no resulta rentable operar en
determinado mercado, por ejemplo: nimero minimo de aviones con que debe contar una compafiia aérea.

8



Px

CMe

Qx

v

Gréfico B1

El Tamafio Medio Estratégico

& Barreras estratégicas: Conjunto de practicas fomentadas o realizadas por
empresas establecidas en mercados oligopdlicos tendientes a evitar el ingreso de
nuevos competidores: son las que construyen las firmas establecidas para
obstaculizar a los potenciales ingresantes. Es til dividirlas en dos categorias: a)
Manejo estratégico de la variable precio y b) otras.
El manejo estratégico de la variable precio suele constituirse en la barrera mas
efectiva al ingreso de nuevas firmas en industrias oligopdlicas. En el siguiente
grafico B2 se muestra como la firma establecida no produce en el nivel de
maximizacion de la ganancia de corto plazo, porque ello implicaria un precio de
mercado que induciria al ingreso de un rival; en lugar de ello selecciona un menor
precio, que por encontrarse por debajo de los CMe del competidor potencial
disuade su ingreso. La situacion se presenta en el siguiente grafico:

CMeE

Pe

P*

v

Dr*

CMel

Dr

Qt

v

Qr

GRAFICO B2

Determinacion estratégica del precio




Si el establecido maximiza beneficios de corto plazo produciendo Qe a un
precio Pe, y dado el coste medio del ingresante CMel, el ingreso se producira,
dado que el ingresante potencial confronta una demanda remanente Dr, siendo
su funcion de costo medio CMel; sin embargo, el establecido puede optar por
maximizar beneficios de largo plazo incrementando su produccion y
cobrando un precio estratégico P* inferior al precio Pe que maximiza sus
ingresos de corto plazo; dado que la demanda remanente se contraera a Dr* que
se encuentra en todos los puntos por debajo del coste medio del competidor
potencial, el ingreso sera disuadido®.

b) Otras: La construccién de una planta sobredimensionada por parte del
operador establecido, con una funcién de costos medios CMeE, que produce Qo
a un precio Py (ver el siguiente grafico B3) constituye una barrera al ingreso, ya
que el mismo podria incrementar sus volimenes de produccion bajando
sensiblemente los precios, tornandose muy hostil con los potenciales
ingresantes; esta situacion actia como una disuasion o advertencia para los
competidores potenciales, constituyendo una forma de sefializacion °.

CMeE

v

Qo

GRAFICO B3
Construccion de plantas sobredimensionadas

Otras practicas tales como la implementacidn de servicios y garantias de post
venta —que se constituyen en un costo relevante para los potenciales ingresantes
—y en ocasiones las adquisiciones preventivas de inmuebles por parte de las
cadenas de supermercados establecidas cumplen la misma funcion, ya que se
realizan para dificultar o bloguear posibles ingresos.

Los puntos por pasajero frecuente que otorgan las aerolineas operan asimismo
como barreras, al incrementar los costos de cambio de sus clientes.

> Obsérvese, como interesante corolario, que el establecido se ve obligado a comportarse méas competitivamente
aumentando su produccion, ante la amenaza de ingresantes potenciales.

® Sefializacion: implica poner en evidencia o mostrar de alguna forma cual sera la conducta de una firma, en
relacion con las decisiones o acciones de las otras.
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BASE MONETARIA: Comprende la circulacion monetaria méas los depositos en pesos en el
Banco Central, esto es, el dinero emitido por el Banco Central puede encontrarse bajo la forma
de EMP (Efectivo en Manos del Publico), efectivo en bancos y los Encajes Bancarios.

BEAR MARKET ’: Mercado (de acciones y titulos) en baja (Antén.: “Bull Market™)

BENCHMARKING: Consiste en la identificacion y emulacién de las mejores préacticas
empresariales de la industria. Implica menos un sustantivo que un verbo, ya que el objetivo es
poner en marcha un proceso de transformacion interna en la empresa.

BENEFICIO: Diferencia (positiva) entre los ingresos y los gastos; se puede distinguir entre:
Beneficio contable: Toma en consideracion los ingresos y los costos explicitos de la empresa.
Beneficio econdmico: 1) Determinacion del beneficio que incluye en el calculo del costo de
oportunidad de los recursos; 2) Beneficios superiores al promedio del mercado.

BETA: Indice que relaciona estadisticamente la rentabilidad de un activo financiero con la
rentabilidad de todo el mercado.

BIENES (Y SERVICIOS): Todo aquello que tiene aptitud para satisfacer necesidades. La
primera gran clasificacion de los bienes es entre “libres” y “econdémicos”; los primeros
-aunque esenciales para la vida- son superabundantes y no requieren de un esfuerzo especial
para su disposicién (por ejemplo el aire, la luz del sol, el agua de los océanos), no siendo por
lo tanto susceptibles de valoracién econémica ®.

Los bienes econdmicos, revisten la doble condicion de ser Utiles y escasos y por lo tanto
poseen valor econdmico, lo que se traduce en un precio de mercado cuando adicionalmente
son transferibles.

Es posible clasificar los bienes econdmicos en: de produccion (generan o producen los bienes
de consumo) y de consumo (se aplican directamente a la satisfaccion de necesidades); estos
ultimos a su vez admiten varias sub clasificaciones:

Durables y no durables: los primeros se pueden utilizar durante un periodo de tiempo, o ser
susceptibles de sucesivas aplicaciones (por ejemplo: una prenda de vestir); los no durables se
agotan con el primer uso (una racion de alimentos, o una dosis medicinal).

Bienes sustitutos son aquellos que satisfacen la misma necesidad; los complementarios deben
utilizarse en forma conjunta (el combustible y los automdviles).

Con respecto a las variaciones en el ingreso, los bienes se clasifican en normales o superiores
e inferiores; pertenecen a la primera categoria aquellos cuyo consumo se incrementa al
aumentar el ingreso (que son casi todos); de verificarse el comportamiento opuesto, seran
bienes inferiores. Existe ademas una categoria especial donde se encuentran los “Bienes de
Giffen”, los cuales presentan un comportamiento paradojal.

BIENES PREFERENTES: Los bienes preferentes son aquellos que satisfacen necesidades
preferentes, las que quedan configuradas por el conjunto de situaciones donde el estado adopta
decisiones que no reflejan necesariamente las preferencias individuales (por ejemplo, la
educacion primaria obligatoria o los altos impuestos sobre el consumo de cigarrillos); los
bienes preferentes satisfacen las necesidades individuales y son apropiables, pero también
afectan la satisfaccion de las necesidades generales. El estado invoca en estos casos una
finalidad de orden superior para obrar inclusive en oposicion con las preferencias individuales,
lo que en otros términos significa —para el caso del deporte- que la demanda social es

" Hace alusion al zarpazo del oso (“bear”), que mata en forma descendente.
® Lo que no implica que no sean susceptibles de explotacién econémica, como por ejemplo la construccién de un
hotel a orillas del mar, que aprovecha precisamente los bienes libres mencionados.
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mayor que la demanda privada. EIl conjunto de las necesidades sociales y preferentes se
denomina necesidades publicas.

BIENES PUBLICOS: Categoria constituida por los bienes generados o no por el estado, y
orientados a satisfacer necesidades de orden social, sean estas colectivas o publicas, cuyas
caracteristicas principales son: a) que una vez producidos estan disponibles para todos los
agentes de la comunidad, b) su uso o consumo no excluye a otros consumidores simultaneos
(es decir, no rige el “principio de la exclusion”, caracteristico de los bienes privados), c) el
uso por otros consumidores no disminuye la dotacion del recurso (no rivalidad en el uso); y
d) Indivisibilidad de los beneficios (no supone un beneficio igual para todos pero es
problemética su determinacion)®, ya que no todos se benefician de la misma forma con su
produccion.

Son ejemplos de bienes pablicos: un faro para la navegacion, las emisiones de las radios y los
canales de aire de television, o el programa de defensa de una nacién, una plaza, una
biblioteca publica. Se clasifican en absolutos o puros (los tres primeros) y relativos (los dos
ultimos).

Absolutos: Rigen plenamente las caracteristicas inherentes a los bienes publicos sefialadas
precedentemente; por ejemplo, el caso de un faro para la navegacion.

Relativos: Aungue en teoria pueden ser consumidos (utilizados) por toda la poblacion, quedan
en la practica limitados en su prestacion por motivos de espacio o disponibilidad (una
biblioteca publica).

Adicionalmente, es posible clasificarlos en: *“opcionales” (nuevamente, sintonizar un
programa de radio o television) y “no opcionales” (la defensa nacional); Las diferntes
combinaciones posibles se muestran en la Figura B4.

A
OPCIO- -Bibliotecas -Radio- TV (canales
NALES Publicas. de aire).
- Plazas - Faro para la na-
vegacion.
NO .
OPCIO- -Ensefianza -Prog. de Defensa
NALES (escolaridad) Nac., vacunacion
primaria infantil, etc.
RELATIVOS ABSOLUTOS
Figura B4

Tipos de Bienes Publicos

® Para un tratamiento muy completo del tema consultar: FRANK, ROBERT: “MICROECONOMIA Y CONDUCTA”;
MC GRAW- HILL, ESPANA, 2001
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Los vigencia de los principios de “no rivalidad en el uso” y “no exclusion”, que definen a los
bienes puablicos, no implican conceptos absolutos, pudiendo aparecer “congestion” en el uso
del bien en cuestion, que acarreara la disminucion de la calidad de su prestacion (clases muy
numerosas en una universidad publica), lo que puede solucionarse incrementando la
produccion del bien. La produccion o provision de bienes publicos puede dar lugar a la
aparicion de los llamados “free riders”, o consumidores parasitos, los que no pueden ser
excluidos del uso o beneficio del bien en cuestion, aunque no contribuyan a su
financiamiento’®. La dificultad estriba entonces en la correcta determinacion del nivel de
produccion del bien, a partir de la dificultad en obtener la revelacion de las preferencias de los
consumidores potenciales (los que poseen la opcion de convertirse en “free riders”).

Para algunos autores, los bienes pablicos constituyen una forma de las fallas de mercado: una
externalidad positiva (obtiene un beneficio un agente que no contribuye al financiamiento de
la produccion del bien).

El colapso del financiamiento suele ser, entonces, el talon de Aquiles de la provision de los
bienes publicos.

No debe confundirse el concepto de “bienes publicos” con los bienes de propiedad publica.

BIENES TRANSABLES: Son aquellos que pueden ser comercializados en el mercado local
o0 en el internacional.

BLANQUEO: Reconocimiento de una situaciébn de hecho por parte de la autoridad
econdmica con el objeto de su normalizacion o regularizacion por parte del transgresor, al cual
suele facilitarsele alguna alternativa de solucion.

BOICOT: Oposicion colectiva y concertada a la adquisicion de un bien o a la negociacion
con un proveedor.

BONIFICACION: 1. Descuento que se concede a un cliente; 2. Beneficio que se otorga a un
asalariado.

BONOS: Titulo de deuda del sector publico; instrumento financiero emitido por el sector
publico que devenga interés, destinado a la obtencion de fondos mediante la colocacion de
deuda.

BOOM: Expansion intensa y rapida de una parte o la totalidad de la actividad econémica.
BULL MARKET *: Mercado (de acciones y titulos) en alza (Antén.: “Bear Market™).

BURBUJA (ESPECULATIVA): Réapida expansion de una parte de la economia basada en las
expectativas de rentabilidad, que impulsa el incremento de la inversion, la entrada de capitales
al mercado en cuestion, la valoracion de los activos, etc., todo lo cual determina una
sobreinversion en el sector, la cual conduce finalmente el derrumbe.

BUROCRACIA: Conjunto de los funcionario y empleados de la administracién publica. En
un sentido despectivo, administracion donde predominan los aspectos formales. Los origenes
del término provienen del francés “bureau” (oficina) y del griego “kratos” (autoridad).

19|_a implementacién de un programa de lucha antigranizo no puede excluir a las parcelas que no contribuyan a
su financiamiento.

1 En alusion al toro (“bull”) cuya embestida (cornada) es en forma ascendente; el toro es el simbolo de la Bolsa
de Nueva York.
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CALL MONEY: Del inglés: call (Ilamar) y money (dinero); consiste en los préstamos
interbancarios'® que se realizan por periodos generalmente breves, a efectos de evitar el
“descalce” con respecto a los coeficientes (encajes) fijados por la autoridad monetaria (Banco
Central). Tales préstamos, que muchas veces solamente implican movimientos contables, se
conceden y obtienen a través de una simple comunicacion, de alli su denominacién de “call”.
La tasa del call suele ser relevante en periodos de turbulencia econémica para la fijacion del
resto de tasas del sistema.

CAPACIDAD EXCEDENTE: Capacidad de produccion no utilizada en relacion con la
capacidad disponible (Ver “Competencia Monopolistica”™).

CAPITAL: Conjunto de medios de produccién de la economia; comprende: a) Los edificios e
instalaciones; b) El equipamiento y las maquinarias y ¢) Las materias primas y productos
intermedios a utilizar en el proceso de produccion.

Una primera diferenciacion surge con el capital financiero, el que implica los recursos de base
monetaria que la empresa o emprendimiento requiere para el cumplimiento de sus objetivos.
En su acepcidn contable es la diferencia entre activo y pasivo.

CARTEL: Superestructura organizativa que se constituye en un mercado oligopélico a los
efectos de regular conductas, determinar volimenes de produccion y precios, etc. Implica la
institucionalizacion de un acuerdo en el que las empresas respetan un estatuto o reglamento
siendo frecuentes los castigos a los miembros que no cumplen con las bases del acuerdo.

CARTEL DE LA OPEP: Es la Organizacion de los Paises Exportadores de Petréleo;
conformado por los paises exportadores, esta organizacion constituye el oligopolio mas fuerte
existente en la actualidad.

CASH FLOW: Flujo de caja; ingresos y pagos de efectivo de la empresa.

CECA: Una de las caras (reverso) de la moneda; antiguamente, las casas de acufiacion de
moneda.

CEO: Siglas en inglés para “Chief Executive Officer”; equivalente en castellano al Gerente
General.

CETERIS PARIBUS: Dejar constantes algunas variables del modelo para analizar las
consecuencias de la variaciéon de otra u otras.

CICLO DE VIDA (de un proyecto): Consideracion de todas la fases de un proyecto:
planeamiento, inversién, operacion y liquidacion.

CICLO ECONOMICO: Movimiento de la economia, consistente en la recurrencia de
periodos de expansion y recesion. Son atribuibles a diferentes causas, y en relacion al tiempo
se clasifican en ciclos de corto, mediano y largo plazo; en relacion con su recurrencia €s
posible clasificarlos en regulares e irregulares.

12 Generalmente desde la banca mayorista a la minorista.
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La profundizacion de la fase recesiva del ciclo configura la crisis econdémica. Los ciclos
econdmicos son inevitables y recurrentes. La teoria keynesiana dot6 a la politica econémica
del primer arsenal tedrico efectivo para abordar el problema de las crisis.

PBI

. Tiempo

GRAFICO C1
El Ciclo Econdmico

CIENCIA: Conjunto de conocimientos causalmente ordenados, obtenidos mediante la
aplicacion de una metodologia de analisis a una realidad circunscripta.

No se trata entonces de conocimientos aislados o inconexos, sino de un conjunto organico,
donde puede establecerse una relacion de causacion o causalidad, construido deliberadamente
mediante un procedimiento especial —metodologia- sobre un area particular que es el objeto de
estudio.

Son los elementos constitutivos de una ciencia (sus principales componentes): las teorias, el
método, y un lenguaje especifico:

& Toda ciencia esta constituida por un cuerpo o conjunto de teorias; una teoria es
una abstraccion de la realidad que pretenden explicar un fenémeno, su
naturaleza, funcionamiento o relaciones.

« EIl método hace referencia a los pasos o procedimientos para la construccion
del conocimiento —cada ciencia tiende a desarrollar sus propios metodos-.

« El lenguaje cientifico implica el desarrollo de una terminologia especifica en un
campo del conocimiento, lo cual traerd dos consecuencias inmediatas: a)
permitira ganar precision al definir los conceptos con mayor certeza, es decir
libre de ambiguiedades o dobles interpretaciones, siendo el lenguaje matematico
el maximo exponente del mismo, y b) aleja al profano por su dificultad de
comprension.

Clasificacion de las ciencias: existen varias, segun la perspectiva epistemoldgica del
investigador; una clasificacion reciente™®, muy difundida y aceptada, comienza por separar las
ciencias en formales y factuales:

1. Formales
&« Ldgica
& Matematica

2. Factuales

13 \er para consulta el texto de Gémez L6pez, Roberto: “Evolucién cientifica y metodolégica de la economia”,
en www.eumed.net.
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& Naturales
& Humanas

Las ciencias formales no se refieren a nada que se encuentre en la realidad: su ambito de
dominio es el pensamiento (y sus objetos, como los objetos platonicos estan mas alla del
tiempo y el espacio).

Las ciencias factuales se refieren a hechos concretos que ocurren en el mundo (en la realidad);
se clasifican en Naturales y Humanas; las primeras a su vez se dividen en: Ciencias de la
materia (fisica, quimica) y las Biologicas; a su vez, Piaget sostiene que las Ciencias Humanas
pueden clasificarse en: a) histdricas; b) juridicas; c) filosoficas y d) nomotéticas.

La economia corresponde a la categoria de las nomotéticas, es decir aquellas cuyo objeto es el
descubrimiento o la formulacién de las leyes que rigen el funcionamiento interno de los
fenémenos que constituyen su campo de estudio™.

CIF (del inglés “cost, insurance, freight”): Costo, seguro y flete; modalidad de cotizacién en
el comercio exterior que incluye la totalidad de los gastos asociados al precio del producto.

CIRCULACION MONETARIA: Es el dinero emitido por el BCRA; se le denomina “dinero
de alta potencia”. Es el dinero fisico en poder del publico y en las entidades financieras.

COBB- DOUGLAS: (Funcién de Cobb- Douglas): Funcion de produccién de la forma
x=AK*L"

Esta funcion fue concebida originalmente por un matematico (Cobb) y un economista
(Douglas) para medir la participacion de los factores productivos —capital y trabajo- en el
ingreso nacional.

En esta formulacién, K y L son los factores de produccion, A es un parametro y la suma de los
exponentes (o + ) determinara el tipo de rendimiento de la misma; si:

(o + B ) =1: La funcidn presentara rendimientos a escala constantes.
(o + B ) > 1: Lafuncion presentara rendimientos a escala crecientes.
(o + B ) < 1: La funcion presentara rendimientos a escala decrecientes.

COLUSION: Acuerdo entre dos 0 méas empresas concurrentes en un mercado (oligopodlico) a
efectos de limitar o restringir la competencia entre las mismas; tales acuerdos pueden ser
relativos a precios, participaciones en el mercado, atencion de zonas geogréaficas, presentacion
en licitaciones publicas, etc. Al ocasionar perjuicio al consumidor®, estas précticas de
colusion son ilegales, pero dada la dificultad de su comprobacion, no dejan de ser frecuentes.

COMMODITIES (del inglés): Bienes homogéneos que se comercializan internacionalmente,
por ejemplo la soja, el petroleo, los metales, etc.

COMPETENCIA: Situacion de concurrencia en un mercado por parte de varias empresas
que desarrollan diferentes practicas comerciales a efectos de obtener beneficios econdémicos.
Condicion dinamica de un mercado, donde el crecimiento de la participacion de una empresa
se obtiene a expensa de otra u otras. Rival o rivales de una firma en el mercado.

4 Una ampliacion general del tema del conocimiento cientifico puede consultarse en nuestra obra: “Didactica de
las Ciencias Econémicas” (Cap. 1), Editorial EDUCA, Bs. As., 2008.

> En Argentina, en 2005 fueron multadas importantes empresas cementeras por encontrarselas participes en
practicas oligopdlicas. La multa aplicada por el Gobierno superé los 300 millones de pesos.
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COMPETENCIA IMPERFECTA: Esta constituida por todas aquellas estructuras de
mercado ubicadas entre los limites demarcados por la competencia perfecta y el monopolio. El
analisis de las estructuras de la competencia imperfecta se realiza mediante los modelos de la
competencia monopolistica 'y la competencia oligopolistica.  “Interaccion” (o
interdependencia) de las empresas y “Poder de Mercado” son términos claves para
comprender los fundamentos de la competencia imperfecta.

COMPET. MONOPO-
PERFECTA LIO
_ —
COMPETENCIA
IMPERFECTA
COMPET. COMPET.
MONOPO- OLIGOPO-
LISTICA. LiSTICA
GRAFICO C2

Estructuras de Mercado

COMPETENCIA MONOPOLISTICA: Modelo de mercado caracterizado por la existencia
de un grupo de empresas —denominado “grupo producto”- que provee bienes de
caracteristicas similares; un ejemplo clasico es el de la industria automotriz™°.
La esencia de este modelo es reflejar el comportamiento de las empresas del grupo, cuyo
objetivo estratégico es diferenciar un bien de caracteristicas similares (construir un monopolio
propio); dicha diferenciacion puede ser objetiva o subjetiva; la primera resulta de la obtencion
de un producto diferenciado (superior) mediante los gastos de 1+D; la diferenciacion subjetiva
opera en la percepcion del consumidor —imagen del producto- y se logra mediante gastos de
publicidad y propaganda.
La competencia asume entonces tres niveles:

& Precios

& Investigacion y desarrollo (1+D)

& Gastos en publicidad y propaganda.
Generalmente, las empresas participantes eligen las dos Gltimas formas de competencia —los
gastos en publicidad y propaganda vy los proyectos de I+D- y tratan de evitar incurrir en la
competencia en precios, ya que la misma puede terminar en una guerra de precios entre las
empresas del grupo, donde eventualmente todos pueden salir perjudicados.
Una caracteristica importante del modelo consiste en la existencia de dos funciones de
demanda: una funcién de demanda con reaccion y otra sin reaccion por parte de los
competidores, Dry Dsr respectivamente en el grafico C3, cuadrante superior.
A partir de este analisis, la funcion de demanda del mercado resultante queda configurada por
los tramos relevantes de ambas funciones y se denomina Curva de Demanda Quebrada, o

18 Desarrollado principalmente a partir de los aportes tedricos de Richard Chamberlin, Joan Robinson y Paul Sweezy entre
otros autores; como su nombre lo indica, la competencia existe, pero cada firma trata de crear una especia de
monopolio propio
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Curva de Demanda con Esquina, o Curva de Demanda de Sweezy (tramos continuos de las
funciones —en verde- en el cuadrante inferior del gréfico).

P
Po
Dsr
> Q
P
Po
N Dsr
> Q

GRAFICO C3
Curva de Demanda con esquina

Las empresas tienden a permanecer en el punto de equilibrio de la esquina €, ya que cualquier
movimiento resulta en una especie de “zugzwang”*’ econémico. Esta situacion explica la
conocida “tendencia a la rigidez estructural de precios en los oligopolios”.

Una formalizacion de lo resefiado anteriormente se puede visualizar con ayuda del siguiente
Gréafico N° 4; en el mismo se presenta una funcion de Demanda con esquina en el punto &,
incluyéndose Ingreso Marginal y Costo Marginal correspondientes *®; una empresa eficiente

17 Zuzwang: situacion del ajedrez, donde la obligacion de efectuar un movimiento por parte de un jugador deriva

en su inevitable perjuicio.
'8 Recordemos que el ingreso marginal tendra el doble de pendiente que la funcién de demanda si esta es lineal.
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buscara optimizar la produccion igualando el Costo Marginal (en rojo) e Ingreso Marginal (en
azul).

Para el caso bajo analisis, el IMg presentara una discontinuidad entre los puntos a y b;
igualmente, la empresa maximizara ingresos en Q*, que es el volumen de produccion que se
corresponde con el punto de esquina.

Se observa que una variaciéon en el CMg (ascenso o descenso del mismo) no influye en la
determinacion de dicho volumen 6ptimo de produccion.

Px

IMg

GRAFICO N°,4
Curva de Demanda con esquina- Optimo de Produccion

Una caracteristica importante que surge del modelo es la existencia de capacidad excedente,
producto del apifiamiento de empresas inherente al mismo, lo que impide producir en el
punto minimo de la curva de coste medio.

Observemos el siguiente Grafico C5: en la situacion inicial, la empresa, Unico operador del
mercado, confronta la demanda inicial Dy, y podré elegir el nivel de produccion que le permita
optimizar su rentabilidad; dado que se trata de competencia monopolistica, otras empresas
percibirdn que existen beneficios superiores al promedio, e ingresaran a dicho mercado,
trasladando la demanda®® a D1, Dz, etc, hasta alcanzar el nivel de produccién de equilibrio
correspondiente al punto o, donde la demanda final Df es tangente a la curva de costes medios
de largo plazo de la empresa (la que incluye beneficios normales); nuevos ingresos ya no
seran posibles, porque se obtendrian beneficios negativos, y algunas empresas deberian
retirarse.

En el punto o se producira Qf a un precio Pf, que es claramente superior al precio minimo P*,
que se cobraria produciendo Q*, correspondiente al punto minimo de la curva de costes

19| traslado de la demanda implica que con cada nuevo ingresante se comparte el mercado con mayor niimero
de operadores, disminuyendo la participacion de las firmas establecidas.
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medios de largo plazo de la firma; pero esta situacion no es posible dado el nimero de
operadores existentes, situacion que les lleva a producir utilizando solamente una parte de la
capacidad instalada; el consumidor debera pagar un precio superior al éptimo, que es el
resultante del proceso de diferenciacion, llamado “Costo de Diferenciacion”.

Px A

CMe LP

e

Costo de
Diferenciacion

Do

P* _____________

Df

A

Qx

v

GRAFICO C5
Costo de diferenciacion y capacidad excedente

La diferencia entre Q; y Q* se denomina “Capacidad excedente”; el excesivo numero de
operadores constituye el denominado “Apifiamiento de empresas”.

COMPETENCIA OLIGOPOLISTICA: Mercado caracterizado por la presencia de
oligopolios; técnicamente no puede hablarse de un modelo de competencia oligopolistica,
dada la amplia diversidad de formas organizacionales y competitivas que pueden asumir este
tipo de estructuras (Ver: “Oligopolios”). Uno de sus rasgos es la creacion de barreras al
ingreso de nuevas firmas, practica a la que las empresas existentes destinan un esfuerzo
considerable.

Desde lo funcional, las conductas basicas de los oligopolios son competir o acordar (los
términos “colusion” y cooperacidn son también frecuentemente utilizados para referirse a un
acuerdo entre firmas); en segundo lugar, el tipo de producto del mercado en el que se
encuentran determinara importantes diferencias (ver Cuadro C 1).

Si las empresas compiten y el producto es homogéneo, la situacion resultante puede ser
similar a la que se describe en los modelos de competencia perfecta; en cambio, si el producto
es heterogéneo, la situacion tendra similitud con el modelo de la competencia monopolistica.
Siendo el bien producido de tipo homogéneo, generalmente no puede eludirse la competencia
en precios en ese tipo de mercados, dado que es la variable de decision del consumidor ante
un producto indiferenciado; esto suele dar lugar a la existencia de pocas empresas de gran
tamafio®, resultado de la busqueda de economias de escala para reducir costos medios.

20 Como las industrias cementera, siderdrgica, etc.
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FUNCIONAL |[PRODUCTO MODELO

HOMOGENEO | COMP. PERFECTA
COMPETIR COMPETENCIA
HETEROGENEO | MONOPOLISTICA

ACORDAR |HOMOGENEO |MONOPOLIO
(COLUDIR O ,
COOPERAR) | HETEROGENEO | EMPRESA LIDER

OLIGOPOLIOS

Cuadro C1:
Clasificacion de los oligopolios

En mercados de productos diferenciados, ademas de la competencia en precios las firmas
concurrentes suelen preferir otras formas tales como los mencionados gastos de | +D vy
publicidad y propaganda, a las cuales se suman la segmentacion o focalizacién de productos y
mercados®. De hecho y como se ha sefialado precedentemente, la mayoria de las empresas
presentes en estructuras oligopodlicas eligen una variedad de formas de competencia;

En caso de acuerdo o colusion y si el producto es homogéneo, nos encontraremos en situacion
similar a la descripta por el modelo del monopolio. De tratarse de un producto heterogéneo,
suele se aplicable alguno de los modelos utilizados para interpretar el funcionamiento de la
empresa lider (que desarrollamos separadamente).

Suelen ser usuales los acuerdos geogréaficos o sobre volumenes de produccion, ademas de los
acuerdos de precios entre las empresas participantes; dichos acuerdos pueden ser tacitos o
explicitos, ambos igualmente ilegales, ya que de ellos se deriva un incremento de beneficios
para los participantes del mismo y un perjuicio correlativo para los consumidores (ver:
“Colusion”). Cuando un acuerdo se explicita en un reglamente interno para la empresas,
estaremos en presencia de una estructura denominada “céartel”.

Resulta interesante sefialar que una parte importante del esfuerzo de las empresas establecidas
en mercados oligopolicos se dirige a la construccion de barreras para impedir el acceso a
potenciales ingresantes.

Igualmente, de producirse dicho ingreso, el establecido podra basicamente tener dos tipos de
respuesta: a) acomodarse a la nueva situacion y b) pelear, para tratar de expulsarlo.

La “Teoria de los Juegos” ha desarrollado elementos conceptuales apropiados para analizar las
diferentes posibilidades que surgen de la concurrencia en mercados de competencia
imperfecta.

COMPETENCIA PERFECTA: Modelo de mercado caracterizado por las siguientes
premisas fundamentales: a) Gran cantidad (concurrencia) de vendedores y compradores, de tal
manera que ninguno de ellos puede incidir en las condiciones del mercado; b) Producto
homogéneo; c) Perfecta informacion; d) No intervencidn estatal y e) inexistencia de barreras
al ingreso o salida. Este modelo, aunque disociado de la realidad, es en lo fundamental una
consideracion tedrica Util a los efectos del analisis. Es posible demostrar que las empresas
concurrentes maximizan beneficios de corto plazo al nivel de produccién que iguala sus CMg
al precio de mercado; en efecto, una empresa tratara de obtener el maximo beneficio:

(1) B=IT-CT (EI Beneficio es igual al ingreso total menos los costos totales)

2! De hecho, existe evidencia empirica de que los precios suelen ser bastante estables en mercados de estructura
oligopdlica; esto concuerda con lo pronosticado por el modelo de la Funcién de Demanda Quebrada que se
presentd en el Modelo de la Competencia Monopolistica.
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Reemplazando en (1) IT por (P.Q) -ya que el ingreso total es igual a la cantidad vendida
multiplicada por el precio de venta- y dado que los costos totales son la suma de los costos
fijos (CF) maés los variables,

(2) B=P.Q-(CF+CV)

Para encontrar el volumen de produccién que corresponde al beneficio maximo, derivamos
con respecto a Q e igualamos a 0 (cero)

(3) dB/dQ=P-C'(q)=0
Finalmente, el maximo beneficio se obtiene donde:
P=C(q)

Esto es, la empresa igualara su costo marginal de produccion con el precio de mercado a los
efectos de maximizar beneficios, como se muestra en el cuadro siguiente:

CANTIDAD Q 1 2 3 4 5 6 7 8 9

PRECIO P 8 8 8 8 8 8 8 8 8

ING. TOTAL | IT=P.Q 8 16 24 32 40 48 56 64 72

COSTO V. CcV 1 2 3 5 8 13 21 34 55

BENEFICIO B 7 14 21 27 32 35 35 30 17

COSTO Mg CMg 1 1 1 2 3 5 8 13 21
Cuadro C2

Maximizacion de beneficios

El beneficio maximo ($ 35) se corresponde a un volumen de produccion de 7 unidades; en la
columna respectiva comprobamos que dicho beneficio maximo se produce cuando el Cmg ($
8) se iguala al precio de mercado.

En el grafico siguiente se muestran los conceptos desarrollados precedentemente: El precio de
mercado PM quedara determinado por la oferta y demanda del mercado, es decir por todos los
participantes —vendedores y compradores- en dicho mercado (parte izquierda del gréafico); la
empresa, cuya situacion se muestra en la parte derecha, percibira dicho precio como dado, ya
gue no podra ejercer sobre el mismo ningun tipo de influencia. El precio de mercado pasara
entonces a constituir la curva de demanda de la empresa®.

Para optimizar su nivel de beneficios producira ge, donde iguala su costo marginal al precio
de mercado. Este sera el optimo, dado que si el nivel de produccién es menor (puntos
ubicados a la izquierda de ge) el beneficio podria incrementarse produciendo mas, ya que cada
unidad genera un ingreso mayor que el costo de produccion (el ingreso marginal es mayor que
el costo marginal); lo contrario ocurrira con volimenes de produccion superiores a ge, donde
es posible incrementar el nivel de beneficios produciendo menos.

22 Es importante sefialar que dado que la curva de demanda es horizontal, es decir perfectamente eléstica, el
precio es igual al ingreso marginal.
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GRAFICO C5

La empresa en competencia perfecta

COMPETITIVIDAD ESTRATEGICA: Fase de la administracion de empresas resultante de
la formulacién e implementacion de estrategias orientadas a generar valor para la empresa y/o
el cliente, cuya consecuencia es la obtencién de utilidades superiores al promedio (ver:
“Ventaja competitiva”).

CONGELAMIENTO (de precios y salarios): Resolucion gubernamental consistente en
prohibir la modificacion de precios y/o salarios.

CONOCIMIENTOS: Ideas que tenemos 0 nos formamos acerca de las cosas.
CONSUMIDOR: Comprador o adquirente de determinado bien o servicio.

CONSUMIDOR PARASITO: en los bienes publicos, aquellos consumidores que pueden
disfrutar de la provision de un bien sin aportar a su financiamiento (en inglés se los denomina
“free riders”).

CONSUMO: En la demanda agregada, el gasto de las familias en bienes y servicios. Los
factores de los cuales depende, son: a) el ingreso; b) la riqueza y c) la tasa de interés (esto
Gltimo relacionado con la adquisicion de bienes durables).

La funcién de consumo se construye a partir del consumo autonomo (independiente del nivel

del ingreso, y por lo tanto constante) y el consumo inducido (relacionado al nivel del ingreso

a través de la propension marginal a consumir). Su formulacion usual es C = Co + pmc.Y.
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C=Cy+pmc.Y

Co

v

GRAFICO C6
Funcién Consumo

Esta funcion surge a partir de la exposicion de Keynes, quién considera tres aspectos
fundamentales con respecto al consumo:
1) No todo incremento en el ingreso se aplica al consumo, es decir, se gastara una proporcion
del total®®; de aqui surge la propension marginal a consumir (pmc), esto es

pmc = AC/AY
El valor de la pmc estara en consecuencia entre cero y uno: 0 < pmc < 1
En términos gréficos, la propension marginal a consumir es la pendiente de la funcién de
consumo.

C |a
C=Cy+pmc.Y
G
Co
R Y
Yo Y,
GRAFICO C7

Propension Marginal a Consumir

%% Esto queda claramente sefialado por el autor, que afirma: “La ley psicolégica fundamental en que podemos
basarnos con entera confianza , tanto a priori partiendo de nuestro conocimiento de la naturaleza humana como
de la experiencia, consiste en que los hombres estan dispuestos por regla general y en promedio , a aumentar su
consumo a medida que su ingreso crece, aunque no tanto como el crecimiento de su ingreso” (obra citada, pagina
106)
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2) La propension media a consumir tiende a disminuir al incrementarse el ingreso; su
expresion es: PMeC = C/Y (en el Gréfico C8, lineas en grueso).

FIGURA C8
Propension Media decreciente.

3) No existe relacion (significativa) de la funcién consumo con la tasa de interés.

Ciertas inconsistencias, en especial en referencia con el punto 2) —disminucion en la PMeC al
incrementarse el nivel del ingreso-, determinaron aportes posteriores de Fischer, Modigliani y
Friedman, entre otros investigadores. Es que claramente, la funcién consumo aparecia con un
comportamiento mas complejo que el que se postulaba inicialmente.

Fischer introdujo el tema de la intertemporalidad del ingreso (incidencia del ingreso futuro) en
el consumo presente.

Modigliani incorporé el papel la riqueza® y el ciclo de vida, en el sentido que las personas
ahorran durante una etapa de la vida —la juventud- y desahorran en otra —la vejez-.

El ciclo de vida queda representado en la siguiente figura o Grafico C9: El ingreso Y se
distribuira entre (los rectangulos representativos del consumo y el ahorro; el ciclo de vida (que
se indica en el eje de las abscisas) incluye el periodo activo hasta R, que marca el retiro, y el
periodo pasivo posterior, donde se producird el desahorro. Durante este periodo activo, la
riqueza W (marcada en trazo grueso) ir& incrementandose. Al final del ciclo laboral, comienza
el desahorro (rectangulo D), y la disminucion de la riqueza®.

2 Asi, se postula que el consumo es funcién de la riqueza (W) y el ingreso R multiplicado por los afios de trabajo
y dividido por el total de afios de vida T

C=(W+RY)/T
Que puede expresarse como

C=T).W+((RIT).Y
Reemplazando (1/T) por o y (R/T) por B, queda
C=aW+BY

Donde « es la propension marginal a consumir de la riqueza, y B la propensién marginal a consumir del
consumo. Dividiendo todo por el ingreso

CIY =a (WIY)+B
Dado que C/Y es la propension media a consumir, esta disminuira al incrementarse el ingreso, lo que va en el
sentido del postulado 2).

%% Sin embargo los ancianos no parecen desahorrar tan rapidamente como aqui se postula.
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GRAFICO C9
Ciclo de Vida, segun Modigliani.

Friedman postuld el concepto del ingreso permanente (Y®) como determinante del consumo:
C= aYP

En la actualidad, se trabaja sobre la hipdtesis de la existencia de dos tipos de funciones
consumo, una de corto y otra de largo plazo, la primera mas influenciada por los cambios
transitorios en el ingreso y la segunda relacionada con el ingreso permanente. Asi, los cambios
transitorios provocan un desplazamiento sobre la funcién de corto plazo, y los permanentes
implican un traslado a la funcion superior (o inferior, si se tratase de un descenso).

Asi, por cambios en el ingreso que el consumidor interpreta como transitorios, su variacion de
consumo se producird sobre la misma funcion Ccl -Consumo de corto plazo 1- (Ver figura
C10), gastando una parte del incremento del ingreso y ahorrando el remanente. Solo si el
consumidor interpreta su cambio en el ingreso (incremento) como permanente, su funcion de
consumo pasara a ser entonces Cc2.
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GRAFICO C10
Funciones de Consumo de corto y largo plazo.

Esto nos lleva a permite articular funcionalmente las funciones de consumo de corto y largo
plazo (Ver Figura C11): esta ultima se obtiene vinculando la trayectoria de las sucesivas
funciones de consumo de corto plazo que resultan de los cambios en el ingreso (desde una
perspectiva optimista y apelando a cierta razonabilidad econémica podemos pensar que el
ingreso de los individuos se ird incrementando paulatinamente en el transcurso del tiempo).

En la siguiente figura C10 tratamos de resefiar estos cambios: el ingreso se incrementara desde
Y1, pasando sucesivamente a Y2 e Y3; a cada uno de estos niveles de ingreso corresponde un
punto de la funcion de consumo de corto plazo: asi, a, b y ¢ se encuentran ubicados sobre
Ccl, Cc2 y Cc3 respectivamente. Uniendo los puntos a, b y ¢ ubicados sobre funciones de
consumo de corto plazo obtenemos la funcion consumo de largo plazo, que corresponderia al
ciclo de vida del individuo; como observamos, tiene mayor pendiente que las funciones de
corto plazo.

Los cambios transitorios en el ingreso determinaran un desplazamiento del consumidor sobre
la misma funcion (como se muestra sobre Cc3) y solo los que se interpretan como
permanentes determinaran el desplazamiento a una funcion superior (o inferior).

Si la funcion de largo plazo parte del eje de coordenadas (como parecen sugerir los datos
procesados) la propensién media a consumir coincidira con la marginal.
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GRAFICO C11
Construccion de la funcion de consumo de largo plazo.

CONTABILIDAD: Conjunto de reglas y técnicas orientadas a registrar y brindar informacion
acerca del patrimonio de un ente y sus variaciones y de las transacciones realizadas. El
sistema contable mas difundido es el denominado “partida doble”.

CONVERGENCIA: Proceso macroecondmico por el cual los paises méas pobres se
aproximan a los mas ricos en términos de variacion del ingreso; ocurre cuando la renta per
capita de las regiones mas pobres crece méas aprisa (en términos porcentuales) que la de las
regiones mas ricas. En términos matematicos, el cociente de ambos ratios se aproximara a la
unidad.

CONVERTIBILIDAD: Cualidad de una moneda para ser trocada por otra, que usualmente le
sirve de respaldo. Hacia el 1900 el papel moneda de la mayoria de los paises era convertible
en oro.

Sistema monetario vigente en la Argentina en el periodo 1991- 2001.

CORE COMPETITIONS (Ver “Estrategia”): Enfoque de la Administracion Estratégica
basado en la identificacion de aquellos recursos que revisten la cuadruple condicién de raros,
caros, valiosos e insustituibles y de las capacidades que la organizacion desarrolla a partir de
ellos.

CORPORACION: Empresa grande y compleja.
CORTO PLAZO: (en economia, ya que la consideracién varia en otras disciplinas

cientificas) periodo de tiempo en el cual al menos uno de los factores productivos (usualmente
el capital) no puede ser modificado —en términos generales, ampliado-.
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COSTOS: En un sentido amplio, el costo hace referencia a los pagos o desembolsos
realizados con motivo de la actividad de una empresa o el desarrollo de un proyecto. Una
primera diferenciacion se establece entre costos sociales y privados; los primeros son
asumidos por la sociedad y los segundos son incurridos por un agente particular.

SOCIALES |
COSTOS Y
IMPLICITOS
PRIVADOS <
EXPLICITOS
GRAFICO C12

Costos, clasificacion.

Los costos privados, a su vez, pueden clasificarse en explicitos e implicitos; los primeros se
corresponden con los costos contables y los segundos se computan dentro de los costos
econémicos.

COSTOS ECONOMICOS: La interpretacion del concepto de costo econémico se basa en la
doctrina del *“costo de oportunidad”. Se trata del mejor rendimiento obtenido por un recurso
en una actividad alternativa; los costos econdmicos, a diferencia de los contables que son
explicitos, incluyen conceptos no registrados (es decir quedan implicitos), por ejemplo cuando
el titular utiliza un inmueble o rodado particular a la gestién del emprendimiento o negocio.
A los costos econdmicos suele denominarselos “costes” para diferenciarlos de los contables

COSTOS CONTABLES, Historicos o Explicitos: Constituidos por todos aquellos pagos y
gastos realizados o incurridos por la empresa susceptibles de registracion, usualmente
orientados al desarrollo de su actividad, tales como: la adquisicion de materias primas e
Insumos, maquinarias, pagos de sueldos, etc.

Clasificacion de los costos explicitos:

COSTOS TOTALES: Estan constituidos por el total de las erogaciones realizadas: es la suma
de los costos fijos més los variables: CT = CF + CV

COSTOS FIJOS: Aquellos que no varian con el volumen de produccién; (por ej.: el gasto en
alquiler de un inmueble que se utiliza en el proceso productivo).

COSTOS VARIABLES: Varian con el nivel o volumen de la produccion: insumos utilizados
en el proceso productivo, energia, sueldos, combustibles, etc.
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COSTOS TOTALES
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F1JOS VARIABLES TOTALES

GRAFICO C13 (A)
Costos Totales.

COSTOS MEDIOS: (sin.: “costos promedio™) Corresponden al costo por unidad producida:
CT/Q —costo total sobre la cantidad-; pueden ser fijos, variables y totales (CmeF + CmeV =
CmeT).

COSTOS MEDIOS

4 cmeE + cMev 4 cMeT
CMeT
\y \}/
CMeV
CMeF
Q CMeF
> Q > > Q
FI1JOS VARIABLES TOTALES

GRAFICO C13 (B)
Costos Medios.
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Es importante sefialar que los CMeF se reducen al aumentar la cantidad producida, por lo que
la funcidn se vuelve paulatinamente asintética al eje de las abcisas (de alli la importancia que
reviste para las empresas incrementar el volumen de produccién).

La funcion de coste medio variable tiene usualmente la forma de “U” (como esta representada
en el grafico), la cual, en ultima instancia, depende del rendimiento del factor variable.

La suma de los costos medios fijos (decrecientes) y variables determina un paulatino
acercamiento entre esta funcion y la de costos medios totales.

COSTOS MARGINALES: Es el cambio en el costo total, al variar en una unidad el volumen
de produccion: CMg = dCT/dQ, que es equivalente a CMg = (dCF + dCV)/dQ; pero como
dCF es igual a cero (los costos fijos no se modifican al variar el volumen de produccion),
finalmente: CMg = dCV/dQ (el costo marginal depende exclusivamente de la modificacion en
el costo variable).

COSTOS CUASI FIJOS (o CUASI VARIABLES): Corresponden generalmente a la
categoria de Costos Fijos, que se modifican (dan un salto o incremento) al alcanzar cierto
nivel de produccion.

COSTO DE REPOSICION: Precio que induciria al fabricante a producir una unidad
adicional del bien (de capital)®.

COSTOS RECUPERABLES E IRRECUPERABLES: distincion importante en el analisis
econémico de proyectos; corresponden a la primera categoria aquellos costos incurridos que
podrian revertirse (recuperarse total o parcialmente) mediante algin tipo de accion comercial
o administrativa , por ejemplo, mediante la enajenacion o venta de una maquinaria; los
irreversibles son aquellos que dada su especificidad no pueden aprovecharse en otra area que
aquella para la que fueron desarrollados (un gasto de publicidad, el tendido de una linea de
fibra Optica).

COSTO SOCIAL DEL MONOPOLIO: Ver: “Monopolio”.

COSTOS TRIVIALES Y NO TRIVIALES: Los primeros resultan de la normal operatoria
del mercado, y los segundos surgen del comportamiento oportunistico de un agente.

COTIZACION: Valor de un titulo o moneda. Estimacion del valor de un bien, especialmente
cuando se requiere la intervencion de especialistas, como en joyas y obras de arte.

COYUNTURA: Andlisis de la circunstancia 0 momento de la economia (0 un sector de la
misma), generalmente a efectos de identificar la tendencia del ciclo econdémico; es
basicamente un analisis de corto plazo, a diferencia del estructural o de largo plazo.

CRECIMIENTO: Cambio cuantitativo: incremento de los factores de produccion de la
economia. Se utiliza en la bibliografia actual para hacer referencia al proceso de expansion de
las economias desarrolladas.

CRISIS: Perturbacion grave en el sistema econémico, o de un sector del mismo. Las crisis se
asocian a la depresion, la quiebra de empresas y la pérdida de puestos de trabajo. Puede ser
nacional o asumir proporciones internacionales; la méas intensa crisis internacional se
desarroll6 desde 1929 a 1933, ocasionando enormes pérdidas?’. Merecié extenso tratamiento

%6 No es necesariamente igual al precio de mercado del bien en cuestion.
2" En la actualidad (a partir de 2007) se esta desarrollando una crisis global de proporciones similares, que tuvo
su origen en EEUU con la concesion de las denominadas hipotecas “sub- prime”.
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en la literatura econdmica, bajo la forma de anélisis del ciclo, pero paulatinamente perdio
relevancia a partir de la consolidacion de la teoria Keynesiana.

La crisis es generalmente la consecuencia de la acumulacion de algun tipo de desequilibrio en
el sistema.

CROWDING DOWN (Sin: “Crowding out” o “Efecto desplazamiento”): Es la pérdida de
efectividad de la Politica Fiscal, o en otros términos, que el gasto de gobierno amplificado por
el multiplicador no alcanza un efecto pleno, porque el incremento en el nivel del producto
determina asimismo el aumento de la tasa de interés (por desplazamiento de la Demanda de
liquidez en el mercado monetario), lo que disminuye el nivel de inversion, reduciendo el
efecto expansivo, el cual, no obstante es positivo.

ra

ro

Gréfico C14
Crowding Down, o Efecto Desplazamiento

El proceso se visualiza en el gréfico C14; el incremento del gasto del estado genera un efecto
expansivo sobre la economia, desplazando la demanda agregada inicial desde DAo a DA,
incrementando el nivel del producto desde Yo a Y1 (parte inferior del gréafico); el incremento
del producto —cuyo equivalente es una mayor retribucion de los factores productivos- genera

32



un incremento de la demanda por liquidez del sistema, que provoca un incremento de la tasa
de interés, que pasa de ro a ri.

Este incremento de la tasa de interés impactard negativamente sobre el nivel de la inversion,
gue se contrae desde lo a 1.

Finalmente, el proceso culmina con la contraccion de la DA, producto de la reduccion del
volumen de inversion; la demanda agregada final serd DAe, que determina un producto de
equilibrio Ye.

Esto implica que el gasto del estado (0 su incremento) no tiene un efecto pleno sobre la
economia; existe una especie de flujo y reflujo en el nivel del producto, hasta alcanzar la
nueva posicion de equilibrio.

CRUZ KEYNESIANA: Método grafico de representacion del producto de equilibrio de la
economia (Ye en el grafico), el cual queda determinado por la Demanda Agregada.

El concepto subyacente implica que :
Y =0A =DA

Es decir, existe un equilibrio entre oferta agregada, demanda agregada y nivel del producto o
retribucion de los factores.

DA
DA

v
<

Grafico C15
La cruz keynesiana

CUASI MONEDAS: Sucedaneos del dinero que no cumplen la totalidad de sus funciones;
por ejemplo, bonos emitidos por gobiernos locales.

CUASI RENTA: Renta adicional obtenida por un factor productivo en funcién de la
inelasticidad de su oferta.

CUENTA: Unidad de informacién dentro del sistema contable que sirve para identificar
conceptos y relacionarlos con cifras del stock o el flujo de fondos de la empresa o
emprendimiento. Mediante el uso de las cuentas se realiza la registracion contable.

CURVA DE DEMANDA QUEBRADA (o con esquina, o de Sweezy): Curva de demanda
que posee dos tramos con diferente pendiente. Es el resultado de la existencia de dos curvas de
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demanda, una correspondiente a una funcion con reacciéon y la otra sin reaccion (Ver:
“Competencia Monopolistica”).

4
O

GRAFICO C16
Curva de Demanda Quebrada o de Sweezy

CURVA DE INDIFERENCIA: representacion grafica de una funcion que revela las
diferentes combinaciones de bienes que proporcionan el mismo nivel de utilidad a un
consumidor; salvo casos patolégicos, son convexas a los ejes de coordenadas.

CURVA DE ISOCOSTO: Lugar geométrico de los puntos que implican el mismo nivel de
erogacion entre alternativas de uso de los factores productivos.

CURVA DE TRANSFORMACION: Ver: “Frontera de posibilidades de produccion”.

D

DEFAULT: Situacion de insolvencia de un pais para hacer frente a sus compromisos
externos.

DEFICIT (Antdn. “Superavit”): Situacion caracterizada por la existencia de desembolsos
superiores a los ingresos en cualquier organizacion o institucion.

DEFICIT COMERCIAL.: El déficit comercial identifica la situacion en que el monto de las
exportaciones de un pais es inferior a las importaciones, es decir, el saldo neto de la balanza
comercial es negativo.

DEFICIT FISCAL.: EIl déficit fiscal (o presupuestario) es el concerniente al sector publico;
los gastos del estado son mayores que sus ingresos; se dice que existe déficit (o0 superavit)
primario cuando no se toma en consideracion el pago de la deuda puablica.

DEFICITS GEMELOS: Ver “Twin deficits”.
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DEFLACION: Fendmeno opuesto a la inflacion, caracterizado por la disminucidn persistente
en el nivel general de los precios de una economia; generalmente se relaciona con escenarios
recesivos.

DEFLACTOR: Indice cuya aplicacion, en series de tiempo, permite la comparacion entre
valores, eliminando las distorsiones producidas por la inflacion

DEMANDA: Esta constituida por las cantidades de determinado bien o servicio que los
compradores estan dispuestos a adquirir a cada nivel de precios. Implica entonces no
solamente la intencion de adquirir el bien en cuestion sino adicionalmente la disposicion de
los medios econdmicos para su realizacion.

Los factores que determinan la funcion de demanda son:

D(x) = f(Px, Pr, G, R; Pe)

Esto significa que la Demanda del bien x es funcion de: a) El precio del bien x; b) El precio de
los bienes relacionados; c¢) Los gustos; d) El nivel del ingreso o renta; d) El precio esperado
del bien.

Con relacion al punto b), los bienes pueden estar relacionados como complementarios o
sustitutos; los complementarios se utilizan conjuntamente, como el combustible y los
automoviles; los sustitutos satisfacen la misma necesidad, siendo por lo tanto excluyentes
entre si.

El bien serd superior (que son casi todos) en funcion de que su consumo se incremente al
incrementarse el ingreso (R); en el caso contrario sera inferior.

En nuestro medio, el Pe del bien suele jugar un rol muy importante en los mercados de
materias primas; en efecto, la expectativa en torno a la futura evolucion del precio suele ser
funcional a dicha evolucién?®, transforméndose en una profecia autocumplida.

Px a Px

Pa

Pb

Qx Qx

v
v

Parte A Parte B

GRAFICO D1
La funcion de demanda

%8 Si los consumidores piensan, por ejemplo, que el precio del bien en cuestién va a aumentar, se apresuraran a
realizar la adquisicion del mismo y esta conducta generalizada sera funcional al incremento del precio.
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Usualmente, la demanda tiene pendiente negativa en funcion del precio; su representacion
(Grafico D1) se realiza considerando constantes el resto de los factores determinantes®, los
cuales se denominan “subyacentes”.

La variacion del precio determinar4 cambios sobre la funcién (Parte A del gréfico); por
ejemplo, una disminucion del precio de Pa a Pb determinard un incremento de la cantidad
demandada, la que pasara de Qa a QB; esta situacion se denomina “cambio en la cantidad
demandada”.

La variacion de los factores subyacentes Pr, G, R 6 Pe determinara el desplazamiento de la
funcién; en este caso estamos en presencia de un “cambio en la demanda” (Parte B del
grafico), con lo que se verificard un traslado de la funcion original Dx a D'x 6 a D"'X
(aumento o disminucién de la demanda, respectivamente).

DEMANDA AGREGADA (de un bien o servicio): Sumatoria de las demandas de los
consumidores individuales del bien o servicio en el mercado en consideracion. Suma
horizontal de las funciones de demanda individuales.

En términos macroeconémicos, es la suma del Consumo, la Inversién, el Gasto de Gobierno y
el Sector Externo (neto de Exportaciones e importaciones):

DA=C+1+G+(X-M)

Cada uno de los componentes de la ecuacion hace referencia a un sector de la economia:
familias, empresas, gobierno y sector externo respectivamente.

El consumo C es el componente mas significativo de la ecuacion (casi 2/3 en una economia
promedio); el més inestable es la inversion, por el rol que juegan las expectativas en la
determinacion de su volumen.

En el grafico D2, la curva de demanda agregada se construye por las aportaciones sucesivas
(suma vertical) de las funciones de consumo, inversion y gasto de gobierno; nétese que al
incluir al sector externo de la economia la funcion no sera paralela a las anteriores, ya que la
importacion depende del ingreso nacional, y al incrementarse este ultimo se reduce el saldo
neto de exportaciones menos importaciones (X-M).

DA .
/ DA = C+l+ G+ (X-M)
C+1+G
C+l

_—
/ C=Co+pmc.Y

v
<

Ye

GRAFICO D2
La Demanda Agregada

2 Condicion de “ceteris Paribus”.
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También pude sintetizarse la Da como la sumatoria de todas las demandas de la economia (en
funcién de la renta () y el nivel de precios (NP); en esta definicion subyace el concepto de
equilibrio en el mercado del dinero.

DEMANDA EFECTIVA: Punto de interseccion de la funcion de demanda global con la
oferta global (concepto esencial en la teoria keynesiana).

DEPRECIACION (Anton. “Apreciacion): 1. Pérdida de valor de la moneda local en el
mercado de cambios (con relacion a las restantes monedas). 2. Reduccion del valor de los
bienes y equipos de capital, a consecuencia del uso o el paso del tiempo.

DEPRESION: Profundizacion de la recesion; ampliacion de la fase descendente del ciclo
econdémico (caracterizada por la caida del PBI), y su prolongacién en el tiempo.

DESAFIABILIDAD: Condicion de inexistencia de barreras a ingresantes potenciales en un
mercado en el que se observan utilidades econdmicas (Ver: “Mercados Disputados”™).

DESARROLLO: Implica el crecimiento con variacién del perfil productivo de la economia
de un pais o region. Es una modificacion cualitativa, a diferencia del crecimiento que consiste
en “mas de lo mismo”, es decir, una variacion cuantitativa.

DESECONOMIAS DE ESCALA: (Anton.: “Economias de Escala”) Se producen a partir del
punto en el cual al incrementarse la produccion, se incrementan los CMeLP; (implica
comenzar a recorrer el tramo ascendente de dicha curva).

El origen de las deseconomias de escala reside en el incremento de los costos de
administracion y en la dificultad de implementar rapidamente las decisiones a lo largo de la
cadena de mandos de la organizacion, lo que se traduce en la lentitud para adaptarse a los
cambios del mercado (ver: “Economias de Escala”).

DESEMPLEOQO: Esta constituido por aquellas personas que careciendo de ocupacién, buscan
activamente un empleo. Se mide a través del indice de Desempleo, que relaciona el total de
desempleados con respecto a la poblacién econdmicamente activa (PEA).

La economia intenta explicar el desempleo reconociendo diferentes causas en su origen, que
dan lugar a distintas teorias explicativas sobre los tipos de desempleo, entre las cuales pueden
citarse como mas relevantes:

a) Coyuntural: relacionado con los ciclos de la actividad econdmica; durante los periodos de
recesion se genera una pérdida de puestos de trabajo, que son recuperados al reactivarse la
economia; el desempleo estacional (en particular el derivado del ciclo agricola, turismo, etc.)
podria considerarse una forma del desempleo coyuntural.

b) Friccional: Aun estando la economia en pleno empleo, se reconoce que puede existir una
tasa de desempleo (del 2 6 3 %) derivada de la salida de alguna empresa del mercado por
quiebra o cierre, personas que estan cambiando de actividad o domicilio geogréafico, etc.

c) Clasico: Es en general resultante de la existencia de rigideces en mercado del trabajo, en
particular por la fijacion de salarios minimos por parte de la autoridad reguladora. Cuando
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estos salarios se fijan sobre el precio del salario de mercado, se produce un exceso de
oferta®.

Resulta sencillo comprobar que inclusive fijando un salario igual al que resultaria del
equilibrio de mercado, en caso de caida de la demanda se produce un desempleo mayor que el
que se verificaria sin la existencia de regulacion; asi, en el siguiente grafico D3 las ordenadas
miden el nivel de salarios W'y en el eje de abcisas se mide el nivel de empleo L; la oferta (SL)
y demanda de trabajo (Do) determinan la situacion de equilibrio inicial —-punto A-, donde se
contratardn L, trabajadores al salario de equilibrio del mercado; supongamos para simplificar
que el gobierno fija un salario Wf equivalente a dicho salario de equilibrio. Esto implica en la
practica la redefinicion de la funcion de oferta de trabajo, la cual luego de la fijacion de
salarios pasa a ser WfASL.

De persistir las condiciones iniciales de la economia, la fijacion de salarios no tendria ningln
tipo de consecuencias; sin embargo, de iniciarse una recesion, esto implicaria una caida en la
demanda de trabajo, desplazando la funcion de D a Dyj, disminuyendo la contratacion de
trabajadores de Lo a L3, con nuevo punto de equilibrio B en el mercado de trabajo; esto en
caso de existir salarios flexibles, ya que parte del efecto recesivo seria absorbido o
neutralizado por la caida en el nivel de salarios.

Sin embargo, dado que los salarios estan fijos (es decir, que no pueden pagarse sueldos por
debajo del minimo fijado por el gobierno), la caida en el nivel de empleo no de detendra en
L1, sino que continuara hasta L2, coincidente con el punto C de la figura en el grafico D3. El
nivel de desempleo ha sido entonces mayor, por la existencia de rigideces (fijacion de
salarios) en dicho mercado.

SL

Wt

/ DLo

DL1

v

L. Ly Lo

GRAFICO D3
Fijacion de salarios

%0 Eufemisticamente, a este tipo de desempleo suele denominarselo “voluntario”, ya que se considera que los
sindicatos acepten implicitamente una mayor tasa de desempleo al propiciar la fijacion de salarios minimos por
parte del gobierno.
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(Como en todos los casos de fijacion de precios, la cuantia de los efectos dependera de la
elasticidad de las funciones de demanda y oferta).

d) Estructural: constituye la variante mas grave del desempleo, dado que la economia del
pais no puede generar la cantidad suficiente de puestos de trabajo para mantener el pleno
empleo; generalmente se debe a la incorporacion masiva de modernas tecnologias que
desplazan mano de obra, la cual al carecer de capacitacion adecuada no consigue
reincorporarse al mercado laboral. Otra variante es la localizacion (o relocalizacién) de las
fuentes de trabajo en zonas geograficas diferentes de aquellas donde se verifica el desempleo.

e) Teoria Marxista: sostiene que la existencia de un volumen de mano de obra desocupada
(denominada “ejército de la reserva” o “poblacion excedente relativa”) es funcional e
inherente la mecanica de acumulacion del sistema capitalista: EI incremento de la proporcion
de bienes de capital utilizados en el proceso productivo desplaza una parte de los trabajadores,
los que engrosan el desempleo. Este volumen de trabajadores desocupados permite mantener
bajo el nivel de sueldos que abonan los capitalistas, incrementando en consecuencia la tasa de
la ganancia.

A diferencia de los abordajes anteriores, no se visualiza entonces el desempleo como una
perturbacion indeseable, sino como un componente insoslayable del mismo sistema
productivo, que cumple una importante funcion®..

En términos generales, la teoria marxista admite puntos de contacto con la teoria del
desempleo estructural, aunque desde un enfoque diferente.

Existen otros enfoque tedricos sobre las causas del desempleo, algunos de ellos muy
interesantes, como el modelo “de la bldsqueda de empleo” (“desempleo en espera” o “wait
unemployment”) o “la teoria de los contratos implicitos”3?, pero lo cierto es que en general se
adecuan mas a las condiciones existentes en las economias desarrolladas, siendo escasamente
aplicables a nivel local.

En todos los casos sefialados existen instrumentos de politica econdémica que pueden ayudar a
disminuir o atenuar los graves efectos sociales del desempleo.

El siguiente grafico D4 muestra la relacion entre el nivel del producto, el empleo y los
diferentes tipos de desempleo: en la parte superior, identificada con “A”, la interseccion de la
demanda agregada DA y la oferta agregada OA determinan el nivel del producto inicial Yo; la
economia presenta inicialmente en un escenario recesivo). El nivel de empleo correspondiente
No, se presenta en la parte inferior “B”

Al comenzar la reactivacion, la DA se trasladara hacia la derecha y hacia arriba, determinando
la expansion del nivel del producto; al alcanzar el nivel Y1, que se corresponde con el nivel de
empleo N1, se habra absorbido la totalidad del desempleo coyuntural (identificado con C en la
parte inferior del gréafico); persisten sin embargo las otras formas del desempleo: estructural,
clasico y friccional, que se identifican con E.

El desafio consiste en generar o mantener las politicas econémicas que permitan continuar la
expansion y conseguir la eliminacion de estas variantes del desempleo; en Y* (nivel de
ingreso 0 producto de pleno empleo) la totalidad de la poblacion econémicamente activa
estara empleada. En este punto, debe sefialarse la relacion establecida por la denominada “Ley
de Okun” (Ver: “Okun, Ley de™).

31 Se admite que la tasa de desocupacion puede variar en funcion de la coyuntura econémica, disminuyendo en
consecuencia el valor de los sueldos en los periodos de depresion e incrementandolos significativamente durante
la fase de auge o prosperidad; dado que un nivel de sueldos muy elevados extingue las ganancias de los
capitalistas, la mecanica de las crisis recurrentes es la encargada de restablecer el volumen de desocupados o
“ejército de la reserva”.

%2 Se puede ver al respecto: Mochdn y Becker, obra citada, pagina 527.
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GRAFICO D4
Produccién y empleo

Tasa Natural de Desempleo:

Otro concepto importante es el de Tasa Natural de Desempleo (TND), que puede sintetizarse
como la tasa de desempleo a que tiende la economia en el largo plazo (el nivel de desempleo
en el “estado estacionario”); suele calcularse como el promedio del indice de desempleo de los
10 afos anteriores y los 10 posteriores al afio en consideracion; alternativamente, se puede
tomar la tasa de desempleo promedio de la década.

La TND sera el resultado o balance entre la creacién de nuevos empleos y de la pérdida de
puestos de trabajo. La siguiente relacion resulta bastante ilustrativa:

L=D+E

Lo anterior significa que la fuerza laboral L se encuentra en una de las dos siguientes
alternativas: D (desempleada) o E (empleada).

Dado que la TND representa la tasa de equilibrio de largo plazo, tendremos

f.D=s.E

La proporcidn (tasa) de pérdida de puestos de trabajo f debera ser equivalente a la tasa s de
creacion de nuevos puestos.

dadoqueE=L-D
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f.D=s.(L-D)
f.(DIL) =s. (1 - DIL)
f.(DIL)=s —s. (DIL)

Haciendo pasaje de términos y resolviendo:
f. (D/L) +s. (D/L) =s

DIL.(f+s)=s
Finalmente:

D/L=s/(f+5)

“La tasa de desempleo de largo plazo (TND) es una relacion entre la tasa de creaciéon de
empleo y la tasa de pérdida de puestos de trabajo; la posibilidad de reducir su valor estriba en
incrementar la creacion de puestos de trabajo y alternativa o complementariamente disminuir
la tasa de pérdida de los mismos”.

DESINFLACION: Desaceleracion de la tasa de inflacién.

DESINVERSION: Inversion negativa; situacion caracterizada por la existencia de una
inversion menor a la de depreciacion de los bienes de capital.

DETERIORO DE LOS TERMINOS DEL INTERCAMBIO: Una de las ideas centrales de
la Escuela Estructuralista Latinoamericana (Ver: “Estructuralismo”). Consiste en la pérdida
persistente del valor de los bienes exportados por un pais (materias primas y productos
basicos) con referencia a los que se importan (productos tecnoldgicos) los que van
incrementando en el tiempo su valor agregado. Esta situacién determinara crisis recurrentes
del sector externo de la economia por la caida del valor de las exportaciones frente a las
importaciones, ocasionando sucesivas devaluaciones orientadas a recomponer el saldo de la
balanza comercial y desencadenando por esta via el proceso de inflacion interna; cada
devaluacion producira un re- equilibrio temporario (que durara hasta la proxima crisis), por lo
que este proceso suele denominarse “stop-go”.

DEUDA: Obligacién de indole monetaria contraida con una persona o institucion; la deuda
externa es la contraida con entidades o personas del exterior, pudiendo ser de indole personal
0 gubernamental.

DEVALUACION: Pérdida de valor de la moneda local con relacion a las restantes monedas;
(es conveniente reservar los terminos devaluacion y revaluacion para describir el resultado de
la intervencién gubernamental en un sistema de cambios fijos).

DICOTOMIA CLASICA: Las variables nominales no influyen sobre las reales (para la
teoria clasica).

DINERO: Activo financiero de maxima liquidez, es decir, de disposicion inmediata y

aceptacion generalizada para la realizacion de las transacciones. Se suele definir al dinero a
partir de sus funciones, las cuales son: a) Medio de cambio y pago para la realizacion de las
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transacciones; b) Unidad de cuenta o0 medida del valor; ¢) Deposito de valor (instrumento para
el ahorro).

Histéricamente, las primeras formas del dinero consistieron en el “dinero mercancia”, es decir
con valor intrinseco; rapidamente se impusieron los metales preciosos, tales como el oro y la
plata, dadas sus cualidades de escasez, homogeneidad, alto valor intrinseco e inalterabilidad
(durabilidad o permanencia, es decir que no sufren merma, alteracion o deterioro con el paso
del tiempo); en la Edad Media aparecieron documentos representativos de una cantidad de
metal precioso depositado en un lugar determinado, lo que dio origen a los billetes modernos.
El dinero de curso legal —que es determinado por la autoridad monetaria de un pais- puede
circular con o sin respaldo de metales preciosos o divisas; se denomina “fiduciario”.

Ademas del dinero fiduciario, la gestion de los bancos comerciales determina la expansion de
los medios de pago de la economia, dando lugar a la aparicién del denominado “dinero
bancario”.

Se puede visualizar la clasificacion precedente con respecto a los diferentes tipos de dinero en
el Gréfico siguiente:

BANCARIO
DINERO
MERCANCIA
LEGAL
FIDUCIARIO
CON SIN
RESPALDO RESPALDO
GRAFICO D5
Dinero: Tipos

En nuestro pais®, y previo al proceso de reunificacién nacional, varias provincias emitian sus
propias monedas; el peso moneda nacional fue el primer signo monetario del pais, comenzo
a circular en 1870 y era convertible en oro; los billetes llevaban la inscripcion “El Banco
Central de la Republica Argentina pagara al portador y a la vista el equivalente de...”; siendo
esta la razén de que llamemos Peso a nuestro dinero.

La intensidad del proceso inflacionario determino la extincion y aparicion de sucesivos signos
monetarios (en realidad su transformacion a través de la quita de ceros®*); asi le sucedieron al
peso moneda nacional el “peso ley 18.188”, el “peso argentino”, el “Austral” —ninguno de
ellos convertible- y el actual Peso, que en un principio era convertible en ddlar, en relacion 1 x
1, y que dio origen a la llamada “Convertibilidad”, implementada por el ministro Cavallo
durante el Gobierno de Menem.

% Argentina.
% Estas sucesivas mutaciones determinaron que se quitaran j13 ceros! a nuestra moneda; sin duda un caso tnico
en el mundo econémico.
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DINERO DE ALTA POTENCIA: Es el dinero creado por el banco central, que constituye la
base monetaria, el cual sera amplificado por el multiplicador bancario. Existe en la forma de
EMD (Efectivo en manos del publico) y Encajes bancarios (E); ver “Multiplicador bancario”.

DISCIPLINAR: aplicar castigos por parte de las otras empresas concurrentes de un mercado
oligopdlico a aquella que no cumpla (o no quiera intervenir) en el acuerdo.

DISCRIMINACION (1° 2° Y 3° GRADO): Practica originada en las estructuras de tipo
monopolico, consistente en cobrar diferentes precios a distintos consumidores por la provision
del mismo bien o servicio. No se podra discriminar precios si la practica del arbitraje es
posible; por ello, la discriminacién de precios es mas generalizada en los mercados de
servicios que en los de bienes.

En teoria, la discriminacion perfecta (tipo 1) permite cobrar a cada consumidor su precio de
reserva, permitiendo al monopolio apropiarse de la totalidad del excedente del consumidor.
La discriminacion de tipo 2 da lugar al cobro de tarifas por tramos, esto es, identificacion de
nacleos de consumidores en funcién de sus volimenes de compra.

La practica de la discriminacion de precios, aunque originada en estructuras monopélicas se
ha extendido a otros tipos de mercado. Su aplicacion permite incrementar los beneficios de la
firma que la realiza.

En la practica, se podra discriminar siempre que sea posible identificar mas de una funcién de
demanda. Asi, en algunos tipos de espectaculos, donde se cobra un precio distinto a los
estudiantes y al publico en general (si es posible identificar a los primeros mediante un carnet
o libreta universitaria)®.

DISCRIMINACION INTERTEMPORAL: Implica cobrar diferentes precios, en periodos
distintos, por el mismo bien o servicio; un ejemplo son los deportes o espectaculos de
temporada (pistas de sky, lanzamiento de un nuevo libro o album musical);

Este tipo de discriminacion es posible, nuevamente, porque se pueden identificar y diferenciar
dos tipos de demanda; se satisface en primer término a aquellos consumidores dispuestos a
pagar un precio mas alto por la novedad, y luego se realiza una segunda produccién o edicion
que se venderd a un precio mas bajo.

DISTRIBUCION (de la riqueza): Proporcion en que los ingresos se participan entre los
diferentes actores sociales y econdmicos. Para abordar el tema se utilizan diferentes
indicadores tales como la “Curva de Lorenz” y el “Cociente de Gini”,

DISTRIBUCION INEQUITATIVA (de la riqueza): Situacion en que algunos de los
participantes perciben una parte desproporcionadamente mayor del producto o ingreso social
(Ver: “Fallas...”).

DIVIDENDO: Rentabilidad de una accion.

DIVISAS: Toda moneda extranjera; usualmente las mas reconocidas o significativas.

DOLAR: Denominacion de la unidad monetaria de los E.E.U.U. (y de otros paises como
Canada y Australia).

DOWN SIZING: Reducir el tamafio de una empresa mediante un proceso de concentracion
de actividades, a efectos de incrementar el nivel de rentabilidad.

% La idea subyacente es que los estudiantes no podrian asistir si se les cobrara el precio general, pero bajar el
precio a todos seria una mala idea, ya que una parte del publico esta dispuesta a pagar un precio mas alto.
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DUMPING: Practica consistente en vender un producto por debajo de su costo,
especialmente en lo concerniente al comercio internacional.

DUOPOLIO: Tipo de mercado oligopdlico conformado por dos vendedores.

DUOPSONIO: Estructura de mercado caracterizada por la presencia de dos compradores.

E

ECONOMIA: 1. Ciencia que estudia la aplicacion de recursos escasos entre usos alternativos
para la satisfaccion de necesidades multiples; describe y comprende los principios generales
relacionados con la produccion y distribucion de los recursos. En un sentido méas general, el
objetivo de la economia como ciencia es comprender el proceso de creacion y destruccion de
valor, como asimismo los agentes e instituciones intervinientes y los fendmenos relacionados.
2. Conjunto de actividades destinadas a la produccion y distribuciéon de riquezas, las que
conforman el sistema econémico.

3. Realizar un ahorro, o incrementar la eficiencia en la utilizacion de un recurso.

ECONOMIA ABIERTA: Economia de un pais que participa del comercio internacional.
ECONOMIA CERRADA: Economia de un pais que no participa del comercio internacional.

ECONOMIAS DE APLICACION (de alcance, de &mbito, enfoque): Se verifica la
existencia de economias de aplicacion cuando el costo total de la produccién conjunta de dos
bienes resulta mas econdmico que el costo de la produccién individual de cada uno de ellos
(esta propiedad se conoce con el nombre de subaditividad).

Costo T (Q1+ Q2) < Costo T (Q4, 0) + Costo T (0,Q2)

ECONOMIAS DE ESCALA: (anton.: “Deseconomias de Escala”) Existen economias de
escala cuando al incrementar el tamafio de la empresa o la planta de produccién se reducen los
CmeLP (Costos medios de largo plazo). El origen reside frecuentemente en la indivisibilidad
de los factores productivos y en los “rendimientos crecientes a escala” y sus factores
determinantes.

Los rendimientos crecientes y las economias de escala son dos caras de la misma moneda™:
en efecto, es el mismo fendmeno analizado desde la perspectiva de la produccion y los costos
respectivamente.

Otra forma de expresarlo: “Generar economias de escala implica recorrer el tramo
descendente de la curva de CMe de LP”.

% Los rendimientos crecientes constituyen un caso especial de las economias de escala, ya que se considera
mantener invariante la proporcién en la aplicacion de los factores productivos.
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GRAFICO E1
Economias y deseconomias de escala

En el grafico anterior se observa la curva de coste medio o coste promedio de largo plazo; la
misma presenta un tramo descendente al ampliarse la escala de produccidn; en esta zona
operan las economias de escala (E); este proceso continuard hasta alcanzar el punto de
minimo coste medio de largo plazo (corresponde al volumen de produccion Q* de la figura); a
partir de este punto comienzan a operar las deseconomias de escala (“D”, en la figura), las que
constituyen el tramo ascendente de la funcion.

Algunos de los factores determinantes de las economias de escala son:

& La division del trabajo: por el incremento de productividad que surge de la
especializacion.

& La reduccion de costos derivadas de la disponibilidad de tecnologia: muchos
procesos que permiten ahorrar costos no se encuentran disponibles en pequefia
escala (un horno siderargico)

& Laestabilidad de la demanda: al atender mayor cantidad de clientes la demanda
se torna mas predictible, permitiendo reducir los costos financieros de
mantenimiento de stocks.

& Poder de compra: el negociar mayores volimenes de compra permite conseguir
disminuciones en los precios.

& Otras: derivadas de proporciones técnicas y matematicas.

ECONOMIAS DE RED: Beneficio que se deriva de la mayor concurrencia o participacion
de usuarios o compradores en un mercado. Esto ocurre principalmente en aquellos articulos o
productos cuyo valor aumenta en funcion del nimero de contactos posibles, situacion usual en
las tecnologias de comunicacién (por ejemplo, un fax se vuelve méas util entre mayor es el
numero de aparatos instalados y consecuentemente de usuarios conectados entre si). En estos
casos, cuando se impone cierta tecnologia, su sustitucion por otra puede ser problematica, por
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la difusién conseguida y el recurso humano capacitado en el uso de la misma®, lo que
incrementa notablemente los costos de sustitucion.

ECONOMIA INFORMAL (Sin. “Economia sumergida”, “Economia en negro”): Conjunto
de transacciones que se realizan al margen del control gubernamental, usualmente con el
proposito de eludir el pago de impuestos. Es frecuente en el mercado laboral, donde se
califica de “trabajo informal”®.

ECONOMIA POLITICA: En su acepcién moderna se identifica con la microeconomia, y en
un sentido méas general, con la deduccion y formulacién de las leyes internas que rigen el
funcionamiento de la economia.

David Ricardo (citado por Keynes® ) sefialaba en una carta a Malthus: “Ud. supone que la
Economia Politica es una investigacion de la naturaleza y causas de la riqueza- y yo estimo
gue deberia Ilamarse investigacion de las leyes que determinan el reparto de los productos de
la industria entre las clases que concurren a su formacion...Cada dia me convenzo mas de que
la primera investigacion es vana e ilusoria y que la segunda es el verdadero objeto de la
ciencia”.

ECUACION BANCARIA: Equilibrio entre rentabilidad, solvencia y liquidez del patrimonio
de las entidades bancarias.

RENTABI-
LIDAD

SOLVENCIA LIQUIDEZ

GRAFICO E2
Ecuacion de equilibrio bancario

ECUACION BASICA DE EQUILIBRIO DE LA ECONOMIA: Puede ser con y sin
gobierno; se parte del esquema de circulacion de la riqueza:

Da=0a =Y
Es decir que la Da es igual a la Oay al nivel del producto (la retribucion de los factores).

Por lo tanto

" Un ejemplo lo constituyen los teclados actuales de los ordenadores (Ilamados QWERTY, por la ubicacion de
sus primeras letras); fueron disefiados para evitar que se trabaran las letras de los teclados mecanicos, situacion
irrelevante para la tecnologia actual, que haria posible y deseable otra configuracién mas razonable.

% La medicion del Indec (Argentina) para el 1° Semestre de 2007 sittia este valor en el 40% en el orden nacional
(Ver: “www.indec.gov.ar”; Trabajo e Ingreso; Caracterizacién de la PEA; Ultimo dato disponible; Indicadores
Sociecondmicos de la Poblacién de 14 afios y mas; “Asalariados sin descuento jubilatorio”.

% Keynes, ob. cit., pagina 12, referencia al pié.
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C+1+G=Da=0a=Y=C+S+T
C+l1+G=C+S+T
|+G=S+T
Finalmente:
S=I1+(G-T)
Donde (G - T) es el déficit o superavit primario del sector publico.

Esto tiene fuertes implicancias: el ahorro privado debera financiar la inversion privada y el
déficit del gobierno. Un sector estatal cronicamente deficitario condenara la economia a crecer
menos, ya que la inversion privada se vera erosionada (disminuida) por la captacion de fondos
que realizara el gobierno para financiar el déficit.

EFECTO CANTIDAD, EFECTO PRECIO, EFECTO NETO (En la funcion de demanda):

EFECTO CANTIDAD: Variacion en el ingreso total causada por la modificacion en la
cantidad demandada, multiplicada por el precio correspondiente a dicha cantidad.

EFECTO PRECIO: Variacion en el ingreso total derivado de la modificacion del precio,
multiplicado por la cantidad de unidades afectadas por dicho cambio.

EFECTO NETO: Diferencia entre el Efecto Precio y el Efecto Cantidad, dado que ambos
tienen signo contrario; cambio en el ingreso total resultante de la suma algebraica del efecto
precio y el efecto cantidad, ejemplo:

En el siguiente grafico E1, en la situacion inicial, a un precio de $ 9 se venden 2 unidades,
siendo el ingreso total correspondiente de $18; si el precio desciende a $8, se venden 3
unidades, incrementando el ingreso total a $24; en este caso, se resignan $2 (efecto precio
negativo) correspondiente a las primeras unidades, pero se vende una unidad adicional a $8
(efecto cantidad positivo); el efecto neto —esto es, el cambio positivo en el ingreso total- es (8-
2 = $6). El mismo resultado se obtiene como diferencia de ingresos totales.
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GRAFICO E3
Efectos precio y cantidad, y efecto neto

EFECTO INGRESO: Cambio en el consumo de un bien manteniendo constantes los precios
relativos; implica el desplazamiento a una curva de indiferencia superior o inferior.

EFECTO SUSTITUCION: Cambio en el consumo de un bien al variar los precios relativos
(implica un movimiento sobre la misma curva de indiferencia).

EFECTO TOTAL.: Suma algebraica del efecto ingreso y el efecto sustitucion.

EFICACIA MARGINAL DEL CAPITAL: “Tasa de descuento que lograria igualar el valor
presente de la serie de anualidades dada por los rendimientos esperados del bien de capital, en

todo el tiempo que dure, a su precio de oferta”.*°

EJERCITO (INDUSTRIAL) DE LA RESERVA: Constituye en la teoria marxista la mano
de obra excedente, es decir el volumen de desocupados de la economia; cumple una funcion
importante: mantener bajo el nivel de los salarios (Ver: “Desempleo, Teoria Marxista™)

ELASTICIDAD DE LA DEMANDA: Grado de respuesta de la funcion (de demanda) a los
cambios en el precio. La amplitud del cambio permitird definir la demanda como el&sticas
(gran amplitud) o inelasticas (poca amplitud); la elasticidad o inelasticidad de la funcion de
demanda dependera fundamentalmente de: a) la existencia o inexistencia de sustitutos; b) la
participacion en el presupuesto del consumidor; c) el horizonte temporal considerado.

0 Keynes, J.M.: ob. cit., Capitulo 11, pag. 143.
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GRAFICO E4
Demanda eléstica e inelastica

En el grafico superior, en la situacion inicial (Punto A, determinado por Po y Qo ) se
intersectan las funciones de demanda DI y DE (Demanda Inelastica y Demanda Elastica
respectivamente); si el precio desciende a Py la cantidad demandada se ampliard a Qi si la
demanda de mercado es DI (Demanda Inelastica); si en cambio la demanda de mercado es DE
(elastica), la cantidad demandada se ampliara hasta Qe.

ELASTICIDAD DE LA OFERTA: Como en el caso anterior, es el grado de respuesta de la
funcién (de oferta) a los cambios en el precio. La amplitud del cambio definira que las ofertas
sean elasticas (gran amplitud) o inelésticas (poca amplitud); la elasticidad o inelasticidad de la
funcién dependera en este caso de:

a) la especificidad de los factores productivos: de ser poco transferibles a otros procesos
determinaran ofertas més inelésticas.

b) el volumen de la inversion (requerido para ingresar a un mercado), ya que actividades que
requieren un elevado volumen de capital s6lo podran ser abordadas por grupos inversores
fuertes.

c) la tecnologia implicada: no todas las aplicaciones tecnoldgicas estan disponibles en los
mercados internacionales.

En el grafico siguiente podemos apreciar una situacion de mercado donde se contrasta una
oferta elastica (Se) con una inelastica (Si); la situacion inicial esta determinada por el precio
de equilibrio Po que se corresponde con la cantidad de equilibrio Qo; de si el precio se
incrementa a P1, la cantidad producida pasara a Qi, en caso de tratarse de una oferta
inelastica; sin embargo, la oferta elastica proveera Qe, una cantidad sustancialmente mayor.
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GRAFICO E5
Elasticidad de la oferta

ELASTICIDAD PRECIO (De la demanda): Es el cambio porcentual en la cantidad demanda
ante un cambio del 1% en los precios; se la representa por el simbolo 1 y su formula es:

(1) n= (AQ/Q) / (AP/P)

Debe sefialarse que esta formula sirve para calcular la elasticidad precio en un punto de la
funcion de demanda, pero arrojard error si lo que quiere medirse es la variacion en un
intervalo.

Dado que la funcion de demanda tiene pendiente negativa, el valor de la elasticidad tendra
este signo y estara ubicado entre - oo y 0 (menos infinito y cero). Para facilitar la comprensién
es usual trabajar la elasticidad en valores absolutos.

Usualmente, la elasticidad varfa a lo largo de la funcién de demanda**. Considerada en valor
absoluto, si es mayor que 1 se dice que la funcidn es elastica, siendo inelastica si el valor esta
entre cero y 1; el valor unitario de la elasticidad de la funcion se corresponde con el maximo
ingreso total y con un ingreso marginal igual a cero.

La elasticidad o inelasticidad precio de la funcion de demanda esta intimamente vinculada al
predominio del efecto precio sobre el efecto cantidad, o viceversa: si la elasticidad es mayor
que 1 (uno) —siempre en valores absolutos-, si el efecto cantidad predomina sobre el efecto
precio; si la elasticidad es menor que uno, el efecto precio predomina sobre el efecto cantidad.
En los siguientes graficos vinculados se presenta la relacion entre la elasticidad de la funcion
de demanda, la variacion en el ingreso total y el ingreso marginal:

! Existen funciones cuya elasticidad es constante; un caso interesante —aunque teérico- lo constituye la funcion
de demanda de elasticidad constante unitaria (hipérbola equilatera a los ejes de coordenadas), cuya férmula es Q
= a.P" la elasticidad de la demanda es constante e igual a b.
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GRAFICO E6
Relacion entre demanda, ingreso marginal, elasticidad e ingreso total

La funcion de demanda Dx representada en la parte superior del grafico esta dividida en tres
zonas: zona elastica (n > 1), zona de elasticidad unitaria (n =1)y zona inelastica (n <1). El
punto de elasticidad unitaria esta determinado por P* y Q*.

En la zona elastica, un descenso en el precio incrementara el ingreso total (grafico inferior);
este proceso puede continuar hasta alcanzar el punto de elasticidad unitaria, que coincide con
el maximo ingreso total IT*, e iguala a cero el Ingreso marginal; a partir del punto de
elasticidad unitaria, el descenso del precio reducira el ingreso total*.

*2 E| razonamiento inverso es, por supuesto, igualmente valido: ubicados en la zona ineléstica de la funcién, un
aumento del precio incrementa el ingreso total, hasta alcanzar el punto de elasticidad unitaria.
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Veamos un ejemplo de calculo de elasticidad precio n en el punto a de la funcién de demanda
de la Figura E4, que se corresponde a un precio de 9 y una cantidad de 2; utilizando la férmula

(D)

n= (AQ/Q) / (AP/P)

Px A

Qx

w bemm oo
v

GRAFICO E7
Elasticidad precio de la demanda

(Siempre se calcula desde el punto inicial, o de partida); sustituyendo:

n= (1/2) | (1/9)=9/2=45
(La elasticidad precio en el punto o es de 4.5 (en valores absolutos).

Igualmente puede demostrarse que la n es igual a (p/ p — a)*, férmula de aplicacién muy
sencilla, como vemos en el siguiente ejemplo, (el valor de “a” es la interseccion de la funcién
con el eje de las ordenadas):

n =(p/p-2a)

Sustituyendo:
n =(9/(9-11) =9/ (-2) = | 4,5|

ELASTICIDAD INGRESO: Variacion porcentual en la cantidad demandada en relacion a la
variacion porcentual en el ingreso ( R); se expresa matematicamente como
Ey= (AQ/Q)/ (AR/R)

* Dado que (1) n= Ag/Ap/ p/gy que la ecuacion general de la recta es (2) p = a + bq, entonces en (2) q = p/b -
a/b, que sustituyendo en (1) nos queda: n = Ag/Ap / p/( p/b — a/b); pero como Ag/Ap es 1/b, reemplazando y
simplificando, tenemos: n = p/(p-a).
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Si el signo del cambio es positivo, se trata de un bien superior; en caso contrario nos
encontramos en presencia de un bien inferior.
Nuevamente, la funcion sera elastica cuando el cociente arroje un valor superior a +1.

ELASTICIDADES CRUZADAS: Es el cambio porcentual en la cantidad demandada del
bien X con respecto al cambio porcentual en el precio del bien Y

Si el signo del cociente es positivo, estaremos en presencia de bienes sustitutos; de ser
negativo, seran complementarios.

EMPRESA: Organizacion que coordina la disposicion de los recursos y factores a los efectos
de generar un producto o servicio, con el objeto de obtener un beneficio a partir de su
transaccion en el mercado, siendo el riesgo inherente a dicha actividad empresarial.

Iniciativa, beneficio y riesgo son términos claves para comprender la naturaleza de dicha
actividad empresarial.

Alternativamente, en la definicion de Coase, la empresa es una organizacion con direccion
centralizada (es decir con proceso de decision unificado), que internaliza procesos a los
efectos de evitar los costos del mercado. Los costos que se toman en cuenta son los triviales y
no triviales.

EMPRESA LIDER: (Sin. “Empresa Dominante”) Es aquella que tiene algin tipo de
preeminencia o supremacia sobre las restantes en el mercado en consideracion, o que puede
ejercer algun tipo de influencia sobre las restantes; existen diferentes tipos de liderazgo:

& a) de costos, cuando la firma en cuestion posee los costos mas bajos y marca el
piso del mercado en cuestion.

& b) de participacién: se posee la mayor cuota o participacion del mercado (por
volumen de ventas o facturacion); este tipo de liderazgo puede estar
relacionado con el primero.

& ) barométrico: la empresa es la primera en tomar las decisiones y las restantes
la imitan; se fundamenta en cierta superioridad en la disposicion de los
recursos humanos o en la obtencion de informacion privilegiada o estratégica.

« d) tecnoldgico: supremacia en la tecnologia disponible; normalmente se traduce

en precios mas elevados que los de la competencia, en funcion de la
diferenciacion de producto.

& e) de proyecto: cuando una firma posee la complejidad y envergadura
estructural y financiera para encarar proyectos de gran escala, que en funcion
de su dificultad inherente no pueden ser desarrollados por otras firmas.

A continuacion presentamos un modelo que nos permite analizar el liderazgo tecnolégico:
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GRAFICO E8
Empresa con liderazgo tecnolégico.

La empresa con liderazgo tecnoldgico confronta la demanda de mercado Dt; siguiendo la
metodologia usual, maximizard beneficios donde el IML se iguala con su costo marginal
(CML); el lider producira QL y cobrard un precio PL; la cantidad QL sera despejada del
mercado. Las restantes empresas confrontan la demanda remanente (Dr); para simplificar
consideramos como CMr la sumatoria de los costos marginales del resto de las empresas;
igualando IMr y CMr se obtiene la cantidad Qr que produciran las restantes empresas y el
precio Pr que les permite maximizar beneficios (el lider decide el precio a cobrar y la
competencia debe ubicarse por debajo del mismo).

Creemos que este modelo es mas realista que el de empresa dominante que se presenta
usualmente en los textos, basado en la existencia de una empresa importante que “tolera” la
presencia de otras pequerias.

ENCAJE BANCARIO: Coeficiente técnico fijados por la autoridad monetaria (el Banco
Central) para establecer el limite de préstamos de las entidades comerciales respecto de los
fondos recibidos en calidad de depdsitos. Regulando este coeficiente se puede expandir o
contraer el volumen de medios de pago del sistema.

ENFERMEDAD HOLANDESA: Sindrome macroeconémico de efectos adversos en la
economia, originado por el auge de la exportacion primaria de un recurso sobre el cual el pais
tiene ventajas comparativas; se caracteriza por la apreciacion de la moneda y la pérdida
consecuente de competitividad de los restantes sectores exportadores, en especial los no
tradicionales. El sindrome incluye la contraccion del crecimiento a largo plazo, producto del
clima adverso a la inversion.

Este término tiene su origen en el proceso de deterioro observado en la economia holandesa
como consecuencia de la explotacién de yacimientos de hidrocarburos en el Mar del Norte
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ENTE REGULADOR: Organismo creado para controlar los monopolios publicos
privatizados durante la década del 90, tales como el EPAS (Ente Para el Agua y el
Saneamiento), EPRE (Ente Para la Regulacion de la Energia), etc*.

EPISTEMOLOGIA: Estudio acerca del origen, la estructura y la validez del conocimiento
cientifico.

EQUIVALENCIA RICARDIANA: Este concepto apunta a sefialar que si el gasto del estado
se incrementa en base a deuda publica y no a mayores impuestos, igualmente los ciudadanos
no incrementaran su gasto en consumo, al considerar que tendran que aportar mayores
impuestos futuros para hacer frente a los vencimientos de la deuda®. La equivalencia
ricardiana implica entonces una especie de percepcién actual de los impuestos futuros.

ESCALA: Concepto asociado al largo plazo para designar el tamafio de la planta de
produccion.

ESCASEZ: Desbalance entre las necesidades y los medios a disposicion para su satisfaccion;
la escasez es siempre un concepto relativo, y constituye el fundamento de la economia.

ESTABILIDAD: Ausencia de perturbaciones (importantes) en las principales variables de la
economia, en especial en lo concerniente a precios y crecimiento. Es un concepto dindmico,
no estatico, que implica equilibrio en crecimiento.

ESTACIONALIDAD: Relacion entre la fluctuacion de una variable y el periodo de tiempo
considerado, implicando cierta regularidad; este fendmeno suele ser muy marcado en relacion
con las producciones agricolas, pero su influencia se extiende a otros mercados y actividades
(por ejemplo el turismo, la vestimenta, etc.).

ESTADO ESTACIONARIO: Situacion de equilibrio estable de la economia en el largo
plazo; punto o nivel en el cual las variables econémicas no experimentaran variacion positiva
0 negativa. El concepto de estado estacionario (forjado inicialmente por los economistas
clasicos) constituye una especie de paradigma o categoria arquetipica dentro del pensamiento
econdémico, lo que no excluye que sea una parte esencial en algunos modelos de crecimiento
de formulacion reciente y generalizada aceptacion (como el modelo de Solow).

ESTANCAMIENTO: Situacion caracterizada por la falta de progreso o evolucion.

ESTANCAMIENTO SECULAR: Estancamiento en el largo plazo; estancamiento
permanente.

ESTANGFLACION (del inglés “Stangflaction”): Situacion caracterizada por la concurrencia
o simultaneidad de los fendmenos de inflacion y desempleo.

ESTATIZAR: Transferir al dominio publico bienes o empresas del sector privado.
ESTRAPERLO: Mercado negro o ilegal, especialmente en relacién a bienes escasos.

ESTRATEGIA: Este término tuvo su origen en la antigua Grecia: los estrategos eran los
generales que conducian los ejércitos en las batallas; en su acepcién militar, implica “la

** En Argentina.
* Aparentemente, el mismo Ricardo era bastante escéptico respecto de esta afirmacion.
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consecucion de los objetivos a través de la disposicion de los medios humanos y materiales;
esto es, obtener la victoria en la guerra mediante la destruccion de los ejércitos enemigos.

La estrategia formula las grandes lineas que configuran el desarrollo de una guerra, sus
caracteristicas fundamentales, y la proyeccion de sus acciones en el tiempo a través del
Ilamado plan estratégico.

Estrategia es entonces el concepto mas general, que implica el reconocimiento de la
existencia de otros niveles subordinados: la tactica y la ejecucion de tareas.

ESTRATEGIA

l

TACTICA

l

EJECUCION DE TAREAS

La tactica implica todas las acciones subordinadas (batallas) que se libran en orden a la
consecucion del objetivo estratégico (capturar un territorio, destruir una flota enemiga, etc.).

A su vez, la ejecucidn operativa de tareas persigue la consecucion de objetivos que aportan
a la concrecion del nivel tactico (destruir un puente, capturar una colina).

El pensamiento estratégico tuvo una légica evolucion a través del tiempo y las diferentes
civilizaciones; en el siglo XX lleg6 a las ciencias sociales a raiz de la ingerencia cada vez
mayor del estado en diversas cuestiones de politica econdmica y social, donde la planificacion
y el presupuesto fueron los conceptos relevantes. Finalmente desembarcé en las Ciencias
Economicas, donde encontré un fértil territorio de maultiples y novedosas aplicaciones, y
donde en la actualidad se encuentra sélidamente insertado y en permanente evolucion.

La estrategia en las ciencias econoémicas

Las ciencias econdémicas han tomado el pensamiento estratégico de las disciplinas militares,
aplicandolo principalmente al area de los negocios en la administracion de empresas.

Aunque a nuestro criterio siempre existio la intuicion de un pensamiento estratégico en la
formulacién del plan de negocios de la firma, su formalizacién se realizd6 muy recientemente
con el aporte de M. Porter “° y otros autores. De acuerdo con la terminologia actual
aceptaremos la sinonimia propuesta entre “direccion estratégica” y “administracion
estratégica”.

En la actualidad, la mayoria de los gerentes y CEOs *’ de grandes y medianas organizaciones
coinciden en la importancia y las ventajas que la existencia de una concepcién estratégica
implica para la conduccion, el desarrollo, y con frecuencia la supervivencia de la empresa.

La formulacion del pensamiento estratégico es el resultado de explicitar correctamente la
mision y la vision de la empresa. La formulacion de una estrategia implica la creacion de
valor, tanto para la empresa como para los clientes.

Cuando las estrategias son impulsadas o impuestas desde la cima (direccién) al resto de la
organizacioén, hablamos de estrategias formuladas; cuando el proceso ocurre en el sentido
inverso nos referimos a estrategias emergentes.

*® porter, Michael: “Estrategia Competitiva”, publicado inicialmente en 1980 cuenta con varia reediciones.
*" Siglas en inglés para “Chief Executive Officer” equivalente a gerente general en espafiol.
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En su sentido mas general, el pensamiento estratégico en el entorno economico de los
negocios implica “disponer de los medios humanos y materiales para la consecucién de los
fines previstos”.

De acuerdo con Hitt, Ireland y Hoskisson “® la administracion estratégica esta conformada por
una serie de actos, decisiones y compromisos que debe realizar la empresa, orientados a
alcanzar competitividad estratégica, la que implica que la obtencion de ganancias superiores
al promedio.

La consecuencia de la formulacién y aplicacion de la estrategia adecuada es la obtencién de
competitividad estratégica. Cuando las empresas rivales renuncian a copiarla o imitarla (o
fracasan en el intento), se dice que la firma ha obtenido ventaja competitiva, la que
normalmente solo puede sostenerse durante cierto tiempo.

Si bien la version que hemos presentado constituye la concepcion més difundida de la
administracion estratégica de empresas, existe sin embargo un aporte muy interesante que
realizan Tarzijan y Paredes “°; autores que centran el escenario estratégico en mercados de
fuerte rivalidad entre empresas, mercados oligopdlicos donde las acciones de los participantes
afectan al resto, que normalmente implementaran medidas para neutralizar el movimiento
inicial.

Para estos autores, la estrategia implica: “la confeccion de un plan que especifique las mejores
acciones a ser realizadas en cada una de las posibles contingencias que enfrente, suponiendo
gue los competidores también intentaran optimizar su selecciéon de acciones”, definicion que
resalta la caracteristica dinamica de la estrategia.

Dentro de este contexto se definen como estratégicas aquellas medidas (acciones)
irreversibles por parte de las firmas: tendido de redes de fibra Optica, ampliacion de una flota
de aviones, etc.

Las medidas tacticas serian todas aquellas que tienen caracter reversible: rebaja de precios,
por ejemplo.

Deberia quedar claro —luego de la exposicion realizada- que el pensamiento estratégico es:
a) importante; b) de largo plazo; c) persiste en medio de contextos mutables; d) subordina a
otros niveles inferiores (tacticos y operativos).

“La estrategia no es, entonces, un concepto enraizado en el cambio, sino en la estabilidad de
los planes de las organizaciones en un entorno competitivo”.

Tipos de estrategias a disposicion de las firmas

Los diferentes tipos de estrategias a disposicion de las firmas se suelen clasificar en:

Funcionales
De Negocios
Ambientales
Corporativas

Comprensiblemente las firmas grandes poseen una mayor cantidad y variedad de estrategias a
su disposicion; veremos que habitualmente las firmas pequefias deben basar su eleccion
dentro de las estrategias de negocios.

El enfoque de las core competitions o competencias centrales
A finales del siglo XX y més concretamente a principios de la década de los 90 las compafiias
norteamericanas estaban jaqueadas por las japonesas y las estrategias basadas en el analisis del

*8 Hitt, Ireland y Hoskisson: Ver “Administracién Estratégica”, Thomson, México, 2003.-
* Tarzijan Jorge y Paredes, Ricardo: “Organizacion Industrial para la Estrategia Empresarial”; Prentice Hall, Bs.
As., 2001.
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Sector Industrial (Porter; lo hemos desarrollado precedentemente) parecian claramente
insuficientes, en especial las que involucraban las SBU (Unidades Estratégicas de Negocios).
Varios de estos instrumentos tales como el TQM, el JIT, reingenieria y benchmarking
resultaron obviamente Gtiles para muchas empresas, pero sin embargo esto no les permitia (a
las compafiias) alcanzar los estandares deseados.
Es en este contexto que aparece el (hoy historico) articulo de Prahalad y Hamel " sobre las
competencias centrales (core competitions), que vuelve la mirada hacia el interior de la
firma; en efecto, como hemos visto el modelo de analisis predominante buscaba los datos en
el entorno economico de los negocios, es decir mirando hacia fuera de la empresa, la nueva
vision se vuelve introspectiva®.
El nuevo enfoque busca potenciar los recursos de la firma, y fundamentalmente sus
capacidades, ya que como dicen los autores, “estas son el pegamento que liga las distintas
actividades comerciales y son el motor para nuevos desarrollos”.
Muy adecuadamente se sefiala que “a diferencia de los bienes fisicos que si se deterioran con
el tiempo, las capacidades mejoran a medida que se las emplea 'y
comparte” >2.
Los recursos individuales de la firma no producen la ventaja competitiva por si solos; son las
capacidades las que integran y combinan los mismos logrando la aptitud correcta.
Para que los recursos y capacidades se constituyan en opcion estratégica deben revestir el
cuadruple caréacter de:

e Raros: sélo los poseen unos pocos o ningun competidor actual o potencial.

e Caros: otras empresas 0 competidores no pueden reproducirlos convenientemente.

e Insustituibles: no poseen equivalentes o sustitutos apropiados.

e Valiosos: permiten a la empresa algin tipo de ventaja, o la neutralizacion de

amenazas.

No deben confundirse las estrategias funcionales con el andlisis de las competencias
centrales, ya que las primeras se han constituido en muchos casos en “condicion necesaria”
—pero no suficiente- para el desarrollo y la sustentabilidad de la firma y en la medida en que la
mayoria las pone en practica, no poseerlas implica una desventaja inicial. El valor esencial de
las competencias centrales parece radicar en la innovacion, desde la cual se puede saltar a
nuevos proyectos y mantener el vigor de la compaiiia.
Sin embargo en la practica no suele resultar tan sencillo identificar las competencias centrales;
el debate se mantiene al presente y se ve permanentemente enriquecido por nuevos aportes
(como la reedicion del Posicionamiento de Tout y Ries, que llevan —elevan- el pensamiento
tactico al nivel estratégico).
Equivalencias estratégicas:
Hemos intentado una breve presentacion de los origenes del término y de la incorporacién de
la concepcidn estratégica al ambito de las ciencias econdmicas, particularmente en el area de
la administracion de empresas; desde luego que también en economia se verifica igualmente la
existencia de un pensamiento estratégico, el cual se traduce en un conjunto de lineas
directrices, con ciertos parametros de coherencia interna- orientados a regular la marcha de la
economia de la nacion: estamos entonces en el ambito de la Politica Econdmica.
Estas lineas directrices son mas que un plan, constituyen lo que usualmente se denomina “el
modelo econémico vigente”; estos modelos tienen —conceptualmente- aspectos sustanciales y
otros secundarios; los primeros son los que caracterizan a dicho modelo y no pueden ser
modificados sin alterar la esencia del mismo; sin embargo, rasgos secundarios, 0 contingentes

50
|

*0 “The Core Competence of the Corporation”; Prahalad y Hamel, en Harvard Business Review, 1990.

> El tema esta muy apropiadamente tratado en Hitt y otros, ob. cit., pero recomiendo muy especialmente el
articulo publicado por Mark Unland y Brian Kleiner con el titulo de “Capacidad Central” en “Gestion”, volumen
I, nimero |, enero-febrero de 1997.

52 Unland y Kleiner, art. cit.
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pueden ser objeto de modificacion. Un modelo economico perdura hasta que se produce una
crisis que lleva a su sustitucion por otro (también cuando fuerzas politicas de signo contrario
consiguen desestabilizarlo y desplazarlo)®. Son ejemplos recientes para Argentina “el
modelo de la convertibilidad” y el actual —implementado a partir de la salida del anterior-,
caracterizado por el tipo de cambio (dolar) superalto.

ESTRATEGIA DOMINANTE: (en teoria de los juegos) se dice que una empresa tiene una
estrategia dominante cuando seleccionara sus acciones independientemente de las acciones
elegidas por su competidor.

ESTRUCTURAL.: Componentes mas estables del sistema econoémico, como la localizacion y
el perfil de las industrias, su perfil tecnoldgico, la radicacion y capacitacién de la mano de
obra, etc. Es un concepto que suele usarse en oposicion al de “coyuntural” para expresar la
dificultad del cambio en el corto plazo.

ESTRUCTURALISMO: Linea de pensamiento econdmico desarrollada por economistas
lationoamericanos, que alcanzo auge e influencia estuvo en las décadas de los 60 y 70. El
Estructuralismo, como doctrina sostiene que las dificultades del desarrollo de los paises
sudamericanos estriba en determinadas rigideces de sus estructuras economicas, lo que las
hace proclives a frecuentes crisis originadas en el sector externo, ocasionadas por el fenémeno
conocido como “deterioro de los términos del intercambio”.

EURO (£€): Unidad monetaria de la Comunidad Econémica Europea.

EX- ANTE / EX- POST: Analisis realizado previa o posteriormente a la introduccion de
determinado cambio o reforma econémica.

EXCEDENTE DEL CONSUMIDOR: Beneficio obtenido por todos los compradores
dispuestos a adquirir un bien a un precio superior al precio de equilibrio de mercado (triangulo
sombreado en el grafico E9)**; el mecanismo de mercado impide que el vendedor pueda
cobrar al comprador el “precio de reserva” del mismo.

EXCEDENTE DEL PRODUCTOR: Beneficio obtenido por todos los oferentes dispuestos a
vender un bien por debajo del precio de mercado (zona sombreada en el grafico E10).

53 Recuérdese que no hay modelo econémico —ni politica econémica- neutral en términos de los efectos sobre la
distribucion de los ingresos de los agentes en la economia.

> El monopolio —-mediante la préctica de la discriminacion de precios- puede apropiarse de la totalidad del
excedente del consumidor.
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Px

Pe
> Qx
GRAFICO E9:
Excedente del consumidor.
Px 4
Pe
> Qx

GRAFICO E10
Excedente del productor.

EXCEDENTE ECONOMICO: Producto remanente a la satisfaccién de las necesidades
basicas de la sociedad. El excedente econdmico se encuentra a la base del desarrollo de las
sociedades humanas, ya que permite su complejizacion social.

La economia es, en ultima instancia, un balance entre la escasez y el excedente econémico.

EXPECTATIVAS: Prevision de los agentes econdmicos respecto de la evolucion de hechos
0 situaciones econdmicas; las expectativas son de base sicoldgica e influyen en forma
decisiva en el comportamiento de dichos agentes.
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Es precisamente por la existencia de expectativas sicologicas que la economia es una ciencia
de base social y no obstante su elevado nivel de formalizacion matematica, resultan
infructuosos los intentos de transformarla en una ciencia exacta (Ver tema relacionado:
“Profecia auto cumplida”).

EXPORTACIONES: Ventas de bienes y servicios a otro pais (Ver Exportaciones Netas
llxN’!).

EXTERNALIDAD: Efecto que recibe un tercero que no participd en una transaccion
especifica; existen externalidades positivas y negativas (Ver: “Fallas de Mercado”).

EXTERNALIDAD DE RED: Beneficio derivado de la mayor participacion de consumidores
en determinado mercado (por ejemplo, un fax es mas util a medida que crece el nimero de
usuarios, porque se incrementa mas que proporcionalmente el nimero de conexiones
posibles).

I

FACTORES PRODUCTIVOS: Componentes genéricos primarios de la funcién de
produccion; usualmente designa al capital, el trabajo y los recursos naturales.

FALACIA DE LA COMPOSICION: Implica pensar los escenarios de la macro desde la
perspectiva individual, es decir desde la micro, lo cual puede inducir a serios errores cuando
resulta en la agregacion de los comportamientos individuales (Ejemplo: para un productor es
bueno producir méas tomates, pero los resultados son muy diferentes si todos los agricultores
simultaneamente producen méas tomates).

FALLAS DE MERCADO (Sin.:”Fallos de Mercado)Se considera que constituyen fallas (o
“fallos”)> del mercado todas aquellas situaciones en las que el mecanismo del mercado no
puede funcionar adecuadamente; de este funcionamiento inadecuado se derivan algunas de las
posibles siguientes alternativas, las cuales conllevan invariablemente perjuicios para la
sociedad, generalmente en términos de pérdida de valor:

Exclusion total o parcial de agentes econdmicos.

Existencia de beneficios extraordinarios para alguno(s) de ellos.

Asignacion subdptima o directamente ineficiente de los recursos.

Absorcion por parte de la sociedad (presente o futura) de los costos privados, esto es
la transformacion/ transferencia de los costos privados en sociales.

RN

Ademas, el mercado se muestra impotente de revertir “per se” (por si mismo) esta situacion de
falla o fallo.

La tematica de las fallas ha recibido un tratamiento reciente y cuando menos insuficiente en la
literatura econdmica; se suele considerar que existen cuatro categorias principales de fallas:

a) El poder de mercado: un agente posee algin tipo de capacidad o ventaja
incontrastable (ejemplo: el monopolio).

% Los autores y traductores espafioles utilizan “fallos”; aqui usualmente se denominan fallas.
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b) Las externalidades: surgimiento de un beneficio o perjuicio para un agente que no
participo en el proceso (ejemplo: la contaminacion ambiental).

c) La falta de informacidn, de la cual se deriva un perjuicio presente o futuro para una
de las partes (el consumo de cigarrillos, los alimentos transgénicos) que podria
haberse evitado de haber contado con la informacion adecuada.

d) La distribucion arbitraria o inequitativa de la riqueza (la pobreza e indigencia, que
excluye del consumo a amplios sectores de la poblacion).

Aunque no es un criterio compartido, algunos autores sugieren agregar a la lista anterior una
quinta categoria: los llamados “bienes publicos”; otros autores consideran directamente
dichos bienes como externalidades positivas, siendo este ultimo el criterio mas difundido.

FASES DE UN PROYECTO: Cada una de las etapas o periodos en que se desarrolla una
actividad parcial de un proyecto de inversion, comiunmente: planeamiento o disefio, inversion,
operacion y liquidacion. Conjunto de dichos periodos.

FIAT MONEY:: Sinénimo para dinero fiduciario.

FLUCTUACION: Variacion; cambio en las variables o en las condiciones generales de la
economia; sin.: “ciclo econémico”.

FLY TO QUALITY (*Vuelo a la calidad”): Desplazamiento de los capitales especulativos
desde los activos financieros de mayor riesgo a los mas seguros (Bonos del Tesoro de los
EEUU), como reaccion a la aparicién de situaciones de riesgo o incertidumbre en el contexto
econémico.

FODA: Siglas de “Fortalezas- Oportunidades- Debilidades- Amenazas”; Es una metodologia
de analisis muy difundida; se realiza a partir de la confeccion de una matriz que detalla estos
aspectos internos (fortalezas y debilidades) y externos (oportunidades y amenazas) de la
organizacion.

FONDO: 1) Activo que se reserva para determinados fines (por ej. “fondo fijo”); 2) Valor que
se paga por un emprendimiento en marcha (fondo de comercio).

FRONTERA DE POSIBILIDADES DE PRODUCCION (Sin. “Curva de
Transformacidn”): Linea de eficiencia que representa las diferentes combinaciones de bienes
que ese posible obtener a partir de la utilizacion de los recursos disponibles con un nivel dado
de tecnologia. Los puntos dentro de la FPP constituyen combinaciones ineficientes de recursos
y los externos, puntos imposibles de alcanzar sin variar las actuales dotaciones de recursos o
tecnologia.

FUNCION DE PRODUCCION: Es toda relacion, ecuacion, matriz o vinculacion entre los
insumos aplicados y el producto obtenido. En términos generales:

Q="f (X1, X2, .....Xn)

Siendo Q el producto total, y Xi cada uno de los insumos aplicados. Mas concretamente, la
funcién de produccién puede formularse como:

Q=f(K,L RN)T*
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El producto es funcion de los insumos de capital, trabajo y recursos naturales para un nivel
dado de tecnologia.

El abordaje tedrico distingue entre funciones de produccion de corto y largo plazo; estas
ultimas se denominan isocuantas.

FUNCION ECONOMICA DEL ESTADO: Intervencion del estado en la economia; se
distinguen las siguientes funciones fundamentales:

a) Establecer el contexto normativo
b) Provision de los bienes publicos
c) Estabilizar la economia

d) Transferencia de ingresos.

G

GANANCIA: Leit motiv de la economia de mercado y la existencia de la empresa. La
busqueda de la ganancia separa las organizaciones economicas de las otras.
En principio, la ganancia es la diferencia entre los ingresos y los gastos de la organizacion.

GASTO (DE GOBIERNO): Son todas las erogaciones realizadas por el gobierno en bienes
corriente y de capital a los efectos del cumplimiento de sus funciones especificas.

GUERRA DE PRECIOS: Estado de competencia basado en la reduccion sistematica de
precios; se suele evitar incurrir en este tipo de practica competitiva en funcion de los altos
costos que representa para los involucrados.

GIFFEN, Bien de: Bienes inferiores (de existencia tedrica) con pendiente de demanda
positiva.

GINI, Coeficiente de: Este coeficiente, ampliamente difundido para medir la equidad en la
distribucion de los ingresos, fue ideado por el italiano Corrado Gini; se construye a partir de la
Curva de Lorenz (Ver grafico G1).

En el grafico G1 la diagonal del cuadrado se corresponde con la linea de perfecta equidad,;
entre esta linea y la Curva de Lorenz queda determinada la superficie “a”; una superficie mas
pequefia implica una mejor distribucién del ingreso (la Curva de Lorenz esta mas proxima a la
linea de perfecta equidad).

El Coeficiente de Gini se calcula como el cociente de las superficies a/(a + b) representado en
el Grafico G1; su valor esté entre 0 (cero) y 1 (uno); correspondiendo a cero una distribucién
perfectamente igualitaria y a uno una total inequidad en la distribucién de los ingresos (una
sola persona tiene la totalidad de los ingresos). Para obtener el indice de Gini se multiplica por
100 el valor del coeficiente.

Este coeficiente se puede utilizar para medir cualquier forma desigual de distribucion.
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Gréfico G1:

Calculo del Coeficiente de Gini

GRAN DEPRESION: Se refiere a la crisis econémica a escala mundial que se extendi6 de
1929 a 1933; es la mayor que se ha producido en el capitalismo.

GRESHAM, Ley de: En forma simplificada, su enunciado es: “La moneda mala desplaza de
circulacién a la buena”; histéricamente, ocurria cuando se pretendia sostener el valor de
cambio de una moneda con menor porcentaje de metal precioso.

Gtoe: Unidad de medida representativa de mil millones de toneladas equivalentes de petréleo
(Giant Ton Qil Equivalent).

H

HICKS, Analisis de: Ver “Analisis I1S- LM”

HERFINDHAL, Indice de: Se utiliza para medir el grado de concentracién en una industria
oligopdlica; se define como la sumatoria del cuadrado de las participaciones de las empresas
en un mercado y se expresa como

2 S?

Su valor maximo es 10.000, cuando una firma tiene el 100 % del mercado; indices superiores
a 1.000 ponen en evidencia una situacién de concentracion. *°

HIPER INFLACION: Exacerbacién del fendmeno inflacionario: incremento en el indice de
precios superior al 50 % mensual. Los episodios hiperinflacionarios son relativamente
infrecuentes: solo se han verificado seis o0 siente situaciones de estas caracteristicas en la

% Esto para USA o Europa, pero para mercados de menor tamafio relativo -como los nuestros- la concentracién
debera estimarse a partir de un piso muy superior a este valor.

64



historia econdmica universal, siendo la mas ampliamente documentada la hiperinflacion
alemana de entreguerra. Existe suficiente evidencia analitica y empirica para postular que la
hiperinflacion es consecuencia de la emision descontrolada de papel moneda, o en otros
términos, que dicha emision es el combustible que alimenta la espiral de precios.

HISTERESIS: Influencia o incidencia de lo coyuntural en la tasa natural de empleo,
producto, etc.; este concepto es relativamente reciente, ya que anteriormente no se consideraba
posible esta influencia.

HOLDING: Conglomerado conformado por una compafiia controlante de otra u otras,
usualmente mediante la adquisicion de sus acciones.

HOMEOSTASIS: Estado estable fluctuante que se da cuando las variables opuestas en un
sistema estan balanceadas (entonces el sistema esta en equilibrio); esta propiedad define el
nivel de respuesta y adaptacion de la organizacion al medio.

Implica la cohesion de la organizacion en el tiempo, sin anular su equilibrio dindmico; dado
que todo sistema concreto participa del proceso general de evolucion y cuenta con flujos de
recursos y relaciones que lo alteran, se pone en funcionamiento un mecanismo de
supervivencia basado en la propensiéon al crecimiento.

HOMO ECONOMICUS: Sujeto de existencia supuesta cuyas decisiones se basan
exclusivamente en la obtencion de beneficio econémico.

HOMOGENEIDAD (del producto): Ver “Producto Homogéneo”.

HOMOGENEIDAD LINEAL: Funciones de produccion homogéneas de grado uno; en estas
funciones de produccion el output se incrementa en la misma proporcion que la variacion de
los insumos.

HORIZONTE HIPER INFLACIONARIO: Punto o momento a partir del cual la inflacion
se transforma en hiper inflacion (Ver: “Olivera- Tanzi, Efecto”).

HORIZONTE TEMPORAL: Periodo de tiempo en consideracion; usualmente se hace
referencia al corto y largo plazo.

|

I+D: Ver “Investigacion y Desarrollo”.

IDH (Indice de Desarrollo Humano): Indice que toma en consideracion: a) Esperanza de
vida al nacer (longevidad); b) Alfabetismo de los adultos; c) Ingreso real per capita.

IDS (Indicadores de Desarrollo Social): Indicadores de desarrollo que toman en
consideracién. A) Salud; b) Educacion y ¢) Poder adquisitivo.

ILUSION MONETARIA: Situacion en la que los agentes econdmicos deciden en funcién

de las variables nominales y no de las reales; en particular, con relacion al desempleo en la
teoria Keynesiana.
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IMPERIALISMO: Fue definido en un principio como “la fase superior del capitalismo
monopolista”®’. En un sentido mas amplio, se le considera como el dominio o hegemonia que
ejerce un pais sobre otros a partir de su potencia econémica, situacion que se complementa
con mecanismos de caracter politico y fundamentalmente militar.

IMPORTACIONES: Adquisiciones de bienes y servicios a otros paises.

IMPUESTO (Sin: Tributo; Anton: Subsidio): Carga obligatoria; pago que particulares o
empresas deben realizar al estado para contribuir a su financiamiento; son susceptibles de
diferentes clasificaciones:

a) Siguiendo un criterio geografico: Nacionales y Provinciales®®

b) Segun escala de aplicacion: Proporcionales, progresivos y regresivos

¢) En relacion con el sujeto de aplicacion: Directos e indirectos.

Cuando un impuesto se aplica por Unica vez, para la concrecion de un proposito definido (por
ejemplo la construccion de determinada obra) se denomina “contribucion”.

Es importante sefialar que la incidencia del impuesto dependera de la elasticidad de las
funciones de oferta y demanda; esto implica que la funcion mas inelastica absorbe en mayor
proporcidn la aplicacion del impuesto.

INDEXACION: Incremento de los valores de contratos o acuerdos (por ejemplo: salariales)
en funcidn de las variaciones del indice de precios. Se generan mecanismos indexatorios
cuando la inflacion se torna muy persistente.

La indexacion de la economia retroalimenta el proceso inflacionario.

INDICE DE LERNER: Ver: “Lerner, indice de”

INDIGENCIA: Situacion extrema de pobreza en que los ingresos del grupo familiar no
alcanzan para la adquisicion de los bienes que conforman la Canasta Basica Alimentaria.

INDIVISIBILIDAD: Caracteristica de los factores productivos que impide su utilizacion
parcial, incrementando el costo de aplicacion de los mismos. Al aumentar el volumen de
produccion aparecen las economias de escala.

INFLACION (Anton. “Deflacion”): Incremento sostenido en el nivel general de los precios y
servicios de la economia; esto implica que el aumento de unos pocos precios, sea por razones
estacionales 0 no, no constituye inflacién; como tampoco debe denominarse inflacién un
incremento ocasional de precios. Su medicion se realiza utilizando diversos indices, entre los
que pueden citarse el Indice de Precios al Consumidor (IPC), el Indice de Precios Mayoristas
(IPM), el Indice de Precios de la Construccion, etc.

Diferentes teorias analizan las causas que dan origen a la inflacién, las que consideramos a
continuacion:

Inflacion de Demanda: se produce por el incremento persistente de la demanda agregada de
la economia, resultante por ejemplo por la accién de un importante comprador externo.

La situacién se representa en el gréafico | 1: dado que se considera la totalidad de la economia
y no un solo mercado, en los ejes de coordenadas se indican el nivel de precios de la economia
(ordenadas) y el nivel de producto (abcisas) respectivamente; las funciones seran las de
demanda agregada y oferta agregada (sumatoria de todas las demandas y ofertas de la
economia a cada nivel de precios); la situacion inicial estd en NPo e Yo.

>’ Definicion propuesta por Vladimir llich Ulianov (“Lenin®).
%8 Los impuestos municipales se denominan tasas.
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NP1

NPo

v

Gréficol 1
Inflacion de Demanda

El desplazamiento (incremento) de la DA a DA’ generara presiones inflacionarias
(incremento de NPo a NP1), pero en un contexto expansivo (incremento del producto de Yo a
Y1).

Inflacion de Costos: Producto del incremento en los costos de un insumo importante,
particularmente la energia, con efectos difusores en la generalidad de las actividades
economicas.

NP

NP1

NPo

v

Y1 Yo

Gréfico 12
Inflacion de Costos
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Esto implica un desplazamiento de la funcion de oferta hacia arriba, con las consiguientes
presiones inflacionarias, pero la gran diferencia con el caso anterior es que el nivel del
producto disminuird, iniciando el camino de la recesion.

Inflacion clasica: Surge de la monetizacion del déficit fiscal, esto es la emision de dinero sin
respaldo, a los efectos de cubrir el excedente de gastos del gobierno.

Implica una perspectiva de largo plazo de la economia; supone que la oferta agregada coincide
con la situacién de pleno empleo, por lo que el cambio (expansion) de la demanda se traduce
en un incremento de precios, sin modificar el producto.

A
NP
NP1
NPo
| K
Ype
Grafico I3

Inflacion Clésica

Enfoque estructural: Este grupo de teorias, que surge a partir de los estudios y formulaciones
de autores latinoamericanos sostiene que la inflacién se produce por causas estructurales de
las economias subdesarrolladas. En las mismas se verifican una serie de distorsiones, lo que
provoca el deterioro de los términos del intercambio; periodicamente se generan crisis en el
sector externo, cuya correccion hace necesaria la devaluacion, poniendo en marcha el proceso
inflacionario.

Enfoque socioldgico: la inflacion es producto de la lucha de los diferentes sectores sociales
por la distribucion del ingreso.

Inflacién keynesiana: sostienen los partidarios de este andlisis que la expansién del gasto del
estado en situacion de recesion puede no ser necesariamente inflacionario, o que una tasa
leve de inflacion es un costo pequefio por sacar a la economia de la recesion.

La mecéanica del proceso se presenta en el Cuadro 14: en un comienzo, la demanda deprimida
determina® el nivel de producto Yo, compatible con el nivel de precios de la economia No; en
esta circunstancia, el gobierno intentara sacar la economia de la recesion.

La expansion del gasto del estado —politica fiscal expansiva- implicara el traslado de la DA
hacia la derecha (DA"), incrementando el nivel del producto, reduciendo la brecha con la

% Es importante sefialar que la teoria keynesiana sustenta que es la demanda agregada la que determina el nivel
del producto.
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situacion de pleno empleo; dado que existen una serie de factores productivos desempleados o
subocupados, los efectos inflacionarios no seran en principio muy perceptibles.

Este proceso puede continuar hasta alcanzar el punto a, el que queda determinado por la
funcion de demanda agregada DA*; en este punto se habra alcanzado el nivel de pleno empleo
Ye.

A partir de este punto, la oferta agregada se vuelve completamente inelastica®, coincidiendo
con la situacion de pleno empleo. Nuevas expansiones del gasto del estado, desplazarén la
DA, pero los efectos impactaran solamente el nivel de precios generando inflacion. Esta
visién es compatible con una perspectiva de corto plazo.

NP \ q
.~ SA
NP* ____________________

NPo I ———————

DA**

v

<

o
<
3

Gréfico 14
Inflacion Keynesiana

INFORMACION ASIMETRICA: Esta situacion existe cuando uno de los participantes de
la transaccion posee mayor nivel de informacion que el otro, como por ejemplo en el mercado
de autos usados, o los seguros. Una consecuencia de la informacion asimétrica es la seleccion
adversa (Ver: “Fallas de mercado”).

INFORMALIDAD: Ver: “Economia Informal”.

INGRESO DISPONIBLE: Ingreso remanente luego del pago de impuestos (Y —T).
INGRESO MARGINAL: Variacion del ingreso total al incrementarse la produccion (mas
especificamente, al incrementarse en una unidad).

IMg=AIT/AQ

A partir de la ecuacion de la funcion de demanda (lineal, en nuestro ejemplo) se puede derivar
la funcion de ingreso marginal:

%0 |_a oferta agregada de la economia tiene entonces dos tramos: uno con pendiente positiva y otro totalmente
vertical, es decir completamente inelastico.
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P=a-b.Q

Dado que el ingreso total es P.Q (Precio por la cantidad vendida); multiplicando por Q

P.Q=a.Q-b.Q?

IT=a.Q - b.Q?
Derivamos para obtener el ingreso marginal:

d(P.Q)/dQ =a-2b. Q

Dado que d(P.Q)/dQ es el ingreso marginal, resulta:

IMg=a-2b.Q

Lo que implica que el ingreso marginal tiene el doble de pendiente (2b) que la funcién de
demanda (lineal).

En relacion con la funcion de demanda, el ingreso marginal puede representarse graficamente
de la siguiente manera:

Px a

Qx

v

IMg = a-2b.Q

Gréfico 15
Demanda e ingreso marginal.

INGRESO PERMANENTE: Ingreso que persistira en el futuro; se interpreta como duradero
o0 consolidado.

INGRESO TRANSITORIO: Ingreso eventual, o que se estima no persistira en el futuro.

INFORMAL: Ver. “Economia Informal”.
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INSUMO PRODUCTIVO: Todo componente utilizado en el proceso productivo, tal como
las materias primas, energia, maquinarias, instalaciones, trabajo, etc.

INTEGRACION (de empresas): Unificacion de la propiedad y direccion de diferentes
empresas; la integracion puede ser de caracter horizontal o vertical. La primera involucra
empresas que participan en el mismo mercado o etapa del proceso de produccion (su logica es
generar economias de escala a partir del incremento de tamafio de la nueva organizacion).

La integracion vertical implica diferentes etapas del proceso productivo (hacia arriba, con los
proveedores, y hacia abajo con los clientes 0 compradores), lo que permite reducir costos y
garantiza la provision de insumos criticos.

INTEGRACION REGIONAL: Proceso que busca disminuir las barreras que separan dos
economias, a efectos de aprovechar su complementacion.

INTERACCION (del multiplicador y el acelerador): Efecto sobre el ciclo econdémico en
funcién la conjuncién del acelerador y el multiplicador; a partir de diferentes valores de los
mismos pueden desarrollarse diferentes escenarios tedricos: ciclos regulares, oscilaciones
crecientes, crecimiento exponencial, etc.

INTERES: Costo del dinero; precio que debe pagarse como retribucién de un préstamo
monetario.

INVERSION: Gasto de las empresas para mantener e incrementar su capacidad productiva;
la inversion es el componente més volatil de la demanda agregada.
Las cuentas nacionales reflejan tres tipos de inversion:

&« Maquinarias e instalaciones
& Materias primas y productos terminados y en proceso de fabricacion
& Viviendas

En términos generales, los factores determinantes de la funcion inversidn son: la tasa de
interés (r) y las expectativas empresariales (e): 1 = 1 (r,e);

La funcion de inversion tiene pendiente negativa, dado que la baja en la tasa de interés del
mercado implica una disminucion en los costos de financiamiento volviendo rentables mas
proyectos. Bajo la denominacion de “expectativas empresariales” se incluye: posibilidades del
emprendimiento, evaluacion sobre la situacion del contexto macro de la economia, factores
institucionales, etc.
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Gréfico 16
La funcion de inversion.

En el panel A del grafico se observa que la disminucion de la tasa de interés de ro a r
incrementara el nivel de la inversion de lo a l1; la variacion se verifica sobre la misma funcion
de inversion.

La parte B, a partir de la situacion inicial representada por | (r,e) muestra un cambio favorable
en las expectativas (e+), lo que implicara un desplazamiento de la funcion de inversion hacia
la derecha, pasando a I(r,e .); expectativas desfavorables desplazan la funcion hacia la
izquierda: 1 (r,e -) en el gréafico.

La inversion total (inversion bruta) se compone de una parte correspondiente a la
recomposicion del capital utilizado (“desgastado”™) en el proceso productivo y otra
correspondiente a la variacion® del mismo:

(1) 1B = AK + 8K

Se deduce, por simple pasaje de términos, que la inversion neta (AK) sera igual a la inversion
bruta menos inversion de reposicion del capital amortizado en el proceso de produccion:

IB-06K =AK

Mas especificamente, el incremento de la inversion se realizaré hasta el punto en que el valor
del producto generado por la adicion del capital sea igual al costo del mismo:

(2) PMK.P = Pk.(r+9)

Esto es, se ampliara la capacidad de produccion hasta el punto que la productividad marginal
del capital (PMK) multiplicada por el precio de venta del producto sea igual al costo de la

61 Esta variacion puede ser positiva 0 negativa; en este Gltimo caso estaremos en presencia de un proceso de
desinversidn (la capacidad instalada excede el nivel deseable).
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adicion del equipo de capital, representado por su precio de adquisicion Pk, multiplicado por
el costo de oportunidad®® r més la tasa de amortizacién o depreciacion &.

Reemplazando (2) en (1) podemos obtener la formalizacion o &lgebra de la funcién de
inversion total de la economia It, como suma de la inversion neta In y la inversion de
reposicion Ir:

It= In[(PMK.P)- PK.(r+8)]+ Ir &K)

INVESTIGACION Y DESARROLLO (I+D): Gastos realizados por la empresa con el
propdsito de diferenciarse a través del desarrollo de nuevos procesos o productos. Los gastos
en I+D constituyen una practica competitiva habitual en mercados oligopdlicos (Ver
“Competencia Monopolistica™).

IPC (indice de Precios al Consumidor): que mide las variaciones en los precios de un
conjunto de bienes, normalmente los que constituyen la denominada Canasta Basica Universal
(CBU), tambien llamada “Canasta Béasica Total.

IS (Curva de): Muestra la relacion de equilibrio entre el nivel del producto y la tasa de interés
en el mercado de bienes; esta relacion opera a través de las variaciones de la inversion,
susceptible a los cambios en la tasa de interés. La variacion de la inversion determina cambios
en la demanda agregada, de la cual es uno de los componentes.

Esta funcion tiene pendiente negativa.

ro

r

v

Gréfico 17
Curva IS

IS- LM, Analisis (Sin. “Analisis de Hicks”): Fue desarrollado por Hicks a los efectos de
interpretar los fundamentos de la teoria keynesiana.

Es un andlisis macroeconémico que permite sintetizar los resultados de las diferentes
aplicaciones de la politica monetaria y la politica fiscal, que se traducen en desplazamientos
de las funciones LM e IS respectivamente, determinando nuevos puntos de equilibrio del
ingreso y la tasa de interes.

62 Rendimiento de los fondos en la mejor colocacién alternativa.
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Gréfico 18
Andlisis IS- LM

ISOCOSTO: Combinaciones de factores productivos cuya adquisicion determina el mismo
nivel de desembolso por parte de la firma.

ISOCUANTA (de “is0”, igual y “quantum”, cantidad): Funcion de produccion de largo plazo
que representa las diferentes combinaciones de insumos que permiten obtener el mismo nivel
de producto; normalmente son convexas al origen de coordenadas. Suelen también
denominarse funciones de isoproducto.

En el gréfico siguiente se reproducen distintos mapas de isocuantas; las ubicadas en la parte
izquierda tienen la forma usual, de forma que un mismo nivel de produccién puede ser
obtenida con diferentes combinaciones de los factores productivos L y K, siendo negativa la
tasa marginal de sustitucion técnica (para disminuir la participacién de un factor es
necesario incrementar la dotacion del otro con el propésito de mantener el mismo nivel de
produccion).

El mapa de la izquierda representa isocuantas que se obtienen de la combinacion de los
factores productivos en una proporcion fija e invariable (es necesario combinar los factores en
una relacién cuantitativa estable).
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Grafico 19
Mapas de Isocuantas

Jd

J, Curva: Describe la supuesta trayectoria del neto de exportaciones e importaciones (XN)
con posterioridad a una devaluacion.

XN

TO

<«
v

- XN

Gréfico J1
La curva “J”.

Cuando para corregir el saldo negativo de la Balanza Comercial se recurre a una devaluacion
(“D”, en el gréfico), se sugiere que inicialmente se profundizara el déficit de la misma, por el
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incremento en el costo de las importaciones; esta situacion se revertird posteriormente,
pasandose a un saldo positivo. El proceso da lugar a la trayectoria que se muestra en el
gréfico, que presenta cierta similitud con la letra “J” (de ahf su denominacién)®.

JOINT VENTURE: Asociacion de negocios entre dos 0 mas empresas publicas o privadas
para emprender proyectos de riesgo.

JUEGOS (Teoria de los Juegos): Conjunto de teorias y conceptos surgidos principalmente en
los juegos de estrategia (ajedrez, go, etc.) con aplicaciones a problemas y situaciones de la
economia.

La teoria de los juegos se ha revelado como particularmente eficaz o adecuada para interpretar
aquellas situaciones donde hay dos o mas partes involucradas y las decisiones de cada una de
ellas no pasan desapercibidas para las restantes (mercados oligopolicos).

Los juegos pueden presentarse, es decir, formalizarse, de dos maneras: en forma extensiva
mediante un arbol de decisiones, y en forma normal mediante una matriz de recompensas.
Una primera clasificacion tedrica es entre juegos secuenciales y simultaneos, cooperativos o
no cooperativos. Algunos juegos son simultaneos y secuenciales.

Los juegos secuenciales, cuando poseen informacion completa (es decir, se sabe quién realiza
el ultimo movimiento) pueden resolverse mediante el procedimiento denominado “backward
induction” (induccion a la inversa), esto es, determinar movimiento que realizara el dltimo
jugador, y desde alli razonar hacia atras, es decir, deducir cada estadio anterior hasta llegar a
determinar el movimiento que debe realizarse en el presente.

A su vez los juegos simultaneos se resuelven: a) por la existencia de estrategias dominantes o
mas usualmente por b) el Equilibrio de Nash.

El “Equilibrio de Nash implica que un jugador realiza el mejor movimiento posible teniendo
en cuanta la mejor opcion del rival, y este juega esa opcién. En presencia del equilibrio de
Nash los participantes no tendran incentivos para modificar su jugada (un equilibrio estable).
Una dificultad es que existen juegos que poseen multiples equilibrios, y otros no poseen
ninguno.

JUEVES NEGRO: EI 24 de Octubre de 1929, fecha en que se produjo el crack de la Bolsa de
Wall Street, dando inicio a la llamada Gran Depresion, perturbacién que se extendid durante
cuatro afios. Este hecho constituye la mayor crisis experimentada jamas por el capitalismo y
abrié el camino a la formulacién de la Teoria Keynesiana.

JUST IN TIME: (*Justo a Tiempo™); Método de la administracion consistente en la provision

(recepcidn) de insumos de produccion o mercaderias al momento de su utilizacion; su légica
es evitar los costos de depdsito y almacenamiento.

K

K: Por Capital; en la nomenclatura usual, para diferenciarlo de la funcién Consumo.
KANBAN: Equivalente en japonés del “Justin time”.

KAIZEN: Expresion japonesa cuyo significado en el ambito de la administracion de
empresas es “la mejora continua”.

83 Los datos empiricos de la Gltima macro devaluacién Argentina no aportan evidencia de la existencia de la
“curva J”; anteriores devaluaciones en nuestro pais tampoco aportan evidencia en este sentido.
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KEYNESIANISMO: Cuerpo tedrico de doctrina que propugna la aplicacion de las teorias
sustentadas por John Maynard Keynes.

KIRETSU (del Japoneés): Grupo de empresas organizadas en torno a un banco.

KNOW HOW: (del inglés: “saber hacer”) Dominio o conocimiento de los procesos
productivos, en especial los tecnoldgicos.

KUZNETZ, Curva de: Relacion entre el nivel del PBI y la equidad en la distribucion del
ingreso (medida usualmente a través del Coeficiente de Gini); sostiene que al incrementarse el
ingreso, se incrementa en forma simultanea la inequidad en la distribucion, hasta alcanzar un
maximo y luego disminuir a niveles de mayor equidad.

Se puede construir de dos maneras: a) Haciendo un corte del el PBI y el Coeficiente de Gini
de distintos paises; b) Focalizando este analisis con respecto a un pais en un periodo de
tiempo.

INEQUI- | 4
DAD

Nivel del
Producto

v

Gréfico K1
La curva de Kuznets.

L

LAFFER, Curva de: Establece la relacion entre la tasa impositiva y el nivel de recaudacion:
Se postula que la recaudacion variard en funcion de la tasa de imposicion: si la misma es muy
baja se recaudara muy poco; el nivel de recaudacion se incrementara proporcionalmente al
incremento de la tasa impositiva, hasta alcanzar el maximo de recaudacion R*, que se
obtendra a una tasa T* (Figura L1); una presion impositiva superior a T*, que implica una
presion fiscal excesiva, disminuird el volumen de recaudacion en lugar de incrementarlo.

La verdadera incognita es la tasa T*, la que previsiblemente variara de sociedad a sociedad, y
de tiempo en tiempo.

77



A
100 %
T*
0% R
R*
Gréfico L1

La Curva de Laffer.
LARGO PLAZO: (en economia, ya que la consideracion varia en otras disciplinas
cientificas) Es el periodo de tiempo necesario para poder variar la totalidad de los factores
implicados en el proceso productivo.
LATIFUNDIO: Propiedad de tierra de gran extension.

LEASING: Alquiler con opcion a compra (usualmente de maquinaria y equipos de capital),
utilizando como parte del pago los desembolsos realizados durante el periodo de la locacion.

LLERNER, Indice de: Se utiliza para medir el grado de monopolio de un mercado (Poder de
Monopolio); se define como:

(P-CMg)/P
Esta medicion debe realizarse en el punto de equilibrio del monopolio.
LIBOR: Siglas para London Interbank Offered Rate.
LIQUIDEZ: Cualidad de un activo de transformarse en moneda corriente: el dinero es el
activo liquido por excelencia. Formas de menor liquidez las constituyen los depositos en cajas
de ahorro, plazos fijos, letras de tesoreria, empréstitos, etc.

LIDERAZGO: Ver “Empresa Lider”.

LM (Curva de): Relaciona la tasa de interés de equilibrio en el mercado monetario para cada
nivel del ingreso o producto.
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Para la construccion de la curva de LM se puede proceder como en el grafico adjunto: la parte
izquierda del grafico muestra la tasa de interés de equilibrio entre la oferta (MS) y demanda de
dinero (MD); la oferta de dinero estd determinada por la autoridad monetaria del pais y la
demanda de dinero depende de la tasa de interés y del nivel del ingreso; esta situacion
determina la tasa de interés de equilibrio ro. En la parte derecha del grafico se muestra el punto
a sobre la curva LM que relaciona la tasa de interés de equilibrio en el mercado monetario
para el nivel de producto Yo.

Al aumentar el ingreso a Y1, la demanda de dinero se desplazara hacia arriba, determinando la
nueva tasa de interés de equilibrio r1 (parte izquierda del gréfico); la parte derecha muestra el
nuevo B punto de la curva LM.

La curva de LM tiene pendiente positiva.

v

Gréfico L2
Construccion de la Funcion LM.

LOCK OUT: Cierre patronal.

LORENZ, Curva de: Representacion grafica de la relacion existente entre la distribucion
porcentual de la poblacién y la participacién en la distribucion del ingreso. En la gréfica, la
diagonal en verde implica una perfecta equidad en la distribucién del ingreso, por lo tanto, a
mayor desviacion de la Curva de Lorenz de la diagonal, mayor inequidad en la distribucion
del ingreso.

En el Grafico L3 se muestra una situacién de distribucion sumamente inequitativa de la
riqueza (por caso, al 80 % de la poblaciéon corresponde una participacion del 40 % del
ingreso); en consecuencia, el ingreso remanente (60%) es percibido por el 20 % de la
poblacion.
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Grafico L3
Curva de Lorenz

LUDITAS: Artesanos textiles britanicos que a principios del siglo XIX destruyeron las
maquinas que amenazaban su fuente de trabajo.

M

M1, M2, M3: Oferta de medios de pago de la economia.

M1: Esta constituido por el efectivo en manos del pablico (EMP) mas las cuentas corrientes y
cuentas a la vista de los depositantes. EI M1 surge de la Base Monetaria, al operar el
multiplicador bancario.

M2: Comprende el circulante en poder del publico mas los depositos a la vista en pesos del
sector publico y privado no financiero (es el M1 mas los depdsitos en cajas de ahorro).

M3: Agregado monetario amplio; comprende el circulante en poder del puablico més la
totalidad de los depositos del sector publico y privado no financieros (es el M2 mas los
depdsitos a plazo fijo).

(Ver conceptos relacionados: “Base Monetaria” y “Multiplicador Bancario”).

MACROECONOMIA: Una de las dos grandes ramas de la economia; estudia la naturaleza y
caracteristicas de los grandes agregados econdémicos y su problematica. Usualmente aborda
tematicas relacionadas con el empleo, niveles de precios, etc.

MAINSTREAM: (del inglés: “main”, principal y “stream”, corriente) Principal corriente de

opinién entre los economistas; conjunto de las principales opiniones vigentes en la teoria
econdmica; se identifica con el paradigma cientifico de mayor difusion.
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MAPA DE CURVAS DE INDIFERENCIA: Conjunto de las diferentes curvas de
indiferencia de un consumidor (aungue ese consumidor pueda ser la sociedad en su conjunto).

MATERIA PRIMA: Componente basico del proceso productivo, que serd objeto de
procesamiento o transformacion a los efectos de su reutilizacion y/o consumo.

MATRIZ DE RECOMPENSAS: Representacion matricial de los pagos que reciben los
diferentes participantes de un juego o actividad (ver: “Teoria de los Juegos™).

MERCADERIA: Todo bien susceptible de ser objeto de una transaccién econémica.

MERCADO: Histéricamente era el lugar (espacio fisico) donde vendedores y compradores
realizaban las transacciones; en su acepcién mas moderna implica el proceso de convergencia
de la oferta y la demanda, donde cada bien o servicio de la economia implica la existencia de
un mercado en particular. La interseccion de las funciones de oferta y demanda de cada
mercado determinard la conformacion de un precio de equilibrio y una cantidad de equilibrio
(Grafico M1).

Px Sx

pe fp-------------------

Dx

Qx

v

Qe

Grafico M1
Equilibrio del mercado

El desplazamiento de las funciones de oferta y demanda por la incidencia de cualquiera de los
denominados “factores subyacentes” determinara la conformacion de nuevos puntos de
equilibrio en dicho mercado; un ejemplo se representa en el grafico M2, partes “A” y “B”.

En la parte “A” se muestra la situacion inicial, donde el equilibrio estd determinado por la
interseccion de las funciones de demanda y oferta Dx y Sx; el precio de equilibrio inicial es Po
y la cantidad de equilibrio Qo; una expansion de la demanda a D"x implicara la conformacion
de un nuevo punto de equilibrio con valores P1y Qi. En el nuevo punto de equilibrio de
mercado prevalece un precio mayor al inicial y mayor volumen de transacciones.

La situacion se completa en la parte B (grafico inferior), donde se presenta el resultado de una
posterior expansion de la oferta a S'x; las transacciones aumentan a Q2 y el precio final caera
a P2. En este ejemplo, se presenta una expansion conjunta de las funciones de oferta y
demanda; en este caso en particular, puede pronosticarse con certeza que existird un mayor
volumen de transacciones, pero el precio que prevalecera finalmente no podra pronosticarse
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con certeza, dependiendo en ultima instancia del la amplitud del desplazamiento de las
funciones®.

Px

P1

Po

Px

P1

Po

P2

Gréfico M2
Equilibrios sucesivos

En cada mercado en particular, las variaciones de oferta y demanda pueden tener mayor o
menor frecuencia; existen de hecho mercados muy estables y otros sumamente inestables.

Se presentan a continuacién algunos casos especiales en relacién a la elasticidad de la funcion
de oferta:

% Esta regla general se verificara siempre que existan variaciones conjuntas, sean en el mismo sentido o en
sentido contrario; es decir se podrd pronosticar con certeza la evolucion de una de las variables; el valor de la
restante dependera —con respecto a la situacion inicial- de la amplitud del desplazamiento de ambas funciones.
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Grafico M3

Equilibrios especiales

La parte “A” del gréafico superior nos muestra la situacion que se deriva de la existencia de
una oferta completamente inelastica: la misma es frecuente en las producciones periodicas
(como las agricolas, en las que la cantidad del producto disponible no puede variarse hasta el
proximo ciclo); en este caso, esta dada la cantidad ofrecida, y el precio quedara determinado
por la demanda; si la demanda de mercado es Do, el precio sera Po, pero si la misma se
incrementa a D1, el precio se incrementara a P.

En la parte “B” se suministra un bien o servicio a un precio fijo; la cantidad que se
comercializa quedara determinada por la demanda.

El término “economia de mercado”® hace referencia al sistema cuya base es el
funcionamiento de la totalidad de cada uno de estos mercados.

MERCADO DE FUTUROS: Mercados donde se comprometen operaciones a futuro,
fijandose por anticipado los términos de las mismas.

MERCADO NEGRO: Mercado paralelo al mercado oficial; comprende el conjunto de
operaciones realizadas al margen o en contravencion con las disposiciones oficiales,
usualmente las relacionadas con precios maximos o volumen de transacciones fijados por la
autoridad.

MERCADOS DISPUTADOS (Sin.: “Mercados desafiables™): Aquellos mercados en los que
se verifica la inexistencia de costos de entrada y salida (lo que no significa inexistencia de
costo de construccién de instalaciones) sumado a la percepcidn de beneficios econdmicos.

% Sinénimo de capitalismo que trata de eludir su connotacién peyorativa.
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METODO CIENTIFICO: Entiéndese por método “la realizacion de una serie de reglas o
pasos para la resolucion de un problema o la realizacion de una tarea”. La idea del método se
encuentra asociada con el orden y en general se pretende suprimir la incertidumbre y el azar.
El método cientifico es entonces: “el procedimiento ordenado que se sigue para hallar,
construir y ensefiar... el conocimiento de las ciencias”®®; el método, junto con los conceptos y
los sistemas constituyen los componentes basicos de las mismas. Es atribuible a Descartes su
fundamentacién filosoéfica.

Resulta ademés evidente que “el método esta condicionado en gran medida por la naturaleza
de los fendmenos y las leyes que los rigen. Por eso cada campo de la ciencia o de la préactica

elabora sus métodos particulares”.

“Los métodos son entonces los instrumentos procedimentales de construccién vy
divulgacion de las ciencias”.

Siendo la economia una ciencia relativamente joven, sus métodos especificos se encuentran en
desarrollo; los actualmente vigentes han evolucionado a partir de otros campos del
conocimiento, y por supuesto, desde la epistemologia general de las ciencias; la eleccion de
uno u otro dependera del criterio y la formacion del profesional, sea su rol el de docente o
investigador.

Como se ha sefialado precedentemente, los métodos mas relevantes en la docencia de las
ciencias econémicas son los mismos que se utilizan en la investigacion®’, y es atil ordenarlos
en los siguientes binomios:

» Inductivo y Deductivo
» Analitico y Sintético

» Estatico y Dinamico

» Coyuntural y Estructural

Induccién y Deduccion

El método inductivo constituye por lo general el primer abordaje del problema- objeto de
estudio (inclusive en los niveles de la preciencia): una situacion, hecho o fenGmeno que por
sus caracteristicas o importancia concita el interés del observador o investigador.

Considerado en su perspectiva historica, el inductivismo aplicado a la interpretacion de la
economia estuvo presente en el analisis de los mercantilistas, claro que sin la pulcritud
metodologica que hoy le solicitamos al pensamiento cientifico, sino fundamentalmente como
una exposicion justificatoria de los hechos econdmicos desde un enfoque empirico- realista.
La induccidn es la formulacion de un principio general a partir del fendmeno estudiado; en un
primer paso consiste en elevar casos particulares a leyes de caracter empirico; implica
extender la conclusion a la totalidad de los fenémenos del mismo tipo®®. Frecuentemente se
parte de hipotesis presentes en la mente del investigador.

8 | o que en materia de ciencia es verdad”.

67 Citamos los que entendemos son los mas relevantes en la actualidad; para un analisis mas detallado consultar a
H. Max, obra citada. Puede también consultarse al respecto la excelente obra de Roberto Gémez Lopez:
“Evolucion Cientifica y Metodologica de la Economia”; en Internet, en el sitio www.eunet.net.

% Quiero citar a modo de ejemplo un parrafo de John M Keynes: “La ley psicoldgica fundamental en que
podemos basarnos con entera confianza , tanto a priori partiendo de nuestro conocimiento de la naturaleza
humana como de la experiencia, consiste en que los hombres estan dispuestos por regla general y en promedio , a
aumentar su consumo a medida que su ingreso crece, aunque no tanto como el crecimiento de su ingreso” (obra
citada, pagina 106)
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Lo inductivo trabaja entonces desde los concreto a lo abstracto. El riesgo méas inmediato es
generalizar a partir de unos pocos hechos particulares. La enunciacién de una ley econémica
requiere de un desarrollo formal mucho mas estricto.

Deducir implica recorrer el camino inverso a la induccion: es ir de lo abstracto a lo concreto.
La deduccion nos permite afirmar que dadas ciertas condiciones se producird determinado
resultado; implica la posibilidad de proyectar intelectualmente el presente al futuro.

El método deductivo es esencial para nuestra disciplina, ya que uno de los requerimientos
basicos que la sociedad realiza al profesional de Ciencias Econdmicas es la prediccion sobre
la evolucion de la situacidn (econémica) considerada.

Surge con los economistas clasicos: Smith y Malthus fueron sus precursores (aun cuando no
rechazaron la induccién como parte del analisis), alcanzando su maximo exponente en
Ricardo.

El método deductivo ya no abandonaria la economia, la cual se considera en la
actualidad como “una ciencia hipotético-deductiva”, sefialandose que sus deducciones
coincidiran con los hechos en ausencia de causas perturbadoras.

A finales del siglo XIX el pensamiento econdmico se reencauzara incorporando con fuerza
arrolladora el pensamiento matemético a través del analisis marginal, el cuél estuvo
representado por tres corrientes principales: la Neoclasica de Cambridge (de la cual fueron
prominentes autores Marshall y Jevons); la Matematica (Walras, Pareto) y la Psicolégica
Austriaca (Menger).

La deduccion crece desde la I6gica, permitiendo formular nuevos principios a partir de los ya
conocidos, principios que deberan convalidarse o refutarse a traveés de su comprobacion
empirica.

El método deductivo correctamente aplicado le permite al docente transitar un terreno
relativamente seguro, pero resulta conveniente matizarlo con ejemplos a efectos de
descomprimir la exigencia intelectual que implica su exposicion prolongada.

Plausiblemente el mayor riesgo de su aplicacion es quedarse en el marco teorico, sin
compromiso o anclaje con la realidad.

Anélisis y Sintesis

Analizar consiste en descomponer el todo en sus partes integrantes, es decir sus componentes,
a los efectos de tratar de conocer mas profundamente la naturaleza del fendmeno estudiado,
sus causas y efectos, asi como lo especifico del funcionamiento de las partes.

El analisis permite aumentar el bagaje de conocimientos positivos que constituyen el
basamento de toda ciencia, y en particular permite establecer y ensefiar teoria econdémica.
Como sefiala adecuadamente H. Max el método analitico es igualmente aplicable tanto al
objeto de estudio concreto como al abstracto.

Observacion, descripcion, examen critico y taxonomia o clasificacion son etapas del
desarrollo y aplicacion del método analitico; posteriormente puede procederse a la
comparacién con otros fenémenos vinculados.

Si la progresion anteriormente sefialada se ha desarrollado adecuadamente tendremos la
posibilidad de entender y explicar el fenémeno estudiado, es decir habremos avanzado
solidamente en su comprension.

La sintesis suele trabajarse como la inversa del andlisis (andlogamente a la forma en que la
integracion de funciones matematicas es el proceso inverso de la derivacion), vale decir la
reconstruccion de la situacién original disociada en el analisis, pero no es esta la variante mas
provechosa del método.
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La sintesis no es meramente la operacion inversa del analisis, ya que el todo es siempre mayor
gue la suma de las partes. Si se logra una nueva categorizacién del fendbmeno, decimos que se
ha operado una sintesis productiva.

La sintesis implica una comprension holistica, es decir integral del fendmeno a partir de su
reconstruccion, pero esta operacion hubiese resultado imposible sin el analisis previo.
Normalmente se expresa en un resumen conclusivo de él o los fendbmenos estudiados.

La operacion de sintesis tiene como consecuencia logica y necesaria la conclusion del
investigador.

Estatico y Dindmico:

Este método, propio de la mecénica ha evolucionado considerablemente en nuestro campo.

La estatica analiza como dados los elementos presentes en una situacion; considera el status
actual de dichos elementos, sin desconocer que obviamente dicha situacion se modificara en el
tiempo.

La estatica es como una vision congelada del momento; asi, tolerando la analogia, un balance
es la fotografia del patrimonio de una empresa en un momento determinado. De su
comparacion con otra “fotografia” puede el experto extraer valiosas conclusiones.

El valor de este método se potencia entonces a través de este simple procedimiento, que
denominamos “estatica comparativa”; los modelos mas simples en economia se fundamentan
en esta técnica.

Asi como la estatica nos remite de alguna forma a la nocion de equilibrio, el método
dindmico conlleva la idea de desarrollo, el movimiento de un proceso econémico hacia el
equilibrio o el desequilibrio a partir de una situacion inicial.

Dado que es el movimiento lo que caracteriza a la economia®, el método dindmico intenta
identificar y comprender las causas que originan los cambios y las consecuencias de dichos
cambios.

Si el método estatico puede ser comparado con la foto de un suceso o fendmeno econémico, el
método dindmico puede a su vez compararse con una pelicula del mismo.

Coyuntural y Estructural

Como categorias de analisis (mas que como metodologias) lo coyuntural y estructural remiten
al abordaje que se realiza de la temética econémica.

Dado que lo que caracteriza a la economia es el movimiento, resulta crucial la comprension de
la naturaleza y caracteristicas de este movimiento, que no es precisamente lineal; en efecto,
toda economia presenta periodos de expansion y contraccién recurrentes denominados
“ciclos”.

Lo coyuntural introduce el factor tiempo, tomando en cuenta en el analisis la situacién en un
momento determinado en referencia a una economia o a un sector de la misma.

La consideracion de la tendencia modifica en forma fundamental nuestra perspectiva de los
temas, enriqueciendo en forma notable su comprension.

En efecto, si observamos una magnitud absoluta correspondiente a un fendémeno, 10 % por
ejemplo para el indice de desempleo, tal magnitud nos ofrece escasa informacion con respecto
al mencionado fendomeno. Nuestra interpretacion puede variar notablemente si los valores
correspondientes a los periodos de tiempo inmediatamente anteriores son, por ejemplo 12 % y
11 %, que si dichos valores son 8 % y 9 % respectivamente.

Lo estructural nos remite a las condiciones concretas y objetivas de una economia, la
tecnologia disponible, la distribucion geografica de sus industrias y recursos naturales, etc.

La modificacion del componente estructural de una economia no puede realizarse en el corto
plazo.

% Se puede consultar nuestra obra: “Las Leyes Naturales y la Economia”, cap. I.
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MICROECONOMIA: Una de las dos grandes ramas de la economia, también llamada
“Teoria de los Precios”, que estudia las decisiones individuales y el funcionamiento de los
mercados.

MINIFUNDIO: Propiedad de una pequefia extension de tierra.

MODELO: Representacion simplificada de la realidad que pretende explicar como funciona
una parte de la misma; permite su utilizacion en situaciones donde es imposible la
operatividad por experimentacion u observacion.

En un modelo se explica como las variables externas inciden sobre las internas, y los cambios
que de ello se derivaran.

MODELO DE EQUILIBRIO DINAMICO (Sin. “Modelo de la telarafia”): Modelo de
interpretacion economica basado en tres premisas fundamentales: a) Produccion periddica, o
con periodo de mercado; b) los productores toman como referencia los precios obtenidos en el
periodo anterior o precedente; c) la elasticidad de las funciones de demanda y oferta. Segun
esta Gltima condicion el modelo revestira el caracter de “explosivo”; “implosivo” o “con
oscilaciones recurrentes”.

MONEDA: Sin. “Dinero”. Frecuentemente se utiliza el término como equivalente de “dinero
mercancia”, o dinero con valor en si mismo, como el emitido en metales preciosos; en la
terminologia usual, dinero emitido en la forma de un disco de metal.

MONOPOLIO (Anton. “Monopsonio”): Tipo de mercado consistente en la presencia de un
solo oferente o productor y numerosos compradores de determinado bien o servicio; el bien o
producto en cuestion carece de sustitutos cercanos. Las siguientes son causas principales que
dan origen a los monopolios, las que representan barreras significativas al ingreso de nuevas
firmas:

1. Posesion exclusiva de un insumo o fuente de materias primas (surgente de agua
mineral o termal) .

2. Concesiones gubernamentales (ferrocarriles, correos, generacion de energia, etc.)

3. Patentes de invencidn (medicamentos).

4. Monopolios naturales (no confundir con la causa 1); se analizan por separado.

El monopolista confronta la totalidad de la demanda del mercado, lo que le permite determinar
el volumen a producir, y consecuentemente el precio a cobrar; este volumen de produccion
estara asociado a la obtencion del maximo nivel de ganancia.

En su nivel de optimizacion de la produccion, el monopolio ocasiona una pérdida
irrecuperable de eficiencia, que se denomina costo social “*, que se representa en el siguiente
gréfico:

7 Un ejemplo lo constituye la adquisicion realizada por Alcoa (Aluminium Company of America) de las
principales minas de aluminio del mundo a finales de la segunda guerra mundial, lo que le permitia manejar la
oferta de este insumo estratégico para la industria aeroespacial; este monopolio fue disuelto por el gobierno de
los Estados Unidos.

"™ Por tal motivo, ademés de un tipo de mercado, el monopolio constituye una falla de mercado.
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Costo Social

M g

Gréfico M4
Produccion de equilibrio y costo social del monopolio

Para maximizar su ganancia, el monopolista elegira el nivel de produccion QM que iguala su
costo marginal con su ingreso marginal y cobrard PM; sin embargo, el 6ptimo social requiere
que el CMg sea igual al precio (punto A de la funcion de demanda), lo que implicaria
incrementar su volumen de produccién, dado que la sociedad asigna a las nuevas unidades
mayor valor que el costo de producirlas; estas unidades adicionales no seran producidas, ya
que disminuirian el volumen de utilidades del monopolio. Esta situacion constituye el
denominado “Costo Social del Monopolio” 6 “Peérdida irrecuperable de eficiencia” (en la
figura, el triingulo sombreado).

Por las razones anteriormente analizadas, en los diferentes paises suele existir una fuerte
legislacion antimonopdlica. Adicionalmente, los gobiernos pueden implementar diferentes
medidas tendientes a regular los monopolios: normativas, provision de bienes publicos,
impositivas’® y de control, como la creacién de organismos reguladores (en Mendoza, el
EPAS y el EPRE). A diferencia de otro tipo de mercados, la aplicacion de precios maximos
puede resultar exitosa en el caso de existencia de monopolio.

En si mismo, el monopolio no es ilegal: en efecto, no puede ser ilegal constituirse en
monopolio a partir de la eficiencia o la habilidad comercial; pero es ilegal incurrir en practicas
destinadas a obstaculizar la competencia —impedir el ingreso de nuevos competidores o
eliminar a los actuales- a partir de situaciones de abuso de poder de mercado. Por este motivo
fue recientemente sancionado Microsoft (el monopolio mas fuerte de la historia), tanto en
EEUU como en Europa.

Otra préactica usual de los monopolios consiste en la “discriminacién de precios” (Ver
“Discriminacion”).

MONOPOLIO BILATERAL: Mercado en el que se verifica la concurrencia simultanea de
un monopolio y un monopsonio.

2 Aplicar impuestos al monopolio requiere de un profundo conocimiento de la situacién y de la teoria
econdmica, ya que existen casos en los que el monopolio puede transferir al consumidor la totalidad — o0 ain una
proporcién mayor- al impuesto aplicado.
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MONOPOLIO NATURAL: Se dice que existe un monopolio natural cuando resulta mas
conveniente que un bien o servicio sea producido por una sola empresa que por dos 0 mas.
Situaciones tales como la provision de agua potable, servicios de gas y cloacas, energia
eléctrica, etc., constituyen ejemplos frecuentes de monopolios naturales.

Esto implica que la curva de coste medio de la firma es decreciente para todos los niveles de
produccion significativos del mercado:

En el Grafico M5 se puede observar que el monopolio confronta la totalidad de la demanda
del mercado Dt, pudiendo en consecuencia expandir su produccion hasta Q*, que le permitira
reducir sus costes medios a CMe*; esta situacidn se corresponde con el punto o del grafico,
donde la curva de CMe —que incluye beneficios normales- intersecta la demanda de mercado.
La aparicion de una segunda firma implicard que cada una de ellas proveera a la mitad del
mercado Y la funcion de demanda relevante pasara a ser D12 X; para este nivel de produccion,
el coste medio minimo posible pasard a ser CMe2, por sobre CMe*, que se corresponde con el
punto {3 del gréfico.

Px

P2

CMe*

Qx

D12 X DTx

Grafico M5
Monopolio natural

Adicionalmente, esto implica que no es viable la solucion de obligar al monopolio a producir

de forma que el coste marginal iguale al precio en la funcién de demanda -punto o del gréafico
M6- (llevaria a la quiebra al monopolio, por no poder cubrir los costes medios):
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Px
Dx

C Me

C Mg

v

Qx

Gréafico M6
Inviabilidad de la solucion usual

MONOPSONIO: Mercado caracterizado por la presencia de un solo comprador del bien o
servicio.

MULTIPLICADOR BANCARIO: El dinero emitido por el BCRA no constituye la
totalidad de la oferta monetaria del sistema; para comprenderlo, debemos considerar la accion
de los bancos comerciales, los que expanden los fondos del sistema a través del mecanismo de
los préstamos. En efecto, el dinero emitido por el banco central de un pais (o dinero de alta
potencia), constituye la Base Monetaria, que puede encontrarse bajo dos formas: Efectivo en
manos del puablico (EMD) y depdsito de las entidades bancarias en el Banco Central, bajo la
forma de encajes. Estos ultimos constituyen coeficientes técnicos fijados por dicha autoridad a
los efectos de garantizar la solidez del sistema.

El multiplicador bancario se produce porque los fondos que ingresan a las entidades
comerciales son prestados hasta el limite fijado por la autoridad monetaria a traves de los
coeficientes técnicos (encajes); pero al reingresar estos fondos al sistema, pueden ser
nuevamente prestados (con la restriccion sefialada), poniendo en marcha el ciclo expansivo de
creacion de medios de pago.

EMP EB

Base Monetaria

M1

’
7
’
’
’
7
’
’

EMP Ctas. Ctes. + Ctas. a la Vista

Grafico M7
El multiplicador bancario
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Siguiendo a Blanchard”™, denominamos Base Monetaria (BM) al efectivo en manos del
publico (EMP) mas los encajes bancarios (E):
{1}BM=EMP +E

Denominamos Oferta Monetaria (OM) al EMP mas las cuentas corrientes bancarias y los
depositos a la vista (D):

{2 OM=EMP +D
Dividiendo {2} por {1}, tenemos:
OM/BM= EMP+D / EMP+E
Por lo tanto:
OM = (EMP +D / EMP +E) . BM
Dividiendo por D:
OM = { (EMP/D + D/D) / (EMP/D + E/D) } . BM
Simplificando, nos queda:
{31 OM = { (EMP/D+1) / (EMP/D +E/D) } . BM

Los cocientes EMP/D y E/D constituyen relaciones estructurales e institucionales
respectivamente del sistema bancario, y podemos sustituirlos por:

EMP/D =6
E/D=A(donderes<1)

Reemplazando en {3} :
OM = {(0+1)/ 0+1)}.BM

Siendo el cociente mayor que uno, constituye el multiplicador bancario.

MULTIPLICADOR KEYNESIANO: Una de las ideas centrales o nlcleos conceptuales de
la teoria keynesiana; el cambio (incremento) de la DA de determina un incremento mas que
proporcional en el nivel del producto.

La siguiente representacion grafica muestra el funcionamiento del multiplicador: al
incrementarse la DA a DA; el nivel del producto pasara de de Yo a Y (se observa que AY es
mayor que ADA).

" Blanchard, Olivier, y Perez Enri, Daniel: “Macroeconomia, Teoria y Politica Econémica con
Aplicaciones a América Latina”, Prentice may, 2001.-
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Grafico M8
Multiplicador keynesiano

El multiplicador actia como un amplificador de las variaciones (positivas y negativas) de los
componentes subyacentes de la Da; se deduce a partir de:

Y =Da=0a
Considerando que

(1) Da=C+1+G

En consecuencia:
2QQY=C+I1+G

Sustituyendo la funcién consumo’ en (2):
Y =Co+pmc.(Y-T)+I1+ G
Tenemos que:
Y = Co+pmc.Y —-pmc.T+1+ G
Y-pmc.Y=Co+I1+(G- pmc.T)
Y(l-pmc)=Co+I1+ (G- pmc.T)
Y=1/(1-pmc).{Co+1+ (G- pmc.T)}

El multiplicador keynesiano es entonces 1/ (1 —pmc ). Se observa en la expresion deducida
que

" Dado que debemos tener en cuenta la accion del estado en la economia, el consumo debe considerarse en
funcioén del ingreso disponible (Y-T).
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(G — pmc.T) es el nucleo de la politica fiscal. Su importancia reside en que las variaciones de
los componentes subyacentes de la Da (y en particular los derivados de la politica fiscal) son
amplificados por el multiplicador, permitiendo sacar la economia de la recesion.

N

NAVAJA DE OCCAM: También llamado “Principio de la parsimonia” admite la siguiente
formulacion (entre otras): “No multiplicar las hipotesis innecesariamente”; se lo suele usar en
microeconomia para justificar como innecesaria la cardinalidad de las curvas de indiferencia,
esto es que resultaria suficiente establecer el orden de las mismas, sin necesidad de encontrar
un valor numérico al grado de utilidad que representa cada una de ellas.

NECESIDAD: Sensacion de carencia de algo unida a la voluntad de satisfacerla; existen
diversas clasificaciones de las necesidades, la primera de ellas en individuales y sociales; las
necesidades individuales pueden a su vez clasificarse en bésicas y derivadas, y las sociales en
plblicas y privadas’.

NECESIDADES PREFERENTES: Son aquellas que el fija el estado atendiendo a criterios
de utilidad publica. Implican la intervencién del estado, modificando las preferencias privadas
o individuales. Constituyen ejemplos de necesidades preferentes el incremento de la actividad
deportiva, la disminucion del consumo de alcohol, etc.

Se satisfacen mediante la implementacién de la provision de bienes preferentes.

NETO (De exportaciones e importaciones): Saldo de la Balanza Comercial de un pais;
técnicamente, diferencia entre exportaciones e importaciones (Ver “XN”).

NEUTRALIDAD DEL DINERO: Parte de la teoria (Clasica) que sustenta la imposibilidad
de modificar el nivel del producto (de largo plazo) a partir de la variacion en la cantidad del
dinero. Esto implica una funcién de oferta agregada de largo plazo de pendiente
completamente vertical y coincidente con el nivel de ingreso de pleno empleo.

~y

N

NOQUI: (Argentinismo) Eufemismo para designar un empleo publico sin contraprestacion
efectiva; el término apropiado seria “sinecura”.

O

OBJETIVOS DE POLITICA ECONOMICA: Logros o resultados que se pretende obtener
a partir de la gestion econémica de un pais 0 nacion; son los principales objetivos de politica
econdmica:
= Pleno empleo: Dado que los recursos son escasos, es fundamental la plena ocupacion
de los mismaos.

> Ver: Mochén y Becker: “Economia, Principios y Aplicaciones”....
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= Estabilidad: Numerosos factores causan perturbaciones, las que acarrean
consecuencias negativas en diferentes aspectos; entre las mas frecuentes se cuenta el
alza sostenida en el nivel de precios (inflacion); la accion del estado tiende a la
remision o anulacién de los factores de perturbacion.

= Equidad: Criterio de justicia en la distribucion del ingreso.

= Sustentabilidad: Adecuado manejo —explotacion racional- de los recursos naturales, de
manera de permitir su renovacion.

= Crecimiento: Dado que la poblacion crece, la economia debe crecer para evitar un
empobrecimiento relativo; debe diferenciarse el crecimiento del desarrrollo: el primero
es cuantitativo, y el segundo es cualitatativo, ya que implica un cambio en el perfil
productivo (cambio tecnologico).

OBSOLESCENCIA: Envejecimiento o inadecuacion del equipo productivo a consecuencia
del cambio tecnoldgico.

OCKHAM: Ver: “Navaja de Occam”.

OFERTA: Esta constituida por todas las cantidades que los productores de determinado bien
0 servicio estan dispuestos a ofrecer a cada nivel de precio. Los factores determinantes de la
funcion de oferta son:

O(x) =f(Px, Cx, T, Ob)

La oferta del bien x es funcidn del precio del bien, del costo de los factores productivos
utilizados, de la tecnologia empleada y de los objetivos empresariales; usualmente tiene
pendiente positiva. Suponiendo constantes el resto de los factores (ceteris paribus), se puede
representar la oferta en funcion del precio, (parte A del gréafico):

Px A
px 1 B
S Sy S
P1
>
<—
Po
Qx Qx

v

v

Gréfico O1
La funcion de oferta

La variacion del precio determina cambios sobre la misma funcién (se denomina “cambio en

la cantidad ofrecida”); asi, si el precio de mercado es Po, se producira Qo; si el precio se eleva
a P1, los oferentes aumentaran la cantidad producida a Qx.
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La variacion de alguno de los otros factores determinantes de la oferta, como el costo de los
factores productivos, o la tecnologia empleada ocasionara un desplazamiento de la funcion,
(parte B del grafico) y estaremos en presencia de un “cambio en la oferta”. So puede
trasladarse a S” -expansion- o contraersea S”’.

OFF SHORE: Referencia a sociedades constituidas fuera del pais de origen, normalmente en
paraisos fiscales, con el objeto de eludir la legislacion local (Anton: “On Shore”).

OKUN, Ley de: Relacion (deducida de la evidencia empirica) entre la variacion positiva
(crecimiento) del PBI y la disminucion de la tasa de desempleo; se acepta su validez
solamente para determinados rangos, existiendo diferencias entre paises y épocas
consideradas. Fue formulada por el economista Arthur Okun.

OLIGOPOLIO (Anton. Oligopsonio): Estructura de mercado caracterizada por la presencia
de pocos vendedores o productores de un bien o servicio y multiplicidad de compradores. Los
oligopolios estan presentes en muchas (la mayoria de las) ramas de la actividad econémica.
Las conductas basicas de los oligopolios son la competencia y el acuerdo o colusién (Ver:
“Competencia Oligopolistica”).

OLIGOPSONIO: (Antén. “Oligopolio”) Tipo de mercado en el que concurren pocos
compradores del bien o servicio.

O.M.A. (Operaciones de Mercado Abierto): Intervencion del Banco Central mediante la
compra o venta de titulos pablicos a los efectos de incrementar o disminuir la oferta de dinero
en la economia.

ON SHORE: Sociedades o instrumentos financieros constituidos en concordancia con la
normativa local.

OPTIMO DE PARETO: Situacién en la que no es posible reorganizar la produccién o el
consumo de los diferentes bienes y servicios con el objeto de incrementar el grado de
satisfaccion de una o mas personas sin disminuir el bienestar de las restantes (al menos una).
En un sentido mas general, no se puede mejorar la situacion de una persona sin desmejorar la
situacion de otra u otras.

Se formula en relacién con las diversas distribuciones de recursos disponibles entre los
miembros de una sociedad, denominadas al efecto “estados realizables”; la dotacion de
recursos inicial es entonces autarquica.

El Optimo de Pareto no implica equidad’’, y ademés existe una infinidad de dptimos posibles.
Este concepto — el dptimo paretiano- es central en la formulacion del modelo de la
competencia perfecta’®.

OPTIMO ECONOMICO: Combinacion de factores que permite obtener un nivel dado de
produccion al menor costo posible.

"® Vilfredo Pareto (1848/ 1923); naci6 en Italia, ingeniero de profesion (trabajé en la administracion de
ferrocarriles); fue Senador Vitalicio de Mussolini.

" Amartya Sen sefiala que podemos estar en presencia simultanea de un Optimo de Pareto y una economia
indignante.

"8 Lo que constituye a mi criterio una de las mas sorprendentes paradojas del pensamiento econémico; en efecto,
Vilfredo Pareto, senador vitalicio de Mussolini, despreciaba profundamente el capitalismo y la democracia
segln sus biografos-; sus estudios se enfocaban a la construccién de elementos tedricos Utiles a la planificacion
econémica propia del sistema al que adheria. Su sistema de pensamiento se limita a sefialar la existencia de los
fendmenos, sin emitir juicio valorativo.
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OPTIMO TECNICO: Nivel de produccion en que el PMe es maximo.

OLIVERA TANZI, Efecto: Modelo de descripcion caracterizada de la aparicion del
horizonte hiper inflacionario; inicialmente, el gobierno puede obtener fondos de un sistema
recaudatorio basado en la aplicacion del impuesto inflacionario; hasta cierto punto esta
recaudacion aumentard (curva R del grafico) al incrementarse la tasa de inflacion (IT en la
figura); pero si esta tendencia continda, en cierto punto la recaudacion medida en términos
reales comenzaré a decrecer; el punto a. marca la interseccion de ambas funciones; a partir de
alli se extiende el horizonte hiper inflacionario (linea vertical de barras en la figura).

TO

Grafico 02
Efecto Olivera- Tanzi

P

PARAISO FISCAL.: Paises o islas con muy baja o ninguna restriccion al ingreso de
capitales, ni averiguacion sobre el origen o la legalidad de los mismos (Ej. Panama, Islas
Caiman, Isla de Niue).

PAREO (DE PRECIOS): Préactica comercial consistente en igualar las rebajas de precios de
la competencia’®.

PARETO: Ver: “Optimo de Pareto”.
PBI (PRODUCTO BRUTO INTERNO): Es el total de los bienes y servicios generados por

una economia en un periodo de tiempo (usualmente un afio); es la mas importante de las
macromagnitudes de la economia. Su medicidén es normalmente una tarea compleja, dada la

7 Contrariamente a la creencia generallizada, esta practica sirve para disminuir la competencia.
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heterogeneidad de los conceptos involucrados®, y puede realizarse a precios de mercado y a
costos de factores. En periodos inflacionarios y a los efectos de evitar las distorsiones
provocadas por este fendmeno, deben utilizarse deflactores a los efectos de que transformar
los valores nominales en reales.

El PBI es un concepto geogréafico, y nos permite comparar el tamario relativo de una economia
con el resto de las economias del mundo.

Conceptos relacionados: PBN, PNN, Renta Personal Disponible, PBI per cépita, Variacion
Anual del PBI.

PBN (PRODUCTO BRUTO NACIONAL): Se calcula como el valor del PBI menos la renta
de los factores externos, mas la renta de los factores nacionales residentes en el exterior.

PNN (PRODUCTO NACIONAL NETO): Es el valor del PBN menos las amortizaciones del
capital productivo.

Renta Personal Disponible: PNN menos los impuestos directos, mas las transferencias: es un
concepto importante, porque representa el poder adquisitivo real de la poblacién.

PBI per Cépita: Es el valor del PBI nacional dividido el nimero de habitantes:

PBI / N° de habitantes
Variacion Anual del PBI: Crecimiento (expansion de la economia) o decrecimiento del mismo
(recesion); se mide como:

{PBI (afio n + 1) - PBI (afio n) } / PBI (afio n)

PEA (Poblacion Econdmicamente Activa): Segmento de la poblacién en condiciones de
trabajar y que desea hacerlo; por lo tanto puede estar ocupada (en sentido pleno o
subempleada) y desocupada.

PERIODO DE MERCADO (Sin. “Produccion periodica”): Tiempo necesario para volver a
obtener una determinada produccidn; usualmente se emplea en relacion con el agro.

PLENO EMPLEO: Situacion en que la totalidad de los factores productivos de la economia
se encuentran utilizados. Inexistencia de factores subutilizados o subocupados. Algunos
autores lo utilizan en un sentido mas restringido como “inexistencia de desempleo”.

PLUSVALIA: Excedente de valor obtenido de la explotacion de trabajo asalariado (en el
concepto de la teoria marxista).

POBREZA: Se define generalmente a partir de un indicador llamado CBU (Canasta Basica
Universal), la que incluye un conjunto de bienes necesarios para cubrir las necesidades
alimentarias y no alimentarias consideradas esenciales de un ndcleo familiar. Si el ingreso
mensual de una familia no alcanza para cubrir el costo de la CBU, decimos que esta por
debajo de la linea de pobreza.

Pero en el caso extremo en que el ingreso ni siquiera alcanza a cubrir la adquisicion de los
alimentos incluidos en dicha canasta -denominada Canasta Basica Alimentaria- ® nos
encontramos con una situacion de indigencia.

8 En algunos paises lo rudimentario de los sistemas de captacién de datos impiden obtener precisién en su
medicion; ademas debe tenerse en cuenta que las actividades de la economia sumergida o informal (actividades
“en negro”), que en algunos lugares constituye una proporcién importante del PBI, obviamente no son
registradas.

81 La Canasta Basica Alimentaria esta constituida por un conjunto de alimentos que alcanzan para cubrir un
umbral minimo de necesidades energéticas y proteicas del grupo familiar.
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Un abordaje mas reciente del tema de la pobreza incluye la definicion de las NBI
(Necesidades Basicas Insatisfechas); se dice que hay NBI cuando esta presente alguna de las
siguientes cinco situaciones:

Una vivienda inconveniente

Inexistencia de sanitarios o retrete sin descarga de agua

Hacinamiento critico (més de tres personas por habitacion)

Menores en edad escolar que no asistan al colegio

Hogar con 4 6 mas personas por miembro ocupado, el cual tenga escolaridad
primaria incompleta (o carezca de ella).

VVVVY

La existencia de (una) cualquiera de estas situaciones calificara como pobreza, mientras que la
concurrencia de dos 0 mas constituyen miseria.

Lo interesante en la inclusién de este concepto es que se puede reinterpretar el tema,
identificando diferentes tipos de pobreza (ver Gréafico P1). Alli, a partir de medir en una de
las coordenadas el nivel del ingreso y en la otra la existencia o inexistencia de NBI, quedan
determinadas las siguientes situaciones:

1. Ingreso alto e inexistencia de NBI califica como “no pobre”.

2. Ingreso alto con existencia de NBI califica como “pobreza inercial”; implica que el
grupo familiar ha mejorado en su nivel de ingresos, pero todavia persisten situaciones
gue no han podido subsanarse.

3. Ingreso bajo con inexistencia de NBI: son pobres recientes 0 “nuevos pobres”, sectores
de clases medias que han sufrido el impacto de la crisis econdmica. La persistencia de
la situacion derivara en la futura aparicion de NBI.

4. Ingreso bajo y existencia de NBI es el caso mas grave, ya que configura la denominada
pobreza estructural, la cual posee componentes sico-socioldgicos y culturales, ademas
de los econdmicos, y es la mas dificil de revertir.

Linea de
Pobreza
A
POBREZA NO
Sobre
INERCIAL POBRES
POBREZA POBRES
Bai
aJo ESTRUCTURAL RECIENTES
NBI
Con NBI Sin NBI.
Gréfico P1

Tipos de Pobreza
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PODER ADQUISITIVO: Salarios medidos en términos de los bienes que con ellos se
pueden adquirir; cantidad de bienes que realmente pueden adquirirse con los salarios
(nominales) percibidos por los trabajadores.

PODER DE MONOPOLIO: Técnicamente, es la diferencia entre el precio de venta del
producto y el costo marginal correspondiente a ese volumen de produccion en un mercado
monopolico.

POLITICA ECONOMICA: Conjunto de las acciones y medidas orientadas al logro de los
objetivos definidos por la gestion.

PORTAFOLIO (Sin: “Cartera”): Conjunto de activos financieros que posee una persona o
entidad.

PPP: (del inglés: “Purchase Parity Power” o “Paridad del Poder Adquisitivo”); Consiste en la
cantidad real de bienes y servicios que efectivamente pueden adquirirse a partir de los
ingresos per capita en la economia local. Es una relacion entre los ingresos y los precios
locales.

PRECIO: Expresion monetaria del valor; medida del valor expresada en términos
monetarios. (Comercialmente, cantidad de unidades monetaria solicitadas por el vendedor o
proveedor de determinado bien o servicio).

PRECIO DE MERCADO: Valor monetario prevalente en las transacciones del mercado,
surge de la interaccion de demanda y oferta; es el resultante de la disposicion a pagar de los
compradores a solicitud u ofrecimiento de los vendedores. Para fijar sus precios de venta, los
oferentes toman normalmente en cuenta: a) los costos de produccion; b) la demanda y c) la
competencia.

PRECIO DE RESERVA: Méaxima disposicion a pagar por un bien o servicio por parte de un
consumidor o adquirente.

PRECIO REFERENCIAL (Sin. “Precio de Cuenta”): Hipotesis de precio; precio que puede
ser, 0 podria haber sido. Debe basarse en estimaciones reales.

PRECIO DE EQUILIBRIO: Precio en el cual son iguales la oferta y demanda de un bien o
servicio, despejando el mercado.

PRECIO MAXIMO: Precio fijado por el gobierno por debajo del punto de equilibrio de
mercado y que en teoria tiende a corregir esa situacion, beneficiando a los consumidores;
surge de consideraciones politicas respecto de la inadecuacion de dicho precio. Se deberan
administrar medios para paliar la escasez resultante del exceso de demanda; una consecuencia
previsible es la aparicion del llamado “mercado negro” (Grafico P2)

PRECIO MINIMO (O SOSTEN): Practica gubernamental consistente en la fijacion de un
precio por sobre el precio de mercado; tiende a beneficiar a los productores. Para que esta
medida resulte efectiva, se deberan administrar medios para absorber los excedentes de
produccion.
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Fijacion de precios maximos y minimos

PREFERENCIA POR LA LIQUIDEZ: Propensiéon a mantener un volumen de recursos en
dinero bajo diferentes circunstancias.

PRESUPUESTO (fiscal): Documento contable que relaciona los ingresos y gastos del estado,
con mencion de las fuentes de financiamiento. Normalmente se considera un periodo anual y
es formulado por el poder Ejecutivo y aprobado por el Legislativo.

El presupuesto puede presentar déficit o superavit en su ejecucién (gastos mayores 0 menores
a los ingresos), o estar en equilibrio.

Existen diferentes variantes del presupuesto, mereciendo citarse la version clasica (usual)
donde los fondos son asignados a instituciones o responsables y el presupuesto por programas,
con ventajas tedricas, pero de dificil implementacion.

PRIVATIZAR: Transferir al dominio privado empresas del sector publico.

PRODUCTO: Resultado material o concreto del proceso de produccién, en términos del bien
elaborado u obtenido.

PRODUCTO HOMOGENEO: Producto indiferenciable por sus cualidades de su origen de
fabricacién; generalmente revisten esta categoria las materias primas tales como el petréleo, el
cemento, la soja, etc. En los mercados de productos homogéneos el precio pasa a ser la
variable relevante para la toma de decisiones.

PRODUCTO TOTAL, MEDIO Y MARGINAL.:

En la funcién de produccion de corto plazo, el producto total (Q) es resultante de la aplicacion
de factor variable (L) a una dotacion de capital fijo (K*) y con aplicacién de una tecnologia
determinada T*; expresa la cantidad total de unidades obtenidas:

Q=f(LKMNT*
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Se define como Producto Medio la relacién o cociente entre el producto total con relacion al
factor variable aplicado

PMe=Q/L
El producto marginal es la variacion del producto total al incrementar la dotacion del factor

variable. El producto marginal crece por sobre el producto medio y decrece mas rapidamente
que este; siendo igual al mismo cuando es maximo.

PMg =AQ /AL
Notese que el PMg puede ser negativo, no asi el total y el medio.
PROFECIA AUTOCUMPLIDA: Concrecion de un hecho o situacion en la cual las
expectativas sicolégicas de los agente econdémicos indujeron comportamientos funcionales al
cumplimiento de dicha expectativa.
PROPEDEUTICA: Disciplina relacionada con el estudio y ensefianza de las ciencias.
PROPENSION MARGINAL A CONSUMIR: Consiste en el incremento del gasto en
consumo ante un incremento del ingreso:

pmc = AC/AY

El valor de la propension marginal a consumir esta entre cero y uno, dado que el incremento
en el ingreso no se gasta integramente en consumo, de manera que:

O<pmc < 1

Gréaficamente, la pmc es la pendiente de la funcion de consumo:

C |a
C=Cy+pmc.Y
C;
AC

Co

Ay

— v

Yo Y,

Gréfico P3
Propension marginal a consumir

El concepto de pmc resulta esencial para la comprension y confeccion del multiplicador
keynesiano.

101



PUNTO DE NIVELACION (Sin: “Punto de equilibrio” o “Punto de Ruptura”): Técnica
consistente en la determinacion del nivel de produccion (Xe) necesario para cubrir los costos
totales (fijos y variables) de la firma; los volumenes de produccién ubicados a izquierda del
punto de equilibrio determinan pérdidas y ganancia los ubicados a derecha. Constituye una
herramienta muy til y de facil aplicacion, aunque es conveniente tener en cuenta sus
limitaciones.
La cantidad de equilibrio Xe se determina a partir de la ecuacion que iguala los ingresos
totales con los costos totales:
IT =CT (El ingreso total es igual al costo total).
Como el IT esta determinado por el PVU (Precio de Venta Unitario) por la cantidad vendida
X; y los CT son la suma de los costos fijos (CF) y los variables (CV) correspondientes al nivel
X de produccién; sustituyendo

X.PVU=CF+CV.X
Haciendo pasaje de términos y sacando factor comun:

X.PVU-CV.X =CF

X (PVU - CV) = CF

Finalmente:

Xe = CF/(PVU-CV)

Donde (PVU - CV) constituye el denominado “Margen de contribucién”.

e
—

Xe

v

Gréfico P4
Punto de Equilibrio.

La aplicacidn de esta herramienta supone que no variara ni el precio de venta ni los costos con
los diferentes volimenes de produccion.

Con una técnica mas compleja se puede determinar el equilibrio cuando la produccién de la
firma es del tipo “multiproducto”.
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Q

Q de Tobin: Indice formulado por el premio Nobel James Tobin, orientado a decidir la
conveniencia de la realizacion de una inversion productiva; relaciona el valor de mercado (la
cotizacion de las acciones) de una firma con el valor de reposicion de sus activos productivos:

Valor de Mercado (cotizacion)

Valor de Reposicion

El valor de mercado se relaciona con las expectativas del rendimiento del capital
organizacional (concepto de “empresa en marcha”)

Lo interesante de este indice es que incorpora al analisis las expectativas del rendimiento
futuro de la inversién (la cual se ve reflejada por la cotizacidn de las acciones); la inversion
debe realizarse si el resultado del cociente es mayor que 1(uno).

QUIEBRA: Situacidén de insolvencia por parte de una empresa, que deriva en la liquidacion
de sus activos remanentes.

QUIROGRAFARIO: Acreedor sin privilegios especiales.

QWERTY : Ver “Economias de Red”.

R

RACIONALIDAD ECONOMICA (Y RACIONALIDAD POLITICA): La primera se basa
en la aplicacién del andlisis de beneficio- costo; la segunda en la seleccion entre alternativas.
La racionalidad econémica implica la aplicacion de la l6gica econdémica al analisis de
decisiones.

RECESION: Etapa del ciclo econémico caracterizada por la desaceleracion e inclusive el
decrecimiento en la variacion del PBI. Implica la pérdida de puestos de trabajo y en general la
subocupacion de los factores productivos. Puede o no estar asociada al descenso en los precios
monetarios (deflacion)®.

RECURSOS NATURALES: Conjunto de elementos que se encuentran en la naturaleza en
forma no modificada. Una primera clasificacion de los mismos nos lleva a distinguir entre: a)
No renovables, b) Renovables; c) Perpetuos y d) Potenciales.

Los No Renovables estdn confinados o poseen una dotacion limitada del recurso a explotar
(por ejemplo, un yacimiento mineral).

8 Como ocurri6 en Argentina desde 1999 a 2002.
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Los Renovables se clasifican en bioldgicos y no biologicos (un bosque, el agua de deshielo);
su explotacion racional permite la reproduccién del recurso, evitando su extincion. Esta es la
base del concepto de sustentabilidad (Ver: “Objetivos de Pol. Econdmica”).

Perpetuos son aquellos recursos que —a escala humana- aparecen como inagotables (la luz del
sol).

Potenciales : aquellos que en la actualidad no pueden ser explotados por razones tecnoldgicas
o de localizacién (yacimientos petroliferos submarinos)®*, o que su utilidad no ha sido
descubierta.

La inadecuada explotacion de los recursos naturales durante el decurso de la sociedad
industrial ha devenido en la extincidon masiva de especies 0 en su degradacion, proceso
conocido como “contaminacion ambiental”. Esta situacion es especialmente grave desde el
punto de vista moral, porque implica transferir un costo actual a las generaciones futuras
(intertemporalidad).

RELACION MARGINAL DE SUSTITUCION (RMS): En las curvas de indiferencia, la
proporcién en que un bien debe ser sustituido por otro para mantener el mismo nivel de
utilidad.

RENDIMIENTOS A ESCALA: Relacion de largo plazo entre el input y el output, es decir
entre los insumos utilizados y el producto obtenido al variar el tamafio de la planta; pueden
distinguirse:
1. Rendimientos a escala constantes: Al incrementar el tamafio de la planta los
rendimientos se incrementan proporcionalmente.
2. Rendimientos a escala crecientes: al incrementar el tamafio de la planta los
rendimientos aumentan mas que proporcionalmente.
3. Rendimientos a escala decrecientes: al incrementar el tamafio de la planta los
rendimientos aumentan menos que proporcionalmente.

RENDIMIENTOS FISICOS MARGINALES DECRECIENTES (“Ley de los...”): Esta
Ley de los RFMD establece que afadiendo sucesivas unidades de factor variable, sin
modificar la dotacion del capital fijo ni la tecnologia, en algin momento los rendimientos
marginales comenzaran a disminuir (opera exactamente a partir del punto de inflexién de la
funcién de produccién de corto plazo).

Esta ley es de caracter empirico y surge de la observacion®, estando en discusion si se trata de
una ley econdmica o tecnologica.

REPRODUCCION (del capital): Recreacion de las condiciones materiales iniciales de la
produccion en cuanto a su volumen y capacidad.

RESERVA FEDERAL.: Banco Central de los E.E.U.U.
RESIDUO DE SOLOW: Variacién porcentual del producto menos la variacion porcentual de

los factores de la produccion; puede interpretarse como la tasa de cambio tecnoldgico, pero es
una medicion controvertida.

8 Resulta interesante, como ejemplo, el desarrollo tecnolégico realizado en Europa para explotar yacimientos
petroliferos en el Mar del Norte, necesidad que surgio a partir del cambio de condiciones que se opero en los
precios del petroleo con la creacion de la OPEP. Hasta entonces, el precio del barril era de U$s. 2; en la
actualidad, no son infrecuentes valores de US$s 60 0 70.

8 Su demostracion se realiza por el absurdo: si en algin momento no comenzaran a operar los RFMD serfa
posible obtener toda la produccion de tomates del mundo en una séla hectarea, afiadiendo sucesivas unidades de
factores variables (semilla y riego).
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RESIZING: Redefinicion del tamafio de la firma a los efectos de superar dificultades
economicas o financieras, o incrementar la eficiencia y la rentabilidad de la organizacion.

RESTRICCION PRESUPUESTARIA: Representa el limite maximo de fondos a aplicar a
la financiacion de un proyecto.

REVALUACION: Incremento de valor de la moneda local con respecto a las restantes
monedas, como resultado de la intervencion gubernamental en el mercado de cambios.

RIESGO MORAL: Incumplimiento voluntario (licito o no) de una obligacion; voluntad de
incumplir una obligacion.

RIESGO PAIS: Indicador construido a partir de la diferencia entre la tasa de interés que debe
pagar un pais para colocar sus bonos de deuda y la tasa que pagan los bonos del tesoro de los
EEUU. Introduce la evaluacion de factores politicos e institucionales al anélisis econdémico.

ROL DEL ESTADO EN LA ECONOMIA: Ver “Funcion econémica del Estado”.

Y
)
Y
SALARIO: Retribucidn al trabajador por la tarea que realiza.

SECULAR: De largo plazo, o que implica un prolongado periodo de tiempo (gj.
“estancamiento secular”).

SENDERO DE EXPANSION: Configuracion de las combinaciones de insumos que
permiten obtener los puntos minimos de Costo Total de Largo Plazo al variar (ampliar) la
escala de planta, vinculando las diferentes isocuantas.

SECTOR EXTERNO: Es la vinculacion de una economia con el resto de las economias del
mundo.

SELECCION ADVERSA: Proceso por el cual componentes de menor valor (0 con mayor
riesgo o costo implicito) desplazan paulatinamente del mercado a los productos y
componentes normales.

Resulta de la existencia de informacion asimétrica (situacion en que alguno de los
participantes posee mejor o mayor informacion que los restantes), es parte de las fallas del
mercado, en este caso, la falta de informacion.

Frecuentemente se describen procesos de seleccion adversa en el mercado de autos usados, en
las polizas de seguros de salud, etc.

SENALIZACION: Compromisos y acciones que, en condiciones de incertidumbre,
desarrollan los oligopolistas a efectos de indicar cuales seran sus acciones, especialmente ante
las decisiones que adopten los competidores.

SENOREAJE: Ganancia que obtiene el estado de la emision de dinero.

SINECURA: Trabajo sencillo y bien remunerado (usualmente en el sector publico).
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SISTEMA: Configuracion de energia que se conduce unitariamente; conjunto de partes
subordinadas a un todo; todo sistema puede incluir subsistemas e integrarse en un conjunto
mayor denominado suprasistema.

SISTEMA ECONOMICO: Conjunto de normas basicas, técnicas e institucionales, que dan
el marco (brindan los limites) para la realizacion de la actividad econdmica. Todo sistema
econdémico debe responder a cuatro interrogantes fundamentales:

a) Qué producir: tipo de bienes, de consumo, de capital, en qué proporciones,etc.

b) Como producir: donde se ubicardn las fabricas o unidades de produccion, que
tecnologias se utilizaran, qué fuentes de energia, como se transportaran las materias
primas a las fabricas, como se distribuiran los productos terminados,etc.

c) Para quién: esto implica la distribucion del producto entre los diferentes sectores y
actores sociales del proceso productivo.

d) Cuéanto crecer: dado que la poblacion aumenta, de no incrementarse la capacidad
productiva se estarian repartiendo cada afio el mismo nimero de bienes entre mayor
cantidad de personas, con el consiguiente empobrecimiento; debe elegirse entonces el
ritmo de crecimiento, lo cual implica un dilema de caracter intertemporal, ya que la
decision afectard a la generacion presente y a las futuras, ya que para crecer mas (y
beneficiar a la sociedad del futuro) hay que sacrificar consumo presente ( nivel de
vida) de la generacion actual.

Si la responsabilidad de las decisiones recae mayoritariamente sobre el estado, estaremos en
presencia de un sistema econdémico de tipo centralizado, dirigido o planificado;
alternativamente, si dichas decisiones recaen sobre el sector privado, se tratara de una
economia descentralizada, libre o de mercado®.

SISTEMA MONETARIO: Conjunto de instrumentos, instituciones y mecanismos
relacionados o vinculados a la emisién, circulacion y administraciéon del dinero y los medios
de pago de la economia.

SOLVENCIA (Anton. “Insolvencia”): Capacidad para hacer frente a los compromisos
econdmicos y financieros.

SPREAD: Diferencia entre la tasa activa y pasiva de los bancos comerciales, que constituye
en principio el fundamento de su actividad, ya que alli reside el origen historico de su
ganancia.

STICKY PRICES (del inglés: “Precios pegajosos™”): Precios poco susceptibles a alzas y
(fundamentalmente) a bajas.

SUBPRIME: (del Inglées) Préstamos hipotecarios de baja calidad.

SUBSIDIO: Aporte del estado a empresas o particulares con el objeto de contribuir a su
promocion o financiamiento.

SUPERAVIT: Situacién en que los ingresos son superiores a los gastos. Puede tratarse del
Superdvit Fiscal: se refiere a los ingresos y gastos del gobierno; Comercial: en relacién con el
saldo de la Balanza Comercial.

8 Ningin sistema econémico reviste en la actualidad formas puras, es decir, es completamente libre o totalmente
planificado.

106



SUSTITUCION DE IMPORTACIONES: Politica orientada a producir en el pais lo que
usualmente se importa; conjunto de normas pro industriales, generalmente consistentes en la
implementacion de barreras arancelarias o para- arancelarias destinadas a restringir o evitar la
importacion de los productos que se pretende sustituir. Su justificacion estriba en el
incremento del valor agregado y la creacion de puestos de trabajo en la economia nacional.

SUSTENTABILIDAD: Utilizacién econdmica racional de los recursos naturales, evitando o
disminuyendo el impacto ambiental; los organismos internacionales han acufiado el término
sinénimo “sostenibilidad” para designar un proceso de desarrollo con prosperidad compartida
globalmente y sujeta a criterios responsables de manejo ambiental.

1£’/
TASA ACTIVA: Es la que cobran los bancos comerciales e instituciones financieras por los
préstamos que realizan.

TASA PASIVA: Complementariamente con la anterior, es la que se paga por los préstamos
recibidos; la diferencia entre ambas se denomina “spread”, y constituye en principio el
componente de ganancia de los bancos.

TASA MARGINAL DE SUSTITUCION TECNICA: Proporcién en que un factor
productivo debe ser sustituido por otro a los efectos de mantener invariante el nivel de
producto (es decir, permanecer en la misma isocuanta), de manera que: TMST = AK / AL.

TECNOLOGIA: Conocimiento de las artes y las ciencias de una sociedad en un momento
determinado (definiendo arte como “ejecucion de la técnica™).

TELARANA, Modelo de: Ver “Modelo de equilibrio dindmico”.
TEORIA DE LOS JUEGOS: Ver: “Juegos”.

TIPO DE CAMBIO: Relacion de precios a la cual se realizan las transacciones entre dos
paises. Debe distinguirse entre el tipo de cambio nominal (TCN) y el tipo de cambio real
(TCR):

TCN: Es la relacion de precio entre la moneda del pais y el resto de las monedas del mundo,
que reciben genéricamente el nombre de divisas®®; en un sentido mas restringido, el precio
relativo de la moneda de dos paises: cuantas unidades de la moneda local (pesos) hay que
pagar para obtener una unidad de moneda extrajera (d6lar)®’.

Usualmente cuando habla de tipo de cambio, se hace referencia al TCN.

Existen diferentes sistemas para la determinacidn y administracion del TCN, que se pueden
clasificar en tres sistemas principales: Tipo de cambio flexible, tipo de cambio fijo y flotacion
sucia, todos los cuales presentan ventajas y desventajas:

8 En cada periodo histrico existe una divisa de referencia para las transacciones internacionales: en la
actualidad el doélar, que sustituyd a la libra esterlina a partir de la segunda guerra mundial (durante el siglo XIX
tuvo vigencia el patron oro); algunos analistas sostienen que el sistema internacional evolucionard hacia tipos de
cambio multiples basado en el dolar, el euro y el yen, segun las areas o zonas de influencia.

8 Aun cuando no existe uniformidad en el tratamiento del tema, ya que algunas veces los autores también lo
definen a la inversa, como la cantidad de unidades de moneda extranjera necesarias para adquirir la moneda
local.
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Tipo de Cambio Flexible: Resulta del libre juego de la oferta y demanda de divisas en el
mercado de cambios (sin intervencion del estado). Dado que en principio las divisas son
generadas por los exportadores y demandadas por los importadores, en funciéon de la
intensidad de la oferta y la demanda quedaran determinados el volumen de las transacciones y
su cotizacion (TCN), siendo su funcionamiento equivalente al de cualquier otro mercado:

TC

TCe

Qd

Qe

v

Grafico T1
Tipo de Cambio Flexible

Como se observa en el gréfico superior, el tipo de cambio de equilibrio y el volumen de las
transacciones resultara de la libre concurrencia de oferentes y demandantes en el mercado de
divisas, sin intervencion del estado, y fluctuard de acuerdo a las variaciones de la Sy D de
divisas.

Son sus ventajas que no requiere la intervencion del estado y que su ajuste es automatico (por
ejemplo, el continuo aumento de la demanda de dolares para importacion incrementara su
valor hasta desincentivarlas, tornando simultineamente mas convenientes las exportaciones);
introduce sin embargo un factor de incertidumbre sobre la deuda en moneda extranjera,
dificultando la incorporacién de tecnologia y de equipos de capital.

Tipo de Cambio Fijo: El gobierno sostiene determinada paridad o cotizacion, fundado en
criterios técnicos o de politica econdmica; esto implica la intervencién activa del Banco
Central comprando o vendiendo divisas para sostener dicha cotizacion.

En el grafico siguiente se observa que el gobierno, a través de la autoridad monetaria ha fijado
un tipo de cambio TCf estima conveniente para el logro de sus objetivos de politica
econdmica; la autoridad monetaria deberd intervenir activamente comprando o vendiendo
divisas para mantenerlo en el tiempo.

Asi, supongamos que la situacion inicial coincide con la interseccion de Dd y Sd, lo que
implica un volumen de transacciones Qi inicial; de producirse una variacion (incremento) de
la demanda a Dd’, presionando a un alza en la cotizacion del tipo de cambio, la autoridad
monetaria debera intervenir vendiendo ddélares (desplazando la oferta Sd a Sd) para
restablecer la paridad elegida.

Este sistema confiere certeza a los operadores, en especial cuando es necesario endeudarse
para la adquisicion (importacién) de bienes de capital, pero es susceptible a los ataques
especulativos.
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Gréafico T2
Tipo de Cambio Fijo

Flotacion Sucia: En su forma mas general se lo conoce como tipo de cambio “semifijo” o
“semiflexibe”, o “con bandas de fluctuacion”. El tipo de cambio fluctuara libremente en tanto
no alcance un valor inferior TC2 (piso) o superior TC1 (techo) previamente definidos; en
dicha situacién el estado intervendra comprando o vendiendo a los efectos de mantener la
cotizacion dentro del rango deseado. Implica entonces la intervencién esporadica del estado;
comparte las ventajas y desventajas de los anteriores.

TC A
- Sd’
'/
./

TC1 TECHO
TCe

TC2 PISO

, |

Gréfico T3
La flotacion sucia.

En general, las economias mas fuertes se manejan con el tipo de cambio flexible, y los paises
subdesarrollados suelen adscribir al tipo de cambio fijo.

TIPO DE CAMBIO REAL.: Es el precio relativo de los bienes de dos paises; para obtenerlo
es necesario homogeneizar los valores en términos de una moneda comun (TCN); donde
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PL = Precios locales (nacionales)
P* = Precios internacionales.
Por lo tanto, el TCR es igual a

TCR=TCN X (P* / P,)

Reemplazando:
TCR= ¢
TCN = 1 (pesos por doblar)

€= 1 .(P*/P)
Se observa que:

& Silos precios locales bajan, el TCR sube.

La devaluacion mejora la situacion de los exportadores.

&« Si el TCR aumenta, los productos extranjeros son relativamente mas caros
(disminuyen las importaciones y se incrementan las exportaciones).

&« Si el TCR desciende, los productos locales son relativamente mas caros
(disminuyen las exportaciones y se incrementan las importaciones).

% El incremento de precios nacionales P_ empeora la situacion de los
exportadores.

3

La situacion se refleja en el siguiente grafico: Existe un TCR de equilibrio para XN (saldo de
la balanza comercial); por debajo del mismo, XN sera negativo; si el TCR aumenta, se
incrementaran las exportaciones, volviendo positivo el signo de XN.

TCR

/A

- XN

A
v

XN

Gréafico T4
Tipo de cambio real

TIPO DE CAMBIO REAL MULTILATERAL (TCRM): Precio relativo de los bienes de
una economia con respecto al de los bienes de los paises con los cuales realiza transacciones
comerciales habitualmente.

TIR: Tasa de interés que iguala a cero el valor actual neto de un proyecto.
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TOMA DE DECISIONES (o Teoria de las Decisiones): Ver: “Analisis de Decisiones”.

TRAMPA DE LA LIQUIDEZ: Es uno de los conceptos centrales de la teoria Keynesiana;
intenta explicar la ineficacia de la politica monetaria para sacar la economia de la recesion
bajo determinadas condiciones y en consecuencia, la validez de la aplicacion de la politica
fiscal para lograr este objetivo.

Para explicar los elementos que configuran la situacion denominada “trampa de la liquidez”,
nos ayudaremos con la figura siguiente, la cual se divide en tres partes vinculadas: la parte A
presenta el mercado monetario, y son sus elementos componentes la demanda por liquidez
MD vy la oferta de dinero MS; en este mercado queda determinado el nivel de la tasa de interés
“r”. La autoridad monetaria decide el volumen de la oferta de medios de pago MS. La
expansion de los medios de pago —politica monetaria expansiva- desplaza la funcion MS a la
derecha, operando su contraccion en el sentido inverso.

A A
r r
A B
MS, MS*
o E lo
r* MD l
: |
> > |
M, —>» M* lo I*
M
A DA

Y.

Gréfico T5
Trampa de la liquidez
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En la parte B de la figura se muestra la inversion correspondiente a cada nivel de la tasa de
interés; y en la parte C, mediante la Cruz Keynesiana, se muestra la demanda agregada y el
nivel de producto asociado.

Partimos de la situacién inicial, donde en el mercado monetario queda determinada la tasa de
interés inicial ro. esta tasa de interés se corresponde con un nivel de inversion Iy (parte B),
siendo esta un componente de la demanda agregada DA, de la parte C; el correspondiente
nivel del producto de equilibrio sera Y.

Para sacar la economia de la recesion, el gobierno puede intentar una politica monetaria
expansiva, lo que implica un desplazamiento de la oferta de dinero MS hacia la derecha,
induciendo a un descenso en la tasa de interés, lo que motivard un mayor volumen de
inversion, y —dado que la inversion es un componente de la DA- el correlativo incremento de
la misma y consecuentemente la variacion positiva en el nivel del producto —que pasara de Yq
a Y1- comenzando el proceso de reactivacion.

Sin embargo, la expansion de la MS continuara hasta hacer descender la tasa de interés a r*,
lo que se correspondera con el nivel de inversion I* y el incremento de la demanda agregada
hasta DA*, la cual determinara el maximo nivel del producto (Y*) que puede alcanzarse
utilizando esta herramienta de politica econdémica; en estas condiciones, el ingreso de pleno
empleo Ye puede estar todavia lejos de conseguirse. Posteriores expansiones de la oferta
monetaria ya no podran inducir a la disminucion de la tasa de interés por debajo de r*, ya que
nos encontraremos en un tramo horizontal de la curva de demanda de dinero®, quedando
configurada de esta manera la trampa de la liquidez, que se corresponde con la existencia de
un tramo perfectamente eléstico en la curva de demanda de dinero. Alcanzado este punto, la
politica monetaria se torna ineficaz, y se abre el campo a la aplicacién de la politica fiscal.

TRANSACCION: Interaccion comercial o de canje; accion que implica esta interaccion.

TRUEQUE: Antigua préactica comercial basada en el canje directo de mercancias excedentes
de cada productor individual para la satisfaccion de necesidades. Estadio histdrico anterior al
comercio. En el trueque se cambian valores de uso por valores de uso, haciendo muy lenta la
evolucidn de las transacciones, las que se agilizan notablemente con la introduccion del dinero
(lo que da origen al comercio en gran escala).

TWIN DEFICITS: Deficit gemelos, en referencia a la aparicion conjunta de déficit fiscal y
de la balanza comercial.

U

UTILIDAD: (Economia) Grado de satisfaccion derivado del uso o consumo de un bien o
servicio.

(Cs. Contables) Diferencia entre los ingresos y los costos en la gestion del negocio o
emprendimiento.

UTILIDAD MARGINAL: Incremento de la utilidad derivado del consumo de una unidad
adicional del bien en cuestion.

8 A una tasa de interés suficientemente baja la MD se vuelve infinitamente eléstica, esto es, estaremos en
situacion de preferencia absoluta por la liquidez.
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V

VALOR: Estimacion (aprecio) respecto de la utilidad de un bien o servicio para la
satisfaccion de las necesidades; cuando adicionalmente el bien es escaso, quedan configuradas
las condiciones para la aparicién del valor econémico®; equivalencia de un bien en término
de otro u otros bienes.

El concepto de valor fue y es probablemente el més dificil, debatido, inaprensible y
controversial de toda la teoria econdmica, lo que derivo en la aparicion de dos grandes
corrientes de interpretacion con respecto a la conformacién del valor: la teoria objetiva y la
subjetiva, con grandes implicancias por el debate ideolégico involucrado.

Los economistas clasicos formularon una teoria objetiva del valor, la cual fue utilizada por
Marx, como piedra fundamental de la construccién de su doctrina; de alguna forma, esto
obligd a los defensores del capitalismo a reformular sus fundamentos conceptuales y llevé al
desarrollo de la teoria subjetiva del valor por parte de los economistas neoclasicos.

Usualmente se distingue entre valor subjetivo y valor objetivo; el primero, de orden
psicoldgico, extremadamente variable de individuo a individuo; el segundo es el precio de
mercado de dicho bien. Esto implica fundamentalmente dos cosas:

a) El comprador efectivizara su compra cuando el valor subjetivo (percepcion de valor
por parte del comprador) sea igual o0 mayor que el valor objetivo (precio de mercado)
de dicho bien.

b) En el mercado se intercambian valores objetivos por valores objetivos.

VPM (Valor del Producto Marginal): Incremento en el valor total de la produccion derivado
de la aplicacion de una unidad adicional de factor; resulta de multiplicar el precio de venta del
producto X por el producto marginal del factor:

Pr. X x PMK.= VPM del capital

Pr. X x PML = VPM del trabajo

VAN (Valor Actual Neto): Técnica consiste en la determinacion del valor actual del neto de
ingresos y egresos de un flujo de valores futuros. Instrumento de amplia difusion en la
evaluacion de proyectos; es conceptualmente la herramienta matematica mas consiste para
este proposito.

VAC (Valor Actual de los Costos): Determinacion del valor actual de los costos de un
proyecto.

VARIABLE: Hecho o fenémeno identificado, cualitativamente definido y cuantificable,
pudiendo variar su magnitud, no asi sus cualidades.

VARIABLE DE FLUJO: Variable cuya cuantificacion depende de la duracion de cada
periodo, por ejemplo el ingreso, el consumo, etc. Las variables de flujo inciden sobre las
variables de stock.

VARIABLE DE STOCK: Variable cuantificada en un instante en el tiempo, como por
ejemplo el capital de un emprendimiento.

8 En este sentido, se podria definir el valor como “un niimero que expresa una preferencia real o supuesta”.
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VELOCIDAD DE CIRCULACION: Cantidad de transacciones promedio que realiza cada
unidad monetaria en un periodo de tiempo. Cantidad de veces que una unidad monetaria
cambia de propietario en dicho periodo. La velocidad de circulacion del dinero depende de
factores institucionales, y en periodos breves de tiempo puede considerarse relativamente
estable.

Si por ejemplo en una economia existen 100 millones de pesos emitidos, y se realizan
transacciones anuales por 1.000 millones, la velocidad de circulacion sera de 10.

VENTAJA COMPARATIVA: Doctrina atribuible a David Ricardo, que en relacion al
comercio internacional, sostiene que los paises deben dedicarse a la produccion de aquellos
bienes para los cuales tienen condiciones mas favorables®™. De esta especializacion y el
comercio surgira un incremento general del bienestar.

Sobre la base de esta consideracién se podia justificar el ordenamiento del mundo, con un pais
(Inglaterra) como productor industrial, y los restantes como productores aportantes de
materias primas.

VENTAJA COMPETITIVA: La empresa obtiene ventaja competitiva cuando los
competidores renuncian a tratar de imitar o copiar la estrategia que esta aplicando.

s

WAGE- GOODS: En la teoria Keynesiana, mercaderias o articulos de consumo adquiridos
por los trabajadores.

WAGNER, Ley de: Sefiala que las dimensiones del estado tienden a aumentar a medida que
se incrementa el nivel de riqueza de los paises.

WALL STREET: Distrito de las finanzas y negocios de Nueva York, donde opera la Bolsa
homonima.

WARRANT: Contrato o instrumento que otorga el derecho (no la obligacién) a comprar o
vender algo a un precio acordado previamente.

WARRANTY:: Sistema de compromisos o garantias extendidos por el vendedor o proveedor
de determinado bien o servicio.

X

XN: Exportaciones netas del pais, o diferencia entre exportaciones e importaciones (X-M); su
valor puede ser positivo 0 negativo; suele expresarse como

XN =a¥Y*-BYn+3TCR

% Claramente, esta doctrina puede extenderse a las restantes actividades domésticas.
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Donde:

Y* es el ingreso del resto del mundo
Yn es el ingreso nacional

TCR es el tipo de cambio real

a, By & son parametros del modelo

“El neto de exportaciones e importaciones es funcion del ingreso del resto del mundo, del
ingreso nacional y del tipo de cambio real”

XNy

Ye
Yn

v

Grafico X1
Neto de Exportaciones
Dado que las importaciones se incrementan en proporcion con el ingreso nacional Yn, existira
un punto de equilibrio Ye, donde el valor XN sera igual a cero.

Y

Y: Designa el nivel del producto, como asimismo la retribucion de los factores productivos.
YEN: Moneda nacional del Japon.

YUAN: Moneda nacional de China.

Z

ZONA FRANCA: Ambito o lugar geogréafico donde rigen fuertes exenciones impositivas, en
especial las referentes a los derechos de importacion. Los gobiernos suelen crearlas en lugares
apartados a efectos de promover el desarrollo econdmico de la region (Ej.: Iquique, en Chile).
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ZONA ECONOMICA DE PRODUCCION (de la empresa): Esta determinada por los
niveles de produccién en que la empresa es rentable, vale decir aquellos en que el Ingreso
Total es superior al Costo Total.

En la figura Z1se muestran las funciones de ingreso total y costo total de la empresa; se
observa que el IT es superior a los costos en el rango de produccion ubicado entre Qo y Q1; en
niveles de produccion inferiores a Qo, el costo es mayor que el ingreso; igual situacion se
produce en puntos ubicados a la derecha de Qi; la empresa debera producir en el rango
sefialado.

v

Qo Q1

Grafico Z1
Zona econdémica de Produccion de la empresa

ZUGZWANG (ECONOMICO)™: Situacién en que las firmas participantes en un mercado
oligopodlico se encuentran ubicadas en el punto de esquina de una funcién de demanda
quebrada; esto implica que cualquier accion deviene en un perjuicio para el ejecutor de la
misma.

%1 Término que proviene del aleman y significa “compulsion u obligacién de jugar”. Se aplica en el ajedrez (y
otros juegos) cuando el turno del jugador implica un perjuicio para el mismo, ya que cualquier movimiento
empeorara su situacion.
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