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Relinanse en grupos y discutan acerca de cudles de las
siguientes actividades son econdmicas y cudles no.
Luego, cada grupo fundamente al resto su clasificacion.

Ir a bailar.

Comprar un CD.

Chatear en Internet.

Juntarse con amigos a tomar algo.

Ir al quiosco a comprar una revista.
Hacer una changa y cobrar algo.

Lavar la ropa.

Llevar la ropa a un lavadero automatico.
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LA ECONOMIA COMO ACTIVIDAD
Y COMO CIENCIA

Paul Samuelson, en su libro Economia, el manual mds vendido de es-
ta disciplina, nos recuerda la frase de Lawrence Lowell al asumir co-
mo primer presidente de la Escuela de Negocios de Harvard: “Los
negocios, la més vieja de las artes, la més nueva de las profesiones”.
Samuelson reflexionaba sobre esta frase y decia que tranquilamente
podia adjudicérsele a la economia ser la mds nueva de las ciencias.
Veremos enseguida que el ser humano se ha visto confrontado siem-
pre con un conjunto de acciones que luego fueron definidas como
“econémicas”. Sin embargo, pasarian muchos siglos hasta que la re-
flexién sobre ellas decantara en la formulacién de una ciencia.
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" LA ECONOMIA COMO ACTIVI

AD

interactuamos constantemente con dos realidades. La

Los seres humano:

primera de €stas es la naturaleza, que se nos impone como realidad fisica,
COMO nUEStro entomo, nuestro ambiente. Asf, nos enfrentamos con los ani-
males, con los cuales entablamos relaciones que pueden ir desde defender-
nos de su ataque, criarlos y domesticarlos, hasta matarlos para usarlos co-
mo alimento.

Algo similar sucede con los vegetales; el ser humano, desde los comien-
zos de la historia, supo recolectarlos, luego sembrarlos y cosecharlos, y no
s6lo para utilizarlos como alimento, sino también por esparcimiento y go-

ce estético, como es el caso de la construccién de parques y jardines.

Algo parecido.acontece.con los minerales; el hombre primero se valié de
piedras para enfrentar a los animales, luego las utiliz6 para producir el fue-
0y més adelante aprendié a fundir algunos materiales. As aparecieron-el
bronee, el hierro y mucho més tarde el acero.

Estos materiales no sélo fueron usados, como en un principio, para cons-
truir objetos més duros y resistentes que las piedras, sino que, gracias al
avance de la ciencia fisica y de la tecnologfa, también fueron utilizados pa-
ra transmitir ondas. Esto ocurrid primero con el cobre hasta que luego se
elabord la fibra éptica (un delgado hilo hecho de vidrio). Hoy, en los albo-
res del siglo XXI, se utiliza también un producto mineral, el silicio, para
acumular informacion.

Desde sus comienzos, el hombre

aprendié a apropiarse de la naturaleza

y a transformarla para su propio
beneficio.

fgf-\
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__mia; exclusivamente son actividades ecor

Una diferencia fundamental entre los seres humanos y los animales
es que estos Ultimos interactdan con su entorno fisico y en cierta for-
ma lo dominan, pero de modo limitado y repetitivo, generacién tras
generacién. Los seres humanos, en cambio, se apropian de la natura-
leza, la modifican constantemente debido al continuo avance tecnold-
gico. Incluso en este siglo se comprueba cémo la humanidad, creyén-
dose omnipotente, pretende apropiarse de la naturaleza m4s all4 de lo
que ella puede soportar y, entonces, mas que transformarla, la destru-
ye. Es cierto que también es el hombre quien impulsa la ecologia,
disciplina que ensefia a respetar el mundo natural y a reconocer los
I{mites de la pretendida omnipotencia del ser humano.

La ofra realidad que circunda al hombre es el mundo de las  activida-

Entre estas relac10nes se d1st1nguen a su vez las yoluntarias, como las
que entabla cualquier persona al integrar un grupo, y las involunta-
_rias, las que se deben establecer m4s all4 de la voluntad de Tos | partl—
cipantes, como por ejemplo las que cualquiera entabla cuando va a
comprar a un quiosco: no hay normalmente un interés de encarar una
relacién personal con el quiosquero, sino una relacién comercial, ob-
tener algo y pagar por ello. Otro ejemplo de relacién involuntaria es
la laboral: un empleado puede llevarse bien o mal con su jefe, pero
lo principal no es esto, sino el hecho de trabajar todos los dias a cam-
bio de un salario.

A este segundo tipo de relaciones sociales se refiere la Economfa, las
relaciones involuntarias,

El problema de la escasez

Cuando se habla de cuestiones econdmicas, generalmente se piensa en
alimentos, vestidos, casas, campos, fdbricas, dinero, o sea en objetos
materiales. Pero, en realidad, producir esos bienes no es una actividad
econémica en sf misma. Todas esas actividades son en realidad me-
dios para un fin. Obtenemos o producimos alimentos para comer y sa-
ciar el hambre compramos o hacemos casas para albergarnos. Lo que
convierte.esas.actividades en.econdmicas es tener que elegir

dios, que son escasos, para alcanzar un fin.

Existen algunos medios de los que el ser humano puede disponer sin

ceder nada a cambig, como el aire (por ahora; quizds en un futuro cer-
cano la polucién transforme el aire en un bien escaso y haya que pa-
gar para obtenerlo). Esto es, para conseguir determinados bienes no
hay que tomar ninguna decisi6n, ni realizar ninguna opcién, no hay
que renunciar a nada. Estos casos ng_son considerados por la Econo-
. aquellas que impli-
car algo para realizarlas.

can.la necesidad de optar, es decir de sac
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LA ACTIVIDAD ECONGMICA

“Llamamos actividad econdmica a toda actividad humana que modifica el conjunto de medios dtiles y esca-
sos a disposicién de un sujeto (individuo o grupo social) para los fines de la vida. Por ejemplo: es actividad
econémica la compra de una casa, porque con esta accion he modificado el conjunto de medios que tenia a
mi disposicion (he sustituido dinero por vivienda); es actividad econdmica la fabricacién de una mesa, porque
antes disponia de madera y trabajo, y ahora dispongo de un mueble; es actividad econémica la labor que efec-
tlo en una fibrica como obrero, porque he cedido tiempo y energia personal por un salario en dinero.”
(Valsecchi, Francisco: Qué es la economia. Buenos Aires, Columba, 1977.)

Las actividades econémicas son
aquellas que implican la
decision de sacrificar algo —un
bien escaso como el dinero—
para obtener un fin.

Las necesidades

Las.seres humanos tenemos. infinitas necesidades, pero no interesa en
este momento definirlas ni justificarlas; s{ importa reconocer un he-
cho: son mds las necesidades que los medios para resolverlas. Gene-
ralmente, la situacién que se nos plantea es la siguiente: no tenemos

el dinero.o.no.tenemos.el tiempo, puesto que nuestra vida 1o es infi-
nita, para poder satisfacer todos nuestros deseos. Y_entonces tenemos

que elegir.

Y aquf nos encontramos con un problema econdmico: ;cémo hacer
que nuestros recursos —nuestro dinero y nuestro tiempo— “rindan” lo

tisfacer al mdximo posible nuestras necesidades.
Cuando nuestros recursos no nos alcanzan para lograr ese objetivo,
nos encontramos frente al problema denominado de la escasez.




La escasez e_sta 51empre presente en la dlSCLISlOn economlca mas aun,

puede decirse que la define. El problema de la escasez aparece en la
toma.de. decisiones_individuales Mcwﬁando un ]
cionar como utiliza su ingreso —producto de su salano de sus ganan—
cias, de dinero que le prestaron o regalaron— “repartiéndolo” lo mejor

posible entre las diversas cosas que desea comprar.

Pero la escasez también aparece en las decisiones empresarias. ;Debe-
mos emplear mds trabajadores o reemplazarlos por mdquinas? ;Pro-
duciremos este bien o el otro? Tomar una decisién implica siempre
sacrificar algo que no se puede hacer. La escasez también aparece en
las decisiones de un gobierno: ;mds plata para educacién y, entonces,
menos para gastos de defensa? ;Cémo repartimos el presupuesto de
una nacién?

Decisiones técnicas y decisiones econémicas

Cuando se debe elegir entre dos componentes de un producto para
hacer funcionar algo, hay que saber algo previamente: si esto es posi-
ble. Por ejemplo, puedo optar por hacer funcicnar un walkman con
pilas comunes o de larga duracién y quizds elija las primeras porque
son mds baratas. Pero no es posible elegir pilas AA si requiere AAA,
simplemente porque no servirdn, no serd posible que el equipo funcione.

Las .decisiones..econdmicas..vienen _después . de las técnicas. Se
refieren a si es mds adecuado utilizar un medio u otro para determi-
nado fin. Como se ve, con el criterio t€cnico, los medios se relacio-

nan con un unico fin; mientras que con el criterio_econdmico, los

medios se relacionan con una pluralidad de fines.

Las consideraciones técnicas dicen en qué medida una operacién es
posxble las consideraciones econdmicas dicen en qué medida es con-

veniente v eficiente. Si yo quiero construir una casa, técnicamente
tendré que evaluar si la hago con ladrillos, madera y otros materiales,

dentro de los posibles. La decisién econémica, en cambio, me dird
cémo, dados los materiales posibles, ehJ a fin de que
me quede dinero para lograr otros fines.

Las elecciones de los
consumidores expresan una
mezcla de decisiones técnicas y

No puede ser un buen economista quien es sélo un economista.

o

econémicas.

>> John Stuart Mill
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* estadistica:

Ciencia que estudia la
realidad mediante un
conjunto de datos
nitméricos, obteniendo
informacion cuantificable
de los diferentes
fendmenos observados y
estableciendo relaciones y
Jrecuencias que permiten,

mediante la estimacion de

los resultados, producir
hipdtesis y predecir
comportamientos.

LA ECONOMIA COMO CIENCIA

El estudio de la actividad econémica dio lugar a la aparicién de la Eco-
nomia como ciencia. En los proximos dos capitulos haremos un recorri-
do por la historia de esta disciplina. Ahora nos concentraremos en los pro-
blemas de la definicién de la Economia como ciencia.

La Economia es una ciencia social, como la Politica, la Sociologfa o la
Antropologfa, entre otras. La diferencia entre estas disciplinas y las cien-
cias naturales, como la Fisica, la Qufmica o la Biologia, se evidencia no
sélo en el objeto de estudio sino también en el método. Las ciencias na-
turales son principalmente inductivas, es decir obtienen conclusiones
a partir de experimentos. Estos experimentos pueden ser controla-
dos, realizados en un laboratorio, aislados de variables que no nos in-
teresen o “‘nos molesten”.

En cambio, para las ciencias sociales esta metodologia no es posible.
Normalmente nos encontramos con fenémenos que no podemos contro-
lar ni aislar. Tomemos un ejemplo de la economia: este mes se venden
menos discos compactos de un determinado conjunto que fue un éxito el
mes anterior. ;Por qué? ;Quizas porque la gente tiene menos dinero pa-
ra comprarlo? ;O serd porque estd pasando de moda? ;O tal vez porque
se estd tratando de vender en los lugares inadecuados?

Debido a que los problemas econdmicos no se pueden estudiar en un la-
boratorio, el método utilizado en la economia, como en la mayoria de las
ciencias sociales, es principalmente deductivo. Conceptos como oferta,
demanda, precio, desempleo son definidos a priori y a partir de alli em-
pieza la reflexién.

Por supuesto, no todo es pura deduccién. Es posible también realizar al-
gunos experimentos, pero no en un laboratorio aislado. Para ello, la
Economia recurre al auxilio de otras disciplinas, como la estadistica
(*). Y trata de simplificar, de hacer como si se estuviera en un labora-
torio. Asf aparecen las preguntas del tipo: ;qué pasarfa si se modifica-
ra solo una variable y todo lo demds permaneciera constante? Los eco-
nomistas emplean la expresién latina ceteris paribus para decir que “to-
do lo demds permanece constante™.

/ =¢Cudntos economistas hacen falta para cambiar una lamparita? ‘
., ~Ocho.Uno para cambiarfa.Y siete para asegurarse de que “todo lo demés permanece constante”. |

1

i
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Los limites de la economia

La Economia presenta dificultades para precisar sus limites. Incluso no
hay certezas sobre cuindo fueron sus comienzos. Algunos sostienen
que esta ciencia es tan antigua como la historia escrita de la humanidad.
Para otros, su antigiiedad es de apenas un siglo y medio, ya que se trata
de un producto de la generalizacién de los mercados y del surgimiento
del capitalismo. Un tercer grupo sostiene que se halla en paiiales, que
avin le falta mucho para desarrollarse como ciencia. Otros, como Marx,
han sostenido que estd perimida y que habrfa Hlegado la hora de pro-
nunciar un juicio critico y definitivo para acelerar su desaparicién.
(Podemos acordar que esta “ciencia” tiene como objeto de estudio un
fenémeno tinico y complicado?

Reconocemos entonces la dificultad que ocasiona encontrarse con una
ciencia que no sabemos cudndo naci6, si ya ha perimido o si avin no se ha
desarrollado. Por otra parte, resulta aun mds dificil fijar sus limites y
determinar cudl es exactamente el objeto de estudio de la economia.

Siguiendo al economista inglés Maurice Dobb, entendemos que el modo

mds satisfactorio de definir la economifa es hacerlo en términos de la

cuestién sobre la que se pregunta y cuya respuesta se busca, y definir, de

manera semejante, las escuelas ideoldgicas rivales en términos de las

diversas cuestiones que se proponen a s mismas, o de las diferencias de

los tipos de respuestas que ofrecen. Por ello no escribiremos en este capi-
‘s

tulo una definicién “Unica” de economia. Iremos llegando a ella a través
del recorrido de los distintos autores.

Si debemos tener en claro que cuando hablamos de economfa, los siguientes
componentes deben estar presentes:

» la escasez y la toma de decisiones frente a ella,

» la existencia de distintas opciones para la distribucién de recursos.

Cualquiera de las expresiones que figuran mds arriba podrfa estar con-
tenida en una definicién de economia. Cémo vemnos, hay puntos en comun
pero también marcadas diferencias. Las tres principales se centrar en estas
cuestiones, respectivamente: en quién es el sujeto de la economia (la
nacién, la clase social o el individuo), en si la Economia se dedica a
analizar fenémenos que han existido desde siempre o se remiten solo a un
perfodo histérico (el capitalismo) y, por tltimo, si se trata de observar el
mercado o de realizar acciones para corregirlo.

PARA ESTOS AUTORES, EL OBJETO DE ESTUDIO DE LA ECONOMIA ES:

ola naturaleza y la causa de la riqueza de las naciones. (Adam Smith)

o la distribucion de la riqueza entre las clases sociales. (David Ricardo)

ela dindmica del surgimiento, el desarrollo y la crisis del capitalismo. (Karl Marx)

o la maximizacion de la satisfaccidn individual dado el problema de objetivos muitiples y recursos escasos.
(Alfred Marshall)

ola politica econdmica que permita alcanzar el pleno empleo. (john Maynard Keynes)




La microeconomia estudia el
comportamiento de los individuos con
respecto a sus decisiones de compra o
ahorro. La macroeconomia analiza la
economia como un todo.

{0

ECONOMIA POSITIVAY
ECONOMIA NORMATIVA

(La economia debe remitirse a observar la realidad o puede prescri-
bir soluciones? Esta pregunta no es novedosa en el campo cientifico.
Y normalmente da lugar a una diferencia entre las disciplinas puras y
las aplicadas, o entre disciplinas que describen (anatomia, por ejem-
plo) y las que prescriben (medicina). En economia hablamos de eco-
nomia positiva y economia normativa.

La economia positiva se limita a la descripcién de los fendmenos eco-
némicos. El desarrollo de diversas técnicas para analizar mejor o con
mayor profundidad estos fendmenos da lugar a lo que se denomina
andlisis econdémico. Un ejemplo de economia positiva s el estudio de
la oferta y la demanda, y un ejemplo del andlisis econémico serian los
trabajos sobre las elasticidades. (Estos trabajos serdn abordados en los
capitulos 5y 6.)

La econom{ia normativa opina sobre los objetivos a alcanzar por la ac-
tividad econémica, ya sea en términos individuales o de accién del
Estado. La igualdad, la libertad del consumidor, el fortalecimiento de
una nacién son distintos objetivos que diferentes escuelas defienden
como “lo mejor”, de ahf su caracterfstica normativa. Los distintos sis-
temas que constituyen la economia normativa son lo que denomina-
remos la economia politica. El liberalismo econémico, el socialismo
y el mercantilismo son ejemplos de estas corrientes.

Macroeconomia y microeconomia

La microeconomia es el estudio del comportamiento econdmico de la
gente respecto a asuntos como qué comprar y qué vender, cudnto
ahorrar y cudnto consumir. La microeconomia se encarga de exami-

viduos y de cémo estas decisiones interactiian en los mercados. Por
ejemplo, la microeconomia se ocupa de estudiar cémo es la oferta, la
demanda_y el precio de las hamburguesas, o del mercado para las
pelotas de fiitbol o de las entradas al cine.

La_macroeconomia estudia el desempefio de la economia como un

tado, incluyendo los grandes agregados, como el Producto Bruto, las

exportaciones, las finanzas ptiblicas, etc. Mientras la microeconomia
iza las piezas indivi '

iduales del rompecabe la
macroeconomia-pone.todas.las.piezas juntas.para. estudia

__el conjunto,
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ECONOMIA, ;CIENCIA O IDEOLOGIA?

Tiene lugar un gran debate en la comunidad cientifica acerca de la
relaci6n entre la ciencia y la ideologia (*). ;Cudnto se ve afectada la cien-
cia por la ideologfa? ;Hay capacidad de separar realmente la actividad
cientifica de las ideologias? Muchas veces se ha enfrentado a la
economia con la ideologfa, sefialando que la consideracién de postula-
dos éticos y los llamados “juicios de valor” serfan elementos extrafios
que afectarfan la objetividad del trabajo cientifico.

Joseph Schumpeter ofrece una interesante interpretacién de la fun-
cionalidad entre la economia como ciencia y la ideologfa. Este autor
sefiala la importancia del “acto cognoscitivo preanalitico”. Significa
que nosotros nos acercamos a un fenémeno y nos interesamos por él
desde una visién precientifica: nos preocupa la pobreza, el desem-
pleo, o la falta de libertad para elegir. Y nuestra aproximacién al tema
estd necesariamente cargada de subjetividad, de emocidn, de opinién.
En sintesis, de juicios de valor que pueden dar lugar, organizados en
un sistema, a una cosmovisién (*), a una ideologia,

Este compromiso emocional es imprescindible para poseer la energia
necesaria requerida al comenzar un trabajo cientifico. El paso de estas
visiones ideolégicas, “precientificas”, a la ciencia requiere de un tra-
bajo, un proceso de andlisis en el que, a partir del uso despojado y
neutral de ciertas técnicas y herramientas metodoldgicas, se construye
el objeto de estudio, en este caso la economfia.

Schumpeter insiste en que no es necesario abandonar las valoraciones
subjetivas para pasar a la ciencia, basta con ser honestos y aceptar
objetivamente los resultados que la ciencia ofrece. Por supuesto, se
deberd tener un cuidado constante para evitar que las valoraciones
personales tifian Jos resultados de la investigacién cientifica. Y esto
requiere, a veces, un lento trabajo de comprobacién. Dirfamos que
cuando los resultados del andlisis econémico coinciden con nuestras
ideas debemos ser més rigurosos atin y extremar las pruebas en con-
trario. Como dice Schumpeter, si bien debido a la ideologia se avan-
za muy lentamente, sin ella no se avanzarfa en absoluto.

Schumpeter divide la ciencia econdmica en tres campos y sefiala dis-
tintas relaciones de esta con la ideologia:

I. La economia politica: abarca “determinados principios unifi-
cadores (normativos), tales como los principios del liberalismo
econdmico, del socialismo y otros”. Esta definicién coincide con
la expuesta mds arriba, cuando se hacfa referencia a la economia
normativa.

* ideologia:

Totalidad de un sistema
de pensamiento o
conjunto coordinado de
opiniones e ideas.

* cosmovision:

El concepto corresponde
a lo que comiinmente se
llama visién del mundo.
Pero se trata de una
visién mds extendida, ya
que el término cosmos se
refiere al universo en su
conjunto e incluye tanto
el mundo conocido como
el no conocido.

o,
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Eminente historiador: del

pensamiento econdmico, nacido
‘en Astria, a los 37-afios fue

- hombrado ministro e finanzas de:
sU pals, pero no-pudo ‘evitar que
la‘economia cayera en-la ELE
hiperinflacién y.alafio siguiente lo
despidieron. En 1924 fue
presidente de un pequefio banco
enViena, que quebrd-paco
tiempo después.Tras estos
fracasos se dedicd exclusivamente
a la actividad académica, con
mucha mejor suerte.
En 1932 emigrd a Estados
Unidos, donde ensefié en la
universidad de Harvard. Escribié
numerosos libros, poniendo
especial énfasis en el estudio de
los ciclos econémicos, las
instituciones politicas y los
procesos sociales en el mundo
moderno. En Capitalismo,
Socialismo y Democracia analizé la
naturaleza y el futyro del
capitalismo. Su obra monumental,
Historia del Andlisis Econdmico,
publicada poco después de su
muerte, aln sigue siendo una
fuente sin rival para el estudio de
la historia de las ideas
econdmicas.

(2

2. El pensamiento econémico es entendido como “la suma total de
las opiniones y deseos concernientes a los sujetos econémicos, en
especial los que se refieren a la politica del Estado”. Se trata de lo
definido mas abajo como politica econdémica.

3. E] andlisis econémico es algo independiente y objetivo; se trata de
un fuerte nicleo de técnicas y herramientas formales gobernadas
por patrones y reglas. Estas herramientas serdn desarrolladas en los
capitulos 4 a 8 de este libro.

Schumpeter opina que, si bien la economia politica y el pensamiento
econémico se hallan condicionados ideolégicamente en forma casi
inevitable, es posible y necesario que el andlisis econdémico no lo es-
té y pueda desarrollarse libre y auténomamente respecto de las distin-
tas valoraciones.

Economia y politica

Las relaciones entre la ciencia econdmica y los distintos sistemas for-
males que constituyen lo que hemos denominado ideologia pueden ser
de distinto tipo. Asi, se puede hablar de la valoracién que un creyente
tenga sobre determinados actos econdémicos, en términos de si son
acordes o no con su fe. O de cémo un psicoanalista interpreta el deseo
de posesién de ciertos bienes por parte de un paciente determinado.
Existen infinitas lecturas que dan lugar a muchas relaciones especffi-
cas de la economia como ciencia con otras disciplinas. Pero sin duda
la mds frecuente es la relacién entre la economia y la politica.

La economia y la politica han estado interrelacionadas desde su ori-
gen como actividades, M4s atn, como se verd en el capitulo siguien-
te, uno de los debates mds duros y candentes en economia es el gra-
do de intervencién del Estado, y por lo tanto de la actividad politica,
en la economia. La relacién entre economia y politica sigue un cami-
no similar al referido mds arriba con respecto a la ideologfa.

En consecuencia, puede afirmarse que existen dos campos donde es-
ta articulacién es casi total.

I. La economia politica, tal como se halla definida, 0 sea como un
conjunto de doctrinas normativas que no sélo no se separan de la
ideologfa sino que sirven para reforzarla. Una persona puede defi-
nirse como “liberal”, “socialista”, “comunista’: éstas son definicio-
nes que exceden a la propia economia, pero que contienen impor-
tantes componentes de esta disciplina. Asi, podemos hablar de “la
economia politica del neoliberalismo™” o de “la economfa politica
marxista”.
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2. La politica econémica se constituye como una parte de la politica
referida a la actividad del Estado interviniendo en la economfa de
un pafs para asegurar la adecuacién de los recursos escasos a los fi-
nes miltiples. Estos vltimos definen lo que usualmente se denomi-
na “bien comiin” de una sociedad.

Ahora bien, se vincula la politica econémica con la parte positiva o
normativa de la ciencia econémica? La respuesta es que se relaciona
con las dos. Por un lado, es evidente su relacién con la politica. Es
mds: la podemos definir como una parte de Ia politica. Sin embargo,
también podemos definirla como algo separado de ella y positivo. Ved-
moslo en un caso concreto:

El presidente de un pais define su politica: eliminar el ‘desempleo en el
menor tiempo posible. Podria también avanzar més y decir que no le
importa que ello sea a costa del aumento de la inflacién. Esta es su de-
finicidn, su objetivo de politica a alcanzar. A partir de alli, lama a su
ministro de Economfa y le dice que tome medidas econdmicas para al-
canzar los objetivos. El ministro toma, entonces, medidas de politica
econdmica para eliminar el desempleo, aunque ellas generen algo de
inflacién. Estas medidas técnicas son medidas econémicas.

Y aqui se abre un gran debate sobre si son técnicas o politicas. Objeti-
vamente son técnicas, pues son instrumentos, hasta podria decirse de-
sideologizados, para alcanzar un objetivo. Sin embargo, en la practica,
dificilmente ese ministro de Economfa aceptara realizar su tarea si no
estuviera de acuerdo con los objetivos planteados por el presidente;
mds aun, defenderd esos objetivos en discursos cargados de contenido
politico. En muchos casos, hasta es posible que sea el propio ministro
quien defina, a partir de lineamientos generales y ambiguos dados por
el presidente, los objetivos econémicos del pais.

Por esto podemos afirmar que 1a politica econémica, si bien se com-
pore de un conjunto de técnicas con evidentes componentes de anali-
sis econdémico, estd absolutamente interrelacionada con la politica Y,
por lo tanto, resulta imposible deslindarla de las distintas ideologfas.
Asi, un economista con una cosmovisién liberal dificilmente concuer-
de con las medidas de politica econémica que propondria un econo-
mista socialista, y viceversa.

Un economista es un experto que sabrd mafiana por qué fas cosas que pronosticd ayer
no ocurrieron hoy.

>> Lawrence Peter
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NUEVA YORK (The New York Times) En 1953,
Robert L. Heilbroner perfilé a los grandes pensa-
dores que disefiaron la economia moderna en The
Worldly Philosophers (Los fildsofos mundanos); se
vendieron casi cuatro millones de ejemplares. Sor-
prende un tanto que hoy, a los setenta ¥ nueve
afios, este historiador econémico de la New
School for Social Research critique cada vez més.a
los mismos economistas a quienes, en parte, inspi-
ré. Dice que no lo comprendieron.

Heilbroner estd en un polo del creciente debate en
torno de la eficacia de la economia tal como se
practica hoy dfa. Reconoce cantidad y calidad de
las investigaciones econdmicas, pero objeta la ex-
cesiva simplicidad de sus modelos. Al pasar por a[l-
to factores que conforman el sistema socioecono-
mico, pierden fa profunda comprensién que alcgr?-
zaron un Adam Smith o un Keynes, dos de sus fil6~
sofos mundanos.

“Ellos crefan que su tarea era modelar toda§ las
complejidades de un sistema econémico: politicas,
socioldgicas, psicolégicas, morales, histéricas —ex-
plico. Los economistas modernos prefieren nlwf)de-
los bidimensionales que, al intentar ser cientificos,
omiten demasiadas cosas y les impiden compren-
der verdaderamente como funciona el sistema.”
Los filésofos mundanos habrian opinado lo mismo.

“los motivos no econdmicos son un elemento
esencial de fa teorfa ecanémica”, escribié Joseph A.
Schumpeter en |942. (Heilbroner habfa asistido a
sus clases en Harvard, de donde egresd en 1940.)
Pocos afos antes, Keynes habfa dicho: “Minguna
parte de la naturaleza o las instituciones humanas
debe escapar totalmente a la mirada de un econo-
mista”.

Alfred Marshall, economista britanico del siglo
XIX, ya habia advertido:“La economia no se puede
comparar con las ciencias exactas, por cuanto
aborda las fuerzas sutiles, constantemente cam-
biantes, de la naturaleza humana”.

El cambio de 6ptica se produjo después-de la Se-..

gunda Guerra Mundial cuande, poco a poco, la eco-
nomia dej6 de ser una ciencia social para adoptar
las técnicas de una ciencia natural. Tomd el lengua-
je de las matemdticas e hizo de los modelos simu-
fados en computadora su principal herramienta de
investigacién. Estos modelos requieren premisas
sobre el comportamiento de los mercados y las

personas, y esas premisas son a menudo irreales, si .

bien en estos dltimos afios los economistas han in-
corporado a sus ecuaciones una cantidad cada vez
mayor de datos reales, en un intento de aproxima-
cion al mundo cotidiano. R

“Correctamente utilizadas, las matemdticas pueden. -

incorporar toda clase de elementos que.expanden
el andlisis de manera efectiva'y  notable ~afirmé
George Akerlof, economista de la Universidad de
California (Berkeley)—. Los mejores estudios. re-
cientes prestan atencion a la psicologfa y la socio-
logfa.” o v
Heilbroner pretende algo mds. Los economistas
modernos excluyeron los juicios subjetivos y,a-me-
nudo, intuitivos a los que tanta importancia habian

dado sus predecesores, por. considerarlos inmen- |

surables e inasibles para la investigacion cientifica.
De paso, eliminaron la palabra “capitalismo” ~otro-
ra denominacién tradicional de la economia de
mercado— con sus connotaciones de lucha de cla-
ses y privilegios concomitantes a los diversos nive-
les de riqueza. El término ha desaparecido de los li-
bros de texto populares.

El autor de uno de ellos, N. Gregory Mankiw, eco-
nomista de Harvard, lo explicé asi:“Ahora diferen-
ciamos las enunciaciones positivas o descriptivas,
verificables cientfficamente, de las enunciaciones
normativas que reflejan valores y criterios. El inte-
rrogante es: ;podemos hacer economia positiva sin
fa economia normativa? Creo que si”.

Reproducido por La Nacion, 112/99.
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Divididos en grupos planifiquen qué harfan durante un fin de semana para divertirse.

Cada grupo preparard una lista de ocho actividades, lugares para asistir o articulos para com-
prar. Luego cada grupo analizard de cudnto dinero dispone para ese fin de semana.
Finalmente se discutird en el grupo acerca de la mejor forma de usar ese dinero para llevar a
cabo la mayor parte de las acciones deseadas.Y se presentard una lista con ellas, explicando
cémo se llegd a esa conclusion. ,
Luego repetirdn la actividad, pero ahora, partiendo de las listas preparadas por cada grupo,
deberdn todos los integrantes del curso ponerse de acuerdo en una lista Gnica de actividades,
fugares y articulos. Posteriormente sumarin todo el dinero.Y finalmente discutirdn en conjun-
to qué-hacer con él.

;Qué determina que un recurso dado sea considerado escaso! ;Qué importancia tiene su

escasez para la definicién de la actividad econdmica?

“Los cambios climaticos pueden afectar la tasa de inflacién de un pais”” ;Es ésta una cuestion

de macroeconomia o de microeconomia?

Identifiquen los siguientes enunciados segiin pertenezcan al campo de la economia positiva o
al de la normativa: '

a. La tasa de desocupacién en la Argentina es def 16%.

b. La tasa de desocupacién en la Argentina es muy alta.

c. La forma en que se mide la tasa de inflacién en la Argentina es erronea.

d. La tasa de inflacién en la Argentina cayo del 8% en 1993 al 1,6% en 1994,

Sefalar si las siguientes proposiciones son verdaderas o falsas:

a. “El método utilizado en la economia, como en la mayoria de las ciencias sociales, es
esencialmente deductivo”.

b. “La economia politica es algo independiente y objetivo; se trata de un fuerte nicleo de
técnicas y herramientas formales, gobernada por patrones y reglas”.

¢. “Los economistas utilizan la expresion latina ceteris paribus para describir una situacidn en
la que todas las variables se modifican y una permanece constante”.

;Cuidl es la diferencia entre la economia politica y la politica econdmica?

Visiten la pdgina de Internet del diario Clarin (www.clarin.com).

Busquen en “Economia” algunos titulos de articulos informativos referidos a la politica
econdmica. En dos pdrrafos, resuman la informacién mds reciente y contesten las siguientes
preguntas:

+Quién proporciond la informacién? ;La noticia se refiere a un asunto macroeconomico o

microecondémico? ;E! texto es principalmente normativo o positivo?




Los primeros economistas
«.Se-preocuparon por entender
el origen de la riqueza,

el funcionamiento del mercado
y la divisién del trabajo. .. ..

Revisen la ropa. Busquen la etiqueta que dice dénde fue
hecha ("Made in"). Hagan lo mismo con los discos com-
pactos. También lean la etiqueta de algunos productos
comestibles (paquetes de fideos, latas de tomates, café)
y articulos de limpieza.

iPor qué hay tantos articulos importados? En clase, divi-
danse en varios grupos, discutan sobre el tema y luego
cada grupo proponga una respuesta. Realicen una pues-
ta en comdn y rednan las respuestas en las que manifies-
ten posturas diferentes. Luego dividan la clase en dos
grupos y den comienzo a un debate.

El grupo A defenderd la existencia de tantos productos =

importados. El grupo B sostendré lo contrario. Cada gru-
po tendrd 5 minutos para argumentar y luego dos minu-
tos mds para contraargumentar.




{CUANDO SE EMPEZO A DISCUTIR
SOBRE ECONOMIA?

Los hombres y las mujeres de todas las épocas estuvieron siempre
preocupados por resolver los problemas de la vida material: ;qué
comeremos hoy?, jcon qué nos vestiremos?, ;c6mo haremos para
sobrevivir cuando llegue el invierno, o en tiempos de sequia, etc.?
Estas preguntas estaban directamente relacionadas con las técnicas
de produccién y las formas organizativas que de ella se desprendfan.
Asi, por ejemplo, si almacenar agua para poder usarla durante la
temporada seca requerfa construir un dique, se necesitaba un saber
especial aportado por la ingenieria de diques.

Habfa también otra clase de preguntas econdmicas: jes justo que si
me prestan dinero yo tenga que pagar un interés al devolverlo?
(cudl es el "justo precio” al que es aceptable, desde un punto de vis-
ta ético, vender algo? Esta segunda serie de interrogantes apuntaban
a debatir si las pricticas econ6micas se ajustaban a los principios
morales y religiosos de cada sociedad. En general se sostenfa que la
economia debia subordinarse a un orden superior, representado por

_la Ftica y la Teologia.

Pero hubo un momento en que algunas personas empezaron a hacer-
se preguntas que se apartaban de estos dos campos. Tomemos un
ejemplo: ;qué es la riqueza?, ;de dénde proviene? Prestemos aten-
cién: esta pregunta ya no se refiere a cémo producir algo (en el cam-
po de las tecnologias o de la ingenieria) ni tampoco a si es justa o no
la obtencién de riqueza. Esta tercera pregunta, cudl es el origen de la
riqueza?, es simple y no apunta a emitir juicios de valor.

iPor qué y cudndo aparece ese tipo de pregunta? Esto sucede duran-
te los siglos XV, XVI, XVII y X VI, cuando surgieron los Estados
nacionales modernos en Europa. A la pregunta ;qué es la riqueza?, un
sefior feudal del medioevo hubiera respondido: "Muy simple, los bie-
nes materiales que hay en mis propiedades son la riqueza. Si mi gra-
nero estd lleno, si mis siervos producen mds, podré darles de comer a
més soldados para defender mi castillo, podremos tener mds y mejo-
res comidas. Seré mds rico y, por ende, mds poderoso".

Como vemos, para este hipotético sefior feudal la riqueza no era nada
abstracta; €l la identificaba con los bienes que posefa. Analicemos qué
distinta serfa la respuesta si ahora nos preguntdramos: ;qué es y de
dénde proviene la riqueza de una nacién? Es facil percibir que en este
caso la cuestién es mds compleja. Primero y principal porque no ve-
mos la riqueza fisicamente acumulada. Se trata, entonces, de una pre-
gunta con un mayor grado de abstraccidn, que deberd ser respondida
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seglin este mismo criterio. Su respuesta por consiguiente serd en s un
concepto tedrico.

Los autores que reflexionaban sobre este tema no eran simplemente
"pensadores abstractos”. Por el contrario, como veremos mds adelante,
eran los consejeros de los reyes absolutistas, quienes requerfan respues-
tas bien concretas a la pregunta sobre c¢émo hacer mas poderoso su rei-
no. ;Cémo armo a mi ejéreito? ;A quién le cobro impuestos? En defini-
tiva, ;soy mds o menos rico que tal o cual nacién rival y, por lo tanto, més
o menos poderoso? Las respuestas a estas cuestiones se medfan en térmi-
nos de eficacia y no de contenidos morales o religiosos. Al igual que co-
mo venia sucediendo con la politica desde que Maquiavelo habia escrito
El Principe (1513), la economia se iba independizando de la moral y la
religion, hasta lograr su total autonomia.

En la Edad Media, la riqueza se
percibia como la acumulacion de
bienes materiales ~alimentos,
caballos, armas, oro- por parte
de los sefiores feudales.

Mi receta para hacerme ricol Levantarme temprano, trabajar hasta tarde,

encontrar petrélec.  >> | paul Getty




* proteccionismo:
Defensa de la industria
y el comercio local frente
a los productores de
otros paises.
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ESTADO VERSUS MERCADO:
MERCANTILISMOY FISIOCRACIA

Mercantilismo: la quimera del oro

Los mercantilistas no estaban interesados principalmente en obtener una
reflexién sistemdtica sobre el funcionamiento econémico. Su eje era
encontrar la politica econdmica capaz de permitirle al Estado ser mas rico
y mds poderoso. La preocupacién de los mercantilistas giraba alrededor de
la acumulacién de metales preciosos, fundamentalmente oro.

Los Estados obtenian este oro mediante tres vias:

a. extrayéndolo de las colonias, como era el caso de Espafia con res-
pecto a América,

b. por medio del comercio exterior, o sea vendiendo productos loca-
les en el extranjero (exportaciones) y prohibiendo o restringiendo la
compra de produccién extranjera (importaciones),

c. gracias a la guerra y la piraterfa.

Los mercantilistas fueron los que dieron origen al proteccionismo (*) y
a la intervencién del Estado en la economia. Si bien ellos reconocian el
rol creciente del mercado en la actividad econbmica, no crefan que era
un libre juego en el que todos se beneficiaban. Por el contrario, lo con-
sideraban, al igual que la guerra, como un "juego de suma cero”, en el
que si uno gana es porque otro estd perdiendo. De ahi que aconsejaran a
los monarcas absolutos poner todo el peso del Estado en defender su
produccién y su comercio contra la produccién y el comercio de los
otros paises.

Durante mds de dos siglos, la actividad econdmica del Rio de la Plata se
rigié por los principios mercantilistas de la corona de Espafia. Buenos
Aires no tuvo derecho a ningin comercio maritimo hasta 1776, cuando
se convirtié en Virreinato. Hasta ese afio, las importaciones y exporta-
ciones estaban bajo la jurisdiccién del Virreinato del Perd, lo cual sig-
nificaba en la prictica que un cargamento procedente de Cddiz o Sevilla
y destinado a Buenos Aires tenia que ir a Portobello, en la costa oriental
de Panamd, cruzar el istmo a lomo de mula, ser transportado por el
océano Pacifico hasta Lima y de allf, de nuevo a lomo de mula traspasar
la cordillera de Los Andes por La Paz, hasta la llanura y la costa del
océano Atldntico. Cuando esta obligacién fue derogada, el precio de los
articulos importados en Buenos Aires bajé a un tercio de lo que era ante-
riormente, y las producciones de cueros y lana de la regién por primera
vez pudieron destinarse al comercio de exportacion.

El mercantilismo puede ser entendido como la politica y la. prictica
econémica de los Estados Nacionales, en el perfodo de transicién fiel
feudalismo al capitalismo. Sus origenes estdn ligados a la centralizacién
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del poder, que alcanza su plenitud con el Estado absolutista. Fl 1asgo
principal que caracterizé a esta politica econdmica fue la intervencién
estatal en los asuntos econdmicos, con el propésito de dinamizar la
produccién nacional y en provecho del fortalecimiento del Estado.

Durante dos siglos, el mercantilismo
proteccionista de la colonia espariola
prohibié a Buenos Aires comerciar con
otras colonias o con el resto del mundo.

Fisiocracia: los primeros economistas

La fisiocracia, que surge en Francia a mediados del siglo XVIII, puede
con justicia ser llamada la primera escuela sistematica del pensamiento
econémico. Los fisidcratas fueron los primeros en reflexionar sobre la
actividad econdmica y en explicarla como un todo, es decir como una
disciplina sujeta a determinadas relaciones y leyes.

Los fisi6cratas consideraban que Ia tierra era la fuente tnica de la riqueza
de las naciones. Los economistas fisidcratas, cormo los franceses Francoise
Quesnay y Jacques Turgot, opinaban que un pueblo serfa mds rico y més
poderoso cuanta mds tierra y mayor produccién agricola mviera

El eje de la argumentacién fisiocrdtica afirma que las sociedades estén regi-
das por un orden natural (leyes natwrales) y que entonces e} Fstado estd
inhibido de intervenir en ellas. En consecuencia, a la pregunta del monar-
ca "¢qué debo hacer con la economfa?”, le sigui6 una respuesta que pasé a
la historia: laissez faire, laissez passer (“dejad hacer, dejad pasar”) (*). En
sintesis, no hay que hacer nada. Cualquier accién que realice el Estado
sobre la economia s6lo servird para trabar ese delicado mecanismo de relo-
Jerfa que es la sociedad; y entonces el remedio serd peor que la enfermedad.
El mercantilismo y la fisiocracia fueron los primeros protagonistas de un
debate que ha recorrido los siglos y que sigue abierto en la sociedad con-
tempordnea: librecambio versus proteccionismo. El Estado debe inter-
venir porque en el mercado hay siempre ganadores y perdedores, por esto
debe proteger la produccién local, incluso prohibiendo o colocando
aranceles a los bienes importados para encarecerlos y favorecer en
consecuencia a los productores nacionales. O bien, por el contrario, el
comercio estd regido por un orden en el que todos ganan a la vez y
donde no es posible entrometerse. Y todo Estado, por mejores inten-
ciones que tenga, si interviene, traba el mecanismo y provoca resulta-
dos aun mds desfavorables que la situacién previa a su intervencién.

* laissez faire:

Término utilizado para
describir un sistema
econdmico en el que el
Estado interviene lo me-
nos posible y deja que el
sector privado organice
la mayor parte de la
actividad econdmica a
través de los mercados.




normalmente a los fundadores,

ya:que aln no: existia como-
objeto: de estudio;
Originalmente graduado en lo
que se denominaba "artes", fue
un profesor de Logica y
Filosoffa Moral. La obra por fa
que pasé a la posteridad lleva
el largo titulo de Acerca de la
naturaleza y causa de la riqueza
de las naciones. Smith nunca se
casd; vivié con su madre hasta
los 61 ailos, cuando ella murié.

ADAM SMITH, EL PADRE DE LA
ECONOMIA POLITICA

Con Adam Smith nace el liberalismo econdmico. Su libro Acerca de la
naturaleza y causa de la riqueza de las naciones es considerado “la Bi-
blia” de la Economia Politica. El estaba observando el gran incremento
en la produccién de bienes que vivia Inglaterra en la segunda mitad del
siglo XVIII, en plena revolucién industrial. Su pregunta no diferfa mu-
cho de la de fisiéeratas y mercantilistas: jde dénde sale lariqueza de una
nacién? Dos conceptos aparecen como respuesta, a partir de los cuales
se construye todo un programa politico que ha tenido repercusiones has-
ta nuestros dias:

1) la divisién del trabajo como fuente de productividad y

2) el papel del mercado.

La divisién del trabajo

Adam Smith sostiene que la productividad aumenta a medida que se in-
crementa la divisién del trabajo. La productividad, considerada como la
capacidad de producir una cierta cantidad de bienes con un conjunto de
recursos dados, una cantidad de maquinas, una cantidad de mano de obra
y un cierto tiempo, serd mayor si el trabajo se divide entre especialistas
que cumplan funciones definidas.

Smith ilustra esta afirmaci6n analizando la actividad de una fabrica de
alfileres. Si en un taller donde se producen alfileres todos los trabajado-
res realizan todas las actividades, se podrd obtener una cierta cantidad, di-
gamos 1.000 alfileres al cabo de una jornada.

En cambio, si cada uno de los obreros se especializa en una determi-
nada funcién, uno corta el alambre, el otro lo estira, un tercero lo afi-
la y asi sucesivamente, al cabo de la jornada conseguiremos un nd-
mero muy superior, por ejemplo, 3.000 alfileres. ;Por qué? Muy sim-
ple, cada uno se ha transformado en especialista de su funcidn, la co-
noce en detalle y puede realizarla mucho mds rdpido y mejor. Por otra
parte, no se pierde el tiempo que un trabajador emplea al pasar de una
actividad a otra.

A esta divisién del trabajo, producida al interior de la fabrica, Smith
la llama divisién técnica del trabajo. Si se demuestra que la divisién
técnica del trabajo permite aumentar la productividad en un estable-
cimiento, esta afirmacién puede ser trasladada al conjunto de Ia eco-
nomia de una nacidn, explica Smith.

Imaginemos una comunidad donde cada miembro debe procurarse por si
‘mismo, sin interactuar con otros, el conjunto de los bienes que necesita.
Tendré que hacerse su propia ropa, Conseguirse su propia comida, cons-
truirse su propia casa. Podemos imaginar la "calidad” de esos articulos y
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el tiempo que demorard nuestro trabajador en producirlos. En cambio, si
en esa misma comunidad cada uno se especializa en algo, tendremos en-
tonces al sastre, que hard mejor nuestra ropa en menos tiempo, y al car-
nicero que nos proveerd de carne, al arquitecto que construird nuestra ca-
sa. Habrd un ahorro de tiempo y, por ende, més y mejores bienes. La ri-
queza de esa comunidad habrd sin duda aumentado con respecto a la de
un hipotético mundo sin divisién del trabajo.

El mercado

Pero esta comunidad, en la que ahora impera la divisién del trabajo, tiene
ain un problema por resolver: el carnicero tiene montones de comida, el
sastre, montones de trajes, el arquitecto, montones de casas. {Como hace-
mos para que estos bienes se distribuyan entre todos?

Smith tiene una respuesta contundente: se distribuyen por medio del inter-
cambio de mercado.

Fl sefiala que existe una propensién natural a hacerlo y que esta tendencia
viene de las propiedades naturales de los seres humanos hacia la “razén y
el habla". Segiin Adam Smith, el intercambio es lo que diferencia a los
hombres de los animales. "Nadie ha visto jamds a un perro cambiar delibe-
radamente un hueso con otro", decfa Smith.

Los seres humanos, que han producido y tienen en su poder los bienes en
los que se especializaron, se los ceden a otros no por caridad, sino porque
esperan obtener un beneficio. "No esperamos nuestra cena de la benevo-
lencia del panadero o del carnicero; no apelamos a su misericordia, sino a
su interés”.

El mercado es, entonces, el lugar donde se cambian los bienes y donde ca-
da uno consigue lo que efectivamente necesita para su consumo personal.

La mano invisible

Cada uno trata de obtener para si, egoistamente, el médximo beneficio
de ese intercambio. Tratard para ello de producir los mejores bienes y
y de hacerlo lo mds barato posible, para ganarle a sus competidores.
Como todos los miembros de la comunidad hardn lo mismo, €l con-
junto de bienes existentes aumentard al mdximo del que es capaz. Asi,
sin que nadie lo decida centralmente, a partir de un sinntimero de de-
cisiones individuales, se obtendrd un médximo, u éptimo social.

Smith define este funcionamiento como resultado de "la mano invi-
sible del mercado”, porque funciona Gptimamente sin que nadie lo
gufe. Mds atin, Smith, en una critica despiadada a los mercantilistas,
sostiene que cualquier intervencion del Estado sobre el mercado, por
mds bienintencionada que sea, lo tinico que consigue es "trabar” el
mecanismo y generar ineficiencias que conducen, en definitiva, a pro-
ducir una menor cantidad de bienes para la comunidad.

A lo largo de la historia, desde los
mercados medievales a la vera de los
castillos hasta los modernos centros
de consumo, los hombres han tenido
una propensién natural a intercambiar
bienes en el mercado.

- desde los catorce afios fue
formado por su. padre como’
corredor de Bolsa. Alos
‘diecinueve fue desheredado
debido a su eleccién - :
matrimonial, por lo.que empezé
a trabajar por su cuenta y
répidamente hizo una gran
fortuna en la Bolsa de Londres.
A partir de allf tuvo tiempo
para dedicarse al estudio
sistemético de la Economia
Politica. Cuentan sus bidgrafos
que tuvo grandes dudas antes
de escribir su libro mas
importante, Principios de
economia politica y tributacion,
debido a que desconfiaba de
sus dotes literarias.
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La asamblea de la Organizacidn Mundial del Comercio
(OMC) en la pujante ciudad norteamericana de Seattle
iba a ser una fiesta. Alli, 135 naciones darian un nuevo im-
pulso a la liberalizacién del comercio mundial, confirman-
do la marcha triunfal de la globalizacion.

Pero no hubo fiesta en Seattle. Fuera del recinto de

sesiones, miles de manifestantes sindicales y ecologis- -

tas protestaron con violencia. Dentro del recinto; los
delegados de fas naciones no obtuvieron ni siquiera el
minimo acuerdo de un comunicado protocolar.

El fiasco de Seattle tiene, pese a ello, un valor inesti-
mable: en Seattle se cayeron las mascaras.
Supuestamente, la liberalizacion del comercio mundial
deberfa beneficiar a todas las naciones, al permitir que

) cada ‘una‘se dedlque alo que mejor sabe hacer, resul-
tando de ello Lariqueza de las haciones que, con el libro -
de este:titulo, profetlzo hace mds. de dos siglos Adam.

Smith.

Pero, al.anunciar.su profecm, Smlth no estaba pensan-“

_do en elbien de esta o aquella nacién, sino en un. bien
‘comiin universal. En Seattle, sin embargo, cada delega-

“do pensé: sélo-en.el bien de."su" nacién. Las naciones -

avahzadas, asf, piden-libre comercio en la industria, pe-
ro lo niegan- en la‘agricultura: Las_naciones en desa-

rrollo. exaltan-el-libre-comercio-agricola, perd- prote- 5
gen sus industrias. Hay quienes piensan-en.el bien del -

mundo a fa:manera. de Adam Smith. Nlnguno de ellos
se sentd en Seattle k

Segun-una encuesta def Pew, Research Center, el'43%
de los norteamerlcanos cree'que la globallzacton es
positiva; en-tanto que‘un 52% cree que no. Pero estas
cifras se alteran significativamente cuando se segmen‘-
tan.entre fos-que ganan mis: de.75.mil défares.al afio,
en cuyo-caso:la opinion positiva sube al 63%,y los que

‘ganan menos de:50: mil délares:anuales; en: cuyo caso

fa_opinion positiva baja al 37%.
Esto es 1o que querfan.decir en Seattle los que grlta—
ban-afuera: representaban a los. perdedores de fa glo-

balizacién. Y eso que eran.perdedores dentro de un
pais ganador: gHasta donde baja Ia cnfra en el Tercer

Mundo?

La globahzacnon empuja: el desarrollo econémico de
las naciones. Los que gritaban afuera de Seattle esta-
ban dlclendo que a'ellos no les lmporta ¢l desarrollo
"econdmico” si:no trae. desarrollo "social"; Si; junto
con el crecimiento de la. economia, la’ globalizacién

también acarrea el desempleo y el deterioro del me-.-

dio ambiente, crecerd la:masa de quienes se oponen
a ella, ya sea en nombre de los desempleados o en

nombre dela madreTlerra, la diosa Gea,a Ia que ado-

ra la nueva generamon

Extraido de La Nacién, 9/12199,
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EL LIBRECAMBIO EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL: DAVID RICARDO
Y LASVENTAJAS COMPARATIVAS

David Ricardo es ¢l segundo de los economistas clasicos. Su libro Prin-
cipios de economia politica y tributacion vio la luz en 1817. Al escribir,
casi cuarenta afios después que Smith, Ricardo se enfrenta con los prime-
ros conflictos que el crecimiento industrial habia generado. Su definicién
de la Economia como "la ciencia que se ocupa de la distribucién del in-
greso entre las clases sociales” ya anticipa los conflictos que va a suffir el
capitalismo de los siglos XIX y XX.

Ricardo debate principalmente sobre ¢cdmo se reparte entre tres clases
sociales lo producido en una economia nacional: los trabajadores, que
perciben salarios, los empresarios, que obtienen beneficios y los terrate-
nientes, que se apropian de la renta de la tierra. Bl conflicto que mds
preocupa a Ricardo se da entre estos dos dltimos grupos. Si bien Ricardo
se va a destacar por su pensamiento deductivo, ya que escribe y desarro-
lia conceptos en forma mucho méds abstracta que Smith, toda su obra es-
td impregnada de un muy fuerte debate politico.

Su tema principal es la defensa de la burguesfa industrial en ascenso en ese
entonces en Inglaterra ("los empresarios", en la terminologfa ricardiana)
contra el poder de los terratenientes, fuertemente vinculados con la noble-
za y el antiguo régimen. En concreto, Ricardo abogaba por la derogacién
de las "Leyes de Granos", una legislacion proteccionista que impedfa im-
portar granos (trigo, mafz, etc.) desde otros paises hacia Inglaterra. Esta
disposicién favorecia a los duefios de tierras inglesas, ya que les permitia
alquilarlas a alto precio aun cuando fueran poco productivas, y perjudica-
ba a los empresarios industriales que por un lado debfan pagar esas altas
rentas y por el otro se encontraban con que los precios de los alimentos au-
mentaban y por lo tanto aumentaban también los salarios que debian abo-
nar. Ricardo desarrolla la defensa de los empresarios a partir de dos teo-
rias gracias a las cuales ha pasado a la posteridad.

La renta diferencial de la tierra

Las tres clases sociales (trabajadores, empresarios y terratenientes) re-
ciben su parte de lo producido. Este proceso se denomina distribucién
del ingreso.

- Los trabajadores reciben salarios.

- Los empresarios reciben beneficios o ganancias.

- Los terratenientes reciben rentas.

El negocio del gobierno es mantener el gobierno fuera de los negocios... es decir,
siempre que los negocios no necesiten ayuda del gobierno.  >>Wwill Rogers “Los salarios se estabilizan en el nivel de subsistencia."Esta importante de-

finicién Ricardo la sostiene sobre la base de una evidencia: un aumento
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* crecimiento econémico:
Aumento de la produccion
de bienes y servicios en un
determinado pais.

salarial, si no es compensado con la existencia de mayor cantidad de ali-
mentos, generara la suba del precio de estos. Entonces, la masa de bie-
nes que se podrian comprar con ese nuevo nivel de salarios seria igual a
la que se podia adquirir con el nivel anterior. En sintesis, se ha dado una
suba de los salarios nominales, pero no de los salarios reales. Los bene-
ficios van a surgir por la diferencia entre salarios y rentas.

Lo central serd saber cémo se determina la renta de la tierra percibida
por los terratenientes. Ricardo define la renta como "aquella parte del
producto que se le paga al terrateniente por el uso de las energias origi-
narias e indestructibles del suelo". La diferencia entre la calidad de los
suelos determinarfa la diferencia entre las rentas de los distintos propie-
tarios. Obviamente, el poseedor de tierras mds fértiles obtendria una
mayor renta que el propietario de tierras de menor fertilidad. Claro que
para que esto ocurra es necesario que esas tierras produzcan. Sintetizan-
do, a medida que tierras menos fértiles sean explotadas, el mayor cos-
to de producir en ellas inducirfa a pagar rentas (alquileres) ms altos en
las tierras mds fértiles.

Ricardo veia esta cuestién relacionada con la dindmica del capitalismo, en
el que el crecimiento econémico (*) junto con el aumento de la pobla-
ci6n harfan que aumentara la necesidad de alimentos, y por lo tanto de
mds tierras para su cultivo. En consecuencia, la renta cobrada por los te-
rratenientes aumentaria.

Los precios de los alimentos, ahora producidos a costos mayores, también
s¢ incrementarian y entonces, para poder mantener el nivel de subsisten-
cia de los trabajadores se tendrfan que aumentar los salarios nominales.
Tenemos entonces aumentos de la renta y del nivel de salarios nominales:
evidentemente lo que descenderfa serfa el beneficio de los empresarios.

Esta situacién significarfa, sefialaba Ricardo, una verdadera tragedia,
puesto que el crecimiento econémico y el proyecto liberal de'incremen-
to del bienestar a partir del aumento de la riqueza estaba basada en su to-
talidad en la capacidad de acumulacién del capital a partir del beneficio
empresario. El empresario era el que ponfa la plata para transformar la se-
rie de inventos de la revolucién industrial en actividades rentables (fabri-
cas, mdquinas, molinos, trenes, etc.). Su capacidad de arriesgar, su dina-
mica, ms el hecho de que los beneficios que obtenia los reinvertia en una
produccién cada vez mayor, convertfan a ese empresario —al que después
Marx va a llamar burguesfa industrial- en el eje politico y social del pro-
greso econémico.

Por el contrario, la clase terrateniente representaba, politica, social y eco-
némicamente, el atraso, el quedantismo, las posiciones conservadoras. El
hecho de que obtuviera sus ingresos (la renta) précticamente sin trabajar
y que la consumiera improductivamente en articulos suntuarios, conver-
tfa a este sector en un peligro para el proyecto del industrialismo. Ricardo
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seflalaba que el aumento de esta renta diferencial de los terratenientes a
costa de las ganancias de los empresarios industriales iba a provocar el es-
tancamiento de la actividad econémica o, usando una expresién de Smith,
un "estado de melancolia y tristeza".

La teoria de las ventajas comparativas
en el comercio exterior

Pero entonces, ;se habfa equivocado Adam Smith? ;La mano invisible del
miercado no conducia al éptimo social, sino a un estado de decadencia, en
el que los triunfadores serfan los duefios de la tierra? Ricardo, obviamen-
te, no queria llegar a tal conclusion. Toda su teorfa de la renta diferencial
no es méds que un desarrollo conceptual para llegar a su conclusién politi-
ca mds importante: la mano invisible solo funciona si se aplica a escala in-
ternacional. Si esto no ocurre, aparecen trabas para el desarrollo cada vez
mayor de la divisién del trabajo. Asi como la mayor productividad se en-
contraba dentro de una fdbrica que especializaba a sus miembros (divisién
técnica) o en una sociedad que se dividia en oficios y profesiones (divisién
social), también en el nivel internacional tendria que darse esta divisién del
trabajo: cada pafs deberfa especializarse en aquellas producciones en las
que tuviera ventajas comparativas, esto es en las que fuera capaz de pro—
ducir con un costo relativo menor que otros paises.

Desde este razonamiento, no era 16gico que Inglaterra produjera gra-
nos, y por lo tanto que pagara rentas elevadas a los terratenientes lo-
cales, si podia importarlos de otros paises que la producian a menor
costo. Para Ricardo, Inglaterra debia especializarse en aquello que sa-
bia y podia hacer mejor y a menor costo: la produccién industrial.

"Inglaterra ~dice Ricardo~ puede encontrarse en circunstancias tales que
la produccién de pafios pueda requerir el trabajo de 100 hombres durante
un afio. Si tratase de producir vino, probablemente necesitarfa el trabajo de
120 hombres durante el mismo tiempo.

Consecuentemente, Inglaterra prefiere adquirir el vino importindolo, a
cambio del pafio que produce. Portugal, probablemente pueda producir su
vino con el trabajo de 80 hombres durante un afio, mientras que para la
produccion del pafio requiera el trabajo de 90 hombres durante el mismo
tiempo. Resulta en consecuencia ventajoso para Portugal exportar vino a
cambio de pafios. Este intercambio puede efectuarse atin cuando la merca-
derfa importada se pueda producir en Portugal mediante una cantidad me-
nor de mano de obra que en Inglaterra. Aun cuando podria producir el pa-
fio con el trabajo de 90 hombres, lo importarfa de un pafs donde se emplee
el trabajo de 100 obreros, ya que serfa mds provechoso para él emplear su
capital en la produccién de vino, mediante el cual obtendria una cantidad
mayor de pafios procedentes de Inglaterra que €l que podria producir in-
virtiendo en la manufactura de pafios una parte del capital que ahora dedi-
ca a la produccién de vino" (David Ricardo, Principios de Economia Po-
lftica y Tributacion).
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LA TEORIA DE LAS VENTAJAS COMPARATIVAS:
ORIGEN DE LOS DISCURSOS POLITICOS DEL LIBRECAMBIO.

Julio Argentino Roca y Nicolds Avellaneda. La llamada “generacién del 80" en la Argenting hizo suyos los principios
del librecambio y la especializacién mundial de! trabajo.

Como vimos, Ricardo desarrolla su teorfa para defender la posicién de los empresarios industriales perjudi-
cados por una legislacion —las Leyes de Granos— que favorecia el enriquecimiento de la clase terrateniente.
Ahora bien, los Principios de economia politica y tributacién se van a convertir en la segunda mitad del siglo XIX,
en la nueva "biblia" del pensamiento econémico. Generaciones de politicos y filésofos sociales se formaron
en su lectura o en la de manuales que explicaban de manera muy simple las posiciones ricardianas. En la
Argentina, la teorfa de las ventajas comparativas tuvo especial influencia en los figuras politicas posteriores a
la Organizacién Nacional. Bartolomé Mitre, Nicolas Avellaneda, julio Argentino Roca, por nombrar sélo a los
que llegaron a la Presidencia de la Nacién, hicieron suyo el discurso del Libre Cambio en el Comercio
Internacional y de fa Divisién Internacional del Trabajo.

Seglin este Gltimo, si cada pais debia especializarse en aquellas producciones en las que tuviera ventajas comparati-
vas, la Argentina, en consecuencia, se hallaba obligada a desempefiar el rol de productor de granos y carne, sin
desarrollar su industria, la que debfa quedar en manos de quien estaba mejor dotado, Inglaterra en este caso...
Este debate, en el que la posicién industrialista tuvo brillantes defensores, como Carlos Pellegrini, dio lugar a
una etapa de la historia econdmica argentina conocida como la etapa del "modelo agroexportador”, en la que
se privilegio absolutamente la exportacién de granos y carne por sobre la industria.
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UNA LECCIONM PRACTICA DE COMERC

ClO IMNTERMACIOMAL BN

TRE LA

ARGENTIMAY ESTADDS UNIDOS. QUE OCURRE CUANDG DAY fﬁé,, RICARDO Sz:,'_‘

LEE PERD NO SE APLYK

El 27 de julio de 2000 un grupo de funcionarios del go-
bierno y representantes de empresas exportadoras
asistieron emocionados al primer embarque de 200 to-
neladas de limones argentinos que partia rumbo a Es-
tados Unidos desde el puerto de Buenos Aires. Recien-
temente, fa fruta argentina habfa obtenido un certifica-
do que fa declaraba libre de plagas por parte de las au-
toridades sanitarias estadounidenses. Durante varios
afios, el ingreso de frutas citricas de origen argentino
habfa estada prohibido en Estados Unidos debido a
consideraciones sanitarias.

Superada esa barrera, todo hacia prever esa mafiana

- que los cuidados frutos del noroeste argentino brilla-

rfan en las géndolas del primer mercado mundial. To-
dos estaban muy entusiasmados. Se trataba de un ne-

" gocio de porlo menos 30 millones de dolares al afio,

Los productores y exportadores de limones argenti-
nos habifan firmado un acuerdo con-una empresa llama-
da Sunkist, que vende el 65% de la cosecha.citrica de
California y Arizona, para comercializar la fruta argen-

Estados Unidos impuso medidas proteccionistas para
prohibir el ingreso de la fruta argenting, aunque los
limones argentinos fueran mas baratos para el
consumidor estadounidense.

tina. Era la primera vez que esta cooperativa firmaba un
contrato para el marketing de citricos producidos fue-
ra de Estados Unidos. En ese momento, la luz amarilla

A: HAZ LO QUE YO DIGO PERO NO LO QUE YO HAGO.

de los‘productores americanos. se prendié..Su mercas.
do cautivo estaba amenazado por [os limones argentl-'
nos, mds baratos y de buena calidad.

La Argentina es el primer productor mundial de:limo-
nes, con una produccién.anual de. |.100.000 toneladas,
de las cuales unas 230 mil se destinan al mercado en
fresco y el resto se industrializa, En fresco, se exportan
mas de [80 mil toneladas, en contraestacion, sobre to-
do a Europa. Con el limon se hacen esencias - aceites,
jugos y también se comercializa la cdscara deshidrata- -
da. Se usa para extraer-pestina, un‘ingrediente muy uti-
lizado en alimentos . bebidas; Los principales exporta-
dores.son las empresas San Miguel, Trapani; Citromax,
y Citrusvil. El 90% de la cosecha se obtlene enlap pro-
vincia: de Tucumdn.

Los limones argentinos habian transpuesto Ia primera
defensa —barrera fitosanitaria— y estaban, ingresando:
muy cémodos a los hogares americanos. Entonces. es-
tallo.la guerra:a los. productores estadounidenses fas..
pregonadas reglas del libre juego. de la oferta y Ia de-
manda no les resultaban beneficiosas. :
Los grandes preductores de los estados de California-

"y Arizona guardaron los libros de Adam Smith y David

Ricardo en el armario y presurosos se fueron rumbo -
al Congreso de su pais para evitar. la importacion de
los competidores argentinos.

Una senadora de California, Barbara Boxer, en tiempo
récord logréd introducir una enmienda que. propiciaba
bloquear las importaciones de citricos argentinos has-
ta que Jos cientificos del Departamento de Agricultura
pudierar volver a revisar fa sanidad de los productos.
que el propio gobierno habia aprobado pocos meses
antes. :

La enmienda fue retirada varios meses después. por el
Congreso- estadounidense. Pero el Departamento de
Agricultura de Estados Unidos impuso igualmente va-
rias limitaciones para proteger a los productores loca-
les, Hasta 2002, los citricos argentinos podran vender-
se solamente en 34 estados del norte del pafs y recién
entonces se incorporardn 0 estados mds, que actual-
mente funcionan como un "colchén! entre la zona ha-
bilitada y las dreas de produccidn. Los seis estados pro-
ductores de citricos en Estados Unidos, por ultimo, se-
ran habilitados recién a partir de 2004.




MARX: EL CAPITALY EL TRABAJO.
LA TEORIA DE LA PLUSVALIA

Marx, a diferencia de Smith y de Ricardo, no puede ser clasificado
exclusivamente como un economista. Su campo de interés cubrid
ademds otras disciplinas como filosoffa, historia, politica y sociolo-
gia. A pesar de ello, Marx dedicé los tltimos treinta afios de su vida a
desarrollar lo que é] denomind la critica de la economia politica. A
partir de un andlisis minucioso, no exento de admiracién, de la obra de
los economistas cldsicos ingleses (Smith y Ricardo), Marx escribi6 su
obra cumbre: E! Capital: critica de la economia politica.

* Bonn, Berlin y Jena.. Impedido de -
dedicarse'a laprofesion’ . ¢
““universitaria, sevolcoal
- periodismo. Posteriormente
estuvo exiliado .enFrancia.y en
Bélgicayen-esta época fue.que
analizé el socialismo y la
economia politica. En 1848-
redacté,iuhto con su
inseparable amigo Friedrich
Engels, el Manifiesto del Partido
Comunista. En [851 se radicé en
Londres y concurrié casi a
diario a la Biblioteca del Museo
Britdnico, donde escribio su
obra cumbre, EI Capital. Sus ideas
dieron lugar, en el tiltimo cuarto
del siglo XIX y a lo largo de
todo el siglo XX, a los
movimientos politicos conocidos
como socialismo y comunismo.

Segdn Marx, la historia del mundo es la historia de la lucha de las clases.

La mercancia

"La riqueza de las sociedades en las que domina el modo de produc-
cion capitalista se presenta como un enorme ciimulo de mercancias, y
la riqueza individual, como la forma elemental de esa riqueza."

As{ comienza El Capital. Fs necesario prestar atencion al verbo principal
de la cita de Marx: "se presenta”. Queda claro que Marx no estd diciendo
“es". Esta observaci6n es muy importante para comprender el método de
andlisis de Marx, que comienza por lo que tiene concretamente a la vista
—la mercancia— para analizar luego sus contradicciones y a partir de este
andlisis concluir categorfas tedricas superiores.

La mercancfa aparece entonces como "la riqueza”, porque ésta no es ofra
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cosa que acumulacién de mercancfa. Si la consideramos en términos ais-
lados como mercancia individual, deberfa revelarnos el secreto de la for-
ma elemental de la riqueza.

Pero cuando nos preguntamos qué es la mercancia aparece la primera
contradiccién. Encontramos dos respuestas para este interrogante:

« Es un valor de uso, sirve para algo, tiene un conjunto de propiedades
que le permiten satisfacer una necesidad (material 0 espiritual, directa o
indirecta).

o Bs a la vez un valor de cambio, se puede intercambiar en determinada
proporcién con otras mercancias. Por ejemplo, un kilo de came serd igual
a dos kilos de pan o a tres de papas. Cuando Ja mercancfa se halla en de-
terminada proporcidn permite ser comparada con las demds mercancas.

Si dos mercancias se intercambian en el mercado es porgue existe un va-
lor de uso diferente entre ellas. Fl carnicero vende la came para obtener
a cambio el pan, que es lo que le interesa consumir y no tiene.

Una caracteristica bdsica de las sociedades de mercado es que se enfren-
tan en el cambio dos mercancias que tienen valores de uso distintos, en
verdad tienen que ser mercancias distintas, valores de uso distintos, con-
tenidos materiales de la riqueza distintos que se cambian en una relacién
cuantitativamente igual. Pero para que dos mercancias puedan expresar-
se en iguales valores de cambio debe haber algo en comtin que perrnita
compararlas. ;Qué es eso que las hace comparables? Que las mercan-
cfas son productos del trabajo.

Lo que permite determinar el valor de una mercancia, dice Marx, es
el "tiempo de trabajo socialmente necesario” para producirla. Este
concepto se define como el tiempo que se tarda para producir una
mercancia determinada en las condiciones normales de produccién y
destreza media en un momento histdrico determinado, en una zona
geogréfica determinada.

El dinero

Empezamos buscando el origen de la riqueza en las mercancias, vimos
que éstas en realidad no eran mds que el producto del trabajo humano,
o sea valor. ‘

Esto nos permite entender por qué un kilo de carne vale lo mismo que
dos de pan, aunque en la realidad de las sociedades modernas noso-
tros no intercambiemos directamente los bienes. Los bienes tienen
precios (*). El valor se materializa en dinero.

* precio:

Valoracién de un bien
o servicio en unidades
monetarias o en otro
instrumento de cambio.
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Nos seguimos preguntando qué es la riqueza. La riqueza se nos aparecia,
segin Marx, como una masa de mercancias. Vimos que, en realidad, la
riqueza es el valor de esas mercancias que se materializa en dinero. El ca-
pitalismo es una economfa de mercado, en la que existen infinidad de
transacciones que toman esta forma. Por lo tanto, la riqueza es la pose-
sién de dinero. El que tiene mads dinero es maés rico.

Se trata de un proceso de circulacién mercantil. Las mercancias produ-
cidas en un sitio, por un productor que se ha especializado en ello, deben
ser intercambiadas por otras, porque a este productor no le sirven como
valores de uso. ;Cdémo las cambia? Por dinero. ;Y el dinero para qué lo
quiere? Para comprar otras mercancfas, las que si le van a interesar por
su valor de uso.

Marx sefiala que este razonamiento nos permite entender cémo funciona
una economia de mercado tal como la imaginaba Adam Smith. Pero,
continta Marx, la sociedad capitalista en realidad no funciona asi. En la
sociedad capitalista moderna hay gente que tiene dinero desde el comien-
70: los capitalistas. A diferencia de los poseedores de riqueza en socieda-
des anteriores a la capitalista, que querfan bienes, y a veces dinero, para
consumir, los capitalistas no salen a comprar los valores de uso para su
consumo y disfrute. Por el contrario, compran mercancia, pero no cual-
quiera. Compran mdquinas, compran insumos, compran horas de traba-
jo de otras personas. Con todas esas cosas producen otras mercancias y
después salen a venderlas y a cambiarlas por dinero.

Pero bien, esto serfa absolutamente absurdo si no fuera porque cada vez ob-
tienen més dinero. Este es el principio de la acumulacién en el capitalismo.
Esta cantidad mayor de dinero, llamado D’ (D prima) vuelve, se reinvierte y
otra vez da inicio al proceso. Pero, ;de dénde sale este D’ mayor que D?

La plusvalia

Para obtener la respuesta a esta pregunta tenemos que salir del mundo
de la circulacién de mercancias y pasar al mundo de la produccidn,
(De dénde sali6 ese dinero inicial?

Para Marx, esto es un producto histdrico que tiene que ver con la for-
macién del capitalismo. Tanto el capitalista con dinero como el traba-
jador sin dinero que debe vender su fuerza de trabajo son productos
histdricosociales. Es la larga consecucién de un proceso que Marx lla-
ma el proceso de la acumulacién originaria.

En realidad, no me interesa el dinero. Dejando de lado su poder de compra, es
completamente inttil en lo que a mi se refiere.  >> Alfred Hitchcock
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Marx sostiene que la fabula justificativa de la economia cldsica dice
que algunos tienen dinero y otros no porque los primeros trabajan
mds que los otros o porque ahorran mds que los otros o porque tuvie-
ron un padre que ha trabajado mds que el ofro o ha sido mds inteli-
gente para hacer negocios. Marx se dedica a demostrar en el capitulo
XX1V de El Capital, que todo esto ha sido un proceso de expropia-
cién politica. Allf cuenta cémo se formo el dinero original y cdmo de
las masas campesinas de los siglos XIV y XV nacié el proletariado
moderrno. :

Ya tenemos entonces a los protagonistas que Marx necesita para ex-
plicarnos de dénde sale esa D’: son el capitalista y el obrero o prole-
tario, que solo tiene para vender su fuerza de trabajo. En concreto, su
fuerza de trabajo es su energia fisica para producir un bien con las
mdéquinas e insumos que le provee el capitalista.

Fl capitalista compra materias primas, insumos, maquinas y también
compra la mercancia fuerza de trabajo. Se trata de alquilar horas de
hombres que ponen su esfuerzo fisico y mental. Queda claro que se
trata de una transaccién de mercado. Ambos (capitalista y proletario)
son hombres libres que deciden hacer un intercambio. La fuerza de
trabajo se ha constituido en mercancia, por lo tanto tiene que tener un
valor de uso y un valor de cambio.

Pero, ;cudl es el valor de cambio de la mercancia fuerza de traba-
jo? El salario, que no es muy distinto del salario de subsistencia.
Se trata de lo necesario para que el trabajador —y su familia, por-
que se piensa a los proletarios como una clase social que debe re-
producirse en el tiempo-— pueda reponer su esfuerzo fisico y men-
tal. Es el equivalente en tiempo de trabajo de ese conjunto o ca-
nasta de bienes.

Ahora bien, ;cudl es valor de uso de la mercancia fuerza de trabajo?
Es el trabajo mismo. Es la capacidad de todo ser humano de produ-
cir, trabajando, més de lo que se necesita para el consumo inmedia-
to, es decir de producir un excedente. En otros términos es la capa-
cidad de agregar valor. En el capitalismo se trata de producir una
plusvalia. Marx explica en detalle este proceso: el capitalista lleva
al trabajador que ha contratado al mundo de la produccién. Y alli es
donde se acaban los equivalentes, porque’en el mundo de la produc-
cién hay relaciones de autoridad. Y se pone en juego en esa relacion
de autoridad la capacidad de producir mayor valor. Entonces sucede
que el capitalista ha contratado al trabajador justamente para que le
produzca mayor valor, para que le rinda mds que lo que ha pagado
por aquel.

Das Hapital,

Kritik dor politischen Oekonomie.

Karl Marx

Freses Dand.
B 11 Duc Peoadentgreess 41 Koomain:

by
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El Capital fue la obra
cumbre de Marx.
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Y acd es donde Marx plantea que durante la jornada de trabajo, el tra-
bajador, luego de un periodo, produce un valor equivalente al conjun-
to de una canasta de bienes que constituye su salario. La primera par-
te de la jornada de trabajo —la que Marx denomina tiempo necesario—
es aquella en que se producen los bienes que, expresados en dinero,
permiten pagar el jornal del obrero. Pero el capitalista lo ha contrata-
do por toda la jornada de trabajo. A partir de alli el operario sigue tra-
bajando, es decir sigue agregando valor. Esta segunda parte de la jor-
nada de trabajo, que no se remunera al trabajador, es la plusvalia.

Ese es el tiempo en ¢l cual el trabajador ha puesto en juego esa capa-
cidad del hombre de crear un excedente y ha producido mds de lo que
€1 consume; en esa diferencia estd planteado el #rmino de la plusva-
lia. La mercancia que se produjo tiene mds valor que la suma de in-
sumos, la fuerza de trabajo mds la materia prima. Con esta nueva
mercancia de mayor valor volverd el capitalista al mercado, y recibi-
rd dinero que serd reinvertido en el proceso productivo. Y asf se rea-
nudard el ciclo. Es un ciclo de acumulacién indefinida. La ldgica del
capital es la de la acumulacién indefinida.

Marx plantea que la explotacién en el capitalismo estd dada por esa
apropiacién privada por parte del capitalista de la plusvalia producida
por el obrero. Para Marx, las contradicciones de la sociedad capitalis-
ta, que se expresan en la lucha de clases entre trabajadores y capitalis-
tas, dardn a luz, tras un proceso de revolucién social, otro modo de
produccién, el socialismo, en el que no habrd propiedad privada de los
medios de produccidn ni apropiacién privada de la plusvalia.

Segun Marx, hay una parte de la
jornada de trabajo que el capitalista
no remunera al trabajador. Esta
parte se lama plusvalia.
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“d. Argentina deberfa especializarse en la produccién de trigo y Chlle en la de cobre S :

;Cudl de las siguientes frases describe la idea de !a mano InVlSIble -en la economia de

mercado?

a. El derecho de los trabajadores a ejercer el control sobre Ia produccr_
b. La capacidad del mercado de autoregularse. " B
¢. La necesidad del gobierno de regular la competenCIa

La teorfa de David Ricardo que sostiene que la espec:ahzacxon y el Ilbre comerc:o benef“cnaran
a todos sus participantes se conoce como la teorfa de ) SR

a. Las ventajas absolutas.

b. Las ventajas mutuas.

¢. Las ventajas comparativas.
d. Las ventajas unilaterales.

El pais A tendréd una ventaja absoluta sobre el pais Benla producc10n de malz sz

a. El pais A utiliza menos recursos para producw mafz que. el pais B.. .
b. El maiz se puede producir a costos menores én termlnos de otros blenes e’n el pa|sA
comparado con el pais B. : S , S
c. La demanda de maiz es mayor en el pais A que en el B

d. El maiz se vende a un precio mayor en el pais A que en el pals B

Supongan que dos paises, Argentina y Chile, se dedlcan a la produccnon de dos blenes tn»gcy
cobre. Seglin la teorfa de las ventajas comparativas, si Argentina tlene una venta]a
absoluta en la produccién de trigo y Chile en la de cobre, entonces: -

a. No hay bases para el comercio entre los dos paises. L
b. Argentina deberfa especializarse en la produccién de cobre y Chlle en la de trlgo
c. Ambos paises deberfan dedicarse a la produccién de los dos bienes. -

iA qué clases sociales le corresponden cada una de fas remuneractongs?'- o

Terratenientes Salarios
Empresarios Renta
Trabajadores Beneficios -

Vuelvan a leer el caso de "La guerra de los limones". Respondan en grupo,a los sxgmentes puntos g
En el caso del comercio de citricos entre Argentina y Estados Umdos, tse cumplen las’ cond|C|ones;_~ .
que enuncié David Ricardo sobre el comercio internacional? e .
;Cémo afectaba a la Argentina la decisién.de Estados Unidos de prohlblr la lmportaaon de hmones
;Por qué creen que la senadora Barbara Boxer mtrodu;o una enmlenda para _prohibir- elingreso..
de los limones tucumanos? :
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pacién en la Argentina: a cuidntas personas afecta,
cémo evoluciond la tasa de desempleo en los dlti-
mos |0 afos. Debatan en clase propuestas para
reducir la desocupacion y cudl seria su costo.




Aqui aparece una diferencia notable con el pensamiento clasico, ya
que para este la formacion del precio en un mercado remitia a algo
previo, el valor, que se derivaba de una determinada concepci6n de la
sociedad y de la conducta humana. Los cldsicos, y también Marx, sos-
tenfan que las mercancias llegaban al mercado con un valor estable-
cido previamente, durante la produccién. Luego, las oscilaciones de
la oferta y de la demanda podian hacer que el precio estuviera un po-
co mds arriba o un poco més abajo que el valor real. Para los neocld-
sicos, en cambio, los bienes arriban al mercado sin un valor estable-
cido de antemano, sino que éste, que se confunde con ¢l precio, se de-
fine precisamente en el mercado.

LA ECONOMIA NEOCLASICA

La economia del dltimo tercio del siglo XIX vivié un nuevo salto tec-
noldgico y productivo s6lo comparable al que un siglo antes habia si-
do conocido como Revolucién Industrial. Es mds, muchos historiado-
res van a llamar a esta época la de la Segunda Revolucién Industrial.
La aplicacion de la quimica a los procesos industriales, el avance en
los transportes (la generalizacion de la navegacién a vapor y los fe-
rrocarriles), la aparicién de la electricidad, son sélo algunos de los

* positivismo: .
signos mads notables de la época.

Movimiento filosdfico
originado por el
pensador francés Augusto
Comite (1798-1857).

Este pensador propuso
una unificacion del
criterio de verdad sobre la
base del método cientifico.

Los neocldsicos también consideran necesario buscar una explicacion
para la definicién del precio, més alld de las fluctuaciones del merca-
do. Y esa explicacién es la denominada Teoria subjetiva del valor o
Teoria de la utilidad marginal. Los neocldsicos consideran a la socie-
dad como una aglomeracién de individuos. La teorfa subjetiva del va-
lor trabaja con una concepcién individualista, hedonista y atomistica
de la sociedad. El eje de su investigacion no son las conductas socia-
les, tema que se reserva a la sociologia, sino las individuales. A los
neocldsicos les preocupa saber cémo funciona la mente de los indivi-
duos en relacién con sus comportamientos en los mercados.

Estos cambios materiales van a tener su correlato en la modificacién
de las percepciones politicas y sociales. Es el momento en que alcanza
su auge el pensamiento positivista (*), con una confianza generalizada
en que la ciencia serfa capaz en el corto plazo de resolver todos los
problemas, incluyendo los politicos y sociales. El avance logrado por
esta teorfa que pone en primer lugar la conducta del individuo puede
considerarse parte del progreso de la filosoffa politica liberal.

Diferencias entre
el pensamiento cldsico y el neocldsico

1. La primera diferencia entre el pensamiento neocldsico y el clasico, que
se desarroll6 en el capitulo anterior (y que incluye tanto a Smith y a Ricar-
do como a Marx), consiste en que los neocldsicos se refieren al sujeto co-
mo el protagonista de la economfa, mientras que los cldsicos siempre se
habian referido a agregados sociales (la nacién, la clase social). Para los
neocldsicos, entonces, el centro de la economia es el individuo.

LAS LEYES DE LA CONDUCTA HUMANA DE GOSSEN

El economista alemdn Hermann Heinrich Gossen corrié la suerte de los precursores incomprendidos. Sélo
escribié un libro, en 1854, del que practicamente no logré vender ningtin ejemplar. Bl propio autor, amarga-
do, retiré el libro de la circulacién. Sin embargo, sus leyes sobre la conducta humana han pasado a ser parte
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fundamental de la teoria neocldsica.

2. Esto nos leva a una segunda diferencia en relacién con la Teorfa
del Valor. El neoclasicismo parte de la relacién del individuo con los
bienes. La actividad econémica es realizada por el individuo porque
éste siente una serie de necesidades y busca satisfacerlas. La activi-
dad econémica es la forma en que el individuo resuelve ese proble-

Gossen sostiene que el objeto de toda la conducta humana es lograr el maximo de goce o placer. A partir
de este supuesto, Gossen define dos leyes del goce o del placer:

1* ley de Gossen: La cantidad de uno y el mismo goce disminuye constantemente a medida que experimentamos

dicho goce sin interrupcién, hasta que se llega a la saciedad.
Esto es lo que los economistas llaman "utilidad marginal decreciente”. El ejemplo clésico es tratar de pen-

ma, ya que tiene recursos escasos para cubrir esas necesidades y, por
lo tanto, debe optar respecto a qué uso dar a estos medios escasos.

La visién del economista neocldsico se puede formular de la siguiente
manera: la realidad econdmica, mds alld de toda su complejidad, puede
reducirse a una red de transacciones comerciales en el mercado. Los fe-
némenos a explicar son la oferta, la demanda y el precio. Todo se resu-
me en compras y ventas en diferentes mercados. Asi, al considerar al sis-
tema econdmico como un conjunto enorme de mercados interdependien-
tes, €l problema a estudiar es el proceso de la formacién de precios.

sar cuanto placer nos produce el primer bocado de un alimento, cuanto el segundo, cuanto el tercero y
asi sucesivamente.

2% ley de Gossen: Para obtener la cantidad méxima de goce, un individuo que puede elegir entre muchos pero no
disponer de tiempo suficiente para procurdrselos todos plenamente. Estd obligado, por mucho que difiera la cantidad

absoluta de los goces individuales, a procurdrselos todos parcialmente, aun antes de que haya terminado el mds gran-
de de ellos. La relacion entre eflos tiene que ser tal que, en el momento en que son discontinuados, las cantidades de

todos los goces son iguales.

Asi, con esta definicién tan dificultosamente redactada, Gossen nos ensefia que es imposible obtener todo el
placer posible satisfaciendo todas las necesidades.Y ésta es la base del problema econémico. Siempre sufrimos
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* escasez:

Insuficiencia, carencia de
algo. Generalmente, se
refiere a la falta de oferta
de un bien respecto a la
demanda existente. Pero
también puede designar el
caso contrario: falta de
demanda respecto de la
oferta existente.

Si el trabajo duro fuera algo tan maravilloso, sin duda los ricos lo habrian
acaparado para ellos,  >> Lane Kirkiand

alguna escasez (*). La que cita Gossen es no tener tiempo para disfrutar
de todos los placeres hasta el maximo de goce que cada uno puede dar-
nos. Podemos agregarle algo mds, que es central en economa: no tenemos
dinero para comprar todos los bienes que nos producen placer.

Para Gossen, entonces, el valor de un bien serd mayor si es capaz de
proporcionar més goce. Lo contrario del placer es el dolor. Asi como
el placer define la utilidad de un bien, el dolor define su desutilidad. Es
importante sefialar que Gossen define el trabajo como dolor. Definir la
relacion entre una actividad que produce displacer —el trabajo— y la posi-
bilidad que este brinda de obtener bienes que son fuente de placer se
torna, entonces, una preocupacion para la Economia. Trabajamos, dicen
los neoclasicos, en tanto y en cuanto el dolor que nos causa trabajar es
menor que el placer logrado con los bienes que podremos adquirir con
el dinero obtenido por nuestro trabajo.

La primera generacion neoclésica

La escuela neocldsica de pensamiento econémico se desarrollé simul-
tdneamente en Gran Bretafia, Austria v Suiza en la segunda década
del siglo XTX. Sus principales protagonistas fueron William Jevons,
Carl Menger y Leon Walras.

= Jevons expresa por primera vez que las leyes de la economia pue-
den ser reducidas a unos cuantos principios expuestos en términos
matemdticos y que esos principios deben derivarse de "los grandes re-
sortes de la accién humana, los sentimientos de placer y dolor”. Tam-
bién enuncid otro principio que fue luego compartido por el conjunto
del pensamiento neocldsico: las leyes econdmicas tienen que tener un
cardcter general y ser capaces de expresarse en modelos matemdticos,
tal como las leyes de la fisica. Jevons sostiene que la Economia se pa-
rece mucho a la "ciencia de la mecdnica”.

"“Me parece que nuesira ciencia tiene que ser matemdtica, sencilla-
mente porque se ocupa de cantidades. Siempre que las cosas estudiadas
son susceptibles de ser mayores o menores, las leyes y relaciones tienen
que ser de cardcter matemdtico [...] que las leyes matemdticas de la
ciencia econdmica se expresen con palabras o por los simbolos usua-
lesx,y, z, p, q, es cosa accidental o de pura conveniencia”.
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Jevons afirma que el valor depende por entero de la utilidad. Su pun-
to de partida es el individuo y sus necesidades. Define al ser humano
como una maquina de placer y cuyo fin es llevar ese placer al mdxi-
mo. Por eso decimos que el neoclasicismo se apoya en una filosofia
hedonista. La utilidad de un bien es, para este auto, la capacidad que
posee para alcanzar el mdximo de satisfaccion. La utilidad es, por lo
tanto, subjetiva. No depende de ninguna cualidad intrinseca a un bien,
sino de la percepcién que cada individuo tenga de €.

= Carl Menger (1840-1922) fue el fundador de la denominada Escuela
austriaca dentro del pensamiento neocldsico. Como Jevons y Gossen,
Menger sitda al individuo en el centro de su método. Sostiene que el pun-
to de vista "atomistico" no tiene implicancias éticas sino que es una nece-
sidad para entender la sociedad. Asf como entender la naturaleza requie-
re conocer su unidad primaria (el dtomo), entender las conductas econd-
micas de una sociedad requiere llegar a su elemento bdsico, el individuo.

Menger explica que, de todas las relaciones posibles, la mds importan-
te en economia es la que sostiene que la cantidad de mercancias que
existe es menor que la necesidad que se tiene de ellas. La economia es
definida entonces como la ciencia de la escasez. A la economia sélo le
van a interesar los bienes que sean escasos, aquellos que son ilimita-
dos no representan un problema econémico.

Menger utiliza el valor subjetivo para explicar el intercambio de mer-
cado. No concuerda con la posicién de Smith de que el ser humano
tiene una propensidn a trocar, a cambiar. El intercambio de mercado
ocurre porque distintos individuos tienen distintas percepciones de la
satisfaccion que obtienen de cada bien. Y por lo tanto uno puede es-
tar dispuesto a desprenderse de algo que le ocasiona menor placer,
obteniendo a cambio otra cosa que le da mayor placer, mientras que
otro puede preferir obtener el primer bien, porque para él si significa
mds placer, a cambio de desprenderse del segundo, que no le intere-
sa. Entonces tenemos aqui otra justificacidn, distinta de la cldsica, de
que en el comercio pueden ganar todos y de que el intercambio es una
actividad dtil donde al final los que participan en €l obtienen mds uti-
lidades que las que posefan previamente.

- Ledn Walras (1834-1910), profesor de Economia en la Universidad
de Lausana, fue considerado por Joseph Schumpeter (quizds el més
importante autor especialista en historia del pensamiento econémico)
como "el mds grande de los economistas”. Sus Elementos de economia
pura aparecieron entre 1874 y 1877, aportando al esquema neocldsico
su Teorfa del Equilibrio General. En ella, Walras va a intenta estable-
cer una demostracién matemadtica, por medio de un sistema de ecua-
ciones multiples, de la afirmacion cldsica de que el mercado es el me-
jor asignador de los recursos. Fue, sin duda, el que le permitié al mé-

William:Stanley Jevons -+
(1835-1882):Figura extran
de: este ‘autor de la prime
generacidn neoclisica. Nacié
en Liverpool (Gran Bretafia) y -
fue un economista que
comenzo estudiando. quimica y,
botanica. Escribié poco; su
Teoria de la Economia Politica (él
es el dnico neoclasico que
todavia la llama asf; sus
sucesores la lamaran la
Ciencia Econémica), escrita en
1871, se convertiria en uno de
los textos fundadores del
neoclasicismo. Autodidacta,
Jevons empezd estudiando
economia en Australia con la
intencién de entender la
relacién habfa entre los ciclos
del comercio y fas manchas
solares. Siempre fue un
solitario al que le costaba
incluso dar clases. Murié
ahogado a los 46 afios
mientras estaba de vacaciones
en el sur de Inglaterra.

todo matemdtico en economia dar un salto impactante.
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* Jibre competencia: En un mercado donde rija la libre competencia (*) se logrard el equi-

Principio econémico por librio cuando se igualen la oferta y la demanda. Walras nos plantea
el cual la ofer 1a, 16_1 ] que este equilibrio se consigue a partir de sucesivas aproximaciones.
demanda y la iniciativa El pone el ejemplo de un remate, donde se pregona un precio ofreci-

privada son las variables
que determinan el
equilibrio del mercado.

do, los compradores responden con otro (la demanda), se vuelve a
pregonar otro, y asi se sigue sucesivamente hasta que se alcanza una
igualdad entre oferta y demanda y se determina el precio. Para Wal-
ras todos los mercados de los distintos bienes operan a la vez y el
¢ equilibrio que se obtiene es el simultdneo entre todos los mercados.
! Asi, un comprador deberd no sélo acordar con su vendedor, sino tam-
- bién estar atento a lo que pasa en los otros mercados, donde se estdn
negociando otros bienes que le interesan. Y €1 debe distribuir su dine-
ro de tal forma que obtenga un uso éptimo.

La segunda generacién neocldsica

"LLa economia no constituye un cuerpo de verdades concretas, sino
una miquina para el descubrimiento de la verdad concreta”. Esta
frase expresa en su totalidad el pensamiento de Alfred Marshall
(1842-1924), quizds el primer economista "puro”. Marshall constru-
y6 la economia como una ciencia separada con una precisién cien-
tifica que se pretendia tan exacta como la de las ciencias fisicas o
bioldgicas. Fue el fundador de la Hlamada Escuela de Cambridge y
el economista neocldsico inglés mds importante.

: donde s dlscutran Ios términos de las indemnizaciones que serfan implestas a los vencxdos Un-afio después
Consecuenc:as Economlcas de la Paz, un traba|o sobre la reconstruccxon de la economla europea, en el

posxble el resurglmlento del militarismo germano y un peligroso proceso inflacionario en fa economia
internacional, A pesar de que la prensa britdnica lo tildé de pro-alemin, el libro tuvo buena acogida e

Friedich von Wieser (1851-1926) y Eugen von Béhm-Bawerk
‘ incrementd notablemente el prestigio politico de Keynes.

(1851-1914), los grandes discipulos de Carl Menger y Vilfredo Pareto :

(1848-1923), el sucesor de Walras al frente de la cdtedra de Economfa En 1921 fue nombrado presidente de la National Mutual Insurance Co., que llegé a convertirse, bajo su direccién, en

en la Universidad de Lausana, mantuvieron en alto la tradicién neo- lider del mercado asegurador. Por esta época era, ademds, directivo de otras dos compaiifas, una de inversiones y

cldsica en Austria y Suiza, respectivamente. El siglo XX va a tener otra de seguros, presidente de un periddico semanal y luego editor de un periédico solventado por el Partido

otros exponentes notorios del pensamiento neocldsico en las figuras Liberal. . -

de Friedich von Hayek (Austria), Lionel Robbins (Gran Bretafia) y En 1923 publicd Tract on Monetary Reform (Tratado sobre la reform'a n?onetarla), en el que critica duramente

Milton Friedman (Chicago, Estados Unidos). : el intento de restablecimiento del patrén oro. C’on sus dos o|':>ras ,S|gu1_entes Tffat:se on Money (Tratado sobre
’ el dinero), en 1930, pero sobre todo con la Teoria general del interés, la ocupacion y el dinero, en 1936, rompe

‘ definitivamente con la ortodoxia neocldsica, iniciando una nueva época para la teorfa y la politica econdmica.

A partir de allf se convirtié en el economista mis conocido e influyente de su generacion. Desde 1939 fue

llamado a ocupar altos cargos: Consejero Financiero de la Corona y Presidente del Banco de Inglaterra. Fue

autor del Plan Britdnico para fa Conferencia de Breton Woods (conocido como Plan Keynes). Murié el 21 de

abril de 1946.
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El capltal es la parte de Ia riqueza que se dedlra
a obtener mas riqueza. >> Alfred Marshall
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KEYNES: EL DESEMPLEOY
LA INTERVENCION DEL ESTADO

Cuando Keynes emprendié el estudio de la economia, el neoclasicis-
mo estaba en posesién absoluta del campo académico en los pafses de
habla inglesa. Las posiciones en contrario eran consideradas signo de
incompetencia. El mismo Keynes adopté las doctrinas prevalecientes
y pronto llegd a ser considerado un brillante exponente de estas. Por
formaci6n era estrictamente neocldsico (el King’s College era la prin-
cipal usina neocldsica y su maestro Alfred Marshall, del que fue dis-
cipulo favorito, el més eminente de todos sus representantes).

Podriamos decir que Keynes es el mds importante y el més ilustre pro-
ducto de esta escuela, y precisamente por ser uno de ellos y no un ele-
mento ajeno es que pudo ejercer tan profunda influencia sobre sus cole-
gas. Keynes criticaba a los economistas neocldsicos porque suponian que
los factores de produccién estaban ocupados en su totalidad. Una
economia con desempleo, segtin ellos, era considerada "anormal”. El libre
Jjuego de las fuerzas de mercado iba a conducir la economia hacia una
situacién "normal” de equilibric estable con pleno empleo. Si en este
esquema ocurrfa alguna perturbacién que se prolongara por mucho tiem-
po, la atribufan a la injerencia del Estado o de los monopolios privados.

En consecuencia, los economistas neocldsicos no se interesaban por los
determinantes del volumen de empleo y de produccién, puesto que crefan
en las posibilidades ilimitadas de expansi6n de los mercados libres, tanto
internos como externos. Pese a la existencia de acontecimientos impor-
tantes en los inicios del siglo XX, como la Primera Guerra Mundial o la
Revolucién Rusa, el clima general de los circulos econdmicos era franca-
mente optimista respecto de las posibilidades de evolucién de la economia
capitalista.

Pero al finalizar la tercera década del siglo, en octubre de 1929, ocurrié
un hecho que arrastré a la depresion a toda la economia capitalista: el
"jueves negro”, el crack de la Bolsa en Wall Street. De pronto, un sis-
tema econdmico que parecia gozar de una prosperidad sin lfmites, se
derrumbaba como un castillo de naipes. La produccién cafa drdstica-
mente afio a afio, la demanda se desplomaba y los desocupados se con-
taban por millones. Las "fuerzas del mercado" eran incapaces de miti-
gar estos efectos devastadores.

Lo que ocurrié entonces fue esencialmente una crisis en la teoria
econdmica tradicional, una crisis acentuada y expuesta por la Gran
Depresion. Keynes pudo demostrar a sus colegas economistas que, al
aceptar ellos incondicionalmente la Ley de Say, daban lugar a un
hecho absurdo: afirmar que era imposible que sucediera lo que estaba
sucediendo en la realidad.
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Si la influencia del keynesianismo se hubiera limitado al campo de
las doctrinas econémicas, habria sido de escaso interés para el
mundo en general. Sin embargo, la politica econdmica llevé, desde
el fin de la Segunda Guerra Mundial hasta bien avanzada la década
del setenta, la impronta keynesiana. Fjemplos de esto fueron las
medidas de politica econdmiica norteamericana de la presidencia de
Franklin Delano Roosevelt, conocidas como el New Deal y la con-
tinua intervencién del Estado en la economia a través de la construc-
cién de grandes obras de infraestructura (represas hidroeléctricas, red
de carreteras) tras la finalizacién de la Segunda Guerra Mundial.

;QUE CAUSO LA GRAN DEPRESION?

La década de 1920 habia sido un periodo de fuerte crecimiento econémico en los Estados Unidos, pero al
mismo tiempo todavia habfa mucha pobreza. La mayoria de la riqueza estaba concentrada en las manos de
poca gente: solamente el 2% de los estadounidenses tenfan acciones en la bolsa de valores.

En los afios veinte, la mayorfa de la gente gastaba mds dinero del que tenia. Las compras a crédito llegaron a
ser la manera mds comin de comprar automéviles, electrodomésticos y otros productos. Mientras tanto, la
politica de laissez faire de los presidentes republicanos significaba que el gobierno no tenia injerencia en la
reglamentacion de los bancos, los negocios ni la bolsa. Gracias a una mayor eficiencia en la industria y Ja agri-
cultura hubo un exceso de produccién, hasta que en determinado momento la demanda de bienes disminuy®.
Como resultado, los precios bajaron (deflacién) y el pais comenzé a experimentar una reaccién en cadena
acabd en un derrumbe econémico prolongado hasta 1934,

En 1933, la tasa de desocupacin
en los Estados Unidos llegé al 25%.
En ese afio, el presidente Franklin
Delano Roosevelt lanzé un
programa econdémico, llamado
New Deal (nuevo trato), que logré
salvar el pais de la depresién.
Roosevelt fue reelecto dos veces, en

1937y 1941.
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Han dicho que mi teoria es sélo para el corto plazo. Es cierto.
En el largo plazo estamos todos muertos.  >> John Maynard Keynes

Ideas fundamentales del pensamiento keynesiano

=
a. Keynes insistié en afirmar que su teorfa era una teoria general, por
contraposicion a las teorfas de sus predecesores, que solo representaban,
a su juicio, una "teorfa particular”. Era una teorfa general porque se ocu-
paba de todos los equilibrios posibles en una economia de mercado, lo
que inclufa las situaciones en que habfa pleno empleo, pero también las
de desempleo. Keynes sostenia que los economistas anteriores a €} (a
quienes llamaba "clasicos", refiriéndose a todos los sucesores de Ricar-
do, aunque era claro que sus adversarios eran los autores neocldsicos) so-
lo se referfan a una situacidn particular: el equilibrio de mercado con ple-
no empleo, ya que no podian concebir equilibrios con desempleo. En
realidad el sistema econdémico modemo no se adapta normalmente al
pleno empleo.

b. "La tasa de interés es el premio por no atesorar dinero”. Esta expre-
si6n de Keynes se diferencia de la propuesta por los neocldsicos, que
definian el pago de interés como un premio por "“abstenerse de consu-
mir". Keynes pone mucho énfasis en el miedo al futuro que existe en-
tre los individuos. Este es el motivo por el cual muchos eligen ateso-
rar, esto es, guardar dinero en la casa, sin que ese capital dé ganancia
o interés. Lo hacen porque le tienen desconfianza al futuro y cualquier
otra opcidn les parece riesgosa. No se animan a emprender un nego-
cio, aunque alguien les diga que pueden obtener una buena ganancia.
Tampoco depositan su dinero en un banco y obtienen un interés a
cambio, porque desconfian de que el dinero les sea devuelto. A esta
conducta, que hoy llamarfamos coloquialmente guardar debajo del
colchén, Keynes la denomina preferencia por la liquidez. Pero Keynes
sabe que esta preferencia no es infinita. Puede "convencerse, o mejor aun
tentar, a los individuos para que cedan su dinero a cambio de un interés”.

c. Keynes sostiene que la inversidon es el factor determinante para el
empleo. La inversién comprende actividades como construir nuevas
fabricas, nuevas casas, nuevos ferrocarriles y, en general, todo tipo de
bienes que no son para consumo directo e inmediato. La distincién en-
tre el ahorro, o sea, guardar el dinero en el banco, y la inversidn es cen-
tral para Keynes: esta dltima implica el empleo de trabajadores para
construir esos bienes. Los trabajadores percibirdn un salario con el que
a su vez comprardn bienes; en consecuencia otros empresarios decidi-
ran contratar mds empleados al ver que sus productos se venden y ne-
cesitan reponerlos, Esos nuevos trabajadores a su vez comprardn nue-
vos bienes, para consumir, lo que provocard que sean empleados mds
trabajadores y asi sucesivamente hasta alcanzar la situacion de pleno
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empleo. Por el contrario, si la inversién no es suficiente no se podrd
salir de un nivel de desempleo alto.

d. Otro elemento importante es el rol del Estado. Si los privados no in-
vierten por causa de lo que Keynes va a llamar “la irracionalidad psico-
l6gica por el miedo a la inestabilidad del futuro”, la tinica salida para al-
canzar el pleno empleo serd la inversi6n que realice el Estado.

La politica monetaria y fiscal

Todo el razonamiento teérico de Keynes tenia un objetivo casi ex-
cluyente: la politica econémica aplicada. Y esto implica la presencia
de un actor, el Estado, que, al cumplir el rol asignado, le da al pen-
samiento keynesiano aristas mds heterodoxas en comparacién con
sus antecesores. El Estado desempefia asi una tarea activa, intervi-
niendo en los mercados, direccionando los grandes agregados ma-
croeconémicos, induciendo determinados equilibrios y no otros. Es-
ta intervencién del Estado tiene como objetivo moderar las fluctua-
ciones de las principales variables en la economia de un pais, en es-
pecial el desempleo. Toda la 1égica del pensamiento keynesiano es-
td dirigida hacia la crisis del 30, caracterizada por el desempleo y la
cafda del nivel de precios, denominada deflacidn.

Los gestores de la politica econémica cuentan con dos herramientas
para influir en la economia: la politica monetaria y la politica fiscal.
Con relacién a la politica monetaria, el gobierno, en general a través
de los Bancos Centrales, puede hacer variar la cantidad de dinero, o
bien la tasa de interés con la que presta dinero a los bancos. Si nos
encontramos en una situacién de desempleo, Keynes recomienda
lanzar dinero al mercado a los efectos de lograr bajar la tasa de in-
terés y por lo tanto, hacer viable una mayor cantidad de nuevos pro-
yectos de inversién.

También puede suceder que la recesién sea tan profunda que no
exista tipo de interés alguno al cual se logre incentivar la inver-
sién. Cuando el miedo al futuro es tan alto que no existe tasa de in-
terés, por baja que sea, que haga movilizar los recursos e invertir,
es hora de que el Estado movilice sus propios recursos, produzca
de por s bienes y servicios, dé empleo, pague salarios por ello y
lidere la salida de la recesién.
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Si excluimos a Carlos Marx, quien vivié en el siglo XIX,
el economista mds influyente en el siglo XX fue John
Maynard Keynes. El pensamiento de Keynes no sélo
tuvo la mayor influencia entre sus colegas, sino que in-
vento esa seudociencia lamada macroeconomia, lo-
grando moldear el discurso politico del siglo XX.
Alin hoy en dfa, el lenguaje keynesiano impregna to-
do discurso politico y la mayorfa de las politicas gu-
bernamentales, desde la llamada "creacion de em-
pleos” hasta las politicas monetarias. Segtin Keynes,
el comportamiento caprichoso de los inversionistas
crea problemas que solo pueden ser remediados
por las acciones "sabias” y "altruistas” de politicos y
burdcratas. La posibilidad de que los inversionistas
reaccionen ante las politicas intervencionistas es al-
g0 que Keynes jamds percibid.

Keynes recomendaba que el gobierno gastara cuan-
do la gente "ahorraba" demasiado, sin tomar en
cuenta que la gente ahorra més cuando teme el re-
suitado de las politicas de gobiernos incompetentes

El keynesfanismo es tanto un enfoque analitico co-
mo una orientacion de politica econdmica. Creado y
defendido por el economista britanico John Maynard
Keynes (1883-1946), se propone explicar las causas
del desempleo o eliminarlo en los hechos. Como
andlisis, es una macroeconomia de economias con
desocupacion. Como politica, presupone un Estado
fuerte e interventor cuyas herramientas son.la poli-
tica fiscal y las obras pdblicas.

Por oposicion a otros enfoques de teorfa y politica eco-
némicas, el keynesianismo en sus fines y procedimientos
se contrapone al estructuralismo y al monetarismo. Fren-
te al estructuralismo, que se vale de fa comparacién de
sectores economicos, el keynesianismo basa sus andlisis
en grandes agregados. Frente al monetarismo, que se
inclina por reglas econdmicas fijas y propicia la esta-
bilidad monetaria, el keynesianismo histéricamente fue

y corruptos.Y'si el sector privado:no crea un niime:
ro suficiente de puestos de trabajo, el goblerno lo:
debe hacer poniendo a la gente a.hacer pozos b lue-
g0 a taparlos, para asi-alcanzar la prosperldad

Muchas de estas torpes politicas, sin; un dpice de sen-
tido comtin, emergieron de la obra prmc:pal de Key- :

nes, Teoria general de la ocupacion; el interés y el diriero,
publlcado en [936. Sus teorfas se convirtieron.en.la
"ciencia" sobre |a cual se basan. las- politicas guberna-
mentales.Y aunque, felizmente, en las Gltimas dos dé-
cadas del siglo XX las ideas de Keynes han sufrido
gran desprestigio, todavia el pensamiento de muchos
politicos y economistas sigue atrapado en fos prejui-
cios creados por el vocabularlo keynestano :

Extraido. del articulo "La enorme_influencia
de un desastre llamado. Keynes", en - -
www.elcato.org/desastrekeynes_brenner.htm

discrecional en la pohtlca econémica y su nocxon de
estabilidad equivale a la plena ocupacién. En conse-
cuencia, la receta keynesiana es moneda abundante Y
baja tasa de interés, para incentivar la inversion.y la
actividad econémica; y [a receta monetarista es mo-
neda escasa y tasa de interés alta, para contraer la -

demanda y frenar toda alza de precios. El monetaris--

mo propicia minima: politica econémica y el keyne-
sianismo recurre a: politicas econdmicas activas. [1..]
Una politica keynesiana opera sobre-la demanda glo-
bal, a través de una elevacién del ingreso global o tn
desplazamiento de la demanda de articulos extran;e-
ros a nacionales.

Fragmento del articulo "Dejennos hablar de Keynes en-

Clarin, Suplemento Zona, 151412001

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

LAS NUEVAS TENDENCIAS

En el extremo opuesto a las teorfas de Keynes se encuentra Milton
Friedman, nacido en 1912, quien ha sido el continuador mas importan-
te de las ideas de Adam Smith. Friedman es profesor en la Universidad
de Chicago y ha ganado el Premio Nobel de Economfa en 1976. Fste
economista sostiene que el Estado debe mantenerse completamente ale-
Jado de los asuntos econémicos, debido a que su naturaleza despilfarra-
dora produce un permanente déficit presupuestario.

Seguin Friedman, la funcién del Estado debe ser la de un simple veedor de
las relaciones entre los particulares que mueven la economia, dejando en
libertad las fuerzas del mercado y regulando la emisién de dinero. Para
Friedman, las variaciones en la cantidad de dinero circulante son la causa
esencial del problema econémico. Como la cantidad u oferta de dinero de-
pende del mimero de transacciones y del nivel general de precios, en la
economia debe mantenerse una cantidad de dinero que permita mantener
esas transacciones. Por esto, la oferta se basa en los calculos del Banco
Central. De la precisién con que éste maneje la oferta de billetes depende,
en parte, el proceso inflacionario.

Samuelson: la sintesis neocldsica

Paul Samuelson, economista estadounidense nacido en 1918, es el au-
tor de Economia mds vendido de todos los tiempos.

Este texto, publicado por primera vez en 1948 y del cual se hicieron varias
ediciones en numerosos idiomas, tuvo la virtud de darle al mundo un len-
guaje econémico comtin, E] énfasis del libro sobre las diferentes proble-
mdticas de la economia se fue modificando al compds de Jos cambios en
la sitvaci6n internacional. La primera edicién reflejé la preocupacién, co-
muin en los primeros afios que siguieron a la Segunda Guerra Mundial, de
que el desempleo generalizado pudiera volver a instalarse.

Pero pronto quedé en evidencia que la inflacién (*) era la principal
amenaza para las economias desarrolladas y Samuelson trabajé enton-
ces lo que se dio en llamar la "sintesis neocldsica" sobre la base del
pensamiento econdmico tradicional y del moderno. Dicha sintesis
sostiene que los paises pueden controlar tanto la inflacién como la re-
cesién por medio de politicas monetarias y fiscales.

La "economia de la oferta"

Como hemos visto, la teorfa keynesiana recomendaba la intervencién
del Estado para incentivar el crecimiento de la economia. Este enfoque
keynesiano de los agregados macroecondmicos es lo que se ha dado en
Hamar la economia de la demanda, y sus defensores son denominados
economistas del lado de la demanda.

* inflacién:

Aumento sostenido en
el nivel general de
precios en la economia
de un pais.
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T es la tasa impositiva 6ptima en la
que la actividad econdmica alcanza
su punto mdximo y los ingresos del

A los economistas que asumen una posicién critica frente a los plantea-
mientos tedricos de inspiracion keynesiana se los conoce con el nom-
bre de economistas del lado de la oferta (los "supply siders”). Retoman-
do un principio enunciado por Jean Baptiste Say, un economiista fran-
cés del Siglo XIX que afirmé que "la oferta crea su propia demanda”,
estos tedricos sostienen que si el Estado rebajara los impuestos, se pro-
duciria un verdadero circulo virtuoso en la economfa.

Al reducir los impuestos hay mds incentivos para trabajar y producir; el
consumidor con més dinero en su bolsillo demanda mads, las empresas
tienen mds dinero para contratar mds gente, hacer las inversiones reque-
ridas y enfrentar esa nueva demanda produciendo mds. Al haber mds
produccién y mas gente trabajando, la base impositiva es mayor y los
gobiermnos reciben mds impuestos, aun cuando las tasas sean mds bajas.

El economista estadounidense contempordneo Arthur Laffer explica
que si en un pafs dado los impuestos fueran cero, no habria Estado. Y
si los impuestos fueran del 100%, nadie trabajaria. Pero hay una cur-
va que conecta ambos extremos y que muestra las distintas combina-
ciones posibles entre las tasas impositivas y la actividad econdmica.

Segiin Laffer, llega un momento en el cual incrementar las tasas im-
positivas reduce la actividad econémica y, como es obvio, los ingre-
sos del Estado. A la inversa, reducir impuestos en un momento dado
aumenta la actividad econdmica, y aunque las tasas sean menores, los
ingresos del Estado aumentan.

La curva de Laffer

N

Ingresos
del estado

Tasa impositva (%)

N

Estado también. >

El mero estimulo al consumo no beneficia el comercio ya que la dificultad
estriba en contar con los medios necesarios [...] Por tanto, el fin de un
buen gobierno es estimular la produccién y el de un mal gobierno, incentivar

el consumo.  >> Jean Baptiste Say
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I Durante la Gran Depresion de la decada de 1930 las ldeas keyne

a. El gobierno debe aumentar los 1mpuestos para equ:hbrar eI presupuesto
b. El gobierno debe incrementar el gasto. . :
<. El gobierno no debe reducir los precnos smo bajar Ia produccxon

{Quiénes son los economistas que sostienen que los cambios ‘en. Ia ‘demanda
significativo y duradero sobre la produccnon’ ‘ :

a. Los economistas clasicos.

b. Los economistas neocldsicos.
¢. Los economistas keynesiasnos.
d. Ninguno de estos tres.

- monetarista
- keynesiano
" H 1t
- "supply sider
- neoclasico
- ninguna de estas cuatro opciones.

Repasen los dos textos sobre Keynes de Ia pagma 58 y n pequeno’ 8 po t
responder a los siguientes interrogantes. o e

iPor qué tiene tanta influencia el pensamlento de Keynes’
{Cudl es la receta keynesianal :
iQué le criticarian a Keynes?

¢{En qué acuerdan con Keynes!

En el siguiente texto, tachen lo que consideren: faISO"

acthad econdmica.




Sabemos mds de lo que creemos sobre los agentes
economicos. Todos crecimos en una familia, estamos
rodeados de empresas y negocios (como restaurantes,
supermercados) y sabemos que el Estado debe cobrar

| impuestos y sumninistrar justicia, seguridad y educacion.

| Teniendo esto en cuenta, describan en clase como
funciona la economia de su familia: de dénde provienen
los ingresos, en qué y dénde se gasta el dinero, qué dan
al Estado y qué reciben de él.




- hogares, compuestos por un.
promedio de 3,5 personas:.
cada uno. EREY

Encuesta Permanente de Hogares, :
INDEC. ;

LOS AGENTES ECONOMICOS

En la actividad de produccién y distribucién econémica intervienen
tres tipos de agentes: las familias, las empresas y el Estado.

Las familias

Las familias tienen un doble papel en la economia de mercado. Son
las unidades elementales de consumo, demandan bienes y servicios y
determinan qué se producird. Al mismo tiempo, son las propietarias
de los recursos productivos (tierra, trabajo, capital). La palabra “fami-
lia” hay que entenderla en un sentido amplio, no sélo la familia tipi-
ca de tres 0 mds miembros (padre, madre e hijos), sino también los
hogares formados por una pareja o un individuo (los llamados hoga-
res unipersonales), que cada vez son mds frecuentes en nuestras so-
ciedades.

‘Las familias han evolucionado en varios aspectos en las dltimas dé-

cadas. Por ejemplo, en la Argentina, en 1980, sélo el 25% de las mu-
jeres mayores de 14 afios trabajaba fuera del hogar. En la actualidad,
este porcentaje ha aumentado al 40%. El aporte de dos ingresos a las
economias familiares ha afectado a la familia como unidad econdmi-
ca. En el pasado, la mayorfa de las amas de casa producian bienes en
el hogar (alimentos, vestimenta) que hoy se compran en el mercado.
En la dltima década, la proliferacién de nuevos servicios como los
"delivery” de comida o los jardines de infantes reflejan el impacto de
la incorporacién masiva de la mujer al mundo laboral.

Los ingresos de los hogares se distribuyen entre el consumo, el aho-
rro y el pago de impuestos. El consumo se divide en tres grandes ca-
tegorias: bienes durables (como automdéviles o heladeras), bienes no
durables (alimentos, ropa, nafta) y servicios (vivienda, electricidad,
atencién médica, entre tantos otros). L.a mayor parte del ingreso de
las familias en la Argentina se dedica, en promedio, a alimentos y
bebidas (33%), seguido por transporte y comunicaciones (14%) y
gastos de vivienda (13%). El porcentaje de gastos dedicado a cada
rubro con respecto al ingreso total varia fuertemente de acuerdo con
el nivel econdmico de cada familia. Por ejemplo, los hogares mds
pobres dedican el 54% de sus ingresos a la compra de alimentos y
bebidas, pero los mds ricos sélo el 23,7%. Los mds ricos gastan el
8,7% de sus ingresos en atencién médica, el doble de lo que gastan
en los hogares mas pobres. Las familias buscan maximizar su utili-
dad seleccionando las opciones de consumo que méas le convienen a
cada una.
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El ingreso masivo de las mujeres al
mercado de trabajo dio lugar, en la
uitima década, al desarrollo de
nuevos servicios que compensan el
trabajo que antes ellas efectuaban
en el hogar.

En qué se gasta en la Argentina
Composicion del gasto de consumo de las familias por finalidad

Varios 5%

Educacién 4%

Equipamiento y funcionamiento
del hogar 7%

Alimentos

Vestimenta y calzado 7% y bebidas 33%

Cultura y
entretenimiento 8%

Salud 9%
‘ Transporte y
comunicaciones (4%

Vivienda
13%

Fuente: INDEC — Encuesta Nacional de Gastos de los Hogares 1996/97.

Las empresas

Las empresas son las unidades econémicas productoras de bienes y
servicios que, combinando factores de produccién como el capital, la
tierra y el trabajo, buscan obtener una ganancia. As{ como las fami-
lias buscan maximizar su utilidad, las empresas procuran maximizar
sus ganancias a través de la especializacién en la produccién de un

_completa | io ’
fos ingresos. y gastos de la "
pobiacién en la Argentina.

JO————E:




* insumos:

Término con el que se
designa a todos aquellos
productos y servicios,
incluyendo la energia, que
son introducidos en el
proceso productivo y que,
una vez combinados y
transformados, dardn lugar
a los productos terminados.

‘En 1951, el hijo

de un inmigrante (

: italiano; Fulvio
Pagani, fundé junto.con siete:
amigovs una pequefia fibrica de
caramelos en la localidad de
Arroyito, Cérdoba. Cincuenta
afios después, Arcor llegd a ser
una 'gran‘corporacién, con

25 fabricas en la Argentina y
otras seis ubicadas en Brasil,
Chile y Perd. Esta empresa es
Hby la mayor exportadora
mundial de caramelos, con
ventas por mis de 1.000
millones de ddlares y 13 mil
empleados. Para saber mas
acerca de la historia de Arcor,
visiten la pagina de la empresa
en Internet
(www.arcor.com.ar).

producto o un rango de productos. Por ejemplo, una empresa textil
comprard la lana a una empresa, colorantes a una segunda, botones a
una tercera y asf lo hard con todos los insumes (*) que necesite para
elaborar su propio producto, que a su vez venders a otra empresa es-
pecializada, por ejemplo una cadena de locales de indumentaria.

Las empresas se organizan en dos tipos: de propiedad individual o co-
mo sociedad. La forma mds simple de organizacién de una empresa
es la que tiene un dnico propietario, por ejemplo un plomero o elec-
tricista que trabaja por su cuenta, un kiosco o un pequefio productor
agropecuario. La ventaja de las empresas unipersonales es que son f4-
ciles de iniciar, con relativamente poco dinero. La desventaja es que
el propietario afronta una responsabilidad ilimitada por las deudas o
riesgos de su empresa y responde por ella con la totalidad de su patri-
monio (casa, local, dinero y cualquier otro bien a su nombre).

Las sociedades se forman cuando dos o mds personas aportan recur-
SOS para organizar una empresa a cambio de una participacién en las
ganancias, claro estd que también son socios en las pérdidas. Las dos
formas mds comunes que adoptan estas empresas son las de Socie-
dad de Responsabilidad Limitada (SRL) y Sociedad Andnima (SA).
En estos dos tipos de empresas, los socios no responden con sus bie-
nes personales por las deudas que pueda tener la sociedad, sino sola-
mente con el capital aportado. En las SRL, el capital estd dividido en
cuotas indivisibles y que no pueden ser negociadas (compradas o ven-
didas). En las SA, el capital estd compuesto por acciones, que si pue-
den ser negociadas.

Las SA, también llamadas corporaciones, pueden llegar a tener miles
de accionistas si realizan lo que se llama “oferta publica”, es decir ,si
sus acciones son negociadas en la Bolsa. La ventaja de este tipo de or-
ganizaciones es que ellas pueden conseguir una gran cantidad de ca-
pital a costo cero, invitando a las personas a suscribir (comprar) ac-
ciones cuando efectian una ampliacién de capital. La desventaja de
estas grandes corporaciones es que los pequefios accionistas tienen
escasa influencia en las decisiones, que son tomadas exclusivamente
por el directorio.

El Estado

El Estado es un importante agente Gue interviene en la economia,
ofreciendo y demandando bienes y servicios. Una manera de medir la
importancia del Estado en la economia es a través de la participacién
del gasto piiblico en el Producto Bruto Interno (PBI) (*) de un pais.
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Durante el siglo XIX y comienzos del XX, el papel del Estado en la
economia de los principales paises capitalistas fue muy limitado, ex-
cepto en los perfodos de guerra. Durante los 150 afios que sucedie-
ron a la independencia de los Estados Unidos (en 1776), el peso del
sector puiblico en la economia no super6 el 3% del PBI. Pero la de-
presion que comenzd en 1929 oblig a una fuerte intervencion esta-
tal: entre 1930 y 1940, el gasto piiblico de Estados Unidos. se tripli-
c6 hasta llegar al 10% del PBT hacia 1945. En la actualidad, alcanza
el 32%.

En la Argentina, el peso econémico del Estado es actualmente del 33%,
similar al de Estados Unidos y bastante inferior al de varios paises eu-
ropeos (ver cuadro). El Estado gasta dinero para proveer los llamados
bienes piblicos (*), como justicia y seguridad. Asimismo se ocupa
de la educacién (primaria, secundaria, universitaria), de la salud (a
través de los hospitales piblicos) y de la seguridad social (pagos a los
Jubilados). En los dltimos afios, la Argentina también destina una cre-
ciente parte de sus ingresos a pagar intereses de la deuda publica.

* PBI:

Es el valor total de todos los
bienes y servicios finales
producidos en un pafs
determinado. Se puede
calcular sumando el
consumo, la Inversién y las
exportaciones y restando a
esta suma las
importaciones.

* bien piiblico:

Bien que estd disponible
para el consumo de toda lg
sociedad, sin importar
quién paga 'y quién no, por
ejemplo, una plaza piblica,
el servicio de los bomberos.

cifra no.incluye las unidades de -
servicios. o dgropectiarias) que
generan un total:de 1.007,909

" puestos-de trabajo. Sin embargo, -

‘el 70% de estas unidades son
microempresas (con menos de
cinco puestos de trabajo) que
generan solo el 6% de la
produccién y- emplean el 14% de
los ocupados. Ef 52% def empleo
industrial lo generan las
Pequefias y Medianas Empresas
(PyMEs), que tienen entre 5 y
200 empleados.

Con el dinero que recauda al cobrar
impuestos, el Estado financia el
suministro de servicios como justicia o
educacion.




EL PESO DEL ESTADO
Comparacién internacional

Servicios sociales
(salud, educacion
y otros) 30.630,9

: prap‘é,lﬁ;;:l\el. ,Esiadé‘en,~la, S
‘economia, visiten la pagina del
Ministerio de Economia:
WWW.mecon.gov.ar.
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Fuente: OCDE (Organizacién para la Cooperacién y el Desarroilo
Econdmico) Ministerio de Economia ~ 1999.

En qué gasta el Estado (en millones de pesos)

TOTAL 49.159,9

Deuda publica 9.033,6

| Administracion
f gubernamental 3.699,%

Defensa y
seguridad 3.334,4

Servicios (energfa, transportes,
comunicaciones) 2.461

Fuente: Presupuesto Nacionaf — 2000.

Para solventar sus gastos, el Estado obtiene ingresos de los impuestos
que cobra a las familias y a las empresas. El Estado, ademds, intervie-
ne en la economifa para hacer cumplir las reglas del juego de la com-
petencia, para evitar asi que se formen monopolios o para regularlos
cuando dichos monopolios son inevitables.
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EL CIRCUITO DE PRODUCCION,
INTERCAMBIO Y CONSUMO

Como se dijo anteriormente, las familias cumplen un doble papel en
el circuito econémico. Por un lado venden los factores productivos a
las empresas para que éstas elaboren los productos y servicios. Por el
ofro, con el ingreso que obtienen compran esos bienes a las empresas.

El flujo circular de la economia

Ingresos Pagos

Mercado de productos

Bienes y servicios Bienes y servicios

E Impuestos Jubilaciones
m E
p Contratos 5 Impuestos
r t
e a
s d
i 2 Servicios o Servicios

wp ———3F o

/I\

Trabajo Trabajo

Mercado de factores

Salarios Salarios

Préstamos Depositos

Sistema financiero

En la representacidn del sistema de economia de mercado se utiliza el
esquema llamado flujo circular, ya que las lineas describen flujos de
riqueza entre los agentes econdmicos.

La parte exterior muestra las relaciones entre las familias y las empre-
sas. Las familias envian los factores productivos (principalmente el tra-
bajo) al mercado de factores, donde son adquiridos por las empresas. De
las empresas salen los bienes y servicios hacia el mercado, donde son
consumidos por las familias. Los flujos de factores y de bienes y servi-
cios se llaman flujos reales, y en el grifico estdn representados por las
flechas internas. A sus contrapartidas, es decir, al dinero con el que se re-
munera el capital, a las rentas con las que se remunera el uso de la tierra
y al gasto de las familias se los llama flujos financieros, y estdn repre-
sentados por las flechas externas.




En el centro del esquema se muestran las relaciones del Estado con los
otros agentes. El Estado vende y compra factores y bienes y servicios
en los mercados pagando o cobrando por ellos al igual que las fami-
lias o las empresas. Pero a la vez cobra los impuestos y transfiere in-
gresos a las familias (por ejemplo jubilaciones). El sistema financiero
recibe depGsitos de las familias y efectdia préstamos a las empresas y

| SECTORES PRIMARIO,
- SECUNDARIO Y TERCIARIO

Los agentes econémicos actdan prmcxpalmente en tres grandes
sectores de produccidn:

al gobierno.

~Jorge Fxgueroa trabaya en el Departamento de: Siste-
. mas.dea Munlclpahdad de la Ciudad:de Rioalba: Lna

" parte del sueldo que recibe de. I ciudad vuelve a efla, :

E porquejorge tiene-que pagar los impuestos que le co-
- rresponden’ por la casa en la que vive.. -
:Cuando Munncnpahdad de Rioalba recibe esos |mpues-

. tos,encomienda‘a la empresa La. Emprendedora d de Rioal-

.- ba S.A. que asfalte varias calles de'la ciudad,

‘Cuandoka: Emprendedora recibe el-contrato para as-
faltar Jas' calles, ‘toma a un nuevo.empleado, uan Peral-
_“taun-vecino de Jorge Figueroa que hasta entonces es-
taba desempleado Juan ahora cobra un sueldo. Depo-
sita una parte de ese sueldo en: el Banco Regional de

" Rioalba ¥ tamblen le da un poco de dinero asu huo,’ :

Lticiano,

: Lucnano Peralta ahora puede comprarse Unos borcegunes :

de montafia que vende Cuieros Ricalba SRL y que:nece-

" sita‘para irse de campamento con sus companeros del -

Colegio Nacional.de Rioalba,
Mientras tanto, La emprendedora de Rioalba S.A. y Cue-

;ros de Rloalba SRL han conseguldo tomar dmero pres-

: ‘,tado graclas a unos nuevos. deposutos que recnblo &l
‘Banco Regional de Rioalba, Las dos empresas ahora
xpueden expandn‘se asfaltando mids. calles.y. fabrican-

- .do-mids calzado,’ porlo gue aumentan sus gananCIas y,' ‘
‘en.consecuencia, pagan més impuestos.

. Cuando la ciudad de Rioalba. recibe estos nuevos in:

‘gresos i lmposmvos decide instalar varios semaforosen

: algunas esquinas; xmportantes de la ciudad: Jorge Figue-

roa es ascendido ‘para ocuparse de esta nueva respon--

sabilidad, Ahora gana:un: poco mds'y un nlievo emplea:

 do, su esposa Roxana, ocupa su lugar en el Departa-
mento de Slstemas Cuando:Jorge. y Roxana regresan..
- del trabajo a su casa; encargan unaspizzas'y empana-
«das en:La: Farola de Rioalba, cuyo duefio. acaba de in-
_corporar.un servicio. de entrega a domicilio

vecinos..El-chico que hace la entrega es Fernando, un

. compafiero decolegio de Luciane: Con:él dinero que:*
ahorra trabajando unas horas por la noche, Fernando.. -
‘también va:a poder irse de campamento,

““Y esta historia-no termina, porque enla realldad tam-

i poco tlene FIN S

ara los
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I. Sector primario: lo conforman todas las actividades que estdn
directamente relacionadas con el factor tierra (recursos naturales), esto
es, agricultura, ganadena pesca y las actividades extractivas (minera y
forestal).

2. Sector secundario: comprende las actividades industriales
mediante las cuales se obtienen bienes intermedios, bienes finales y
bienes de consumo.

3. Sector terciario, o de servicios, que tiene que ver con la produccién
de bienes intangibles. Ejemplos de estos servicios son la educacién, los
servicios financieros (bancos, seguros) y las comunicaciones.

ESTIMACION DEL PRODUCTO BRUTO INTERNO - 2000
(EN MILLONES DE PESOS, A PRECIOS DE 1993)

PBI a precios de mercado 276.948
Sectores productores de bienes 85.295
Agricultura, ganaderfa, caza y silvicultura 14.308
Pesca 422
Explotacion de minas y canteras 4.940
Industria manufacturera 44.407
Suministro de electricidad, gas y agua 7.317
Construccion 13.900
Sectores productores de servicios 177.435
Comercio mayorista y minorista y reparaciones 36.543
Hoteles y restaurantes 7.325
Transporte, almacenamiento y comunicaciones 23.384
Intermediacién financiera . 17471
Actividades inmobiliarias, empresariales y de alquiler 41.047
Administracion publica, defensa y organizaciones
extraterritoriales 14,131
Ensefianza, servicios sociales y de salud 21.951
Otras actividades de servicios comunitarios, sociales,

personales y servicio doméstico 15.583
Impuesto al Valor Agregado ' 18.843
Impuestos a las importaciones 3.832
SIFMIM 8.458

 Servicios de intermediacion financiera medidos indirectamente que recaen sobre las
actividades productivas no financieras.

Fuente: Ministerio de Economia - Direccién Nacional de Cuentas Nacionales.

En la Argentma, al igual queen.

el resto del mundo, el sector -
que mas.importancia tiene en la
economia es el de los servicios,
o terciario, que representa el
63% del PBI, seguido por el
secundario (30%) y finalmente
por el sector primario, con
solamente el 7% del PBI.

El sector agricola constituye apenas el 6%
del Producto Bruto Interno de la
Argenting, pero es responsable de mds de
la mitad de las exportaciones.




SALARIOS, INTERESES Y GANANCIAS

Cuando se estudia el flujo circular de la economfa, se observa que
las familias poseen los factores necesarios para la produccién —la
tierra, el trabajo y el capital~ y que los ponen a disposicién de las
empresas. A cambio de ellos percibirdn ingresos: rentas o alquileres
a cambio de la tierra, sueldos y salarios a cambio del trabajo,
ganancias o intereses a cambio del capital.

Todos los factores agregan valor al producto en el que se emplean.
En el sistema econémico de mercado, el ingreso que percibird el
propietario del factor es igual a la cantidad de ese valor agregado.
El mecanismo para determinar ese ingreso es el mismo que sirve
para fijar el precio de los bienes y servicios, es decir, el juego de la
oferta y 1a demanda.

El salario y la oferta de trabajo

Como se ha dicho anteriormente, las familias ofrecen su fuerza de
trabajo, la que es comprada por las empresas y el gobierno, que
pagan salarios a cambio. El autoempleo es otra alternativa, que se
analizard mds adelante.

El nivel de los salarios depende de una gran cantidad de factores. La
tasa de desempleo es uno de ellos: cuanto mds alta sea la
desocupacién, mayor serd la presién hacia la baja de los salarios. Y
a la inversa, en una economia donde todo el mundo estd trabajando,
las empresas deberdn mejorar su oferta salarial para atraer
trabajadores.

Las posibilidades de negociacién de los trabajadores de modo
individual son prdcticamente nulas, por eso se organizan en
sindicatos. El grado de sindicalizacién de la fuerza de trabajo serd,
entonces, otra variable importante para determinar el nivel de los
salarios.

La curva de oferta individual de trabajo podria ser como la dibujada
en el grifico. El salario minimo imprescindible para la supervivencia
estd representado por W3. Por debajo de W3, la gente preferird no
trabajar. Entre W3 y W2 el salario es tan bajo que no hay ningiin
estimulo, por lo que el individuo se limitard a trabajar lo
imprescindible para la supervivencia y la oferta de trabajo disminuird.
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Entre W2 y W1 la curva de oferta tiene la forma normal: un aumento
salarial significard un estimulo para trabajar mds. Para salarios
superiores a W1, los ingresos son ya tan elevados que el individuo
tendrd preferencia por el ocio y comenzard a disminuir su oferta de
trabajo.

Salario A\ Curva de oferta
- individual de trabajo.
wlp----meeod
w2h---oof
w3 f------ s

A\ 4

Trabajo ofrecido

El capital y su ganancia

El ingreso que perciben los propietarios del capital fisico a cambio de
sus servicios se llama ganancia. El que se percibe a cambio del capital
financiero es el interés, pero se suele generalizar considerando que el
precio del capital se mide por la tasa de interés, esto es el porcentaje del
capital que hay que pagar por su alquiler cada periodo de tiempo. Esta
tasa de interés es fijada en el mercado de capitales a través del juego de
la oferta y la demanda.

El capital que invertird el empresario procede del ahorro de las
familias. Las familias sacrifican sus deseos de consumo presente para
conseguir un rendimiento que les permita un mayor consumo futuro.
Cuanto mayor sea la tasa de interés, mds aliciente tendrdn para
ahorrar y mayor serd por lo tanto la oferta de capital.




Durante la década de
1990 se produjo una
fuerte concentracion
en la distribucion del

ingreso en la
Argentina. Esta
situacién acentud la
desigualdad social.
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LA DISTRIBUCION DEL INGRESO

El ingreso de las familias en una economia de mercado estd sujeto a
fuertes desigualdades. Las que sélo tengan para ofrecer en el mercado
trabajo no calificado, por ejemplo, obterdrdn un ingreso mucho menor
que aquellas que cueriten con capital, tierras o trabajo calificado.

Una forma de estudiar la distribucién del ingreso es dividir el
nimero total de familias de un pafs en diez grupos de igual tamafio,
llamados deciles, clasificados por ingreso, y examinar qué
porcentaje del ingreso nacional recibe cada grupo. En el cuadro que
se presenta a continuacién, correspondiente a la distribucién del
ingreso en la Argentina en la dltima década, el decil 1 corresponde
al segmento méds pobre de la poblacién y el decil 10 al mds rico.

Ricos y pobres en la Argentina

W7 e kel |55
29027 27 28 27

I
2 27 ‘
3 ( 39 4142000390039 40 S 36
4 5050 52 53 49 50 52 50
5 6362 65 63 6l 62 63 6,1l
3 7772 17 77 74 75 77 75
7 91 89 93 93 90 91 94 90
8 Ha 15 118 1,8 11,3 (L6 11,7 114
9 155 153 161 159 I54 160 159 61
10 353 363 344 348 373 363 353 369

100,0 100,06 100,0 100,0 1000 100,0 100,0 100,0

Fuente: Fide, Coyuntura y Desarrollo. Anuario Estadistico, Bs. As. | 998,
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El decil 1 de la poblacién argentina (10% mds pobre) ha ido perdiendo
sistemdticamente, afio tras afio, su participacién en el ingreso. De
poseer el 2,3% en 1990, termina en 1998 con un 1,5%, o sea que en §
afios ha reducido un 34,75% su participacién. La situacién descripta se
repite para los 8 primeros segmentos (80% de la poblacién). En igual
perfodo, los 2 segmentos mads ricos de la poblacién (segmentos 9 y 10)
han aumentado su participacién en el ingreso. Es decir, el 20% més rico
de la poblacién que en 1990 posefa el 50,85% del ingreso, en 1998
posee el 53%.

En el caso del 10% mds rico de la poblacién, del 35,35% en 1990 pasé
al 36,9% en 1998; lo que indica un crecimiento de su participacién en
la distribucién del ingreso del 4,53%.

También se puede observar que el ingreso del segmento 10 (el mds
rico) era en 1990 14 veces mayor que el ingreso del segmento 1 (el
més pobre). Esa relacién pasa a ser en 1998 de casi 24 veces mds.

Otra manera de ilustrar la distribucién del ingreso en una economia
es Ia llamada curva de Lorenz, que muestra los ingresos que obtiene
el porcentaje acumulado de familias. Si el ingreso se distribuyera
uniformemente, el 20% de la poblacién recibirfa el 20% del ingreso,
el 40% de la poblacién el 40% del ingreso y asf sucesivamente. En
este caso, la curva de Lorenz serfa una linea recta de 45 grados, tal
como se muestra en la figura. A medida que la distribucién se
vuelve menos uniforme, la curva de Lorenz tiende a desplazarse
hacia abajo y hacia la derecha, apartindose de la linea de la
distribucién equitativa.

20% 40% 60% '80% 100%
Porcentaje de familias

100%
80%
-------------------------- 60%
Porcentaje
del
o ingreso
_________________ 40% nacional
“““““““““ 20%
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Cuando hacia fines de los afios ochenita: los. tedricos:

neoliberales criollos publicitaron la teoria'del "derrame - diez’

automatico”,

mejorando la vida de todos.los argentinos, de Ushuala
a la Quiaca, se vivieron escenas de emOC|on

Sin embargo, durante toda fa década de los anos noventa,

cuando la economia retrocedio; la participacion: en el
ingreso del estrato bajo y medio bajo cayd; cuando el PBI

se estanco, la participacién: de los menos. poderosos:
descendid, y cuando la economia crecio, la dlstnbuaon'

del ingreso empeord notablemente

perdemos,

Ciertamente, mas alld" del. impacto kéétadl’stico’ que’f :
supone sefialar que durante la década.de los afios 90;
mientras el PBI crecié un 51,4%, fa brecha entreel
10% de los perceptores mds pobres y mds ricos.se

amplié un 57%, en términos de empeoramiento de la
vida cotidiana, una tan desigual distribucién : del

- ingreso tuvo y tiene efectos muy concretos. El mds

elemental, vinculado al crecimiento de- la” pobreza,
sefiala que como efecto central de -la :desigual
distribucién del ingreso ya son 13,2 millones.los
argentinos ubicados por debajo de la linea de
pobreza, que en promedio supone para un.hogar tipo
de cuatro personas no alcanzar los 490 pesos
mensuales. De esta extensa franja ‘pobl:acional,
empobrecida, la mitad proviene de hogares. de la-
antes extendida y vital clase media argentina.

El segundo efecto asociado a la inequidad distributiva,
y consecuencia inexorable de la crisis de ingrese en

el que se ve sumergida buena parte de la poblacién;

es el crecimiento del desempleo y su prolongaqon en
el tiempo.

Por otra parte, es ya mds que conocido que son las
pequefas y medianas empresas las grandes generadoras

o~

mediante la cual se pontificaba. con
sagrada furia que el crecimiento sostenido terminarfa

“distributiva;.
"subSIstencna\ a

: ‘,rtradxcxonales ‘resulta Una causa central
En fin, la prestigiosa -logica - neollberal del ascenso‘~
sostenido fallo, y (jay!) para amplios: sectores: comus
nitarios se impuso la méas modesta: pero.inexorable Ieyf o
de Ferrocarril Oeste: perdemos, perdemos, slempre_‘

‘mensuales o.menos. Se. sabe que Ia mlt
,trabajadores mtegrantes del estrato ‘ba

“ciento del valor-de una canasta bas:ca de subsistencu
- valuada | por: | FIDE en | 280, pesos mensuales par un:

: ’hogar del estrato ba]o
= La consecuencxa loglca de esta estrechez de lngreso

“primera - nece5|dad el qu1ebre encadenado d
fpequenas Y medlanas mdustrnas

medio- bajos:

nmportantes segmen s
1edios  alterando, drastlcamente sus

:profunda crisis. del'sectorde PyMEs En. efecto
consecuenma de la des:gual dlstrlbuclon d ]

totales ‘del. hogar apenas alcanzan ‘cubrlr eI 39 por:

hogar de cinco miembros, tamano promedlo de Lm

str1cc10n severa del consumo; la. caida.
vertxcal .de las® ventas, mcluso de productos}‘de

'cxrculo de hterro

mayor mvel de desempleo

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccion.

® Aigue Grupo Editor. Prohibida su reproduccién,

Clasifiquen cada uno de los siguientes items como un bien durable, no durable o como
un servicio:

- Un litro de leche

- Una podadora de césped
- Una videocasetera

- Una visita al médico

- Un par de zapatos

~ Un lustrabotas

;Cudles son las desventajas de un negocio de propiedad individual?
;Cudles son las ventajas de una Sociedad Anénima?
:Cudl es el objetivo econdmico de las familias? ;Y el de las empresas?

Completen las siguientes oraciones:

- Al sector de la economia que se ocupa de la produccion de bienes intangibles se o llama

= LOS e son todos aquellos productos y servicios, incluyendo la energfa, que son
introducidos en el proceso productivo y que, una vez combinados y transformados, dan lugar

a los productos terminados.

Den tres ejemplos de bienes intermedios, finales y de consumo.

Con los datos del cuadro Ricos y pobres en la Argentina, construyan las dos curvas de Lorenz
correspondientes a los afios 1990 y 1998. Tracen la diagonal que representa una distribucién
igualitaria del ingreso y contesten a las siguientes preguntas: :

- ;Cual es fa curva que esta mis alejada de la diagonal? ;Qué quiere decir. estoli. ?
- ;Qué porcentaje del ingreso nacional tenia en 1990 el 30% mas rico de la poblacnon

iY en 19987




Los consumidores eligen los bienes

que demandan en el mercado

en funcién de los precios

de los productos y de sus propios ingresos.

Supongamos que en un supermercado el pack de 12 latas
de gaseosds se vende a $3, en el almacén de la esquina del
barrio a $6 y en el kiosco, donde no venden packs, por 12
latas hay que pagar $12. Calculen cuéntas latas consumirfan
en una semana si las compraran en ef supermercado, cudn-
tas si las adquirieran en el almacén y cuantas si lo hicieran
en el kiosco. Supongan que sélo tienen $50 para gastar, en
total, en toda la semana. Reflexionen en grupos para
responder a las siguientes preguntas. ‘

a. ;Por qué la cantidad de latas que consurirfa uno

- difiere de la que consumiria otro en cada caso?

b. ;Qué hay de comun en todos los casos!?




;QUE ES LA DEMANDA?

La demanda indica la cantidad de un producto que el consumidor estd
dispuesto y puede comprar a cada uno de los posibles precios, si los
demds datos de la economia (gustos, modas, ingresos de los com-
pradores) permanecen constantes. La demanda nos muestra esta
situacién para un perfodo especifico de tiempo. La demanda indica lo
que el consumidor puede y quiere comprar. Poder comprar implica
tener el dinero para hacerlo. Querer comprar se refiere al deseo con-
creto de adquirir ese producto.

Por ejemplo, es posible que alguien quiera comprar la mejor ubicacién
para un recital, pero también es posible que no tenga la plata para hacer-
lo. O al revés, una persona puede tener el dinero para comprar un som-
brero de copa del siglo XIX, pero no le interesa hacerlo. La demanda se
produce cuando un consumidor quiere comprar algo y a la vez tiene el
dinero para hacerlo.

La ley de la demanda

'La cantidad de un bien demandado estd relacionada inversamente con
su precio, si las demds variables se mantienen constantes."

Podemos clarificar esta definicidn con algo que ntuitivamente comprende
cualquier comerciante y cualquier comprador: si quiero vender mds canti-
dad de algiin producto, tengo que bajarie el precio. O, visto desde el lado
del consumidor, se comprard mas de un bien si su precio desciende.

Todos nosotros consumimos bie-
nes. Hagan la prueba de dividirse
en grupos y elaboren una lista de
los bienes que desean tener.
Observardn que la cantidad es casi
infinita. Esto es asi debido a que
los deseos de los consumidores
son ilimitados. Pero, lamentable-
mente, no es posible adquirir
todos esos bienes. Existen limita-
ciones, principalmente de dinero.
"Como ya dijimos en el primer
capitulo, esa es la esencia del pro-
blema econémico. Por eso tenemos

que elegir.

Cuando los precios de un producto bajan, los consumidores compran
mds de ese producto Esta es la ley de la demanda.

f»f‘g;) S

H

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccidn.

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

En el dgitime afio, of consurno de g:mgﬂuc:tﬂs de Sa c;masaa famihar subi6 3 66 wespet“@ deiv afio

anterior La fachuracion de los mmeﬁ cios, por-el mn&mrm, e:ay@ a.m Z, SA, Hav un ammrf*‘@ a ﬂos

negocios di barrig, d@ndrc 58 «“@mnm [ p@cm g

Segtin datos de la consultora AC Nielseh en Vel'uaﬁq

finalizado en marzo de 2001, la compra en:volumen
de alimentos, bebidas y productas de llmpleza tuvo

~un-aumento-. del -3,6% ‘respecto del: perlodo ‘
: marzo/|999 marzo/2000 S e
“Una de fas explicaciones de esa: suba, en un: con-‘ 0
texto de recesion y de salarios congelados es
~baja ‘en los precios: En el mismo periodo, fa caida

de los. precios. estuvo.en el. ordendel 5,8%. Algo
que.hizo-bajar; una vez mas, un. 2 5% la factur' i
de los comerciantes,

La depreciacion de los productos fue eI lman para
los. compradores, tanto en - los hlpermercadost
como en comercios de barrio. Las Tebajas en- los
precios : de los. pequefios. Jocales  fue.de ‘aproxi-
madamente un.7%, mientras que en las.géndolas de

los supermercados la baja fue del 4,4%.
El menor poder adquisitivo. de los consumidores

—que los lfeva a comprar cantidades menores. para un. ’
corisumo mds inmediato— explica también por qué Ja-
gente adquiere més volumen en los- comercios: de:

barrio. Segln la consultora, mientras que el 2,3%.del
incremento del consumo se realizé en supermerca-
dos, el 4,1% correspondié a autoservicios y ef 4,8%
a los negocios chicos.

Dentro del consumo general, los alimentos tuvieron
—en el mismo periodo— una suba en las ventas por
volumen.del 3,9%.Y, si se analizan estos, la.compra de

alimentos bisicos, como el aceite, el arroz, las harinas; -

leches y pastas, fueron demandados casi tanto-como

““los ‘o :perecederos; entre los ‘que . s alinean Ios» :
cereales; las galletitas o los productos enlatados.

Tamibién_se. comprd un. 3,3% mds: de bebidas que
s hace unafie. Dentro de este promecllo fue:notorio el E

mayol: consumo. de bebidas.no:alcohélicas “desde el

agua. rineral hastalos ]ugos— que, aprovechando una

" calda de 2 ZA en sus preuos , fueron: consumtdas un
. 4.9% mis. :
““l'as menos compradas (-1,3%) fueron las bebldas

alcohohcas Entre las.infusiones; también tras una:

L dlsmmuclon de los precios, el cafs, el -té, el choco-.

late en polvoiyia yerba repuntaron un 3,7%.

,En los: tltimos meses, fos productos de limpieza,

que habian 5|do los mds castigados por la recesion,
volvieron-a: ‘experimentar una suba en el consumo,
Enel perlodo acumulado-a: mar*zo la demanda cre=

‘¢idun 6,3%.

El'papel higi¢nico y los rollos de papel para Ia coci-
na.hicieron subir las marcas mds altas en-el ter-
mémetro del consuimio para este rubro. Este afio,
estos productos se- vendieron un 0;6% mas. que
én el anterior; de la‘mano: de una baga del 3, SA en :
sus pI‘EClOS :

 Publicado en Clarin, 6/6/2001.
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* utilidad:

Es la capacidad que tiene
un bien o un servicio para
satisfacer nuestros deseos.

La publicidad busca influir sobre las
preferencias y los gustos de los
consumidores, incentivando la
demanda de determinados productos.

La publicidad es un valioso face
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Utilidad y preferencia

Tomen de nuevo la lista que hizo cada grupo. Ahora podrdn elegir y
preparar una tabla de posiciones entre los distintos bienes que
desearfan adquirir. Qué observan? ;Por qué pusieron cada bien en un
determinado orden en la tabla de preferencias? La decisién de colocar
un bien sobre otro implica una preferencia. Estdn expresando que
desean todos los bienes pero, naturalmente, que prefieren unos a
otros. Se compra un bien por la utilidad (*) que puede brindar para
satisfacer una necesidad determinada.

SCondmico

>> Sinclair Lewis
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Los recursos escasos. La limitacion presupuestaria

El problema de la demanda es un problema de "eleccién”. Evi-
dentemente decidimos comprar més de un bien cuando el precio
es mas bajo, y1 que siempre nos encontramos ante un problema:
no podemos comprar todo. Tenemos 1imites. El limite mds impor-
tante es el dinero que tenemos para gastar (no es el dnico, otro
podria ser el tiempo del que disponemos para consumir los
bienes). Al limite de dinero o de ingreso lo denominaremos
restriccién presupuestaria.

La restriccidn presupuestaria se expresa siempre en una masa de
dinero. No discutimos en este capitulo de dénde ha salido ese
dinero, si es producto de un sueldo, de la ganancia de un empre-
sario o comerciante, de un préstamo o de un regalo. Vamos a con-
siderar, en principio, qué pasa cuando se dispone de una cantidad
determinada de dinero y hay que elegir qué comprar. Mds arriba
hemos definido preferencias. Vimos que cada consumidor elabo-
ra una tabla de preferencias que le es propia, segiin la percepcidn de cada
uno acerca de la distinta capacidad de cada bien para satisfacer sus
necesidades como consumidor.

La curva de demanda

Ahora veamos cémo reaccionamos frente a cada bien. Para ello
usaremos una técnica comlin entre los economistas. La denomi-
namos con la expresion latina ceteris paribus, que quiere decir "si
todo lo demds permanece constante”. ;Qué queremos decir con
esto? Queremos significar que, como no podemos discutir y
analizar todo a la vez, vamos a aislar el fenémeno. Vamos,
entonces, a considerar un determinado ingreso o restriccién pre-
supuestaria, supondremos también que los precios de todos los
demds bienes no se estdn moviendo, y que durante nuestro andli-
sis no varfan tampoco los gustos de los consumidores.

Dados todos estos supuestos, volvemos a lo que ya dijimos antes:
se demanda mds de un bien cuando el precio es menor. Vamos a
mostrarlo por medio de una representacién grafica. La tabla siguiente
nos da el ejemplo de una hipotética curva de demanda. Analizaremos
el precio de la leche, por litro, durante un mes. En nuestro ejemplo
hablamos siempre de un mismo tipo de leche en cuanto a calidad,
homogeneidad, etc. Entonces vemos que a $1,25 el litro, los con-
sumidores demandan —o sea, aceptan comprar— 8 millones de
litros al mes.
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Ahora analicemos qué pasa si el precio de la leche baja a $1 por 20 millones. Rearmemos el grifico y obtendremos lo siguiente. Técni-

litro. En este caso los consumidores demandan 14 millones de camente, en el primer gréfico habldbamos de movimientos a lo largo de
litros al mes. Si el precio baja a $0,75, la cantidad demandada la curva de demanda (dado un determinado y fijo nivel de ingresos). En
sube a 20 millones. Y vemos también qué pasa con el litro de nuestro segundo grifico, en cambio, hablamos de un desplazamiento de
leche a $0,50 y $0,25. Entonces podremos construir una tabla de la curva de demanda dado por una modificacién en los ingresos de los
demanda, expresada en la curva con los precios en el eje vertical consumidores.

y las cantidades en el horizontal.

cidad:

da de [o‘s“,‘P‘r’e;los,‘ Sdh\;\élﬂg:(j'hés_ & A
“’de’los factores que explican el - 1,25 - ommmmme
duge. L LT .

En fa pagina de Quilmes en : i :
internet (www.quilmes.com.ar) 2 CAE00: g 1,00
hay una cronologfa de la historia de 3 $0,75 20
mids de 100 afios de esta 4 $0,50 26 8
empresa en la Argentina, sus 5 $0,25 32 'g 0,75 4
comerciales y sus marcas. o
0,50 +
0,25 -
0

Precios

Cantidades

Se observa que la curva de demanda se desplaza hacia la derecha si aumenta
el ingreso de los consumidores (o, 1o que es lo mismo, se reduce la restriccion
presupuestaria). Entenddmoslo bien, es un desplazamiento hacia la derecha
porque a los mismos precios del bier, ahora es mds la cantidad que se deman-
da. Podemos ver la situacién al revés. Imaginemos que estamos en la
situacion de la curva ubicada mds a la izquierda y que por cualquier causa se
reduce el ingreso de los consumidores. Ahora todos tendrdn menos dinero y,
por ende, a cada nivel de precios, demandardn menos leche. Toda la curva de
demanda se traslada entonces hacia la izquierda.
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Cantidades

Curva de la demanda

Cambios en el ingreso del consumidor

Hemos visto en el punto anterior cémo "se movia" la cantidad deman-
dada de un bien segln variara su precio. Ahora bien, ;qué pasa si los
consumidores aumentan repentinamente sus ingresos? O, a la inver-
sa, /si estos disminuyen?

Veamos la primera situacién. Ahora todos los consumidores tienen mds
dinero. Es posible que, a cada precio, todos demanden mds. Volvamos
sobre el grifico anterior. Antes a $1 se demandaban 14 millones de
litros. Ahora, con los consumidores dotados de mds dinero, demandardn

et
o,




DISTINTOS TIPOS DE BIENES
Bienes relacionados con las variaciones en el ingreso

Bienes normales

No todos los bienes se comportan siguiendo la forma de la curva de
demanda que hemos explicado anteriormente. Por eso decimos que si
los precios bajan, normalmente las cantidades demandadas aumentan.
Lo mismo sucede con respecto a las modificaciones en el ingreso. Si los
ingresos de los consumidores aumentan, aumentan las cantidades
demandadas a todos los niveles de precios. La inmensa mayorfa de
bienes funcionan siguiendo este comportamiento. Pero hay importantes
excepciones.

Bienes inferiores

A los bienes que tienen otro comportamiento los denominamos bienes
inferiores. Llamamos inferior a un bien que disminuye su demanda
cuando el ingreso de los consumidores aumenta. Por ejemplo,
podemos consumir mucha polenta si estamos viviendo una situacién
de escasez de dinero. Pero en cuanto nuestro ingreso aumente, dejare-
mos de comprar polenta —o compraremos menos— y pasaremos a
adquirir otros bienes.

Bienes relacionados con modificaciones
en los precios de los otros bienes

Bienes sustitutos y bienes complementarios

Hay determinados bienes que, cuando su precio se modifica, generan
cambios en las demandas de otros bienes. Tomemos un ejemplo: si el
precio de la camne sube desproporcionadamente, es posible que la
gente decida dejar de comprar carne y empiece a comprar més pesca-
do, o pollo. En este caso, un hecho —la suba del precio de la carne—
generard movimientos en la curva de demanda de otros bienes, por
ejemplo pescado o pollo. A estos bienes, que son capaces de reem-
plazar en el consumo a otros, se los denomina bienes sustitutos.

Para vender algo, digale a una mujer que es una ganga; digale a un hombre que es
deducible de impuestos.

>> Earl Wilson
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Durante la primera mitad def siglo XX se escucharon
en ‘el Parlamento Britdnico una serie de. testimonios
que sugerian que existfan excepciones a la"Ley de la
demanda”:Los relatos sostenian que en frlanda ef con-

suma de papas disminufa, en. lugar de aumentar; cuan-

do su precio. efa menor: ;Qué estaba ocurriendo? Los

habitantes .mis pobres. de Irlanda eran. muy. depen-

dientes de las papas para su nutricién bésica: De mo-
do que si el precio de las papas era meror, los pobres .
estaban en condiciones de satisfacer sus necesidades
de nutricién bdsica con una menor proporcién de sus
ingresos. De este modo, podian comprar otros alimen-
tos—queso, leche, huevos y carne, por ejemplo—y ne-
cesitar menos papas para sobrevivir; con lo que la can-
tidad demandada de papas disminuia. :

La logica del argumento es que las papas son un "bien
inferior”. Suponemos que la mayoria de los irlandeses
preferfa consumir una dieta que incluyera carne, que-
so, leche, etc., pero que no podian pagaria; de. mado
que sélo comian papas, que era el alimento mds bara-
to que podian conseguir. Una reduccién en &l precio
de las papas liberaba entonces parte de los ingresos
de los pobres, llevindolos a consumir mds "bienes
normales” y menos del bien "inferior", en este caso las
papas. Se cree que el principal testimonio que se pre-
sentd en el Parlamento fue el del Capitin Robert Gif-
fen y desde entonces a los productos como las papas
del ejemplo se los llama "bienes Giffen"; Los bienes
Giffen son un caso particutar de "bienes inferiores”,

Entre 1845 y 1850, més de un millén de irlandeses
murieron de hambre debido a una plaga que afectd la
produccién de papas, el alimento bésico de la
poblacién.

Pero hay otro caso. Si aumentan las compras de computadoras, es
probable que también aumente la demanda de software. Son bienes
que, si crece su demanda, "arrastran” a otros. A este tipo de bienes se
los llama complementarios.

Hasta ahora hemos considerado los movimientos en las cantidades
demandadas de un bien ante:

a. movimientos de precios (variaciones a lo largo de la curva de
demanda),

b. movimientos en los ingresos de los consumidores (variaciones de
la propia curva de demanda a derecha o izquierda),

¢. variaciones en los precios de los demds bienes que afectan las can-
tidades demandadas del bien en cuestién (también en este caso son
variaciones de la curva de demanda a derecha o izquierda)




* incertidurnbre:
Inseguridad, duda que se
tiene sobre el resultado
Juturo de un
acontecimiento. A
diferencia del iiesgo, en
la incertidumbre no se
conoce la probabilidad
de que ocurra un
determiinado suceso.

La demanda de propiedades depende
de los precios actuales, pero también
de las expectativas que tengan los
compradores sobre la evolucion futura
de los precios.

Seguidamente mencionaremos otras posibles modificaciones que
también generan movimientos en la curva de demanda

Cambios en las expectativas del consumidor

Cuando hablamos de expectativas nos referimos al futuro y en el futuro
reina siémpre algiin grado de incertidumbre (*). Todos nosotros tenemos
una informacion que no es perfecta sobre los precios actuales de los bienes
en el mercado. Pero pademos suponer que con no mucho esfuerzo alcan-
zaremos el conocimiento eéxacto, en la mayorfa de los casos se trata sélo
de ir 4 url comercio o preguntar por teléfono o via intemet e inmediata-
mienté obtenemmos la informacién. Distinto es obtener informacién sobre
los valores futuros de los bienes. ;A cudnto se ofrecerd una entrada para
un pattido de fiitbol en la reventa? ;Cudl serd el valor un dfa antes del par-
tido? ;Y cudl el valor de las entradas que el revendedor no haya podido
colocar media hora antes del partido?

A veces nos encontramos frente a decisiones complejas: jcompro mi
departamento ahora o dentro de seis meses? (Supongo que va a valer
mds o menos? Si creo que ¢l valor de los departamentos aumentard de
aqui a seis meses, y eso e§ una expectativa generalizada entre los com-
pradores de inmuebles, algunos aumentardn la demanda de estos bienes,
antes de @ que los precios aumenten: O a la inversa, las expectativas de un
menor precio futuro animaran a algunos consumidores a posponer sus
comp_ras Yy, por lo tanto, a reducir su demanda actual. :
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Cambios en el nimero o
composicion de los consumidores

La demanda de mercado es la suma de las demandas individuales de
todos los consumidores del mercado. Por lo tanto, si el ndmero de
consumidores se modifica, también lo hard la demanda de mercado.
Un ejemplo tipico es el producidd por un aumento de la poblacién,
que seguramente generard un aumento de la demanda de alimentos.
Otros casos féciles de comprender: si aumenta el ndmero de bebés,
crecerd la demanda de pafiales. O si hay un envejecitniento de la
poblacién —por migracién de la poblamon ]oven— seguramente se
reducird la demanda de bienes tfpicos de consumo juvenil, como CDs
o entradas a discos.

Cambios en los gustos del consumidor

i Te gusta la pizza con anchoas? ;Qué muisica te gusta mds: rock, hip-
hop, blues, jazz, tango o clasica? ;Y a tus padres? ¢ Te gusta la comi-
da china? ;Y la vegetariana? Las preguntas podrian continuar
indefinidamente. Se trata de gustos, y los gustos cambian. Los econc-
mistas generalmente no se ocupan por explicar cudles son los motivos
que determinan los gustos de los consumidores. Pero lo que s les in-
teresa es el hecho de’ que los gustos modifican la demanda. Un
boliche que deja de estar de moda vende menos entradas que en su
mejor época. Es un hecho que disminuye la demanda de entradas a
ese boliche. ;Por qué? Simplemente porque los antiguos "consumi-
dores” de ese boliche no quieren ir més. Ya no les gusta.

Hay un solo jefe. El cliente. Y él puede despedir a cualquiera de la empresa, desde el
presidente para abajo, por el simple medio de gastar dinero en otra parte. >> SamWalton

%




Todo el andlisis desarrollado hasta el momento podrfa sintetizarse en
una pregunta: ;jaumenta o disminuye la cantidad demandada de un
bien segiin varie el precio, el ingreso del consumidor, los precios de
los demds bienes, las expectativas futuras del consumidor, la cantidad
de consumidores o los gustos? Nos interesaba la direccién, en uno u
otro sentido, del cambio en la curva de demanda.

Ahora nos vamos a preguntar en cudnto cambia la demanda. Es decir,
nos referimos a la magnitud del cambio. A la respuesta sobre los
cambios de las cantidades demandadas la denominamos elasticidad.
Vamos a considerar dos tipos de elasticidades: precio e ingreso.

Elasticidad precio

La cantidad demandada de distintos bienes no responde de la misma
forma ante cambios en los precios. Si aumenta (o disminuye) el pre-

i

Finalmente, la demanda es ineldstica cuando el cambio porcentual
en la cantidad demandada es menor que el cambio porcentual en
el precio. Hay ciertos bienes considerados bdsicos que tienen la ca-
racteristica de ser de demanda ineldstica. Por ejemplo, ante un au-
mento en el precio del pan o de la nafta del 10%, la cantidad deman-
dada disminuird un 5 o un 7%. Inversamente, una caida en el precio
de la leche, por ejemplo, determinard un aumento menos que propor-
cional en la demanda.

Elasticidad ingreso

Analicemos ahora qué pasa ante variaciones en el ingreso de los con-
sumidores. Un aumento del 20%, ya sea del sueldo, de las ganancias
o de cualquier tipo de ingreso de los consumidores, ;c6mo afecta las
cantidades demandadas de cada bien? Al igual que en el caso de la
elasticidad precio, tendremos bienes eldsticos, ineldsticos o de elasti-

cio de un producto en un 10%, jen cudnto bajard (o aumentars) la cidad unitaria.

cantidad demandada? ;En un 10%?, ;en m4s?, jen menos?

Sila baja en la cantidad demandada es de un 10%, es decir, de la mis-
ma proporcién que el aumento del precio, decimos que ese bien tiene
una elasticidad precio unitaria, es decir que es igual a uno. Por ejem-
plo, un aumento en el precio de los vaqueros del 10% provocard una
disminucién en la compra del 10%.

TEST DE ELASTICIDAD

La demanda de un bien es mas eldstica cuanto menos atado esté el consumidor a ese producto (o servicio) y mas
opciones tenga para reemplazarlo. Inversamente, la demanda de un bien es mis inelstica cuanto mds atado esté
el consumidor a ese bien, es decir, si dispone de pocos sustitutos o de ninguno.

En ef primer caso, el bien "lugares de diversién en Buenos Aires” tiene una demanda eldstica, pues un consumidor
tiene fa opcion de ir al cine, a un recital, al teatro, a la dpera, etc. En cambio un diabético siempre tiene que com-
prar su dosis de insulina, aunque el precio aumente. Los medicamentos en general tienen demanda inefastica. Los
pafiales de bebé son otro ejemplo: no importa que suba el precio, los bebés necesitan siempre fa misma cantidad.

Cuando la demanda es eldstica, el cambio porcentual en la canti-
dad demandada serd mayor que el cambio en el precio. Por cjem-
plo, un aumento en el precio de las flores del 10% provocard una caida
en el consumo de flores del 15%. Inversamente, una rebaja en el precio
de las flores causard un aumento més que proporcional en la demanda.
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Representacion gréfica de la elasticidad

Observemos las curvas de demanda dibujadas en los grificos. Tratare-
mos de precisar Ja "forma" de estas curvas. Como el eje vertical marca
los precios, la clave es cudnto se modifican las cantidades ante cada mo-
vimiento de precios.

En el primer caso tendremos la situacién de un bien eldstico, La curva
| tiene una forma "acostada", porque ante cada variacién en el eje vertical
. —Precio—- se produce un movimiento proporcionalmente mayor en las

Cuando los gobiernos necesitan
cantidades.

recaudar dinero con urgencia,
suelen aplicar impuestos a
bienes cuya demanda es
inelastica, como la nafta o los
cigarrillos.

El segundo caso es el de un bien de elasticidad unitaria, donde la curva
se aproxima a los 45 grados. Un movimiento en el precio genera un mo-
vimiento en las cantidades de similar dimensién.

Y




i
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El tercer caso, finalmente, es el de un bien ineldstico. Vemos que aqui la
curva es mucho "mds vertical" que en los otros dos casos. Ello se debe a
que un movirniento en los precios tiene una respuesta proporcionalmen-

te menor en las cantidades.
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Formen pequefios grupos y resuelvan los interrogantes.
¢Por qué se demanda mds de un bien cuando el precio es menor?
:Siempre es asi? Busquen ejemplos de lo contrario.

Formen varios equipos y elaboren una lista de bienes que sean sustitutos entre sx.
Hagan otra lista de bienes complementarios.

Lean los resultados y reflexionen sobre lo siguiente: json sustitutos "perfectos"? ¢Nos
da exactamente lo mismo uno que otro? ;En qué grado fa modn‘”caaon de uno afecta
la cantidad demandada del otro?

Indiquen si cada opcién es verdadera o falsa
La restriccién presupuestaria indica:

a. las combinaciones de bienes que puede comprar el consumidor,

b. la relacion entre ingreso real e ingreso monetario,

¢. los limites marcados por el Congreso a los ciudadanos, s

d. el ajuste de la cantidad demandada ante las variaciones de los salarios. e

Dibujen las curvas de demanda que corresponden a los siguientes casos:

a. Un bien de elasticidad unitaria.
b. Un bien altamente ineldstico a cambios en los precios.
c. Un bien fuertemente elastico a cambios en los ingresos.

Trabajen en grupos. Supongan que cada grupo tiene un ingreso mensual de $1.000 y recxbe n:
ingreso extra de $100.
:En qué bienes de la lista que sigue aumentarian su consumo?

a. discos compactos

b. ropa

. libros

d. entradas a conciertos
e. comida

f. bebidas

{En qué proporcion lo aumentaria? Clasifiquen los ftems arriba menc10nados en blenes elastx- '
cos, ineldsticos o con elasticidad unitaria, segiin las elecciones de cada grupo: '

Vuelvan a leer el articulo de Clarin sobre el consumo. Respondan a las SIgUlenLES preguntas

a. El consumo de alimentos, bebidas y productos de limpieza, jes elastlco, melastlco ©° de elas-
ticidad unitaria? St ,
b. El consumo de papel higiénico y rollos para cocina, jes eldstico o lnelastlco ante los cam—
bios en los precios!? S St
¢. El consumo de bebidas no alcohdlicas, jes elastico o inelastico ante los camblos en los premos’ :




Divididos en grupos analicen la mejor forma de hacer
tortas y empanadas para vender en una fiesta con el
propésito de juntar dinero para el viaje de egresados.
Partan de las siguientes cuestiones:

a. que ingredientes utilizar, considerando distintas va-
; riantes;

- b.los costos de esos materiales y la forma de producir
. en forma mas barata; o
€. a qué precio serfa razonable venderfas para obtener
ganancias.




* input:

Término inglés que designa
a todos aquellos productos
y servicios, ast como la
energla, que son
introducidos en el proceso
productivo y que, una vez
combinados y
transformados, dan lugar a
los outputs o productos
terminados.

Aun las actividades que estdn
fuertemente automatizadas, llamadas
"capital-intensivas", requieren la
participacion del trabajo humano para
asegurar la produccién.

£,
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LA PRODUCCION

El capitulo anterior se referfa a la formacién de la demanda del consu-
midor, dando por supuesta la existencia de bienes y servicios. Ahora co-
rresponde considerar el problema desde otro punto de vista. ;Cémo se
producen los bienes y servicios que llegan al mercado? ;Cémo se elige
producir un bien y no otro? ;C6mo se definen las cantidades y los pre-
cios a que se ofrecen?

Los bienes y los servicios no surgen de la nada. Tienen que ser produci-
dos. Y ello exige una combinacidn de recursos. Normalmente, los recur-
sos necesarios para producir un bien son los siguientes.

I. Insumos o input (*): se trata de los materiales necesarios para pro-
ducir algo. Cada producto requerird algunos,insumos y no otros pero, €n
general, puede decirse que se necesita algtin tipo de maquinaria, una
cierta cantidad de materias primas y, a veces, un edificio (fibrica o ta-
ller) o la disponibilidad de un espacio de tierra (estancia, chacra, o sim-
plemente un terreno). La suma de insumos se denomina capital.

2. Trabajo: los insumos no se mezclan ni se transforman solos. Alguien
debe hacerlo. Y ello requiere del esfuerzo humano. Aun en estas épocas
de alta automatizacién se requiere de una cierta cuota de recurso huma-
no (aunque mds no sea para operar la computadora que permite la reali-
zacion del conjunto de la tarea).

Debe quedar claro que para producir cada bien siempre hay combinacio-
nes posibles de insumos y trabajo, o como se dice técnicamente, de ca-
pital y de trabajo, y también combinaciones imposibles. Esto no es to-
davia un problema econdémico, sino estrictamente técnico. Yendo al
ejemplo propuesto en la actividad, es posible hacer una torta de choco-
late con més o menos cantidad de chocolate, pero es imposible hacerla
sin chocolate.
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Las posibilidades de produccion

a. Combinacién de insumos.

Piensen que necesitan preparar 20 litros de jugo
de naranja para una fiesta. Los insumos requeri-
dos son pocos, s6lo jugo concentrado y agua. ;En
qué proporcién los mezclan? Existe una amplia
gama de posibilidades. Si se usa 100% de agua,
no tendrdn jugo, pero si emplean 100% de con-
centrados tendrdn una bebida intomable. Enton-
ces habrd que mezclar, y asi se dard todo un con-
junto de posibilidades que van desde un jugo muy
aguado hasta otro muy dulzén, pero serdn produc-
tos a los que todos estardn de acuerdo en Ilamar
"jugo de naranja”. Presten atencion al hecho de
que todavia no estd en discusidn qué es mds bara-
fo, sino qué es posible.

b. Combinacién de insumos y trabajo.

La otra decision técnica que aparece se podria re-
sumir en cudnto de trabajo humano y cudnto de
maquina. Este es un tema muy de moda a partir de
la revolucién cientifico-técnica de los dltimos
veinte afios, y particularmente desde que el auge
de la informadtica y la automatizacién generd un
impresionante reemplazo de puestos de trabajo
por médquinas. Esta ha sido desde siempre una
cuestion a resolver técnicamente en la produccidn.

Si se dispone de una parcela de tierra para cultivar, puede hacerse la
tarea con veinte trabajadores que roturan la tierra con azadas, siem-
bran a mano y cosechan de la misma forma. En ese caso se trata de
una produccién denominada mano de obra intensiva. Pero también,
puede realizarse la misma tarea con dos tractores que arrastran trilla-
doras, sembradoras y cosechadoras y que son operados por sélo dos
trabajadores. Serd entonces una produccién capital-intensiva.

La industria de la construccién se
caracteriza por emplear abundante
mano de obra. Los programas de
gobierno que buscan reducir la
desocupacion generalmente tienden a
favoreceria.

Una maquina puede hacer el trabajo de cincuenta hombres comunes. Ninguna maquina puede

hacer el trabajo de un hombre extraordinario.

>> Elbert Hubbard
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LA FRONTERA DE POSIBILIDADES
DE PRODUCCION

En un pafs o una regién, los recursos, ya lo sabemos, no son infinitos.
Por lo tanto existen algunas combinaciones posibles de bienes a pro-
ducir, mientras que existen otras que no son posibles. En la realidad
de la economia existen millones de recursos diferentes, que pueden
combinarse de innumerables maneras para producir millones de bie-
nes y servicios.

Alos efectos de captar lo esencial adoptaremos algunos supuestos sim-
plificadores. Supongan que sélo les interesa conocer de qué forma es po-
sible combinar los recursos en un pafs para producir bienes de consumo
y bienes de capital. Entre los primeros pueden considerarse alimentos,
bebidas, vestidos, libros, CDs, o incluso servicios de consumo, como
cortes de pelo, servicio doméstico, etc.; y entre los segundos, fibricas,
mdquinas o capital humano, por ejemplo, profesionales universitarios).

Representacion grdfica

Vamos a trabajar sobre nuestro ejemplo teniendo en cuenta los si-
guientes datos:

a. Un periodo de tiempo determinado (por ejemplo un afio).

b. Los recursos, tanto de capital como de trabajo son fijos, estdn da-
dos tanto en cantidad como en calidad.

c. La sociedad en cuestién tiene un conocimiento de cémo pueden
combinarse los recursos disponibles, esto es posee una determinada
tecnologia o conjunto de disponibilidades tecnolégicas, considerada
fija durante el perfiodo en cuestién.

Estos supuestos son necesarios para utilizar la metodologia del ceteris
paribus, explicada en el capitulo anterior: debe congelarse la economia
en el tiempo para prestar atencién a las distintas alternativas de produc-
cién basadas en la disponibilidad de recursos y tecnologia durante ese
periodo.

Curva de
posibilidades de
produccion

40 ) E Puntos
: B inalcanzables

Bienes de consumo

La curva representa todos los puntos
eficientes de produccicn.

Bienes de capital
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¢{Qué identifica la frontera de posibilidades de produccién?

Muestra las diferentes combinaciones de los dos tipos de bienes (en
el ejemplo citado simplemente definidos como "de consumo” o "de
capital”) si se utiliza la totalidad de los recursos disponibles en for-
ma eficiente. Se dice que se emplean los recursos eficientemente
cuando ningtin cambio en la manera en que se combinan podria in-
crementar la produccién de un tipo de bien sin disminuir la produc-
cién de otro bien. Eficiencia significa obtener la mdxima produccién
posible con los recursos disponibles.

(Qué significa la ineficiencia?

Los puntos a lo largo de la frontera de posibilidades de produccién
indican las diferentes combinaciones de productos que se pueden
producir si todos los recursos se usan eficientemente. Todos los pun-
tos dentro de la frontera de produccién son una representacion grafi-
ca de ineficiencia, ya que indican que algtin o algunos recursos estin
0c10808 0 1o se estdn utilizando a su plena capacidad.

(Qué pasa con los puntos de produccién inalcanzables?

Los puntos por fuera de la frontera de produccién son inalcanzables.
Significa que con la actual dotacién de recursos, o con la presente
disponibilidad tecnolégica, no es posible producir tal combinacién
de bienes.

(Cdémo se puede mover la frontera de posibilidades de produccién?
Existen dos alternativas:

a. Cambios en la disponibilidad de los recursos, tanto de capital co-
mo de trabajo.

Puede darse por un incremento en las horas de trabajo, o en el nime-
10 de la fuerza laboral o también por el incremento en la disponibili-
dad de algun recurso (un ejemplo podria ser el descubrimiento de un
nuevo yacimiento de petréleo).

También puede darse la situacién inversa: que haya una disminucién
de la fuerza laboral o una disminucién de los recursos dispenibles
(podria ser por una catdstrofe natural, o por un agotamiento de di-
chos recursos).

b. Cambio tecnolégico.

Otra forma de desplazar la frontera de posibilidades de produccién
hacia afuera es a través de un cambio o descubrimiento tecnolégico
que emplee mds eficientemente los recursos, tanto de capital como
de trabajo.
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Si volvemos a nuestro ejemplo grafico, verdn que los cambios, tanto
en la disponibilidad de recursos como en el nivel de disponibilidad
tecnolégica, pueden incrementar la produccién de los dos tipos de
bienes —de capital y de consumo— o de uno solo de ellos. Lo mismo
sucede en el supuesto de una disminucién de recursos disponibles o,
lo que es menos frecuente, si hay un retroceso en la disponibilidad
tecnoldégica.

b) Disminucién

a) incremento
de los recursos

en los recursos
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Las curvas muestran los cambios que ocurren en la produccion de una economia
cuando aumentan o disminuyen los recursos.
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LA FUNCION DE PRODUCCION

+ Ya hemos discutido la relacién entre los insumos, el trabajo y la tec-

nologfa para establecer las posibilidades de produccién en términos
eficientes. Ahora vamos a concentrarnos en cémo cada insumo —sea
de capital o de trabajo— influye en la produccién de un bien. Como ya
hemos hecho en otras oportunidades, vamos a suponer constantes (el
ya bien conocido ceteris paribus) los otros recursos y la tecnologia.

Trabajaremos con un ejemplo simple, la produccién de trigo. Anali-
cemos un experimento hipotético. Sobre 8 parcelas de 10 ha cada una
—todas de similar fertilidad— se ha puesto a trabajar a un operario en
la primera, a dos en la segunda, a tres en la tercera y asi sucesivamen-
te hasta la octava parcela, en la que hay ocho personas. ;Cudnto se
produce en cada parcela? Se obtuvo el siguiente cuadro:

Analicemos este cuadro cuidadosamente. En la parcela 1 hay un so-
lo trabajador, que tiene la capacidad de producir 10 kilos de trigo.
En la segunda ya hay dos operarios, que son capaces de producir
proporcionalmente mayor cantidad. Observen que la incorporacién
del segundo trabajador no produce 10 kilos mds sino 14 mds. Ello
es posible porque la cooperacién entre dos trabajadores mejora la
eficiencia general y hace que produzcan mejor que en parcelas don-
de trabaja uno solo. Pero vayamos a la tercera parcela; alli se pro-
dujeron 39 kilos, o sea que lo producido es mayor aun. Y as{ pode-
mos seguir.




Sin embargo, si observamos la curva y miramos qué pasa entre la
quinta, la sexta y la séptima parcela, vemos que el crecimiento de la
produccion se desacelera: al incorporar un sexto trabajador la produc-
cién sélo aumenta en 3 kilos (de 61 a 64); al ingresar el séptimo sélo
aumenta 1 kilo y al incorporar el octavo la produccién disminuye.
(Por qué sucede esto? Obsérvenlo primero grificamente.

Produccién
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Namero de trabajadores

La ley de rendimientos decrecientes

Hay un punto mds alld del cual nuevos trabajadores no pueden pro-
ducir mds. Puede decirse que "se molestan”, y que los otros recur-
sos disponibles ~en nuestro caso la parcela de tierra— son insuficien-
tes. Por eso se observa en el grifico anterior que la produccién cre-
ce primero rdpidamente, luego se va desacelerando en su crecimien-
to hasta alcanzar un techo y finalmente disminuye. Para comprender
mejor lo que hemos dicho, incorporaremos un par de definiciones
més.

Producto Medio: es el producto total dividido por la cantidad de in-
sumos que se estan utilizando. Véanlo en el ejemplo dado.
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52

4
5 6l
6 64
7 65 9.3
8 64 80

Aquf puede observarse que disponer de mds hombres trabajando sobre
parcelas similares permite incrementar (y en cudnto) la productividad (*)
individual hasta un punto determinado (la tercera parcela), luego la pro-
duccidn entra en una "meseta” y finalmente comienza a disminuir,

Producto Marginal: se trata de ver "cudnto agrega" un nuevo trabajador
al producto total.
Observen una vez mds el cuadro y luego el grafico correspondiente:
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* productividad:

Es un indicador del uso y el
aprovechamierito, es decir,
del rendimiento que se
obtiene de cada factor de
produccion. Se mide
mediante el cociente entre
la cantidad total de
produccion de un bien o
servicio y la cantidad de un
determinado factor
utilizado en su produccidn.
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dé una empresa a la que llamé Microsoft,; nunca’s
gihd que 25 afos més tarde se convertiria en:la:compa-
fila mas valiosa del mundo, superando a gigantes como
General Motors o IBM y transforméndolo a.él mismo'en
el hombre mis rico del planeta. El extraotdinario creci-
miento de Microsoft en tan poco tiempo, estd relaciona-~
do con un concepto que tltimamente ha adquirido gran
notoriedad y al que los economistas llaman la ley de los
rendimientos crecientes.

Tradicionalmente la economia analiza un mundo donde
los rendimientos son decrecientes, como en fa agriqultl]-
- ra —un kilo adicional de fertilizante no producird un au-
mento equivalente en la produccién— o constantes: un
metro de tela sirve para fabricar una camisa, dos metros
dos camisas y asf sucesivamente. Hasta hace poco, la
existencia de rendimientos crecientes (el caso en que

Cuando en 1975 un adolescente Ilamado B Gate: fun ;

“ejemplo, més grande es el mercado para los.desarro-

software basado en este sistema operatlvo

de: maqumas de fax o mlcrochlps hasta software de
computadoras, se benefician: de las ltamadas. "exter=
nalidades de red segun las cuales algunos prod ctos

Jéfong o el cofreo electromco son e]emplos) Uno
de los pioneros ‘en: ‘estudiar el comportamienta de |
estas industrias-fue Brian Arthur, un economista defa -
Universidad de: Scanford enel corazon del SiliconVa-
liey cahformano donde ‘estd asentada la: mayor parte -
de.Tas: empresas-de. computacion. Arthur-descubric: |

- ‘que,:como  los ‘consumidores- odian aprender cosas
“nuevas todo el tiempo, las empresas que Iograban es-

tablecer un.estdndar tecnoldgico para; determinados. -
productos, como:la norma VHS. para las v1deograba- :
doras o ef teclado QWERTY. (llamado a5 por las seis.
letras de la hilera superior) para “las mdquinas: de es-*
cribir,.obtenian beneficios. més que proporcionalesa.

“:su’inversién. En esos casos, se-crea un sendero de.
: dependencxa, observa Arthur, en el cual el ganador se’
‘lleva todos: los benefcnos y wrtualmente elimina_la
'competencua : S
" Laindustria del’ soﬁtware es tal vez el me;or e; ‘mploi

del'modo en que funcionan fos rendimientos crecien-
tes, que hacen que una-gran base ‘de Usuarios sea 2
clave del éxito. Cuanto mds se vende Windows; por

lladores mdependlentes de aplicaciones, lo-que hace .
qué mds gente compre Windows: porque. eX|ste mds "

Produccién y costos

En los apartados anteriores se analizaron las posibilidades de produc-
cién y los aportes de los insumos a ella. Puede decirse que estos te-
mas corresponden a la parte #écnica de la oferta. Ahora se incorporan
a este andlisis las decisiones puramente econdmicas.

Dentro de las posibilidades técnicas, los productores deben elegir una
opcibn, la mds barata. Por eso en este punto entran en consideracion
los costos. Porque cada insumo —o cada trabajador incorporado— tie-
ne un precio, que para el productor constitiye un costo.

® Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

® Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

PRODUCCION DE CORTO PLAZO
Y DE LARGO PLAZO

Cuando un productor toma una decisién de produccién debe poner en
Jjuego una serie de recursos. Ello implica desde alquilar un espacio fi-
sico —por ejemplo para montar un taller— hasta comprar maquinarias,
contratar trabajadores, adquirir insumos para la produccién cotidiana,
etc. Y todos estos recursos (insumos, locales, mano de obra) tienen su
precio. Pero no todas estas decisiones son iguales:

* Algunos de estos recursos, una vez que son adquiridos, duran por
largo tiempo. Por ejemplo un terreno para montar una fabrica, o m4-
quinas o automéviles. Son los denominados insumos fijos. Son nece-
sarios para producir, pero no varian de acuerdo con la produccién que
vaya a desarrollarse.

¢ Otros son los insumos variables. Aumentan o disminuyen segiin se
incremente o reduzca la produccién del bien en cuestién. Por ejemplo:
si alguien produce pizza, el horno serd un insumo fijo, pero la canti-
dad de muzzarela serd variable. A menos pizza, menos muzzarela uti-
lizada, pero tanto para una pizza como para cien, se va a necesitar un
homo.

Lo que diferencia un insumo fijo de uno variable es el tiempo necesa-
rio para cambiar la cantidad de los recursos empleados. Por ello distin-
guimos entre produccién de corto y largo plazo. En el corto plazo, al
menos uno de los recursos es fijo. En el largo plazo, todos pueden
reemplazarse, por lo que ningin recurso es fijo.

Compre tierra, ya han dejado de fabricarla.

>> Mark Twain
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| COSTOS

© Pasemos ahora al anlisis de los costos. Los costos de cualquier empre-

sa varfan a medida que varfa su nivel de produccién. Nos mantenemos
todavia en el corto plazo. Tenemos dos tipos de costos: fijos y variables.
Los fijos son los que se pagan por los insumos fijos y los costos varia-
bles, obviamente, constituyen el pago por los recursos variables. Una
empresa debe pagar un costo fijo aun en el caso de que no se genere pro-
ducci6n. Por lo tanto no varfa con la produccion en el corto plazo.

El costo variable, en cambio, estd directamente relacionado con la produc-
cién de corto plazo. Cuando la produccién es cero, el costo variable es cero,
dado que no se emplea ningtin recurso variable. Cuando la produccién au-
menta, se utilizan mds recursos variables y as el costo variable aumenta.

Costo total, medio y marginal

Vamos a trabajar sobre un nuevo ejemplo. Se trata de una empresa de re-
ciclado de basura. Esta empresa tiene un costo fijo de $200, consistente en
los costos ocasionales generados por los vehiculos que posee.

Los costos variables estdn representados por los trabajadores necesarios
para trasladar las toneladas de basura. Por ejemplo, para mover dos tone-
ladas de basura se necesita un trabajador, para cinco toneladas dos traba-
Jjadores y asi sucesivamente.

Observen el siguiente cuadro:

El costo total no es mds que la suma del costo fijo mds el costo variable.
Explicaremos ahora el costo marginal. Para toda empresa es muy impor-
tante saber cudnto cambia el costo total a medida que cambia la produc-
cién. Este es el sentido de la pregunta, jcudl es €l costo marginal de pro-
ducir otra unidad de producto?

Este costo se obtiene matemdticamente tomando la variacién en el costo
total dividido por la variacién en la produccién.

AUMENTO EN EL COSTO TOTAL

COSTO MARGINAL =
AUMENTO EN LA PRODUCCION
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Analicen el cuadro. Cuando se desplazan dos toneladas, el aumento en
el costo total es de $100 (porque con el valor anterior de cero toneladas
el costo total era de $200 y ahora es de $300) y el aumento en la produc-
cién es de 2 t (porque antes no se estaba produciendo nada). Entonces
se obtiene 100 /2 = 50.

Vean ahora qué pasa cuando producimos 5 tm. Ahora el costo total es de
$400, o sea $100 de aumento (antes era de $300). El aumento de pro-
duccién es de 3 tn (de 2 a 5 tn). Entonces $100 / 3 = 33.33. Asi puede
seguirse hasta completar el cuadro.

Observen que el costo marginal al principio decrece y luego se incre-
menta. Los cambios en el costo marginal expresan cambios en la pro-
ductividad de los recursos variables utilizados.
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* costo de oportunidad:
Es el beneficio esperado
de la mejor alternativa
que se ha dejado de
realizar. Es la
oportunidad perdida por
hacer otra cosa.

Costo de oportunidad

"Tomar la decisién de producir algo no es gratuito. Tampoco lo es la de~
cisién de cémo producirlo (con qué combinacién de insumos, o de capi-
tal y trabajo). Porque siempre esa decisin implica dejar de producir otra
cosa o bien producirla de otra manera. A lo que no hacemos lo denomi-
naremos costo de oportunidad (*).

La curva de oferta

En el capitulo anterior se explic6 que la demanda es la relacién entre el
precio y la cantidad demandada. Ahora vamos a analizar la oferta, que re-
laciona el precio con la cantidad de bienes ofrecida. Si el precio de un bien
aumenta, los fabricantes ofrecerdn mds cantidad de dicho bien. Si los pre-
cios disminuyen, ofrecerdn menos. En el grafico, la curva de oferta tiene
una forma ascendente.

¢Por qué los productores ofrecen mds bienes para la venta a un precio ma-
yor? Hay dos motivos.

a. Cuando el precio de un bien aumenta y el precio de los demds bienes
permanece constante, un productor estard mas dispuesto a ofrecer dicho
bien, ya que los precios actian como sefiales para los que lo producen. Si
alguien produce dos bienes y uno aumenta de precio, serd légico que el
productor decida disponer de ms tiempo y de mds recursos para producir
este bien en detrimento del otro.

b. A mayores precios, aumenta la posibilidad del productor de ofrecer el
bien. Ya vieron en el apartado anterior que a medida que aumenta la pro-
duccidn se incrementa el costo marginal (el de producir una unidad més).
Por lo tanto, un precio mayor permitird al productor mayores utilidades v,
en consecuencia, la posibilidad efectiva de producir el bien.

Representacion grafica de la curva de oferta
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1,00 e / :
b 075 a0
050 i E | 0,50 16
: ; ; 025 12
[ 4 P
; A
i 1 1 I
i

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

g

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

Para representar esta curva utilizaremos un ejemplo similar al usado para
representar la curva de demanda en el capitulo anterior. Al igual que con
la demanda, los cambios a lo largo de Ia curva de oferta muestran las can-
tidades que estdn dispuestos a ofertar los productores de cada bien, supo-
niendo constantes (ceteris paribus):

I. la tecnologia

2. los precios de los recursos

3. los precios de los bienes alternativos

4. las expectativas de los productores

5. el nimero de productores

Cambios en cualquiera de estos ftems provecan variaciones en la curva
de oferta.

1,25+

1,00 -~

Precio

0,50 -

0,25 +

} t }
12 16 20 24 28
Cantidad

Elasticidad de la oferta

De modo similar a lo sefialado en el capitulo anterior a propdsito de
la demanda, la elasticidad de la oferta es el porcentaje en que varfa la
cantidad ofrecida cuando el precio varia en un porcentaje determina-
do. Lo que se trata de medir de esta forma es la capacidad de reaccién
de las empresas ante las variaciones en los precios. La elasticidad de
la oferta depende, por lo tanto, de las peculiaridades tecnolégicas del
proceso productivo, de la disponibilidad de factores necesarios para la
produccién y, principalmente, del tiempo.

Como se ha visto, a corto plazo las instalaciones (es decir los costos
fijos) no pueden variar, de modo que la oferta es muy rigida, y gran-
des variaciones en los precios no modificardn sensiblemente la canti-
dad ofrecida. Sin embargo, en el largo plazo la oferta resulta muy elds-
tica, no sélo porque las empresas existentes pueden adaptarse a los
nuevos Precios, sino porque es posible que surjan nuevas empresas —si
el precio ha subido— 0 que cierren algunas, si el precio ha bajado.

S|
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Completen con la frase correcta.
La curva de posibilidades de produccién muestra las diversas comblnaCIones de producc;on que

a. los consumidores querrfan consumir
b. los productores desean producir

€. la economia puede producir

d.la economia deberfa producir

Si los costos fijos totalizan $1.000 y los costos variables son $50 por umdad, ¢cual sera el
costo medio cuando la produccion es de 100 uriidades? :

Marfa y Juan Carlos alquilaron un salén de fiestas para celebrar su casamiento. Ya han aceptado
la invitacién 200 personas. Dado ese nimero de invitados, la empresa encargada del servicio. -
cobrara $4.000 por la comida y $1.000 por la bebida. EI DJ cobra $600 y el alqmler del salon !
costard $700. Ahora la pareja estd considerando la posibilidad de invitar a 100 personas mas:
:Cudnto aumentard el costo total de la fiesta con estos invitados ad:cxonales7

Yerdadero o falso!?
"Cuando la produccién es cero, el costo total coincide con el costo f]o

¢Cudl es la diferencia entre produccién de corto y de largo plazo!?

Den un ejemplo de produccién de un bien que siga la ley de rendimientos decreaentes, otro
la de rendimientos constantes y un tercero la de rendimientos crecientes. ~

{Por qué se dice que la oferta es ineldstica en el corto plazo?
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Un alumno traerd mandarinas, otro manzanas, otro ba-
nanas y otro peras, todos varias unidades. Los cuatro
montardn "puestos" y cuatro alumnos pasaran por ellos
y regateardn el precio ante cada uno. Habrd dos gana-
dores: el vendedor que obtenga mas dinero y el com-
prador que obtenga mds bienes. Luego se debatird en
conjunto el mecanismo de movimiento de precios que
se ha realizado.
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EL MERCADO:
LUGAR DE ENCUENTRO
DE LA OFERTAY LA DEMANDA

El mercado es el lugar en el que se juntan la oferta y la demanda.
Originariamente los mercados eran incluso lugares fisicos, que se
construian en determinados momentos del afio, y a los cuales concu-
mrfan compradores y vendedores para negociar sus productos. Atin
hoy podemos encontrar, en ciertos lugares del mundo, mercados tra-
dicionales que conservan sus costumbres de origen. Los mercados
persas, por ejemplo, donde se compran y se venden objetos, general-
mente antiguos, después de un regateo que puede durar horas.

Sin embargo, hoy y referido a la economia, el término mercado impli-
ca un concepto mds abstracto. Se habla del "mercado de las papas”, "del
mercado de automoviles”, del "mercado de CDs". Pero a veces no exis-
te un lugar fisico donde se venda sélo ese tipo de bienes. Por ejemplo,
podemos comprar papas en la verdulerfa o en el supermercado, donde
a la vez se venden otros bienes. Podemos comprar un CD en una dis-
querfa o en una librerfa. Pero no hay un lugar donde podamos comprar
petréleo crudo. Sin embargo, existen una oferta y una demanda de pe-
tréleo y, por lo tanto, "un mercado del petréleo”.

Los que compran (la demanda) y los que venden (la oferta) tienen
perspectivas exactamente opuestas. Un precio alto es una mala noti-
cia para los compradores, pero es excelente para los vendedores. Co-
mo hemos visto en los capitulos anteriores, cuando el precio de un
bien sube, su demanda disminuye, pero su oferta aumenta. Y vicever-
sa, la baja de precios genera aumentos de demanda y reducciones de
oferta. ; C6mo se resuelve esta contradiccién? Por medio del mecanismo
de precios en el mercado. Como dijimos antes, "el mercado” puede o no
ser un lugar fisico, pero conceptualmente es un mecanismo que coordi-
na las intenciones independientes de compradores y vendedores. La
coordinacién que se produce por medio del mercado no se debe a nin-
giin plan preestablecido, sino a la "mano invisible" de la que hablaba
Adam Smith y que citamos en el capitulo 2.

buena para los

demanda tienen
perspectivas

© AFP

Un precio afto es una
mala noticia para los
compradores, pero una

vendedores: la oferta y la

exactamernte opuestas.
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El cruce de las curvas de oferta y demanda

El mecanismo de mercado requiere que "juntemos" la curva de oferta y
la de demanda. Consideremos un ejemplo hipotético sobre litros de jugo
natural envasado.

Comencemos con un precio inicial de $2 por litro. Dado ese precio, los
vendedores ofrecen 48 millones de litros en un periodo dado, pero los
compradores solo demandan 24 millones de litros. La cantidad ofrecida
excede a la demandada en 20 millones de litros. Se dice que hay un exce-
dente (*) de 20 millones de litros. Entendamos bien: son 20 millones de
litros que no serdn comprados por nadie, que se vencerdn y deberdn ser re-
tirados de las géndolas de los supermercados, y por ultimo se pudrirdn.

Los vendedores bajarén el precio buscando ampliar de este modo la de-
manda. En el gréfico lo dibujamos con la flecha que marca el descenso
hacia el punto c¢). Pero, a su vez, a un precio menor, 1o solo aumentard la
demanda, sino que también se reducirs la oferta. Se alcanza as{ un punto
donde se cruzan la oferta y la demanda, que es el denominado precio de
equilibrio. En ese punto hay un precio y una cantidad, 40 millones de ki-
tros que efectivamente se venden a un valor de $1,50 por litro.

Comencemos ahora con la situacién inversa. Imaginemos un precio ini-
cial de $1 por litro. A ese precio, los consumidores demandan 52 millo-
nes de litros, pero Ia oferta es sélo de 32 millones de litros. Sucede que
en esta sitacion la demanda es mucho mayor que la oferta. Falta jugo.
Por eso decimos que hay una escasez (*) de 20 millones de litros,

Los productores saben que pueden vender mds y también que pueden su-
bir el precio, por esto el precio realmente aumenta. Lo vemos en el gra-
fico con la flecha hacia arriba: sube el precio y aumenta la oferta, pero,
producto de esa misma suba, se provoca una baja de la demanda. Y se al-
canza nuevamente el equilibrio. Observamos entonces que el excedente
presiona el precio hacia abajo y la escasez lo hace hacia arriba. En el pun-
to de equilibrio la cantidad que los consumidores quieren y pueden com-
prar se iguala con la que los vendedores quieren y pueden vender.

Excedente

g

o Escasez

I

16 24 28 32 40 48 52 56 64
Cantidad

* excedente:

Cantidad en que la
- oferta de un producto
©. sobrepasa su demanda.

* escasez:

Insuficiencia, carencia

de algo.

Generalmente, se refiere

a la falta de oferta

respecto de la demanda

existente.

Escasez de 20
24 Escasez de 40




Destaquemos que los mercados alcanzan sus equilibrios a través de las de-
cisiones impersonales de millones, muchos de los cuales actian como de-
mandantes y otros como oferentes. El mercado se dirige hacia su punto de
equilibrio a partir de las decisiones personales e independientes de todos los
que participan en €l.

Cambios en los precios y cantidades de equilibrio

Cuando un mercado se encuentra en una situacién de equilibrio, el
precio y la cantidad respectiva del bien no se mueven, a menos que
haya una modificacién en alguno de los elementos que determinan ya
sea la curva de oferta o la de demanda.

a. ;Qué pasa si hay un cambio en la demanda?

Supongamos que hay una modificacién que desplaza hacia afuera (a
la derecha) la curva de demanda. Recordemos, tal como lo dijimos en
el capitulo 5, que ello puede ser producto de:

1. Un aumento en el ingreso de los consurnidores de ese producto.
2. Un aumento en el precio de un bien sustituto (las gaseosas, en
nuestro ejemplo), o la reduccién en el precio de un complementario
(los cereales para los que les gusta el jugo con cereales).

3. Un cambio en las expectativas que los lleve a aumentar hoy el
consumo.

4. Un aumento en el nimero de consumidores.

5. Un cambio en los gustos (por ejemplo, el auge de alimentarse mds
sanamente).

Observemos qué sucede en el grafico siguiente. La curva de demanda se
desplaza de D a D’, Al viejo precio de equilibrio de $1,5, ahora se deman-
da la cantidad de 60 millones de litros, por lo tanto hay una escasez de 20
millones de litros. Esto produce una presidn para que suba el precio, que
se desplaza a $3. En este nuevo precio de equilibrio la cantidad deman-
dada es de 48 millones, menor que los 60 millones del precio anterior, pe-
10 a su vez mayor que los 40 millones del viejo equilibrio. En sintesis, ob-
tenemos un nuevo equilibrio, de 48 millones de litros vendidos a $3.

\*Vo

Precio

n
=
i
i

o .
Desplazamiento

de la curva de
demanda.

o

o e
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0 Cantidad 40 48
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Podemos realizar el ejercicio inverso, suponiendo una reduccién de 1a
demanda. En este caso el movimiento de la curva es hacia abajo (ha-
cia la izquierda).

" b. ;Qué pasa si hay un cambio en la oferta?

Analicemos qué pasa si el cambio se produce por un desplazamientg
de la curva de oferta. Tal como lo explicamos en el capitulo 6, el
puede ser el resultado de:

l. Una mejora tecnolégica en la produccién de nuestro jugo envasado

2. Una reduccién del precio de alguna de las materias primas (el car-
tén del envasado por ejemplo).

3. Una reduccién en el precio de un bien alternativo, que lleve a log
productores a dejar de producirlo y a sobrevaluarse la produccién de
jugo.

4. Un cambio en las expectativas que lleve a los productores a incre.-
mentar su oferta actual.

5. Un aumento en el ndmero de productores.

De nuevo, comenzamos con nuestro precio y cantidades de equilibrig
de $1,5 y 40 millones de litros. Ahora es la curva de oferta la que se’
desplaza hacia la derecha, de O a O’. Entonces, al precio original de
equilibrio de $1,5, ya no se van a ofrecer 40 millones de litros, sing
60 millones. Hay un excedente que presiona hacia la baja de precio,
En nuestro grifico el nuevo equilibrio estard en 52 millones de litrog
vendidos a $1.

40
Cantidad

También en este caso, podemos hacer el ejercicio inverso, €l de una
reduccién de la oferta. Graficamente es el desplazamiento de la cur-
va de oferta de O’ a O. Implica seguir el movimiento, ahora de dere-
cha a izquierda.

Desplazamiento de la
curva de oferta.




<. 7 Qué pasa cuando hay cambios conjuntos en la oferta y la demanda?
Si dichos cambios se dieran en forma simultdnea, tendrian un efecto
indeterminado. Prevalecerd obviamente el cambio mayor, como po-
demos apreciar en los dos grdficos siguientes:
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Desplazamiento simultdneo de las curvas de oferta y demanda.

D'
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Para que los mercados funcionen correctamente, de-
be existir competencia tanto entre los productores
como entre los consumidores. Sin embargo, y aun en
el caso de que los mercados sean competitivos, algu-
nos pueden fracasar-a causa de la existencia de lo que
los economistas llaman efectos colaterales o externa-
lidades. Una externatidad es un costo o un beneficio
impuesto a otras personas, distintas de las consumi-
doras o productoras de un bien o servicio,

Las externalidades pueden ser negativas o positivas, es
decir perjudiciales o beneficiosas. Supongan que un
hermano menor estd escuchando a Metallica a todo
volumen. La accidn de este hermano estd imponiendo
un costo externo, no deseado, sobre ustedes y otros
que estdn tratando de estudiar, 0 de dormir. Las exter-
nalidades también pueden resultan beneficiosas. Un
ejemplo tipico es el del apicultor cuyas abejas se alj-
mentan del polen de fas flores que cultiva un vecino.

La polucién es un caso muy extendido de externali-
dades negativas. Supongan que una fibrica de acero
contamina el ambiente como parte del proceso de
produccion. Si una planta sidertrgica descarga humo
¥ cenizas en la atmésfera, el aire contaminado reduce

El mecanismo de mercado no
resuelve problemas como el de
la contaminacién ambiental. Se
requiere la intervencion estatal
a través de impuestos y
regulaciones.

el valor de las propiedades en el 4rea, aumenta los
costos de salud y, en general, disminuye la calidad de
vida. Pero- como la curva de oferta de Ia fabrica nor-
malmente no incorpora estas externalidades, ef pre-
cio del acero tampoco lo incluye. De este modo, la
empresa estard produciendo mds acero (y polucion)
de lo que. es socialmente deseable.

En conclusién, podemos decir que cuando la curva de
oferta-excluye los costos externos, el precio de equi-
librio es artificialmente bajo y la cantidad de equilibrio
artificialmente elevada. Estos casos, en los que el mer-
cado por si solo fracasa en determinar precios y can-
tidades de equifibrio, justifican la intervencion estatal
para corregir la situacidn por medio de la fijacién de
regulaciones, por ejemplo, para evitar la contamina-
cion o-impuestos a la empresa que la provoca, de for-
ma tal que fos costos externos sean tomados en
cuenta, o "internalizados”, al momento de fijar los
precios. Al tener que efectuar inversiones para evitar
la contaminacion o pagar impuestos por producirla, fa
empresa contabilizard estas nuevas cargas como cos-
tos y por lo tanto las incorporard al precio de sus
productos, modificando las ofertas y demandas.
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ESTRUCTURAS DE MERCADO

Hasta ahora hablamos de mercados en general. Comiinmente solemos
clasificar las distintas industrias agrupando todas las que producen un
producto similar para un determinado mercado. Asf, por ejemplo, ha-
blamos de la industria automovilistica como productora de bienes pa-
ra el mercado de los automotores.

Ahora bien, los distintos mercados tienen diferentes caracteristicas,
que dependen de varios factores.

a. ;Existe gran cantidad de empresas en €17

b. ;Existe gran cantidad de compradores?

<. ;Suministran las empresas del mercado productos ignales o inter-
cambiables indiferentemente?

d. ;Es ficil ingresar a ese mercado o hay barreras? ;Son estas natu-
rales o artificiales? (Una barrera natural serfa la produccién de un
bien que solo se produce en determinada regidn y con determinadas
habilidades, como ciertos productos artesanales. Una barrera artificial
podria ejemplificarse con aquella que requiere una licencia estatal, no
f4cil de obtener, para producir algo.)

e. (Compiten las empresas sélo por medio de precios o también lo
hacen en calidad o publicidad?

Segiin estas especificidades tendremos distintas estructuras de mercado.

La caracteristica mas importante para definir las estructuras de mer-
cado es el ndmero de oferentes y demandantes. Podemos establecer
una primera clasificacién que contiene:

Competencia (o mercado competitivo): existen muchos oferentes y

muchos demandantes.
Un ejemplo puede ser la existencia de los mercados centrales de frutas

y verduras.

Oligopolio: existen pocos oferentes y muchos demandantes.
Por ejemplo el mercado de los combustibles, en el que los consurnidores
pueden optar, pero entre pocas compafifas.

Monopolio: existe un solo oferente y muchos demandantes.
Por ejemplo el servicio eléctrico, que solo es prestado por una compaiifa,
por lo que no existen opciones para el consumidor.
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Oligopsonio: existen pocos demandantes y muchos oferentes.

Por ejemplo el mercado de autopartes, donde los productores de puer-
tas para autos, por ejemplo, solo tienen unos pocos demandantes (las
propias compafifas automotrices).

de oligopatios er ef
productores:se :
organizan formalmentey fijan.
~cuotas de produccion para -

Monopsonio: existe un solo demandante y muchos oferentes.
Es el caso tipico de cuando hay productores trabajando para un solo

de.m.a‘ndante, tal como se da en el caso de ciertos trabajos textiles a do- influenciar los precios.de los -
micilio para una gran empresa, que constituye su tinica demanda. :

productos. La OPEP
(Organizacion de Paises
Exportadores de Petréleo) es
un ejemplo de estas
organizaciones. Entren a la
pagina web de la OPEP
(www.opec.org) y descubran
los motivos que llevan a los
paises petroleros a formar un
cartel.

Los mercados de materias primas y
alimentos, con sus numerosos
compradores y vendedores, son los
que mds se aproximan a tener una
estructura de competencia perfecta.

Lo que es bueno para los Estados Unidos es bueno para General Motors
y lo que es bueno para General Motors es bueno para los Estados Unidos.
>> Charles Wilson, ex presidente de GM

-
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LA COMPETENCIA PERFECTA

La competencia perfecta representa un caso hipotético, y es muy difi-
cil que se dé en la realidad. Es all{ donde se exacerban todos los re-
quisitos de competitividad y de libertad de mercado a fin de estudiar
en profundidad los mecanismos automadticos de este.

Un mercado de competencia perfecta debe cumplir con los siguientes
requisitos.

|. Existen muchisimos compradores y vendedores. Tantos que cada
uno por s{ mismo es capaz de comprar o vender solo una proporcién
muy baja de los bienes en cuestion.

2. Las empresas producen un bien estdndar, o sea, un bien que no se
diferencia de lo que produce otra compafifa.

3. Tanto los compradores como los vendedores tienen una informa-
cién perfecta y total del precio y los lugares donde adquirir los bie-
nes.

4. Las empresas y las materias primas para producir los bienes tienen
plena libertad para desplazarse, lo que significa que no hay ningtin ti-
po de obstdculo como patentes, licencias que pagar, altos costos de
acceso al capital, o desconocimiento de la tecnologia disponible.

La esencia de la competencia perfecta es que tanto los oferentes co-
mo los demandantes se encuentran ante la situacién de que no pueden
influir sobre el precio de los bienes en cuestién. Cada uno de ellos es
demasiado pequefio en relacidn con la totalidad del mercado.

Observen entonces como se "aparece” la demanda en competencia per-
fecta para un productor cualquiera. Veamos los grificos siguientes. El
productor se enfrenta a un precio dado, pero no puede hacer nada para
moverlo. Si el precio de un bien, el kilo de naranjas por ejemplo, "estd
en $5", no tiene sentido tratar de venderlas a $5,5, simplemente porque
nadie las comprarfa. También serfa absurdo venderlas a $4, porque per-
derfa dinero, ya que puede vender todo lo que quiera a $5.

Oferta y demanda en la
competencia perfecta.

Precio

Cantidad
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© Abusos del mercado

Las situaciones en las que hay uno o pocos oferentes, o uno o pocos
demandantes, se destaca fundamentalmente por la capacidad de algu-
nos de influir sobre los precios. En sitnaciones competitivas, el mer-
cado aparece como un buen asignador de los recursos, producto de
que enfrenta a sujetos (demandantes y oferentes) con intereses confra-
puestos que se resuelven en el mercado, fijando precios y cantidades
de equilibrio que tienen en cuenta la influencia de ambas partes. En
cambio las situaciones en las que alguno, o algunos, tienen mayor po-
der, dan lugar a lo que se conoce como situaciones de abuso de mer-
cado.

Analicemos una situacién de monopolio. Los compradores deben ne-
cesariamente comprarle al tnico vendedor. Su tinica opcién es com-
prarle a €l o no comprar el bien en absoluto. Si el bien o el servicio
son necesarios, no les queda otra opcién. El dnico oferente puede en-
tonces poner el precio que quiera, o vender un bien o servicio de ba-
Ja calidad. Y los consumidores no podrén hacer nada, ya que no hay
competencia que equilibre el abuso. En esta estructura, el mercado
evidentemente no es el mejor asignador de los recursos, se hace ob-
via la necesidad de intervencién de algtn factor externo al propio
mercado para defender a los consumidores. Cuando tratemos la inter-
vencidn estatal volveremos sobre este tema.

Un oligopolio es una situacién en la que puede existir alguna competen-
cia entre las escasas empresas productoras. Sin embargo, es comiin que
éstas se pongan de acuerdo en determinados precios y calidades en per-
Juicio de los consumidores, quienes, nuevamente, nada podrén hacer.
En el caso de monopsonio y oligopsonio, el poder estd en un dnico de-
mandante, o en escasos demandantes, quienes en este caso tienen en
sus manos a los productores. Asi, es comiin que fijen precios o defi-
nan condiciones de produccién o plazos de entrega que los perjudi-
can, o bien que estiren los plazos de los pagos para obtener ventajas
financieras de ello.

Las empresas de servicios piblicos son
un ejemplo de estructuras
monopdlicas en las que suele
intervenir el Estado regulando las
tarifas y las condiciones de
funcionamiento.

Foto: Cortesia Aguas Argentinas

Me pasé la juventud preocupandome por el poder de las corporaciones. Ahora me
preocupo por la incompetencia de las corporaciones.
>> John Kenneth G Ibraith




El caso de la competencia monopolistica

La competencia monopolistica es una estructura de mercado caracte-
rizada por un gran nimero de empresas que venden productos que son
sustitutos aproximados, pero lo suficientemente diferentes como para
que los consumidores no lleguen a considerarlos idénticos.

Esta estructura contiene elementos de monopolio y de competencia.
Imaginemos el caso de un barrio que cuenta con un hipermercado, di-
versos supermercados, y almacenes. Al haber muchos en el barrio
existe competencia. Sin embargo, cada uno de ellos tiene ciertos ele-
mentos de poder, un pequefio espacio en el que actiia como monopo-
lio. Por ejemplo, la cercanfa al domicilio del cliente es fundamental
para un almacén, aunque venda mds caro, al vecino le resulta cdmo-
do si compra pocas cosas, porque se ahorra el viaje al hipermercado,
1a cola de las cajas, etcétera.

El supermercado puede, a la vez, no quedar ni cerca ni ser tan barato
como el hipermercado, pero si resulta ser el tnico que estd z.tbierto
hasta la medianoche el vecino estard dispuesto a pagar un precio ma-
yor por el mismo producto. En el caso de nuestro ejemplo, la diferen-
cia estd dada por la ubicacidn.

Lo mds importante de la competencia monopolistica, sin embargo, es
1a diferenciacién de productos. Los productores buscan distinguir sus
productos del resto, que los demandantes no sean indiferentes frente
a ellos. Las diferencias pueden ser fisicas, basadas en la calidad, o de-
pender de la adici6n de servicios extras. También pueden buscar ga-
nar clientes basdndose en la marca o en cierta estética. Las empresas
de telefonia celular, por ejemplo, cobran precios muy similares por
sus servicios, pero buscan atraer clienics diferenciando su oferta so-
bre la base de elementos como mejor cobertura, servicio al cliente,
comodidad de uso y hasta el tamafio y disefio de sus teléfonos.
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JINTERVENCION DEL ESTAD
O LIBRECAMBIO?

O

Hemos visto en este capitulo los elementos centrales del funciona-
mientc del mercado. Si recordamos los debates tedricos de los capi-
tulos 2 y 3, retomaremos la cldsica pregunta acerca de 1a capacidad de
los mercados para ser el mejor asignador de los recursos. ;Debe o no
el Estado intervenir en el mercado para "corregir" distorsiones? Es
uno de los debates més ricos en el campo de la politica econdmica.

A esta altura de nuestro recorrido por diversos temas de la Economia,
podemos responder a partir de las estructuras de mercado. Resulta
claro que en las situaciones donde se dan abusos de posicién de mer-
cado (monopolios, monopsomnios, oligopolios y oligopsonios) la inter-
vencibn estatal es absolutamente necesaria. Tomemos el caso de un
monopolio: el servicio eléctrico domiciliario. Es imposible que se tra-
te de un mercado competitivo. A cada casa llega una empresa distri-
buidora de electricidad y cada consumidor estd en manos de esa em-
presa. Si alguien no le pusiera limites, la compafifa podria abusar de
su posicién estableciendo el precio (tarifa) que quisiera y brindando
un servicio de baja calidad. El consumidor estd desprotegido. Por eso,
en estos casos, la intervencién estatal, fijando precios, definiendo
condiciones y calidades minimas, es imprescindible.

La intervencién estatal en estructuras competitivas del mercado es
mds discutible en cuanto a si es 0 no beneficiosa. Consideremos dos
€asos:

a. Definicion de precios maximos

Es el caso en que un gobierno decide ponerle un precio mdximo a un
producto por entender que se trata de un bien de primera necesidad, o
de alto impacto sobre la economia. Los productores pueden venderlo
por debajo de ese valor médximo, pero no por encima.

Imaginemos que el gobierno pone un precio maximo de 0, 50 centa-
vos al kilo de pan. A ese valor se demandan 60 mil kilos. Pero solo se
ofrecen 40 mil. Hay una escasez de 20 mil. En una situacién de libre
mercado operaria la presién hacia la suba de precios, pero en este ca-
so ello no sucederd, ya que estd prohibido venderlo por encima del
precio médximo. La escasez se consolida, puede aparecer, entonces, el
mercado negro. Esto sucede cuando se esconde parte de la oferta exis-
tente para venderla ilegalmente a un precio superior.

Normalmente los precios mdximos solo son validos en situaciones de
aguda crisis, como guerras, desastres naturales u otras situaciones en
las que deben racionarse los bienes para evitar que sean acaparados
exclusivamente por los sectores de mayores recursos. Resulta claro
que, si el gobiermno fija un precio mdximo, debe saber que la oferta no

consumidor e
{www.mecon:gov. ar/secdef)

ef ns‘ de fa competencna, la
"desregulacnon yla defensa del

que depende del Ministerio de
Economia y averigiien qué hace

el Estado argentino en este
terreno.

et




aumentard por el solo efecto del mercado, sino que tendrd que tomar
recaudos para incrementar la produccién del bien por otros medios
(empresas piiblicas o compras estatales en el exterior).

b. Definicién de precios minimos o sostén

Se da en los casos en que el gobierno quiere garantizar determinado
ingreso minimo a ciertos grupos de productores. Es una situacién.que
ocurre comtinmente en la produccién agricola, en la que por motivos
sociales o demogréficos se quiere garantizar la continuidad de ciertos
productos, atin cuando su precio de mercado esté por debajo de los
costos que garantizan una ganancia minima.

Analicemos el ejemplo en el que el gobierno garantiza a los produc-
tores de leche un precio sostén de $1 por litro. A ese precio los com-
pradores solo aceptan comprar 14 millones de litros, pero la produc-
cién es de 24 millones. Hay un excedente de 10 millones de litros. Las
fuerzas del mercado deberfan operar bajando el precio hasta un nivel
de equilibrio, pero el gobierno sostendrd el precio, pagdndole a’ los
productores $1 por litro. Asf se sostendrd el excedente, que deberd ser
desechado o para el que habrd que buscar fuentes alternativas de uti-
lizacién, porque no podrd ser colocado a ese precio en el mercado.

A continuacién encontrardn descriptos grdficamente estos dos casos
que hemos analizado:
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ECON@MEAS DE MERCADO VERSUS
ECONOMIAS PLANIFICADAS

Las economias en las cuales rigen las leyes de la oferta y la deman-
da para la determinacién de precios se denominan economias de
mercado. En las economias de mercado puede prevalecer el libre
cambio, sin ningtin tipo de intervencién estatal o, por el contrario,
puede existir algin tipo de intervencién como las seflaladas en el
punto anterior.

Pero puede existir ofro tipo de organizacién de la economia, en la
que no rijan ni para la produccién ni para el consumo las reglas del
mercado. Se trata de las economfas centralmente planificadas, don-
de el Estado, a partir de un plan, decide qué bienes se producirdn en
un perfodo de tiempo y establece mecanismos especificos de distri-
bucién. En las economias de los paises llamados comunistas, la
Unién Soviética y otros pafses de Europa oriental hasta el fin de los
afios 80, prevalecia este modo de organizacién econdmica.

Las economias de mercado v las centralmente planificadas son dos ex-
tremos que han dado lugar a un sinndmero de situaciones intermedias.
Si bien normalmente en los paises capitalistas prevalece la economia
de mercado, se han dado y se dan situaciones en las que determinados
bienes son retirados de la légica del mercado y son producidos y dis-
tribuidos centralmente por el Estado. Y también en los paises llama-
dos comunistas ocurre que numerosos bienes son dejados a merced de
un relativamente libre funcionamiento del mercado.
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El papel de la propiedad estd cambiando radicaimen~
te y las consecuencias para la sociedad son enormes
y de gran alcance. La propiedad y los mercados fue-
ron pricticamente sinénimos durante toda la edad
moderna. De hecho, la economia capitalista se fundé
precisamente sobre la idea del intercambio de pro-
piedad en el mercado.

En esta nueva era, los mercados van dejando sitio a
las redes (como la Internet) y el acceso sustituye ca-
da vez mds a la propiedad. Las empresas y los consu-
midores comienzan a abandonar la realidad bdsica de
fa vida econdmica moderna: el intercambio mercantil
de la propiedad entre compradores y vendedores. Es-
to no significa que la propiedad desaparezca en la ve-
nidera era del acceso.Antes al contrario, la propiedad
contintia existiendo, pero es bastante menos probable
que se intercambie en el mercado.

Los proveedores en la nueva economia se quedan
con la propiedad y la ceden en leasing (alquiler con
opcién a compra), la alquilan o cobran una cuota de
admisién, suscripcidn o derechos de inscripcion para
su uso a corto plazo. El intercambio de propiedad en-
tre comprador y vendedor, el rasgo mas importante
del sistema moderno de mercado, se convierte en ac-

)

o,

‘ceso inmediato entre servidores.y clientes que ope=
ran en una relacién tipo red: Los mercados se mantie- <.
nen, pero tienen un’ papel cada vez menor en los"

asuntos humanos. i
En la economia-red, en lugar de intercambiar la pro-
piedad, es méds probable que las empresas accedan a

la propiedad fisica y a la intelectual. Por el contraria, B

la propiedad del capital fisico, que en su. momento

fue el nicleo del modo de vida industrial, se conviei‘-
te cada vez en algo mas marginal respecto al proce-. "

so econdmico. Por otra parte, el capital intelectual’es

la fuerza motriz de la:nueva era’y lo més codiciado.

Los conceptos; las ideas, las imdgenes —no las cosas—

son los auténticos -articulos con.-valor en. la nueva:
economia. La riqueza ya no reside en el capital fisico

sino en la imaginacion y. la-creatividad humaria, De-
berfamos sefialar que el capital intelectual rara vez.se
intercambia. Por el contrario, los proveedores lo re-
tienen. rigurosamente y fo: arriendan u ‘ofrecen a
otros la licencia de uso-por un-tiempo delimitado.

Extraido de Jeremy Rifkin:La era del acceso: La revolucién

de la nueva economia, Barcelona; Paidés, 2000.
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Dividan fa clase en dos grupos iguales, uno de ellos llamado "los demandanfes'",'yrél‘ otro Mos
oferentes”. Si el nimero de estudiantes de la clase es impar, un-alumno har4 las veces de re- -
matador. Si es par, esa tarea la desarrollardn dos alumnos. R e
Los bienes que se irdn rematando sucesivamente seran, por ejemplo, biromes, o-empanadas. -

habré cantidades de todos los bienes, superiores al total de los alumnos (por €jemplo, mas de !

10 unidades de cada bien por cabeza).

El rematador anunciard qué articulo va a subastar y un precio. Cada demandante dird cuantas unida-~
des esta dispuesto a comprar a ese precio y cada oferente, cudntas unidades "venderfa” a ese precio.
El rematador sumard todas las demandas por un lado y todas las ofertas por otro. Si la suma de las
unidades demandadas coincide con la de las unidades ofertadas se anunciara que ése es el precio de
equilibrio al cual se realizaran las transacciones y se anotara en el pizarrén. Si no hay coincidencia, el
rematador anunciard un nuevo precio si las ofertas superaron a las demandas, ese nuevo precio ser.
menor. Si, en cambio, las demandas fueron més que las ofertas, el nuevo precio anunciado serd mayor:
Y se repite el procedimiento en el que cada uno, demandante u oferente, dice cuantas unidades com- -
prarfa o venderfa. Otra vez se sumardn los resultados y se observari si coinciden fas unidades oferta
das con las demandadas. Si no es asi, se anuncia un nuevo precio y se continta asi héstzfqué :pbr tan-
teo, se obtenga un precio de equilibrio para cada bien. B e D

({Esta aseveracién es verdadera o falsa? S : i
Un monopolio es una estructura de mercado en la cual la empresa producird menos pero '
cobrard un precio mds alto que en competencia perfecta.” ‘ SN

Todos los puntos siguientes, excepto uno, son caracteristicos de una situacion de competencia
perfecta. ;Cudl es la excepcién? e e
a. gran nmero de compradores y vendedores
b. facil entrada y salida

¢. productos diferenciados

d. amplia informacién disponible

{Cudl de las siguientes industrias se aproxima mds al concepto de competencia pérfecté? Cual
al de monopolio? El mercado de: eSS
a. computadoras ' '
b. bebidas gaseosas

¢. cereales para el desayuno
d. trigo

€. electricidad

¢Cudl de las siguientes situaciones representa un "fracaso del mercado™?
a. la caida en el precio de las computadoras

b. el aumento en el precio del petréleo

¢. el calentamiento global del planeta

d. baja calidad del amoblamiento para el hogar

e.la quiebra de una aerolinea

Piensen tres ejemplos de barreras "naturales” y "artificiales” que impidan la competencia en”
los mercados. Expliquen como funcionarfan. Lot

Repasen gl texto de Jeremy Rifkin sobre la nueva economia. ;Qué bienes o s_erv'ici"os' ;’bhoce
cuya propiedad no se compra ni se vende en el mercado, sino que se "alquila" a través de sus
cripciones, abonos, licencias de uso, cuotas, etcéteral e




Revisen las secciones de economia de los diarios y eli-
jan un articulo que se refiera a la politica econdmica, o
al dltimo discurso del Ministro de Economia. Subrayen
los términos que les parezcan més técnicos y conver-
sen en clase acerca de algunos de los articulos hallados.
¢Conocen el significado de todas las palabras referidas
a la economia? Elijan un término que les parezca difi-
cil y traten de intuir su significado, siempre en relacion
con los otros datos proporcionados por el articulo
periodistico.

Después busquen otros recortes en donde figuren las
siguientes palabras: déficit fiscal, FMI, balanza comer-
cial, PBI, IVA, tasas de interés. Calculen la frecuencia
con que aparecen estos términos en los textos leidos,
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MACROECONOMIA

En los capitulos 5, 6 y 7 estudiaron el comportamiento de los agentes eco-
némicos individuales, como las empresas y los consurnidores, el funcio-
namiento de los mercados y las cantidades y precios de cada bien. En
esos casos debieron responder a preguntas del tipo: ;cémo puede un car-
tel fijar los precios del petrdleo, o ;qué ocuire con la demanda de polen-
ta cuando aumenta el ingreso? Esto es lo que se llama la microeconomia.

En este capitulo y los posteriores nos interesaremos por la macroecono-
mia, es decir por el estudio de los fenémenos econdmicos agregados, su-
mados. En otras palabras, nos referimos al comportamiento de la econo-
mia en su conjunto. Ya no nos interesard la produccién de un bien en
particular, sino la produccién general. No nos fijaremos en el precio de
un artfculo, sino en el nivel general de precios en un pais, o en el equi-
librio global de los mercados.

Producto Bruto Interno

El Producto Bruto Interno (PBI) es el valor de mercado de todos los bie-
nes y servicios finales producidos dentro de un pais en un perfodo deter-
minado, usualmente un afio. Hablamos de bienes y servicios finales para
evitar la doble contabilizacién, ya que existen muchos bienes y servicios
que se utilizan como insumos en la produccién de otros bienes. El PBI mi-
de lo producido dentro de la economia de un pais sin importar quién es el
duefio de la produccion.

El tamatio del PBI es importante por dos motivos:

I. Es una medida del bienestar econémico de una sociedad porque indica
qué cantidad de bienes y servicios se consume en un pais.

2. Es una medida del ingreso de la economia. Para que los bienes se pue-
dan vender en el mercado debe existir alguien que los compre y para ha-
cerlo hacen falta ingresos. Por este motivo suele hablarse del Producto o
Ingreso Nacional como sinénimos. La igualdad P =1 es una de las llama-
das identidades macroecondmicas.

Los componenties del PBI son el consumo, la inversién, las exportaciones
y las importaciones. Puesto en otros términos:

PBI=C + I + (X - M) que es una ecuacién esencial para el andlisis
macroecondmico.

Veamos un poco mds de cerca esta formula. El consumo (C) incluye tan-
to al consumo privado como el piblico (los gastos del Estado). Este es el
mayor componente de la economia y comprende desde lo que consumi-
mos cuando vamos a un restaurant o al supermercado (consumo privado)
como lo que gasta el Estado cuando compra medicamentos para los hos-
pitales o patrulleros para la policia (consumo publico).
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La inversion es el valor de los bienes producidos por los privados y
el Estado para obtener consumo futuro, como maquinarias, equipos,
construcciones, infraestructura. Si el gobierno construye una nueva
escuela, diremos que estamos en presencia de inversién piblica. Si
una compafifa telefénica instala una nueva red de fibra dptica, habla-
mos de inversion privada.

La férmula (X - M) son las exportaciones (*) netas, es decir la dife-
rencia entre exportaciones ¢ importaciones (*). Si esta diferencia es
positiva, es decir que las exportaciones son mayores que las importa-
ciones, el resultado se afiadird al producto o ingreso internos. Si es ne-
gativa, las importaciones son mayores que las exportaciones, se dedu-
cird.

E1 PBI per cépita (por persona) es el cociente entre el PBI y el niime-
ro de habitantes de un pafs. Es una buena medida del bienestar de una
economia ya que un pafs puede tener un PBI menor que el de otro
pais, pero que se reparte entre un menor nimero de habitantes. Sue-
cia, por ejemplo, tiene un PBI inferior al de Brasil, pero como tiene
una cantidad de habitantes mucho menor, decimos que Suecia es una
economia mds rica que la de Brasil.

B

* exportaciones:

Venta o salida de bienes
o servicios del territorio
nacional hacia otros
paises.

* importaciones:
Adquisicion de bienes o
servicios procedentes de
otro pars.

La inversién en infraestructura (por
ejemplo la de tefecomunicaciones) es
uno de los pilares de la economia. E/
Estado y las empresas invierten para
obtener consumo futuro.




* balanza de pagos:

Es el registro sistemdtico
de todas las transacciones
econdmicas efectivamente
realizadas entre los
residentes de un pais y

los residentes del resto
del mundo, durante un
periodo determinado de
tiempo.

La salida de capitales de residentes
argentinos hacia paises vecinos es
un rubro que se contabiliza en la

balanza de pagos.

Otra distincidn importante respecto al PBI es saber si estamos ha-
blando en términos nominales o reales. El PBI puede aumentar por
incrementos tanto en los precios de los bienes y servicios como en
las cantidades producidas de estos. El PBI nominal tiene en cuenta el
precio de los bienes y servicios en cada afio, lo que se llama precios
corrientes. El PBI real toma el valor de la produccién a precios fijos
o constantes, es decir descuenta el efecto de la inflacién en la medi-
cion del producto. Por ejemplo, si el PBI de un pafs aumenta un 10%
en términos nominales en un afio dado, pero durante ese afio la infla-
cién fue del 7%, entonces el PBI real aumenté solo un 3%.

Sector externo: balance de pagos

Las cuentas externas son un conjuntos de indicadores que muestran la
relacién de la economia local con todas las demds economfas del
mundo. Todas las cuentas externas se incluyen en la llamada balanza
de pagos (*), cuyos componentes son:

»La balanza comercial: indica el saldo del comercio de bienes (merca-
derias) entre la economia local y el resto del mundo. Es la diferencia
entre exportaciones e importaciones.

=La cuenta corriente: la cuenta corriente del balance de pagos incluye
el saldo de la balanza comercial més el resultado del comercio de ser-
vicios (por ejemplo fletes, seguros y otros costos o ingresos del comer-
cio exterior), las llamadas rentas de la inversién, que comprenden los
intereses (ganados y pagados) y las utilidades y dividendos (ganados y
pagados) y las transferencias (por ejemplo las remesas de fondos de
extranjeros residentes en la Argentina a sus pafses de origen).

»La cuenta de capitales: muestra el saldo de los movimientos de capi-
tal entre una economia y el resto del mundo. Por ejemplo, el ingreso
de inversiones extranjeras por las privatizaciones o la salida de inver-
siones argentinas para la compra de propiedades en Punta del Este.
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. Exportacié
Importacidn 31378
~Saldo -4.944

En las estadisticas econémicas argentinas, las exportaciones se clasi-
fican en los siguientes rubros:

a. Productos primarios: por ejemplo cereales, oleaginosos, miel, lana,
pescados sin elaborar.

b. Manufacturas de origen agropecuario (MOA): son productos del
agro que a diferencia de los primarios exigen cierta elaboracién o pro-
cesamiento, como la carne, leche, azticar, aceites vegetales, vino, ha-
rina.

¢. Manufacturas de origen industrial (MOT): son las exportaciones in-
dustriales propiamente dichas, como mdquinas, muebles, calzados,
metales, textiles.

d. Combustibles y energfa: son las ventas al exterior de petréleo cru-
do, gas natural o eleciricidad.

Las importaciones se clasifican, segtin su uso econdmico, en:

a. Bienes de capital: plantas indusiriales o mdquinas que el pais
adquiere en el exterior.

b. Bienes intermedios: son insumos necesarios para la produccién y
pueden ser productos quimicos, fibras textiles o materiales de cons-
truccién.

¢. Combustibles: se compran en ¢l exterior los que el pais no produ-
ce, por ejemplo nafta para aviones.

d. Piezas y accesorios para bienes de capital: aqui se incluyen items
€omo repuestos para las maquinas importadas.

e. Bienes de consumo: son todos los articulos importados que vemos
en los negocios: whisky escocés, paraguas de Taiwan o perfumes
franceses.

f. Vehiculos automotores de pasajeros: los autos importados que se
venden en las concesionarias.

26434

: 026,409
25.508: 025243
-2.175 l.166

Fuente: INDEC.

En los dltimos afios, la Argentina ha
incrementado sus exportaciones de
energia y combustibles, hasta un total
de 3.000 millones de délares en el
afio 2000.




% SECTOR PUBLICO: RECURSOS Y GASTOS

Los gastos e ingresos del gobierno estdn contenidos en el Presupuesto de
la Administracién Piblica, que es un importante documento contable. Si
los ingresos y los gastos previstos coinciden, el presupuesto estard equili-
brado. Lo normal es que los gastos sean superiores a los ingresos, es decir,
que haya déficit presupuestario, también llamado déficit fiscal. La situa-
ci6én opuesta, con ingresos superiores a los gastos, es la de superdvit fiscal.

‘agr:op‘e‘cyamo : :
“Manufacturas.de origen
industrial ~ "0
Combustibles y energfa Las erogaciones que realiza el Estado para comprar bienes y servicios y de
este modo atender las necesidades piblicas es lo que se denomina el gasto
piblico. Como vimos en el capitulo 4 cuando estudiamos el sector publi-
co, los gastos del Estado se clasifican en los siguientes rubros:

. administracién general

Total ' 20963 23811 26431 26434

2. Importaciones, por uso econémico (en millones de ddlares)

|
; L B 2. defensa
Bienes de capital 4777 5.607 7718 8.500 6.748 3. seguridad
Bienes intermedios 7.220 8.408 10.095 10.018 . 8.354 & 4. salud
Combustibles 809 845 970 853 730 3 g 5' ducacic
Piezas y accesorios ) 3 K] - educacion 3
para bienes de capital 3342 4108 5.541 5,521 4197 2 3 6. desarrollo de la economia
Bienes de consumo 3.174 3.583 4536 4.834 4.501 e 5 7. bienestar social
Vehiculos automotores - 2 8. ciencia y técnica
de pasajeros 775 1.199 1.564 1.628 957 3 g 9. deuda publica
Resto 25 12 27 24 21 s 2
a o} . .
Total 20.122 23,762 30450 11,378 25,508 g 4(1‘5 Ifos gastos del Estado pueflen ser corrientes (u op.er‘atlvos) cuando se des?—
3 £ tinan para el normal funcionamiento de los servicios y para el manteni-
Fuente: INDEC. § o miento de.l patrimonio piblico: por ejemplo, las erogaciones en salud pa-
o 3 ra el funcionamiento de un hospital piiblico. El gasto originado en la aten-
3 (qj, cién de los intereses de la deuda piiblica se considera también un gasto co-
5 g rriente. Los gastos del Estado se llaman de capital cuando contribuyen a
2]

aumentar el patrimonio piblico (por ejemplo, la construccién de un nue-
vo hospital).

Los impuestos

#¢ Hay tnicamente dos formas de financiar el gasto piiblico: con tributos y
con deuda. Mis adelante estudiaremos la evolucion de la deuda publica en
la Argentina. En cuanto a los tributos, se clasfican en impuestos, tasas y
contribuciones.

Los impuestos son fijados por ley y no necesitan de un servicio o contrapres-
tacién para ser cobrados (como el IVA o el impuesto a las ganancias). Las ta-
sas son tributos que exige el Estado por-prestar un determinado servicio pi-
blico (como el de Alumbrado, barrido y limpieza) y las contribuciones son
. tributos que se cobran para la realizacién de una obra especifica (por ejem-
| plo para ampliar la red cloacal o construir una nueva linea de subterrdneos)
© o cumplir con fines sociales o econdmicos (por ejemplo las contribuciones
jubilatorias).




Los impuestos pueden ser directos, cuando no es posible trasladar-
los a otros (como el impuesto a las ganancias o a los bienes perso-
nales), o indirectos, cuando si se pueden trasladar (IVA, Ingresos
Brutos). También se los clasifica como fijos (recaudan una suma fi-
Jja, por ejemplo, ciertos impuestos de sellos), proporcionales (apli-
can una misma tasa, como el IVA) y progresivos (la tasa o alicuota
aumenta a medida que aumenta ¢l monto sujeto a impuesto, como
en Ganancias).

Desde el punto de vista econémico, los impuestos son de tres clases:
a. En funcion de los ingresos: el impuesto a las ganancias.

b. En funcién del patrimonio: como el impuesto a los bienes personales
0 el impuesto inmobiliario (se pagan segiin el valor de la propiedad).

¢. En funcién del consumo: el TVA, el impuesto a los combustibles,
los impuestos internos (los que se pagan por determinados consumos,
como tabaco o bebidas alcohélicas).

En la Argentina existen impuestos nacionales (IVA, Ganancias, Bienes
personales, Combustibles, Internos, Impuestos aduaneros), provinciales
(Ingresos Brutos, impuesto inmobiliario, automotores) y municipales
(tasas y contribuciones).
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LOS SISTEMAS MONETARIO Y FAINANCIERO

Desde sus comienzos, la humanidad ha utilizado una gran cantidad
de mercancias como si fuese dinero. Las mds usadas han sido indu-
dablemente los metales: el hierro, el oro y, sobre todo, la plata. Es-
tos metales preciosos contenian una caracteristica dificil de conse-
guir en otros artfculos: el ficil reconocimiento de su valor. Para
evitar adulteraciones que redujeran su valor, los antiguos gobernan-
tes comenzaron a pouer en algunas piezas de metal un sello para
garantizar su peso y pureza. Surgieron asi las primeras monedas
acufiadas. La referencia mds antigua de que disponemos acerca de
la acufiacién de monedas procede del historiador griego Herédoto
(484-425 a.c.) segin la cual la primera acufiacién se habria produ-
cido en Lidia, un reino situado en lo que ahora es Turquia, hacia el
siglo VIIT a.C.

Caracteristicas del dinero

El dinero tiene tres caracteristicas bésicas que justifican su circula-
ci6n y aceptacién generalizada. Es un medio de cambio y de pago, es
decir que permite eliminar el engorroso sistema de trueque, haciendo
posible el intercambio de mercaderfas y el pago de deudas. Por otro
lado, es depésito de valor, es decir que, a diferencia de las mercade-
rfas que se usaban en el trueque, se puede acumular para adquirir mer-
caderias en el futuro. Por dltimo, es una unidad de medida, ya que al
establecerse una equivalencia en dinero del valor de cualquier mer-
cancfa, se convierte en un patrén que permite la comparacién de los
valores de diferentes productos.

Podemos distinguir varias formas de dinero:

I. El efectivo en manos del pablico estd formado por las monedas y
billetes que tienen las familias en sus bolsillos (o debajo del colchén).
2. Los depdsitos bancarios, es decir las cuentas corrientes, cajas de
ahorro y los depésitos a plazo fijo, son otra forma de dinero. En vez
de estar representados en un soporte fisico metdlico o de papel, con-
sisten solo en anotaciones contables archivadas en una computadora.
Los depsitos bancarios constituyen una forma de dinero porque pue-
den ser movilizados como medio de pago mediante cheques o tarjetas
magnéticas. Algunos depésitos tienen mds liquidez (*) que otros, es
decir, son més ripidamente convertibles en medio de pago.

Facsimil de un billete argentino de 1947
que contenia la formula “El Banco Central
pagard al portador y a la vista”, Con los
anos, esa promesa de pago consignada
en los billetes fue abandonada. En 1981,
el Banco Central llegé a emitir bifletes de
hasta un millén de pesos.

Las cuentas corrientes y las cajas de
ahorro de los bancos son una de las
formas que toma el dinero. Los depdsitos
bancarios pueden ser movilizados a
través de cheques y tarjetas magnéticas.

* liquidez:

Caracteristica de un activo
que puede ser ficilmente
convertido en dinero en
efectivo sin sufrir una
pérdida significativa.

El dinero resultd ser exactamente igual al sexo: uno no piensa en otra cosa si no lo

tiene y piensa en otras cosas

cuando lo tiene.  >> james Baldwin

~ La cosa més dificil de entender en el mundo es el impuesto a las ganancias. >> Albert Einstein
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Segtin se contabilicen instrumentos mas o menos liquidos, encontra-
mos diferentes definiciones o clases de dinero que, por convencidn,
son designadas mediante una letra ‘M’ (por la primera letra de money,
dinero en inglés) y un nimero. Asi, M1 estd formado por el efectivo
{monedas y billetes) mds los depésitos a la vista, es decir, las cuentas
corrientes. M2 incluye M1 mds las cajas de ahorro (que permiten
efectuar varios retiros durante el mes). M3 incluye M2 y también los
depdsitos a plazo fijo. Estos son menos liquidos que las cajas de aho-
170 0 las cuentas a la vista porque hay que esperar al vencimiento pa-
ra retirar el dinero. Por dltimo, M4 incluye otros instrumentos finan-
cieros de alta liquidez, como las Letras del Tesoro.

Dinero bancario

Los primeros banqueros de la Edad Media recibian el oro de los comer-
ciantes y les entregaban a cambio unos recibos o billetes, que pronto co-
menzaron a ser utilizados como medio de pago, con lo que se evitaba la
incomodidad y el peligro de trasladar dinero en metdlico. Por este servi-
cio cobraban una comisién. Como estos fondos muchas veces quedaban
depositados durante largos periodos, los banqueros comenzaron a efec-
tuar préstamos sobre estos depésitos, entregando a los depositantes un
pequefio interés a cambio y obteniendo una diferencia. Con el tiempo,
los banqueros descubrieron que también podian emitir billetes y efectuar
préstamos por una cantidad superior a los fondos que mantenian en de-
pésito: habia surgido el dinero bancario.

Ocurre que los bancos crean dinero. A partir de un depdsito, el meca-
nismo del crédito provoca su multiplicacién y el crecimiento de la
cantidad de dinero existente. ;Cémo funciona este mecanismo?
Cuando una persona efectda un depésito de $100 en su cuenta del
banco, una parte de ese dinero se mantendrd como reserva (digamos
el 20%) y los restantes 80 pueden ser entregados como un préstamo a
otros clientes. Esta reserva, llamada encaje o coeficiente de liquidez,
tiene como finalidad atender los retiros de depdsitos de otros clientes.
Normalmente, en un dfa particular, sélo una pequefia cantidad de de-
positantes retira su dinero. Esto es lo que permite que los bancos pres-
ten mds dinero del que tienen en sus cajas fuertes. El individuo que
tomo los $80 muy probablemente hard algunos pagos con ese dinero
y volverd a depositar en el banco una parte del crédito, digamos $40.
Sobre este depdsito, el banco guardard un encaje y el resto lo utiliza-
rd para prestarlo. Y asi sucesivamente. Este mecanismo se conoce co-
mo el multiplicador del crédito.

{ Un banquero es un hombre que le presta a usted su paraguas en el momento en que
brilla el sol y que quiere que se lo devuelva en cuanto empieza a llover. >> Mark Twain

{140

y
H
i
H

I

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

LA MAGIA DEL DINERO

En la Europa del siglo X1V, una bolsa de cien florines, que en otra época habria permanecido ociosa durante
afios en la caja fuerte de un noble; podia ser depositada para su salvaguarda en un banco italiano con acce-
so a varias filiales en todo el continente. El banco prestaba ese dinero y hacia circular una letra de cambio
como dinero. El noble conservaba sus cien florines, que estaban ahora en depdsito en el banco: el banco dis-
ponia a su vez de cien florines en sus libros.

El mercader que tomaba prestados los florines se hacia més rico y la persona que ahora tenfa la letra de cam-
bio disponia a su vez de cien florines. Aun cuando fa suma involucrada era de sélo cien monedas de oro, el
milagro de los depdsitos y empréstitos bancarios los habia transformado en varios cientos de florines que
distintos individuos podian emplear en diferentes ciudades al mismo tiempo. Este nuevo dinero bancario alla-
no vastas y nuevas avenidas comerciales a los mercaderes, artesanos e inversionistas, cada uno de los cuales
tenia ahora mds dinero. Como por arte de magia.

Extraido de Jack Weatherford: La historia del dinero: de la piedra arenisca al ciberespacio.
Sgo. de Chile, Editorial Andres Bello, 1998,
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Los billetes y monedas pueden ser usados varias veces al afio para
comprar diferentes cosas. Se llama velocidad de circulacién del dine-
1o al ndmero de veces que, en promedio, es utilizado el dinero en un
pafs en un perfodo de tiempo determinado. Supongamos que en un
pais, en un afio, se han vendido cosas por valor de 100 millones, pero
que la cantidad de dinero en ese tiempo ha sido de 10 millones. En pro-
medio, entonces, esta cantidad de dinero fue utilizada diez veces du-
rante el afio. Decimos, pues, que la velocidad de circulacién es de 10.

El de velocidad de circulacion del dinero es un concepto muy im-
portante. Permitié formular la llamada ecuacién cuantitativa del di-
nero. Esta ecuacién muestra que el valor de todos los bienes y ser-
vicios producidos en un pais en un periodo de tiempo determinado,
es decir, el producto nacional, es equivalente a la cantidad produci-
da de bienes y servicios, denominada por la letra Q (por quantity, en
inglés), multiplicada por su precio, P. Para comprar esa cantidad de
bienes y servicios hay que utilizar una cantidad de dinero, M, un ni-
mero de veces, V. Por lo tanto:

PxQ=MxV

Como la velocidad de circulacién de dinero (V) es normalmente
constante, el crecimiento en la parte izquierda de la ecuacién, P x Q,
es decir el producto nacional, requerirfa el aumento de la cantidad
de dinero (M). Obsérvese que si aumentamos la cantidad de dinero,
conseguiremos que aumente el producto nacional. Desde el punto de
vista matemdtico, si aumentamos la cantidad de dinero en circula-
cién podremos aumentar el producto nacional. ;Ficil, verdad? Des-
de el punto de vista econdmico, sin embargo, esto no sucede en la
realidad.

El problema estd en que la expresién P x Q es el producto nacional
en términos nominales. Es decir, el aumento de M puede provocar
solo el aumento de Py no el de Q. En otras palabras, el aumento en
la cantidad de dinero puede que se traduzca tan solo en un aumento
del nivel de precios, es decir en inflacién, y no en el aumento de las
cantidades realmente producidas. Como esto es lo que usualmente
ocurre, los economistas de la llamada escuela monetarista (que estu-
diamos en el capitulo 3) sostienen que la disminucién de la oferta
monetaria puede provocar una reduccién en el nivel de los precios.
Es decir que la inflacién puede ser controlada a través de la manipu-
lacién de la cantidad de dinero en circulacién,
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El tipo de cambio es el mimero de unidades de la moneda de un pais
que hay que entregar para obtener una unidad de la divisa de otro.
Cuando una moneda estd en manos extranjeras recibe el nombre de
divisa. Los argentinos pueden necesitar délares estadounidenses si
piensan ir en un viaje turistico a Miami, ¢ marcos si desean importar
bienes desde Alemania, o reales si tienen planeado hacer inversiones
en Brasil.

La oferta y demanda de divisas, que se realiza en los mercados de cam-
bio, sigue las mismas leyes que la oferta y la demanda de los demds bie-
nes. Si el precio de una divisa, es decir su tipo de cambio, es alto, ha-
brd poca demanda. Los turistas, si tienen que entregar mucho de su pro-
pio dinero para conseguir la moneda de otro pafs, elegirdn viajar a otro
pais que les salga ms barato. Los importadores preferirdn comprar bie-
nes et otro pais, en el que el tipo de cambio sea mds bajo. Inversamen-
te, si el tipo de cambio de un pafs es bajo, aumentard la demanda: lle-
gardn mds turistas y los importadores comprardn mds bienes.

El Fondo Monetario Internacional fue
creado en 1944 por delegados de
44 paises para restablecer el orden
del sistema monetario internacional
tras la Segunda Guerra Mundial.

Durante el siglo XIX, Londres fue el centro financiero inter-
nacional y su sistema monetario, el patrén oro, predomind
mientras la libra.esterlina fue la moneda mas aceptada. El pa-
trén oro-se-aceptd.en Gran Bretafia.en 1816, en-1873 ‘se
extendid a Estados Unidos.y en 1900 casi todos los demds
paises admitieron este sisterna, i

El.patrén oro era un:sistema monetario que permitfa con-

vertir todos los medios de pago legales (billetes, pagarés, le

tras, etc.)'y: cambiarlos por cantidades predeterminadas de
oro. El sistema funcionaba de la siguiente manera: si la libra
esterlina equivalia-a-§:13'gramos de oro y-el franco francés a
447 gramos de oro, la paridad (relacion de cambio) entre
ellas-era de | libra por: cada 25,28 francos. franceses,

Ej 25,28 francos x 4,47 gramos de orofcada franco = |13
gramos"de oro o,lo que es lo'mismo, | libra esterlina.
Todas fas monedas tenian un tipo de cambio o paridad res-
pecto-del ‘oro.A partir de estas cifras se fijaron los tipos de
cambio entre todos los paises. El sistema de patrén oro, que
permitié:una formidable expansion del comerciointernacio-

“nal, cesd formalmente.en 1933, en medio de Ja Gran Depre-

si6n; cuando el Banco de Inglaterra abolié fa convertibilidad
entre [a libra esterlina y el oro, o

Trasfa Segunda Guerra Mundial, en el mes de julio-de. 1944,
delegados de cuarenta'y-cuatro paises se reunieron en Bret-
ton Yoods, en los Estados Unidos, para restablecer un sis-

tema monetario. que pusiera orden en los mercados cam- -

biarios, que haban.vivido afios turbulentos tras la defuncién
del patrén ore, Uno.de los acuerdos adoptados en aquella
reunion fue la creacion del.Fondo Monetario Internacional
(M), entre cuyos fines estd la instauracion. de un sistema
multilateral de pagos que proporcione estabilidad en los ti-
pos.de cambio. :

~De BrettonWoods surgié un sistema de tipos de cambio fi-

jos pero ajustablesen el que el dolar-de los Estados Unidos,
pais que habia salido-de la guerra como fa potencia econé-
mica predominante, desempefiaba: un papel central. Los Es-
tados Wnidos fijaban el precio del oro en dolares.y se- com-
prometfan a comprar y vender el oro que se le ofreciese o
demandase a ese precio. Las demds monedas fijaban sus t-
pos de cambio. con respecto al'délar: Los bancos centrales
de los paises adheridos al sisterna se comprometian a inter-
venir en-los mercados de divisas para mantener e tipo de
cambio de su moneda.

El crecimiento del comercio internacional requerfa una gran
liquidez que no podia segtir dependiendo de la politica mo-
netaria de los Estados Unidos. En el afio 1971, el presidente

- Nixon suspendié fa-convertibilidad del délar en oro yelme-

tal-dejd de-tener relacion legal con los sistemas financieros.
Durante un par de afios mis el'sistema internacional siguié
teniendo ef dolar como patrén, hasta que en 1973 se dedi-
dié permitir la libre flotacién de las monedas en los merca-
dos de divisas.
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 Ingre b del

Fondo con respecto a la
Argentina.

* revaluacién:
Decision tomada por las
autoridades monetarias

" de un pals consistente en
aumentar el tipo de
cambio de la moneda
propia respecto a las
extranjeras. Se trata de
la operacién opuesta a
la devaluacion.

: FMI (www.imf.org) y bu's‘quleﬁ' ,
“la-informacion que-publica el ©

Devaluacién y revaluacion

En 1973 se agreg6 una enmienda al Convenio del FMI por la cual se
autorizaba a los pafses miembros a adoptar el sistema cambiario que
mejor se adaptara a sus circunstancias particulares. De hecho, la ma-
yoria de los paises permitieron que sus monedas fluctuasen libremen-
te en los mercados de divisas aunque, eso sf, con la intervencién de
los bancos centrales tratando de suavizar las tendencias y de evitar
fluctuaciones excesivamente bruscas. Este sistema es el llamado de
flotacion sucia (a diferencia de una flotacién limpia, en la que las au-
toridades no intervienen).

Sien un pafs determinado las importaciones son superiores a las expor-
taciones, el pais estard demandando mds divisas que la cantidad de mo-
neda nacional que estdn demandando los extranjeros. Ese comporta-
miento en los mercados de divisas presiona hacia la depreciacién de la
moneda del pais. En esas situaciones el Banco Central puede intervenir
para evitar la fluctuacién en los tipos de cambio, vendiendo divisas de
sus reservas a cambio de su moneda. Pero esa solucién resulta vélida
solo a corto plazo, ya que las reservas de divisas son limitadas. Si las
causas que provocan el exceso de importaciones sobre las exportacio-
nes permanece a largo plazo, el pais debe entonces devaluar el tipo de
cambio oficial de su moneda. Obsérvese el distinto uso que tienen las
palabras depreciacion, presién ejercida por las fuerzas del mercado y
devaluacion, decisién politica adoptada por las autoridades del pafs.

En el caso de que las exportaciones superen a las importaciones, el vo-
lumen de las reservas del pafs tiende a aumentar. Si ese flujo resulta
excesivo, las autoridades pueden decidir una revaluacién (*) de la
moneda. El sistema de flotacién sucia sigue siendo el utilizado por mu-
chos paises, incluyendo el Japén y los Estados Unidos. Algunos gru-
pos de pafses han llegado a acuerdos sobre sistemas cambiarios unifi-
cados, el més avanzado de los cuales es el Euro, introducido el 12 de
enero de 1999 para los paises miembros de la Unién Europea (UE).

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccion.

© Aique Grupo Editor. Prohibida su reproduccién.

EL BANCO CEMNTRAL

- El Banco Central es la mdxima autoridad monetaria y financiera de un

pafs. Como tal, su preocupacién principal es la estabilidad de los pre-
cios y el tipo de cambio. La tendencia actual en los paises occidenta-
les es reforzar la tradicional independencia de los bancos centrales
con respecto a los gobiernos para garantizar asf la estabilidad econé-
mica.

Las principales funciones del Banco Central son:

I. Ser agente financiero del Estado. Los bancos centrales suelen ser
responsables de custodiar las reservas del Estado y, frecuentemente,
de gestionar el crédito al sector piiblico y adminisirar las emisiones de
deuda pdblica.

2. Ser reguladores de la circulacién monetaria. Los bancos centrales
se encargan de poner en circulacién los billetes y las monedas acufia-
das, retirando los valores deteriorados y garantizando un suministro
de efectivo adecuado a las necesidades del comercio.

3. Ser prestamista “de wltima instancia”. De los bancos centrales se
dice que son “bancos de bancos”: son custodios de las reservas de la
banca privada y controlan su volumen, determinan el nivel de los en-
cajes bancarios (el porcentaje de los depdsitos que la banca privada
debe destinar a reservas) y prestan dinero a la banca privada en can-
tidad y a tasas de interés (llamadas tasas de redescuento) que se de-
terminan en funcién de las estrategias de la politica monetaria.

Politica monetaria

Los bancos centrales usualmente se encargan de analizar la situacién
econdmica del pais y, como conclusion de ese andlisis, de disefiar las
estrategias de la politica monetaria con el objetivo principal de garan-
tizar la estabilidad monetaria. Otros objetivos econdmicos, tales co-
mo crecimiento o pleno empleo, serdn para el banco secundarios con
respecto a la estabilidad.

Banco Central defa
blica Argentina fue creado

1935, Es un Ente autdrquico

stado Nacional, regido’ = -

r.su-Carta Organica y la-Ley

“de Entidades Financieras. " :

- Sumisién:primariay.
fundamental es la de preservar

el valor de Ja moneda, ©
Asimismo,a través.de la
Superintendencia de Entidades
Financieras y-Cambiarias tiene
la mision de-propenderafa - °
estabilidad del Sistema
Financierc. Para conocer mds
acerca.de las funciones del
Banco Central, consulten la
pagina de Internet de la
entidad: www.bcra.gov.ar

Desde el principio de los tiempos ha habido tres grandes invenciones: el fuego,

la rueda y el Banco Central.  >>Wwill Rogers
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oferta de dinero para que aumenten o

Para conseguir sus objetivos, los bancos centrales disponen de una canti-
dad de instrumentos. Por ejemplo, pueden aumentar o disminuir el volu-
men de crédito del que dispone la economia. ;C6mo? Una forma es a tra-
vés de modificaciones en los coeficientes de liquidez (encajes) bancarios.
Si el Banco Central decide reducir los encajes del 20 al 10%, los bancos
que antes podian prestar no més de $80 por cada $100 que tenfan deposi-
tados, ahora podrdn prestar $90. E] Banco Central también podria benefi-
ciar a un determinado sector econémico o a una regién determinada esta-
bleciendo, por ejernplo, encajes diferenciados. Si quisiera ayudar a la in-
dustria textil 0 a una provincia pobre, por ejemplo, permitirfa que los prés-
tamos a las empresas textiles o a esa provincia se realizaran sobre la base
de encajes menores que a otras industrias.

Cuando la economia estd en una situacién de recesion, las autoridades
pueden decidir una politica monetaria expansiva, aumentando la oferta de
dinero. El precio del dinero, es decir Ia tasa de interés, disminuira si au-
menta su oferta (como ocurre con el precio de cualquier otro bien cuando
aumenta la oferta). La menor tasa de interés estimulard a las empresas a
tomar dinero prestado y expandir la produccién, ayudando a la economia
asalir de la recesién. Inversamente, la politica monetaria puede ser restric-
tiva, es decir buscar reducir el crecimiento de 1a cantidad de dinero y en-
carecer la tasa de interés. Esta politica suele aplicarse como forma de de-
tener un crecimiento excesivo de la economia que produce un desborde de
la inflacion, por ejemplo. Si la tasa de interés es muy alta, las €mpresas no
podrén financiar su produccién y las familias preferirdn no endeudarse pa-
ra comprar bienes. Como las ventas caen (se reduce la demanda), los pro-
ductores y los comerciantes tendrén dificultades para aumentar los precios
y la inflacién, en consecuencia, disminuird.

La politica monetaria puede ser :
expansiva o contractiva. Las
autoridades pueden modificar la

disminuyan las tasas de interés,

Si usted quiere saber cudl es el valor del dinero, vaya y trate de que le presten
un poco. >> Benjamin Franklin :
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1 EI PBl de la Argentina fue de 288 mil millones de pesos en 1998 )?'-'dé.'z?o mil millones en -

2000. En- el mismo lapso, la poblacién auments de 36 2 37 millones de habitantes (cifras
aproximadas). Con estos datos, calculen en cuinto bajo.el PBI per cépita entre 1998 y 2000,

En la economia de un pais se registran las siguientes transacciones con sus.respectivos montos
Exportaciones: 1.200 ‘ e
Importaciones: 800

Pagos de fletes y seguros: 100
Intereses de la deuda externa: 400 ST
Jubilaciones del exterior cobradas por residentes argentinos; 50 .
Remesas de ganancias de compaiifas extranjeras: 100 o
Transferencias de extranjeros residentes a sus familias: 50

Determinen los siguientes valores:
a. Saldo de la balanza comercial
b. Saldo de la cuenta corriente

‘Revisen las cifras del comercio exterior argentino de la pagina 138y respondan a las sigtientes
preguntas: : e e T
¢{Cudl es el rubro de mayor incidencia en las exportaciones?

En los cinco afios considerados, Justedes dirfan
O superdvits de la balanza comercial?

Hablen con familiares o conocidos que tengan un comercio y averigiien o siguiente:
¢Cudl es la alicuota del impuesto a las ganancias para una sociedad (no para las personas)

iCudl es la tasa del impuesto a los ingresos brutos en fa Ciudad de Buenos Aires? =
{Cudl es la tasa del IVA que se aplica a las facturas de teléfono? © -

Calculen el valor de M1, M2,M3 y M4 en una economia en Ia que existen las siguientes magnitudes:
Efectivo: 230 Condmiiaaae R e e
Cajas de ahorro: 550

Letras del Tesoro: 380
Depésitos a plazo fijo: 1.000
Cuentas corrientes: 180

Digan si las siguientes afirmaciones son verdaderas o falsas:

Los bancos centrales se encargan de poner-en circulacién los billetes y las monedas act
.Y garantizan un suministro de efectivo adecuado a las necesidades del comercio, por:

motivo se dice que son prestamistas de “Ultima instancia”.’

Si el Banco Central reduce los encajes (coeficientes de l‘iquidez,)'ﬂfde,:ldé’bancos a oferta d
préstamos aumentard. ‘ ‘ Elhd s .
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La produccién industrial
"robotizada" ha dado
lugar a un fuerte
aumento de la
productividad y por lo
tanto del crecimiento
econdmico en los paises
desarrollados.

1450

El crecimiento econémico es un excedente sostenido de la produccién
global con respecto al conjunto de lo que consumimos, utilizamos o
gastamos.

Como hemos visto, lo producido en un perfodo de tiempo —un afio,
por ejemplo~ se mide por medio del indicador Producto Bruto. Pero
en una economfa no solo crece (o decrece) el producto. También cre-
ce la poblacién. Ademds, una parte de los bienes que se producen no
son para el consumo inmediato: son maquinas, instalaciones o bienes
de consumo que se guardan como stock. Todo esto constituye lo que
se conoce como el acervo de capital.

Entonces, hablar de crecimiento econéniico quiere decir que el pro-
ducto crece mds que lo que crece la poblacién, de tal forma que el
Producto per cdpita (Producto Bruto dividido nimero de habitantes)
es el que aumenta efectivamente. ;De qué depende que pueda darse es-
te crecimiento? De lo que se denomina el aumento de la productividad.
Significa que los bicnes de capital existentes sean capaces, operados
por la mano de obra disponible, de producir cada vez mds bienes. Esta-
mos diciendo que cada trabajador y cada unidad de capital (cada mé-
quina) sea capaz de producir cada vez mas unidades de producto. Pa-
ra ello se necesita que ambos recursos se utilicen cada vez mejor. En
consecuencia, aumenta la productividad.
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~ El progreso tecnolégico meramente no

.Y de qué depende que aumente 1a productividad? De lo que se co-
noce como el progreso técnico. I.a masa de bienes de capital ser4
capaz de producir mds bienes dependiendo de Ias mejoras que con-
tenga cada unidad de capital. Por ejemplo, una méquina operada
electrénicamente por un robot serg capaz de producir m4s unidades

de un bien que un torno manual. * capital humano:

Conjunto de recursos
humanos que posee ung
empresa o sector. Se llama
asi debido a que los
conocimientos y el
aprendizaje de las personas
que trabajan en una empresa
hacen posible la obtencign de
ingresos para dichq empresa.

Pero también el progreso técnico depende de lo que se conoce como
capital humano (*). La mano de obra serd mds productiva cuando
esté mds y mejor formada. Por esto, en general, podemos decir que
¢l progreso técnico depende de la cantidad y calidad de recursos in-
vertidos en educacidn, ciencia y téenica, de modo que se inventan y
adapten mds y mejores recursos al acervo de bienes de capital y que
S€ cuente con una poblacién mds y mejor formada,

UN INVENTO MODERNO

El cgecnmleDnto econdmico, al menos el crecimiento econdmico que eleva los niveles de vida, es una invencion
moderna. Desde los albores de Ia historia hasta el siglo XVIII, el mundo fue esencialmente maltusiano: los pro-

gresos en la tecnologia Y las inver siones de capital ueron si t T r recimi
- empre sobre asados or el ¢ ect -
laci . P P p miento de la po

Extraido de Paul Krugman: De vuelta a la economia de la Gran Depresién. Bs. As,, Norma, 1999.

s ha proporcionado medios més eficientes
para ir hacia atrds. s> Aldous Huxley




DESARROLLO Y SUBDESARROLLO

A partir de mediados del siglo XX se comenzé a debatir si el creci-
miento del producto acorde al aumento de la poblacién era condicién
suficiente para garantizar el bienestar de la poblacién de los distintos

paises.

Asf comenz6 el llamado debate acerca del desarrollo econémico. En
este debate tuvo mucha importancia el aporte del economista argenti-
no Rail Prebisch. El comprobé que el paradigma cldsico y neocldsi-
co de la divisién internacional del trabajo no garantizaba que los pai-
ses subdesarrollados salieran de esta situacién y avanzaran hacia su
modernizacion.

Desde Smith y Ricardo se insistia en que si cada pais se especializa-
ba en hacer aquellos bienes en los que tuviera ventajas comparativas
para la produccidn, el resultado serfa que todos los paises, sin excep-
cién, podrian entrar en un sendero de crecimiento y modernizacién.
En la practica esto querfa decir que a los paises subdesarrollados (co-
mo los latinoamericanos) les correspondia especializarse en la pro-
duccién y exportacién de bienes primarios (agricultura, ganaderia,
mineria) mientras que los desarrollados (Europa y los Estados
Unidos) se especializarian en industria.

Prebisch comprobd en 1949 que, tras aproximadamente 80 afios de
seguir ese paradigma, no se verificaba que el crecimiento y el bienes-
tar se dieran para todos por igual. Contrariamente, los pafses centra-
les habian crecido y avanzado, mientras que el mundo subdesarrolla-
do no lograba superar sus trabas para salir del atraso. Al mismo tiem-
po, los bienes industriales valfan cada vez mds, mientras que los pro-
ductos primarios se estancaban, e incluso retrocedian en sus precios.
En la Argeniina esta situacion se popularizé al punto de plasmarse en
una expresion muy frecuente: "cada vez hay que entregar mds vacas
por la misma locomotora”.

Prebisch, y junto con él todos los economistas de Ja Comisién Econd-
mica para América Latina (CEPAL), describieron la situacién de la re-
gién con un nombre: subdesarrollo, que significaba:

a. Estructuras arcaicas en el campo (latifundios, minifundios impro-
ductivos).

b. Ausencia de industrializacién.

c. Fuerte debilidad del sistema monetario, que implicaba recurrentes
cafdas en situaciones inflacionarias y/o de devaluacién de la moneda.
d. Altos indices de analfabetismo, mortalidad infantil, pobreza extre-
ma, extensas zonas sin viviendas dignas.
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e. Falta de modernizacion en el sistema politico, con la existencia de
estru.cmras autoritarias, corruptas y una constante inestabilidad que
culminaba muchas veces en golpes militares.

Frente a esta realidad se propondrian distintas estrategias de desarro-
lo.

La indpstrializacién: la propuesta original de la CEPAL pasaba por
c.onstrulr una industria nacional en cada uno de los paises latinoame-
r‘1canos, basada en el fortalecimiento de mercado interno. Se diagnos-
ticaba la necesidad de construir industrias pesadas o de bicnes de ca-
pital ("industrias de industrias") para no depender tecnoldgicamente
de los paises centrales (vamos a explicar esto con mayor profundidad
para la Argentina, en el capftulo signiente). Al mismo tiempo se seﬁa-’
laba como importante la modernizacién de las estructuras de propie-
dad en el campo. El Estado debfa cumplir un rol central especialmen-
te mediante la creacién de industria pesada, tarea que por su tamafio
y complejidad no era realizable solamente por el sector privado. Esta
propuesta prevalecid en la década del 50.

El modelo de desarrollo industrializador, frecuentemente motorizado por el

i Estado, prevalecié en la Argentina durante la década de 1950,

. Genieral de Ja CEPAL y

‘creador def Barico: Central, en el

-que:se:desempefid como gerente.

eneral En-fa década de 1950
ici6su carrera como funcionario
‘internacional. Fue Secretario

postetiormente de la Comision. de
las Naciones Unidas sobre
Comércioy Desarrollo
(UNCTAD), .

Fue el creador- intelectual de la
llamada "Teorfa de la
dependencia”. Segiin esta teoria las
empresas coloniales y ef comercio
internacional no fueron Gtiles para
el desarrollo econdmico sino que,
al dislocar las estructuras e
instituciones socio-econdmicas de
fas colonias, generaron una serie
de problemas, como la
dependencia de las exportaciones
y un crecimiento desequilibrado,
que bloquearon las posibilidades
de desarrollo. Los paises del tercer
mundo, decfa Prebisch, han caido
en un estado de "dependencia” del
primer mundo, convirtiéndose en
productores de materias primas
en uma relacion de "centro-
periferia” con sus metrépolis. Para
que estos paises pudieran entrar
en una senda de desarrollo
sostenido serfa necesario que se
les permitiera un cierto
proteccionismo en el comercio
exterior y estrategias de
sustitucion de importaciones.
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ode .
'América [atina; coordinar las’

acciones encaminadas a:su- v

promocién y reforzar las -
relaciones economicas de los
paises entre si'y con la; demds
naciones. La CEPAL es una de
las cinco comisiones regionales
de las Naciones Unidas y su

sede estd en Santiago de Chile.

En el sitio Web del organismo,
www.cepal.org, se puede
encontrar gran cantidad de
documentos, estadisticas y
analisis sobre la problematica
econdmica de la region.

El desarrollismo: este enfoque, que tuvo importancia a fines d.e los
afios cincuenta y principios de los sesenta, sobre todo en Argegtlr}a y
Brasil, comparte los rasgos centrales de la estrategia de 1ndusmah.za-
cién, pero sosteniendo que la industria pesada solo puede constrl.n{"se
con la entrada masiva de empresas transnacionales, las que servirian
como puente para "derramar” progreso hacia todos los sectores.

La Teorfa de la dependencia, de moda en la segundg mitad de ¥0s afios
sesenta y principios de los setenta, parte de un diagndstico que sost}ene que
el problema del subdesarrollo es funcional al desarro]l(? de lgs Palse"s cen-
trales. En concreto, los paises centrales, denominados "imperialistas eT1 el
marco de esta teorfa, explotan a los subdesarrollados, llamados "depepdlen—
tes”. Esta es la forma en que funciona el capitalismo a escala mund}al. La
posibilidad de salir del subdesarrollo pasa por una ruptura con el sxstem/a
imperialista, lo que implica tomar medidas contra 12.1 propiedad de los pai-
ses centrales (nacionalizacion de empresas transnacionales) y de los secto-
res dominantes tradicionales (procesos de reforma agraria en el campo).

La industrializacién exportadora: propuesta que aparece en las dé-
cadas de 1980 y 1990, sostiene que la posibilidad de desarrollar una
economia requiere que la industria de los pais.es subdesgn‘ollgdos sea
capaz de competir en la escala mundial, rompiendo su alslaxlmiento, de
esta forma no dependerian del campo para la obtenmog de divisas. ES—
te planteo retoma en cierta forma la aceptacién de la. idea de la divi-
sién internacional del trabajo y la especializacién. Sin embargo sos-
tiene que los paises subdesarrollados no pueden quedarse sslamegte
en la produccién de bienes primarios. Asi se haplg de lograr vent'?q,as
competitivas" creando, por medio de otorgar prlo.ndad a la educacién,
la ciencia y la tecnologia, un conjunto de industn'as q.u,e sean cz}paces
de exportar y de constituirse en eje de la modernizacién del pafs.

damos, definitivamente, amenazados por fa espada

A partir de los afios noventa ya no hubo. que espe-
rar 25 afios para conseguir una linea de teléfono,.ni
hubo que esperar un viaje.al exterior para comprar
un perfume-importado o el mejor cofiac o una ci-
mara de-fotos. Tampoco se.tuvo que correr.a reno-
var el plazo fijo 0-a.comprar ddlares para que la:in-
flacién. no. devorara los ahorros: o, simplemente,.el

salario. Nos: globalizamos. Nos abrimos. al'mundo.

Qlvidamos la hiperinflacion.A partir de la década de
1990, 'sin ‘embargo, nos:“endeudamos, -hubo ricos
miés ricos'y muchos pobres.mds pobres.Y .nos que-

tajante del 'desem'pleo.A_ partir de-los afios noven-.:

ta, se sostiene, la Argentina inicio un camino de_
transformacion.y despegue: Pero-los.indices socia-
les. en - descenso. también-introdujeron. la: singular

: o] ’ P f S
paradoja de: que, tal vez, la Argentina, tuvo “un des»— =
pegue con marcha atrds", ;Qué ocurrié, entonces, -

para que ese vuelo: hacia la economfa de: la abun-

dancia no-siguiera su ruta ascendentg? Este es; hoy,:
uno de los-mayores debates entre los que rmanejan ..

la economia del pais y fas riendas. del podgr. :
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Luego de la "década pérdida" de los afios ochenta,
con el abrupto final hiperinflacionario de 1989/90, y
en un contexto de cambios internacionales, con la
“globalizacion” de por medio, se pusieron en marcha
un conjunto de reformas calificadas de "transforma-
doras” y "revolucionarias” —como fas privatizacio-
nes, la convertibilidad, la apertura comercial, las des-
regulaciones y la flexibilizacién laboral~, que para
sus impulsores no sélo llevaban a revertir los largos
afios de decadencia sino que colocaban 1 fa Argen-
tina en la senda de un crecimiento sostenido. £l
brusco descenso de Ia inflacién, la estabilidad cam-
biaria y los iniciales aumentos en la produccién pa-
recieron abonar esa hipétesis.

Con ef correr de la década signada por la presiden-
cia de Carlos Menem, esta vision fue cambiando.
Agotados los ingresos de las privatizaciones (unos
30 mil millones de délares) y el endeudamiento ba-
rato en el exterior, hacia 1994 la Argentina volvié a
caer en la recesion, agravada por el impacto de la
crisis de México, bautizada como de! Tequila.Y el de-
sempleo y la pobreza iniciaron un camino de ascen-
SO que, por su duracién e intensidad, parecerian no
tener retorno.

Superada la crisis del Tequila (1995), se abric un nue-
vo ciclo ascendente de la mano de la masiva compra
de empresas privadas nacionales por parte de inver-
sores del exterior y de un fuerte endeudamiento pa-
blico y privado. Las adquisiciones de bancos, empre-
sas alimenticias, petroleras, AFJP, compaiifas de segu-
ros, se sucedieron a ritmo vertiginoso. Ningtn rubro
quedd fuera del alcance del capital extranjero.Y asi
cobrd impetu la visidn "transformadora” de Jos afios
noventa, aunque los indicadores sociales siguieron en
involucién, Entonces, el discurso oficial argumentd
que el deterioro social era una secuela transitoria, no
deseada, de una politica correcta, corregible por una
red de contencion hasta que el "derrame" de la
transformacion alcanzara a toda la sociedad.

Sin embargo, a mediados de 1997, con la crisis del
sudeste astdtico, luego la crisis rusa de 1998 y la de-
valuacion brasilefia de comienzos de 1999, hubo un
vertiginoso deterioro de las variables macroecons-
micas, aumento de la deuda, incremento del déficit
fiscal, suba del costo financiero, una desigualdad so-
cial récord y una recesion que ya lleva 30 meses.Y
los cuestionamientos pasaron a ser mds amplios. Se-

gun las cifras oficiales, en promedio, entre (99| y
2000 la Argentina crecié al 2,9 por ciento anual por
habitante, pero esto se debe a la recuperacién de
los primeros afios. $i se toma el periodo 1993-2000
el crecimiento por habitante se reduce al uno por
clento. Y si se consideran los tltimos tres anos, ef
crecimiento es francamente negativo. El panorama
fiscal no es mis alentador: Del equilibrio fiscal inicial,
privatizaciones de por medio, se paso rapidamente
a un déficic total que supera los 10 mil millones de
détares.Y el endeudamiento externo —mds de 150
mil millones de délares— volvié af cenero de fa esce-
na con tanta fuerza como en los afios ochenta, con
peor distribucion del ingreso, caida del salario Y su-
ba del desempieo.

Asi las cosas, si los afios noventa apuntaban-a supe-
rar la "década perdida” de los afios ochenta, desde
1994 el deterioro de las variables econdmicas y la
persistencia del retroceso social abrieron interro-
gantes o pusieron en duda la eficacia de los cambios.
Esta polémica no es sélo argentina sino mundial,
Con estos niimeros a la vista, los impulsores de los
cambios de los afios noventa pasaron a reconocer
las falencias del "modelo” pero lo atribuyen a que en
los ditimos afios se detuvieron las "reformas estruc-
turales” en el campo econdmico, laboral, sindical, de
la salud, la educacion y la justicia.Y también a que no
se renovo la clase politica. En cambio, para los criti-
cos la combinacién del retroceso econdmico Y so-
cial seria una evidencia de que el "modelo” estaria
agotado y habrfa que encarar una nueva estrategia
de desarrollo econdmico.

Como en otros momentos de la historia argentina,
en el balance de los afios noventa las opiniones no
son sélo diversas, sino opuestas. Para el ex minis-
tro de Economia y uno de los mas influyentes gu-
ries del establishment, Roberto Alemann, "los
noventa fueron de crecimiento y estabilidad mone-
taria". En Otro siglo, otra Argentina, dividiendo el siglo
XX por décadas, Juan Llach mostré que "las de ma-
yor crecimiento fueron la primera y la altima. En
ambas décadas habia convertibilidad, estabilidad
monetaria e inversion en infraestructura. En los
afios noventa, se triplicaron las exportaciones, lo
que muestra todo lo que el pais gané en competi-

tividad"
Extraido: "Lo que la década del 90 se flevi".
Suplemento Zona, Clarin. 4/2/2001.
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Las organizaciones ecologistas
surgieron en la década de 1970
como respuesta a la creciente
degradacion del medio ambiente
causada por la intensa
industrializacion. Visiten la pdgina de
Greenpeace de Argentina
(www.greenpeace.org.ar) en
Internet y averigiien cudles son los
temas que mds preocupan a una
organizacién de este tipo.

MEDIO AMBIENTEY
DESARROLLO SUSTENTABLE

FEl célculo del PBI, tal como lo estudiamos en el Capitulo 8, no tiene
generalmente en cuenta la degradacion o destruccion de los recursos
naturales (suelo, bosques, pesca, energia) de los que hacen intenso
uso los agentes econdémicos durante el proceso de produccidn. El
concepto de desarrollo sustentable es relativamente nuevo e incorpo-
ra el cuidado del medio ambiente como un elemento fundamental en
el an4lisis econémico. El desarrollo sustentable es aquel que satisfa-
ce las necesidades del presente sin comprometer las capacidades pa-
ra satisfacer las necesidades de las generaciones futuras. Actualmen-
te, muchos pafses industrializados estdn incorporando la contabilidad
ambiental en sus mediciones econémicas. De esta forma, calculan el
Producto Neto, que resulta de restar al Producto Bruto una asignacién
por la depreciacién de los recursos naturales, tales como minerales,
suelos y bosques.

FEl desarrollo sustentable hace énfasis en todo lo que tiene que ver con
el manejo éptimo de los recursos naturales. Una politica de desarrollo
sustentable requiere asegurar la disponibilidad de aire limpio, agna
limpia, suelo fértil y la proteccién de la biodiversidad. Algunos instru-
mentos que permiten lograr estos objetivos incluyen el reciclaje, el
uso eficiente de la energia, la prohibicién de determinados quimicos
(como el gas propelente de los aerosoles o la nafta con plomo) y algu-
nos incentivos econdémicos (como subsidios a la energia edlica). Jun-
to con esto, la aplicacién de nuevos procesos tecnolégicos, como los
de ciclo combinado para la produccién de energfa (biomasa, solar, nu-
clear), aumenta la proporcién de los recursos que pueden ser econ6-
micamente recuperados y manejados de manera sustentable.
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Invierta en la inflacidn. Es |

EL PROBLEMA DE
LA INFLACIONY EL DESEMPLEO

++ Cuando le preguntaron a John Kenneth Galbraith, el célebre econo-

mista estadounidense asesor de John F. Kennedy, qué eran la infla-
cién y el desempleo, simplemente contestd:

"No hay ningiin misterio. La inflacién es el alza continua de los pre-
cios, no el aumento de algunos precios y el descenso de otros, sino la
elevacion del conjunto de los precios. Y en estos precios en alza se in-
cluyen las rentas y los salarios (al menos los de los privilegiados. En
cuanio al desempleo, es Calvin Coolidge quien nos ha dado la mejor
definicion. Como un buen discipulo de Perogrullo decia: cuando hay
gente que no trabaja, el resultado es que hay desempleo.”

Aclaremos que cuando se habla de inflacién no se habla del aumento cir-
cunstancial de algunos precios. Como hemos visto en los capitulos sobre
oferta, demanda y mercado, los precios de los bienes fluctdan (suben y b.a~
Jan) por una multiplicidad de factores. Ese es el mecanismo que permite
alcanzar los niveles de equilibrio. Pero ahora hablamos de otra cosa: nos
referimos al aumento sostenido en el tiempo de todos los precios. Se ge-
neran entonces una serie de problemas que ponen en riesgo el conjunto del
sistema econdémico.

Los problemas que genera la inflacién son los siguientes:

I. Falta de informacién y transparencia sobre los precios de los distintos
bienes: todos los precios estdn aumentando, pero no lo hacen en la misz/na
proporcion ni al mismo tiempo. Por lo tanto normalmente no se sabe cudn-
to cuesta realmente un articulo, lo que da lugar a problemas en la toma de
decisiones de consumidores y productores.

2. La moneda se desvaloriza: el que se queda con dinero en efectivo en el
bolsillo tiene un papel con el que puede comprar cada vez menos cosas, por
lo que tedos tienden a refugiarse en otros valores (bienes, d6lares, joyas). Se
torna extremadamente compleja la prictica del ahorro.

3. Los salarios se deterioran: cada mes, con el mismo salario, se pueden
comprar menos bienes, lo que se constituye en una fuente permanente de
conflictos. Muchas veces se acuerdan aumentos de salarios que luego que-
dan por debajo de lo que se incrementan los precios, esto perjudica sensible-
mente a los trabajadores.

4. El Estado pierde dinero: los impuestos se liquidan en un momento y nor-
malmente los contribuyentes pagan meses después, cuando ya esos Valore.s
significan mucho menos. A este fenémeno se lo conoce como el e?fecto Oli-
vera-Tanzi, por el nombre de los dos economistas que lo descubrieron,

O Unico que aumenta.  >> Will Rogers
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¢Por qué se produce la inflacién?

Las causas que provocan la inflacién han dado Iugar a extensos de-
bates en la teorfa econdmica. Podemos sintetizarlas en tres grandes
grupos:

Enfoque monetarista: esta corriente, ligada en general a los economis-
tas de tendencia neocldsica, pone énfasis en que el motivo de la infla-
cion es la emisién monetaria por parte del gobierno. Sintéticamente,
los monetaristas sostienen que existe una masa de bienes ¥ una canti-
dad de dinero, que se “distribuye” entre los distintos bienes dando lu-
gar a una estructura de precios. Si el Estado, entonces, emite m4s bi-
lletes, rompe esa relacién. Hay mds billetes "peleando” por la misma
cantidad de bienes, lo que se resuelve con una aumento del nivel ge-
neral de precios.

Enfoque estructuralista: los keynesianos sostienen que no siempre la
emisién de nuevo dinero genera inflacién. Acordando con los mone-
taristas en que el nivel de precios depende de la relacion entre el total
de dinero existente y la masa de bienes en disponibilidad, el estructu-
ralismo sostiene que si aumenta la cantidad de dinero, pero también
aumenta la masa de bienes, no existe razén para que haya inflacién.
Para este enfoque el motivo de la inflacidn es que hay algiin elemen-
to que "traba" el aumento de Ia produccién de ciertos bienes o grupos
de bienes, provocando el alza sistemdtica del precio de estos. En ge-
neral los estructuralistas sostienen que el problema est4 en la arcaica
forma de produccién en el Campo, que genera problemas porque los
bienes producidos no alcanzan para hacer frente a los requerimientos
de toda la poblacién y tienden, entonces, a producir un Proceso corns-
tante de escasez que "empuja” los precios hacia arriba.

Enfoque de las expectativas: en paises que han vivido largos afios de
procesos inflacionarios se verifica que ciertas sefiales (como puede
ser una devaluacién de la moreda, 0 la mera publicacién de un fndi-
ce) tienden a hacer que "automdticamente” se remarquen los precios,
reproduciendo y amplificando la inflacién. A este hecho claramente
verificable algunos economistas le han dado estatus de teorfa sefialdn-
dolo como causa en sf misma de la inflacién.

La hiperinflacion
La hiperinflacién es un caso especial de alta inflacién que se produ-

ce, seglin algunos economistas, cuando el aumento en el nivel gene-
ral de precios supera el 50% mensual.
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A lo largo del siglo XX se produjeron algunas situa@ones (cpmo en
Alemania en la década de 1920 y en Argentina, Bolivia y Brasil en lqs
afios ochenta) en los que el aumento de los precios fue de ta! magni-
tud que puso en serio peligro pricticamente toda§ las relagones de
mercado. La hiperinflacién hace que el valor del dinero se p1/erda con
tal velocidad que provoca que todos deban desprenderse de e.l apenas
lo reciben, porque guardarlo, asi sea por horas, es correr el riesgo de
que luego no valga nada. Cuando el proceso se ace}era, termina suc‘e-.
diendo que ya nadie acepta billetes, nadie sabe cudnto vale cualquier
bien, todos se sienten robados y el intercambio de mercado es reem-
plazado por situaciones de extrema violencia (saqueos).

Fn la Argentina de 1989, cuando la moneda era el austral, se dio esFe
proceso. Para ilustrar la magnitud del fenémeno, observemos los si-

guientes ejemplos:

602

3 australes 60 austrafes
- I50:australes

, . paustrales 0 au -
k. Kiylo dé Iv‘e{:hﬁga‘f : 1'23’k,au‘str'éle“skk-i Lo 200 auétlfalers:’
: Ir(illo’de 'papa S , 3,80 australes - 199 gqsf:rgles
Kilo de tomate k, ' 9 australes ' 240 australes
Kilo de asado 24 australes 820 australes
Canasta familiar 10.000 australes 200.000 australes
Inflacién mensual 8% 196%

Datos obtenidos de Luis Majul: Por qué cayé Alfonsin.
Buenos Aires, Sudamericana, [990.
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Desempleo

Existe desempleo cuando hay personas que desean trabajar, buscan
activamente hacerlo y sin embargo no encuentran trabajo. La tasa de
desempleo es, por lo tanto, la proporcién de trabajadores desocupa-
dos con respecto al total de la poblacidn activa (*).

Los economistas neocldsicos consideraban el mercado de trabajo en
la misma forma en que era considerado el resto de los mercados de
factores, bienes y servicios. Los salarios son el precio que hay que
pagar por los servicios prestados por el factor trabajo. Cuanto mayo-

res sean los salarios, menor serd la cantidad demandada y mayor la
cantidad ofrecida.

Dentro de este esquema se pueden producir dos tipos de desempleo:
voluntario e involuntario. En el punto de equilibrio entre la demanda
y oferta de trabajo, todos los trabajadores que lo deseen encuentran
un empleo. Pero habrd una cierta cantidad de personas que no esta-
ran dispuestas a trabajar por encontrar excesivamente bajos los sala-
rios, eso serd desempleo voluntario. Si algin factor externo —como
los sindicatos o el gobierno— impide el reajuste de los salarios, apa-
recerd el paro involuntario.

|

* poblacién activa:

Es el conjunto de los
individuos de una sociedad
(ocupados o desocupados )
que estan en edad de
trabajar y capacitados para
hacerlo, y tienen, o desean
tener, un empleo
remunerado. Quedan por
tanto excluidos de la
condicion de poblacién
activa los menores de edad,
los jubilados, los enfermos o
fisicamente incapacitados ¥
las amas de casa.

La desocupacién es un problema
relativamente nueyvo en la
Argentina, que durante varias
décadas vivié situaciones
cercanas af pleno empleo y debié
importar mano de obra no
calificada desde paises vecinos.
Pero durante los afios noventa,
las privatizaciones y los cierres
masivos de industrias provocaron
un fuerte agravamiento del
desempleo.

iCudl es la diferencia entre recesion y depresién econdrmical
Cuando su vecino pierde el empleo, hay recesién. Cuando usted pierde su empleo,

hay depresién.  >> Harry Truman
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La persistencia de un cierto nivel de paro involuntario permanente es
explicada en el modelo neocldsico mediante dos tipos de razones: el
desempleo friccional y el estructural. El desempleo friccional ocurre
debido a que siempre algunos trabajadores deciden dejar su puesto
para buscar otro mejor y tardan algin tiempo en encontrarlo. El de-
sempleo estructural se produce por desajustes en la localizacidn y las
calificaciones laborales ofrecidas y demandadas.

Es posible que las empresas estén invirtiendo en una regién determi-
nada mientras que la oferta de trabajo esté en otra. La resistencia de
los trabajadores y empresas a trasladarse provocard desempleo. De
forma similar, es frecuente que los empleos nuevos requieran ciertas
habilidades peculiares de dificil adquisicion para el trabajador. Al ace-
lerarse la velocidad en la innovacién tecnolégica se amplia la brecha
entre las habilidades requeridas y ofrecidas, por lo que el desempleo
estructural aumenta. Incluso cuando las condiciones econdmicas son
favorables y existe pleno empleo siempre habra un cierto niimero de
trabajadores desocupados, ya sea por razones friccionales o estructu-
rales. Esta es la llamada tasa normal o natural de desempleo.

Los neocldsicos suponian que los salarios eran flexibles, esto es que
pueden subir o bajar para que las cantidades ofrecidas y demandadas
se igualen en un punto de equilibrio. Para los keynesianos, en cambio,
los salarios son inflexibles a la baja. Por este motivo, cuando los em-
presarios disminuyen su produccidn en respuesta a una caida en la de-
manda de sus productos, el mercado de trabajo no se ajusta a través
de un descenso de los precios (es decir el salario) sino de las cantida-
des, o sea del ndmero de trabajadores ocupados.

En la Argentina, el INDEC estima la tasa de desocupacién dos veces
por afio {en mayo y octubre) a través de una encuesta llamada Encues-
ta Permanente de Hogares (EPH). El organismo, ademds de la deso-
cupacidn, mide la subocupacién, la que define como la cantidad de in-
dividuos que, trabajando menos de 35 horas semanales por razones
ajenas a su voluntad, quisieran trabajar mds horas. Dos veces por afio,
el INDEC publica los siguientes datos del mercado laboral:

 Tasa de actividad: calculada como porcentaje entre la poblacién
econdmicamente activa y la poblacidn total.

 Tasa de empleo: calculada como porcentaje entre la poblacién ocu-
pada y la poblacién total.

* Tasa de desocupacién: calculada como porcentaje entre la pobla-
cién desocupada y la poblacidn econémicamente activa.

¢ Tasa de subocupacidn: calculada como porcentaje entre la pobla-
cién subocupada y la poblacién econdmicamente activa,
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La desocupacién en Ia Argentina
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o4 > 10,7
1995 : S 18,4
1996 17,1
1997 16,1
1998 132
1999 14,5
2000 154
2001 16,4

Fuente: INDEC-EPH (datos a mayo de cada afio)

Desempleo y crecimiento

Si aumenta el producto debe aumentar la cantidad de trabajadores
ocupados. Pero, jen qué proporcién? Esta es una pregunta central
po;que 110s permite saber, en concreto, cudnto debe crecer una econo-,
mia para que se reduzca la tasa de desempleo. Esta relacién entre Ia
tasa de crecimiento del producto y las variaciones de la tasa de de-

sempleo se (.i?nornina Ley de Okun (por Arthur Okun, el economista
que descubrié esta relacién).

Algunos modelos estadfsticos sostienen que para la Argentina la eco-
n.o’mfa debe crecer un 3% para que baje en 1% la tasa de desocupa-
C{O.I'l. Este dato es sumamente interesante porque nos plantea la oI;i-
bilidad de darnos objetivos concretos de crecimiento a fin de bajlzn‘ el
desempleo. La relacién entre crecimiento y producto se da conside-
I‘Z.H/ldO constantes ofras variables, como el progreso técnico o la rela-
cién entrg capital y mano de obra en los procesos productivos. Por su-
puesto, si el pais se vuelca a promover industrias intensivas en mano
d'e obra, puede darse que la relacién porcentual se modifique y, por
ejemplo, logremos que por cada 2% de crecimiento de producto ,bz'e
un 1% la desocupacicn, !

Desempleo e inflacién

Una situacion que se observé en muchisimas ocasiones a lo largo del
siglo XX €s una relacién inversa entre desempleo ¢ inflacién. Esto es
conocido como la relacién de la curva de Phillips: cuanto ma;/or esla
tasa de desempleo, menor es a tasa de inflacién, y viceversa.
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Esta relacién es fundamental para el andlisis econémico keynesiano.
Lo que sucede normalmente es que cuando hay desocupacién, y por
lo tanto recesién econdmica, cae globalmente la demanda y en conse-
cuencia se reduce el nivel de precios. Bajan todos los precios, hay de-

flacién.

Si se ubican en el otro extremo del andlisis, consjderarén que si hay
pleno empleo lo que existe es una situacién donde ya no }}ay nuevos
trabajadores para ocupar. Entonces, lo que sucejde es que, sila df:mzu?—
da global sigue aumentando, ya no hay posibilidades de produ‘mr mds
bienes para satisfacerla, sube entonces el nivel general de precios y se
produce, por lo tanto, inflacién.

Dijimos que esta relacién de la curva de Phillips se ha di.ldO muchi-
simas veces en la historia del capitalismo del siglo XX. Sin embargo
hay notables excepciones. Existen situaciones de crisis en las que se
da el peor de los mundos posibles: inflacién y desempleo a la vez.
Los economistas han dado a esta situaci6n el nombre compuesto de
estanflacién (estancamiento mds inflacién).
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{Cudl es la diferencia fundamental entre las estrategias para promover el crecimiento
econdémico propuestas por [a CEPAL (industrializacién) y por el desarrollismo?

Vuelvan a leer el articulo de Clarin que se reproduce en este capitulo. Respondan luego a las
siguientes preguntas:

a. ;Cudles fueron los factores que, seglin sus propulsores, impulsaron el crecimiento
econdmico durante la década de 19907

b. ;Cudles fueron las décadas de mayor crecimiento en la Argentina, seglin uno de los autores
citados en el articulo? ‘

c. ;Cual fue la "década perdida"?

Respondan cudl es la proposicién correcta:

Se dice que una economia ha entrado en hiperinflacion cuando:

a. Se destruye la relacidn entre el crecimiento econdmico y la canasta familiar,
b. El precio del dinero pierde velocidad de circulacion aceleradamente.

c. El nivel general de precios supera el 50% mensual.

d. El precio de la canasta familiar se hace inalcanzable.

Den dos ejemplos de situaciones de:
a. Desempleo friccional.
b. Desempleo estructural.

¢En qué se diferencian los economistas neocldsicos y los keynesianos cuando explican las
causas de la desocupacion?

La poblacion total de la Argentina es de 37 millones, la poblacién econémicamente activa suma
16 millones y la poblacion ocupada es de 13,3 millones. La poblacién desocupada es de

2,3 millones. Sobre la base de estos datos, calculen:

I. La tasa de actividad.

2. la tasa de empleo,

3. La tasa de desocupacion.

iQué sostiene la llamada "Teoria de la dependencia™ ;Ouién fue el economista que la formulé?
i P { q
a. Paul Krugman :

. b.John Kenneth Galbraith

¢. Radl Prebisch
d. Walt Withman Rostow
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La gran riqueza agricola de la Argentina

. fue la clave de su crecimiento econdmico
. inicial. Pero hacia mediados del siglo XX,
: la industrializacién enfrenté fuertes

' dificultades para completarse.

Cada alumno debe traer a clase:
a. Dos articulos que considere que son de su consu-
mo cotidiano.

b. Dos articulos que han sido de consumo cotidiano
de sus padres o preferentemente de sus abuelos.
Trabajando en grupos, cada uno comparar todos los
productos en cuestién. De los articulos personales de
consumo cotidiano, jcudntos son nacionales ¥ cudntos
importados? ;Y de los articulos consumidos por padres
y abuelos?

Analicen los resultados y elaboren una hipétesis acerca
de las posibles causas.




LOS MODELOS DE ACUMULACION

Para analizar la historia econémica de la Argentina, necesitamos dividirla
en periodos. Estos perfodos se denominan modelos de acumulacién. Se
trata de espacios de tiempo relativamente largos (suman varias décadas)
durante los cuales la politica econdmica, los actores sociales ¥, en general,
las formas de produccidn, de acumulacién y de consumo, encuentran un
patrén similar.

Si bien vamos a realizar un breve paneo por la economia argentina durante la
época colonial (1500 al 1810} y los afios de la independencia y las guerras ci-
viles (1810-1860), se puede efectivamente hablar de modelos de acumula-
cién desde la organizacién nacional, alrededor de 1860. A partir de entonces
podemos dividir la historia econémica argentina en los siguientes perfodos:
a. Bl modelo agroexportador (1860-1930).

b. Fl modelo sustitutivo de importaciones (1930-1975), dividido a la vez en
dos perfodos, el de la primera etapa (1930-1952) y el de la segunda (1952-
1975).

c. El modelo aperturista con hegemonia financiera (desde 1975 hasta la ac-
tualidad).

La economia argentina anterior a 1860

Lo que hoy es la Argentina constituia la zona mas periférica del imperio
colonial espafiol. Las dreas mds dindmicas eran las ligadas al comercio con
la metrépolis y a la extraccién de recursos minerales: la cuenca del Cari-
be y, en América del Sur, la zona del Virreinato del Pert y las minas de
plata del Potosi.

Dentro de lo que hoy es la Argentina, la zona mds rica, coincidente con la
mds poblada, era la del noroeste, vinculada al centro dindmico de las minas
del Potosi. El resto del territorio se repartia entre algunas pocas industrias
regionales en Cuyo, las artesanfas de las misiones jesuiticas en el noreste y
una economia de subsistencia en el 4rea del Rio de la Plata, alrededor de
Buenos Aires.

La creacién del Virreinato del Rio de la Plata mds la autorizacién del comer-
cio por el Puerto de Buenos Aires, si bien solo con Espafia y por medio de
buques de la metrépolis, comenzaron a dar una cierta dindmica a la zoua
pampeana. En la préctica, el drea del litoral se hallaba restringida a unos po-
cos kilémetros por fuera de las ciudades, con un amplio territorio en manos
de los aborigenes. El tinico “uso” que se le daba a las zonas rurales de la re-
gidn eran las “vaquerfas”, literalmente el otorgamiento de autorizaciones pa-
ra la “caza” del ganado cimarrén que vagaba libremente por las pampas.

Después de la independencia, comienza lentamente a decaer la preponde-
rancia del noroeste, a consecuencia de la mayor importancia politica de
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Buenos Aires y del crecimiento de la hegemonfa econdmica de sn puerto,
a partir de que se autoriza el libre comercio con todos los pafses del mun-
do. En la prictica, esto habilita el intercambio con la Inglaterra de la Re-
volucidn Industrial.

Sin embargo, la economia argentina del perfodo continda siendo desintegra-
da, con sus centros regionales poco vinculados con Buenos Aires. En el li-
toral empiezan a darse sucesivos corrimientos de la frontera indigena. Cre-
ce el comercio, y con €l naturalmente la preponderancia de una clase comer-
cial. Luego de la segunda década del siglo XIX, comienza a producirse el
reparto en grandes extensiones de la tierra libre de la pampa hiimeda, lo que
da lugar al surgimiento de la clase terrateniente que, junto con los comer-
ciantes de Buenos Aires, aunque en una relacién no exenta de contradiccio-
nes, comienza a constituir el eje politico y econdmico del poder.

La explotacién de la zona pampeana se liga con el comercio exterior del
puerto de Buenos Aires, en un cambio de los tipos de explotacién: los cue-
ros y el tasajo (carne secada al sol mantenida con sal, principal alimento de
los esclavos del Brasil) se convierten en los principales productos de expor-
tacion. El “saladero” es la industria mds desarrollada de la época.

El modelo agroexportador (1860-1930)

113 - » M £ 4 : 1
El llamado “modelo agroexportador” significé, desde 1860, la primera in-
tegracion real de la economia argentina al mercado mundial. Ello implicé
[ .. ’
a la vez, la resolucién de las guerras civiles de la primera mitad del siglo
XIX a favor del puerto de Buenos Aires y, mds en general, a favor de la
alianza entre la clase terrateniente pampeana y los comerciantes portefios.

La explotacion del ganado
cimarrén y la exportacion de
cueros, tasajo (carne salada) y
sebo (grasa vacuna) era la
principal actividad econémica
durante la épaca del Virreinato,

ey
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Este modelo fue conocido luego como propio de “la generacién del 80” por
sus admiradores, o propio de “la oligarquia” por sus detractores. De lo que
no cabe duda es de su fuerte vinculacién y admiracién por Gran Bretafia,
que se transformé de hecho en la nueva metrépoli.

El funcionamiento del modelo agroexportador era relativamente simple.
Tenia dos elementos centrales que hacfan a su dindmica:

a. La exportacién de productos del campo pampeano. Basandose en una
propiedad de la tierra extensiva, cuyo reparto finaliz tras la Conquista del
Desierto, se comenzé a exportar primero ganado ovino (lo que fue conoci-
do como el “ciclo de la lana”), que finalizé en 1875. Posteriormente
comenzo el crecimiento de las exportaciones agricolas, estabilizadas hacia
el 1900 en aproximadamente el 50% del total. En lo que respecta al gana-
do posterior al ciclo lanero, observé la mejora de las razas bovinas. Hacia
el fin de siglo se produjo el reemplazo de la exportacién del ganado en pie
por los cortes de carne congelada primero, y por el chilled beef (carne en-
friada) después. Es la época en que comenzaron a asentarse en la Argenti-
na los grandes frigorificos, centro de la primer disputa por la hegemonia
econdmica entre Estados Unidos y Gran Bretaiia.

Una caracteristica general de la produccién agropecuaria fue su cardcter ex-
tractivo, en el que prevalecié la condicién extensiva de la produccién. Ello
tuvo que ver, sin duda, con el cardcter latifundista de la propiedad de la tie-
1ra, pero tambi€n con el hecho de que no se avanzé en inversiones a partir
de la particular mixtura entre produccién ganadera y agricola. La frontera
agricola no traspasé la pampa himeda, ya que hacerlo habria significado
producir modificaciones tecnolégicas y de organizacidn que la clase domi-
nante de la época no estaba dispuesta a asumir.

b. El ingreso de capitales, vinculados a la expansioén internacional del ca-
pital britdnico, para financiar obras de infraestructura (puertos, servicios
publicos, ferrocarriles) o directamente al Estado Nacional por medio de
empréstitos. Este ingreso de capitales también significé el ingreso de em-
presas britdnicas en diferentes rubros (frigorfficos, bancos, seguros, algu-
nos establecimientos rurales, las primeras grandes tiendas).

Las divisas que generaban esos dos elementos dindmicos eran utilizadas
para la importacién de bienes de consumo, asi como insumos y bienes de
capital. Particularmente el drea cercana a Buenos Aires pudo gozar de un
elevado nivel de consumo que se fue sofisticando hasta acercarse a los es-
tdndares que se conocian en las principales capitales de Europa. El éxito
del modelo hizo que la Argentina fuera llamada “el granero del mundo”.

En Europa éramos exiliados argentinos y en la Argentina éramos
exiliados europeos.  >> Victoria Ocampo
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" Los argentinos economizardn sobre su hambre Yy su sed para

Sin embargo, no todos pudieron disfrutar tan claramente de las bondades
del modelo. Los inmigrantes que entraron masivamente al pafs después de
1880 se encontraron con que tenfan cerrado el acceso a la tierra. Se con-
centraron entonces en la zona de Buenos Aires, y fueron el origen del mo-
vimiento obrero argentino.

La industria local de la época se hallaba vinculada principalmente al ciclo
agroexportador, ya que crecia y decrecfa con éste. Estaba compuesta por un
conjunio de industrias vinculadas directamente con el mercado externo (co-
mo los frigorificos) que hacfan fundamentalmente a la expansién y mante-
nimiento de infraestructura (ferrocarriles, puertos, etcétera).

Sin embargo, también existia una porci6n importante de industrias vincu-
ladas directamente al mercado interno (en diversos rubros, como metaltir-
gico, textil, etcétera). Es importante remarcar esto para desmitificar cier-
tas lecturas que colocan la aparicién de la industria argentina durante el
desarrollo del modelo posterior. Existfa una industria en los primeros
treinta afios del siglo XX, aunque evidentemente lo que marcaba la dind-
mica del sistema era la exportacion agropecuaria.

 EL MODELO SUSTITUTIVO

DE IMPORTACIONES
Primera etapa (1932-1952)

La crisis mundial de 1930 impact6 fuertemente sobre el funcionamiento de la
economia argentina. Los precios de las materias primas exportadas por el pais
(fundamentalmente los cereales y las carnes) descendieron abruptamente. Se
cerraron los mercados para las exportaciones argentinas. Al mismo tiempo fi-
nalizé el ingreso de capitales desde Inglaterra.

Este hecho tuvo efectos muy importantes sobre la sociedad, ya que por pri-
mera vez se produjo un ascenso considerable de Ia desocupacién. A la vez,
el afio 1930 asisti6 a la primera ruptura del orden constitucional, con e] gol-
pe de Uriburu contra el gobierno de Irigoyen. Sin divisas por exportacién ni
ingreso de capitales, resultaba imposible continuar con la importacién de
bienes de consumo, insumos y bienes de capital que habian “nutrido” la mo-
dernizacion argentina desde 1830,

: responder, en una situacién
suprema, a los compromisos de nuestra fe en los mercados extranjeros.
>> Presidente Nicolds Avellaneda




Entonces comenz6 el periodo denominado de la sustitucion de importacio-
nes. En concreto se empezaron a producir localmente la mayoria de los bie-
nes de consumo que ya no se podian importar. Los distintos gobiemmos y las
clases dominantes tardaron casi quince aflos en comprender, en general, que
se habia cerrado la etapa anterior. Durante la década de 1930 prevalecia la
creencia de que “s6lo se estd viviendo una coyuntura desfavorable”. Por eso
se realizaban desesperados intentos de volver a los supuestos afios de oro de
“la Argentina granero de] mundo”.

El modelo se consolida

Pero la realidad era mds fuerte que las intenciones politicas. Lentamente
se iba construyendo el perfil del nuevo modelo. Incluso muchas de las
instituciones que se habian fundando a instancias de los acuerdos con
Gran Bretafia empezaron a servir para ir “cerrando la economia” y prote-
giendo de hecho a 1a naciente industria de bienes de consumo. El Banco
Central, por ejemplo, fundado en 1935, hizo que el pais estuviera menos
sometido a los vaivenes de los capitales internacionales.

La crisis del campo y las oportunidades de la nueva industrializacién co-
menzaron, a la vez, a crear una ola migratoria desde el interior hacia la
zona de Buenos Aires. Asi nacié una nueva clase obrera, que tuvo un rol
central a partir de la década de 1940, tanto en lo politico —con la irrup-
cién en la escena politica del peronismo~, como en lo econémico, ya que
se construy6 en la principal base de consumo interno.

El peronismo
El final de la Segunda Guerra Mundial planteaba para el pafs un dilema.
Su metrépoli desde el punto de vista econémico,.Gran Bretafia, salia de-

EL PACTO ROCA-RUNCIMAN

Ante el avance de la crisis mundial, el gobierno britdnico habia decidido, en 1932, priorizar el comercio con
sus colonias y con los demés paises con los que estaba vinculado por lo que se conocia como Common-
wealth (que incluia a ex-colonias como Canadd, Australia y Nueva Zelanda). El gobierno argentino de la épo-
ca traté desesperadamente de ser parte de ese grupo para seguir vendiendo a Gran Bretafia. Asi, en 1933 se
firmé un convenio entre ambos pafses, conocido como Pacto Roca-Runciman, por el nombre de los funcio-
narios firmantes por ambos gobiernos, el vicepresidente Julio Roca (hijo del dos veces presidente Julio Ar-
gentino Roca) y Sir Walter Runciman, presidente de la Junta de Comercio del Reino Unido. El pacto compro-
metié a los ingleses a seguir comprando carne argentina. Pero a cambio la Argentina debid ceder porciones
considerables de su independencia econémica: concedié descongelar las utilidades de las empresas britdnicas
en la Argentina; se mantuvo libre de impuestos el carbén inglés (que competia con el petroleo estadouniden-
se) y se otorgd el monopolio de la carne 2 los frigorificos ingleses. Se impuso, ademas, la creacién de un Ban-
co Central “mixto” —con la participacién de banqueros privados, principalmente ingleses— y de una Corpo-
racién de transporte dominada por las compaiifas britdnicas.
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bilitada. Los Estados Unidos, la nueva potencia en ascenso, iba lentamen-
te colocando sus intereses geopoliticos y econémicos sobre Latinoamérica.

Las corrientes de capital desde Gran Bretafia se habfan interrumpido duran-
te la década del treinta, Mds aun, la Segunda Guerra Mundial, gener6 el he-
cho de que la Argentina vendiera cereales a crédito a los aliados. Al final
de la Guerra nuestro pais era acreedor de Gran Bretafia, pero con escasas
posibilidades de cobrar esa deuda en efectivo. Ese es uno de los motivos
que provocaron la nacionalizacién de los servicios publicos al comienzo
del gobierno peronista (el caso de los ferrocarriles es el emblemndtico).

En un pafs sin deudas, mds adn con saldo acreedor, ¢l peronismo produjo un
conjunto de cambios en lo politico y en lo social que sin duda repercutieron
fuertemente sobre la estructura econdmica. Se puede decir con certeza que fue
la primera sefial clara de un gobierno que apostaba al crecimiento industrial.
Se basaba para ello en incrementar considerablemente la capacidad de consu-
mo, fundamentalmente de las clases populares.

La industria de bienes de consumo crecfa y se consolidaba. Sin embargo,
y a pesar de algunos intentos desde el propio Estado, no se llegaria a de-
sarrollar a fondo una industria de bienes de capital ni de extraccion de in-
sumos. El problema que ello generaba consistia en que esa pujante indus-
tria de bienes de consumo requeria mdquinas, petrdleo y otros recursos
que el pafs no producfa. Habia por lo tanto que adquirirlos en el extranje-
ro. Pero la industria de bienes de consumo no estaba en condiciones, ni por
calidad ni por precio, de exportar sus productos: era una industria para el
consumo interno. Entonces resultaba que las divisas para comprar €sos
bienes de capital debfan provenir del Gnico sector con capacidad exporta-
dora: el viejo sector agroexportador. Pero éste nunca recuperd su pujanza
anterior a 1930. Y rdpidamente iba a mostrarle sus limites al modelo.

Los dos primeros gobiernos
de Juan Domingo Perén
(1946-1952 'y 1952-1955)

promovieron la industrializacién

y mejoraron los ingresos
de las clases populares.
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Las politicas desarrollistas del
presidente Arturo Frondizi
(1958-1961) se propusieron
fomentar el desarrollo de la
industria pesada, lo que no
lograran, y abrieron la
economia a las inversiones
extranjeras (sobre todo en la
industria petrolera y
automotriz).

Segunda etapa (1952-1975)

El estrangulamiento de la balanza de pagos

A partir de 1952, la recuperacién europea tras la guerra condujo a una ba-
Jjaen el precio de los productos de agroexportacién. De tal manera que, por
primera vez desde 1930, no alcanzaron las divisas para comprar los equi-
POs ¢ insumos necesarios para sostener el crecimiento de la industria de
bienes de consumo. El modelo mostraba toda su fragilidad. No existfa una
industria de bienes de capital (“industria pesada”, como se la denominaba en
la época). Se dependfa entonces del campo y de sus divisas, que ya no al-
canzaban para seguir el sendero de industrializacién y consumo masivo.

Todavia durante el gobierno peronista, se hicieron los primeros experimen-
tos para resolver esto que se conocié como “estrangulamiento de la balan-
za de pagos”. Perdn intentd un acercamiento con los Estados Unidos,
aprobando una ley de garantias a las inversiones extranjeras y se firmé un
acuerdo de explotacion petrolera con la Compaiifa California. Estos inten-
tos (fracasados) abrieron el camino de lo que se conocid como la propues-
ta desarrollista.

El desarrollismo

Tras la cafda de Perdn en 1955, algunos sectores intentaron reconstruir el
modelo agroexportador. Al igual que en 1930, ello era imposible, ya no so-
lo por la realidad mundial, sino por la propia existencia de una clase obre-
ra urbana y de un conjunto de empresarios ligados al mercado interno que
van ejercer una fuerte oposicién a cualquier propuesta en ese sentido.

El modelo “desarrollista” fue un intento de resolver la crénica falta de di-
visas como producto de la ausencia de industria pesada. En 1958, el pre-
sidente Arturo Frondizi se lanz6 a alcanzar el autoabastecimiento petrole-
1o, abriendo a las multinacionales del sector, con las que se firmaron im-
portantes contratos, un negocio que hasta entonces era monopolizado por
YPE. Ese fue el primer paso de una politica que apuntaba a la industriali-
zacion en base a la industria pesada, a partir del aporte de empresas de ca-
récter multinacional. En aquel momento ingresaron en cantidad las mds
importantes firmas estadounidenses, dando un nuevo perfil a la estructura
econdmica argentina. Sin embargo, o se logré el efecto buscado, ya que
estas empresas no aportaron “industria pesada” sino que se asentaron en
lo que se denominan industrias de bienes de consumo durables (automo-
trices, electrodomésticos). Si bien estos sectores modernizaron en general
el parque industrial, no resolvieron el problema. Por el contrario, lo pro-
fundizaron, ya que a su vez requirieron mds importaciones, que se su-
maron a las anteriormente requeridas por las empresas argentinas de con-
sumo masivo. En general no proveyeron divisas, sino que se las llevaron
por medio de la repatriacién de utilidades a sus pafses de origen, con los
que se firmaron importantes contratos pagos de patentes y marcas.
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Con las contradicciones propias de un perfodo de aguda inestabilidad po-
litica (proscripcién del peronismo, golpes de Estado de 1963 y 1966) el
diagnéstico desarrollista siguid vigente casi hasta el fin del perfodo. En al-
gunos momentos se volvia a la idea de que el Estado podia asumir la ge-
neracién de la inexistente industria pesada y extraer los insumos claves
(particularmente petréleo). Ello sucedié fundamentalmente durante los
gobiernos de Illia (1963), Cdmpora (1973) y J. D.Perén (1973-1974).
Otras veces, particularmente durante la dictadura de 1966 y sobre todo en
el perfodo de Adalberto Krieger Vasena como ministro de Economia, se
volvi6 a poner énfasis en resolver el problema a través de la entrada de ca-
pitales multinacionales, especialmente norteamericanos.

economlsta Enrlque Silbertein escribié en 1971 un lbY'O llamado Los mm:s—
tros de economia: en el.que describié. con humor las circunstancias por las que
" transitd-la economia: rgentina en:la década de 1960. Releyendo los discursos =
“de algunos de los diecisiete ministros ‘que ocuparon el carga durante aquellos’

fios, Silberstein descubrié que todos le hablaban al pa|s de un modo similar.
; cuando decran cosas como las: siguientes: =

1 Jamas el pais estuvo:peor; desde el punto de vista economtco
.Hay:que hacer toda clase de:sacrificios-para salir adelante.

3. La estabilidad es lo fundamental consegunda la estabilidad, estamos salvados.

1“4, La moneda sana ‘es el objetivo de nuestra accién.de gobierno,.
El déficit fiscal se reducira hasta mds alfa de lo posible.
-6, Termmaremos inexorabtemente, con la burocracia.
7. Las medidas lmpopulares que: debemos tomar son inevitables.
. Suframos hoy, que mafiana (o pasado) estaremos bien.

A miside 30 afios de escribirse estas lineas, los ministros de Economia argen-

tinos SIguen hablando igual (0 muy parecxdo)

“Desde arriba: Alvaro‘

Alsogaray, Adalberto

Krieger Vasena y Aldo
Ferrer:

Entre 1958 y 197000
. Argentma tuvo diecisiete
‘ ‘mmlstros de Economla

Extraldo de Enrique Sllberstem Los ministros de-economia.
Edlcxones La Campana, Buenos Aires, I982
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El ministro de Economia de la
dictadura militar, José Alfredo
Martinez de Hoz, introdujo
una reforma financiera que
elevé abruptamente las tasas
de interés, destruyo la
industria y dio origen a lo que
se llamd la época de la “plata
dulce”.

HEGEMONIA FINANCIERA

Del “Rodrigazo” a la dictadura militar (1975-1983)

Durante el Gltimo afio del gobierno de Maria Estela Martinez de Perdn, en
1975, asumi6 el Ministerio de Economia Celestino Rodrigo. Si bien su pro-
puesta no pudo consolidarse por la feroz oposicién que generd, es impor-
tante destacarla porque fue el primer intento de plantear un modelo, favo-
rable a la acumulacién financiera, que generd oposicién en los sectores in-
dustriales, de las mismas caracteristicas de la que al afio siguiente se im-
pondria en la Argentina. Por primera vez en décadas se ponia en cuestiona-
miento la propia existencia de la industria argentina, fijandose como obje-
tivo explicito dejar de protegerla.

La dictadura militar que asalté el poder en 1976 tuvo desde el comienzo el
apoyo de la comunidad financiera internacional que le facilit6 los fondos
para resolver los desequilibrios fiscales y de balanza de pagos que se arras-
traban desde el fracaso del “Rodrigazo”. Para ello resultd estratégico que
fuera designado como ministro de Economia una figura del “establish-
ment” de la vieja oligarquia: José Alfredo Martinez de Hoz.

Una vez resueltas las urgencias financieras y restaurada la “credibilidad in-
ternacional” de la economia argentina, Martinez de Hoz se centrd en dos te-
mas: modificar radicalmente el funcionamiento del sistema financiero y pro-
ducir la apertura acelerada de la economia. La modificacién del sistema fi-
nanciero se realizé a partir de una reforma instaurada en junio de 1977, con
el permiso para la apertura de centenares de bancos y financieras, Antes de
esa reforma, las tasas de interés que se obtenian colocando plata en los ban-
cos eran negativas (su rédito era menor que la inflacién). A partir de ese mo-
mento pasé a ser més negocio especular colocando el dinero en un banco o
financiera que desarrollar cualquier actividad industrial o comercial.

El otro gran tema, la apertura econémica, permitid el ingreso en gran esca-
la de bienes importados de consumo masivo, lo que en muy pocos afios
destruy6 gran parte de la industria nacional. A partir de 1979, un sinntime-
ro de articulos de consumo importados invadié el mercado local. Estos pro-
ductos, muchos de ellos de inferior calidad que los productos de la indus-
tria nacional, terminaron provocando la quiebra de muchas empresas.

Al mismo tiempo, se mantuvo una politica de “ddlar barato”, que hacfa
que esos productos entraran mds fdcilmente aun en la Argentina. Se hizo
popular que sectores de clase media viajaran a paises limitrofes, o incluso
a Miami, para comprar desde electrodomésticos hasta bienes de consumo
insélitos, antes que comprarlos en el pais. Una frase se hizo famosa:
“;Cudnto sale? ;Qué barato! {Déme dos!”. Fue la famosa Argentina de la
“plata dulce” que no se daba cuenta de que se fundia la industria nacional.
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Mientras tanto, crecia y se desarrollaba un inmenso sistema financiero que
se endeudaba a costa de la garantia del Estado. El final de la dictadura mi-
litar mostraba un pais endeudado, con alta inflacién y donde aparecia un fe-
némeno que no se veia desde 1930: el desempleo.

LOS PLANES DE ESTABILIZACION

. La restauracién democrdtica, en 1983, que llevd al poder al presidente

Ratl Alfonsin, de la Unién Civica Radical (UCR), se realizé en un con-
texto en el que el modelo de acumulacién sustitutivo de importaciones
ya habfa pricticamente desaparecido. La industria nacional se hallaba
herida de muerte, con sectores enteros quebrados y practicamente desa-
parecidos, producto de 1a doble accién de la especulacién financiera y
de la competencia de productos importados.

A las empresas multinacionales presentes en el pais desde comienzos de
la década de 1960, a la presencia tradicional de los sectores agroexporta-
dores pampeanos y al creciente poder del sector financiero se les sumd la
aparicion de grupos econdmicos locales que crecieron al calor de su con-
dicién de proveedores del Estado y rdpidamente se diversificaron hacia
numerosas actividades. Estos sectores van a aparecer como preponderan-
tes para la toma de decisiones en la politica econdmica de la década de
1980. A partir de 1982, el problema de la deuda externa se transformo en
uno de los ejes centrales para entender los limites de accion de los gobier-
nos. Un término, el “ajuste”, se convirtid en el eje para definir los distin-
tos programas econémicos que se presentaron.

A partir de mediados de 1984 se entendié que no era posible retomar el
sendero del crecimiento basado en la industria y el mercado interno que
habia dominado los cincuenta afios anteriores. Desde ese momento, y an-
te lo indomable de la inflacién, por un lado, y, por otro, la imposibilidad
del Estado de hacer frente tanto al pago de los vencimientos de la deuda
externa como a los contratos leoninos de sus proveedores, se impusieron
las politicas de ajuste, también conocidas como “planes de estabilizacién”.

Francisco Macri y Amalia Fortabat.
En la década de 1980 hicieron su
aparicion los “grupos econdmicos
nacionales”. Muchos nacieron
como proveedores del Estado

(en la industria petrolera y de la
construccion) y posteriormente se
diversificaron hacia otras
actividades (bancos, servicios).
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El alza incontenible

de los precios en la dltima
mitad de la década de 1980
" obligé alas autoridades
a emitir billetes

con denominacion cada vez
mas alta.

El mecanismo del lanzamiento de un plan de estabilizacién funcionaba de
la siguiente forma:

a. Bl gobierno elaboraba un “programa” que buscaba frenar la inflacién,
aumentar las exportaciones, reducir el déficit fiscal y asegurar el cumpli-
miento de los compromisos externos.

b. El programa era aprobado por el Fondo Monetario Internacional, tras lo
cual este prestaba una cantidad de dinero (conocido como “préstamos
stand-by”), pero ello era, a su vez, una sefial para que el conjunto de los
bancos refinanciaran la deuda externa argentina.

Normalmente estos programas, de los cuales los dos mds importantes en
la década de 1980 fueron los denominados Plan Austral (1985) y Plan
Primavera (1987), funcionaban durante un breve perfodo de tiempo,
mientras tanto se reducia la inflacién y se obtenfa, durante ese corto pe-
riodo, la “confianza” de organismos y bancos internacionales.

En 1989, la serie de planes fracasados, la deuda externa en ascenso y la
presion de los contratos con proveedores a los que tenfa que hacer frente
el Estado llevaron la situacién a un quiebre. Esto se tradujo en el aumen-
to del nivel de precios a valores siderales, fenémeno que es conocido co-
mo “hiperinflacién”. La Argentina vivié un fenémeno que se dio en po-
cas ocasiones en el mundo: que los precios aumenten por hora y el dine-
ro deje de ser aceptado como medio normal de pago.

989012714

La convertibilidad y las privatizaciones

A partir de 1989 se desarrollé un audaz programa tendiente a estabilizar la
economia tras el proceso hiperinflacionario. El eje fue reducir dréstica-
mente las erogaciones del Estado mediante la venta de empresas publicas
que aparecian como fuertemente deficitarias y, al mismo tiempo, lograr el
ingreso de capitales externos que “aliviaran” un poco los vencimientos in-
mediatos de la deuda externa.
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Asi se vendid, en un plazo récord, casi la totalidad de las empresas
puiblicas argentinas: Aerolineas Argentinas, ENTEL, ENCOTEL,
Obras Sanitarias de la Nacién, Gas del Estado, Ferrocarriles Argenti-
nos, los puertos, los aeropuertos, los caminos, etcétera.

El otro eje de salida para la crisis hiperinflacionaria fue la “converti-
bilidad”. Consistié bdsicamente en permitir que la moneda argentina,
rebautizada como “peso” después de que la hiperinflacién hiciera
pricticamente desaparecer el austral, fuera colocada a un cambio de
uno a uno con el délar e inmediatamente intercambiable por él. El go-
bierno garantiza que cualquier peso pueda ser cambiado inmediata-
mente por un délar.

El plan de Convertibilidad, creado por el ministro Domingo Cavallo,
logré un triunfo aplastante contra la inflacién, reduciéndola a précti-
camente cero a partir de 1993. Pero la fuerte apertura econémica que
lo acompafié (con nuevas bajas de aranceles a la importacién) y la so-
brevalorizacién del peso con respecto al délar, provocaron nuevamen-
te el cierre de muchas empresas, elevando la desocupacién hasta un
nivel récord de mds del 18%. La privatizacién de la seguridad social
en junio de 1994, que derivé los aportes jubilatorios de los trabajado-
res a las nuevas Administradoras de Fondos de Jubilaciones y Pensio-
nes (AFJP) redujo los ingresos del Estado, ayudando a provocar un
creciente déficit fiscal que fue financiado con la emisién de bonos de
la deuda piiblica.

La empresa petrolera estatal YPF
fue privatizada en 1993 y
posteriormente adquirida por la
espafiola Repsol, en 1999, por la
suma récord de 15 mil millones
de délares.

Domingo Cavallo, con su Plan de
Convertibilidad, derrotd la
hiperinflacion, pero agravé el drama
de la desocupacién y produjo ef
aumento de la deuda externa.
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Las reformas econdmicas de los afios noventa definen
el comienzo de una nueva etapa —con sus propios inte-
rrogantes y demandas sociales— en la historia econdmi-
ca argentina. En los inicios del siglo XX, el cambioen el
escenario internacional y las reformas domésticas deja-
ron atras lo que ha sido uno de los periodos mas tur-
bulentos del siglo, los tres lustros que siguieron a [975.
En particular; el Estado de posguerra y el modelo susti-
tutivo de importaciones, arrasados por la crisis de los
afios ochenta, ya no serdn los pilares de la economia ar-
gentina, o al menos no lo serdn bajo la forma en que se
los conocid.

El nicleo de las politicas que marcaron el final de ese
periodo (esencialmente el recorte de ciertas activida-
des estatales y la apertura comercial) no son, practica-
mente, motivo de discordia. Por el contrario, forman
parte de un trabajoso consenso de época. Puede esta-
blecerse en este sentido un paralelo entre lo econémi-
co y lo institucional: asi como durante los afios ochen-
ta la conveniencia de un sistema plenamente democra-
tico pasé a ser un supuesto antes que un tema en la
agenda del debate politico, la participacion ampliada en
el comercio internacional y los cambios en los roles del
Estado han sido aceptados en los afios noventa como

datos que estdn, en su esencia, fuera de la discusion. Sin
embargo, ciertas grandes cuestiones ain no resueltas
reaparecen en el horizonte. Asi ocurre, por: ejemplo,
con relacién al perfil productivo de la Argentina. En ese
terreno, la actualidad recrea en alguna medida el toda-
via vigente debate en torno al modelo agroexportador
de fines del siglo XiX y comienzos del XX.Acerca de
ese perfodo, la vision tradicional (que sostiene que se

estimuld, por fa via del libre comercio, un esquerna de -

desarrollo que por estar basado en la produccion pri-
maria era insostenible en el tiempo) ha sido creciente-
mente cuestionada en vista de las abundantes medidas
proteccionistas y- del significativo crecimiento de la in-
dustria manufacturera también propios de la época.
Luego del ascenso y caida de la industrializacion sustitu-
tiva, las actividades basadas en la explotacién de recur-
sos naturales (no solo [as agropecuarias sino también las
extractivas) han cobrado un renovado impulso en la Ar-
gentina de fines def siglo XXy han sido un componente
crucial del “despertar exportador”.

Extraido de Pablo Gerchunoff y Lucas Llach: El ciclo de la
ilusion y el desencanto. Un siglo de politicas
econdmicas argentinas. Buenos Aires, Editorial Ariel, 1998.
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Intercambien opiniones, en clase, sobre qué otros modelos de acumulacién podria haber
seguido la economia argentina {;el de Inglaterra? jEstados Unidos? ;Canada?) y qué tendria
que haber ocurrido para que esto sucediera.

;Cuéles fueron las principales actividades econdmicas a lo largo de los diferentes modelos de
acumulacién en la historia econdmica argentinal

{En qué momento de su historia econdmica la Argentina fue un pais acreedor (en lugar de
deudor) de los mayores pafses industrializados? ;Por qué?

;Cudles fueron las diferencias y similitudes entre las politicas econdmicas que impulsaron los
presidentes Juan Domingo Perdn y Arturo Frondizi? ;Y entre Radl Alfonsin y Carlos Menem!?

;Cudles fueron las principales caracteristicas de la etapa de la “plata dulce™? ;Qué ventajas y
desventajas produjo! ;En qué otros momentos de la historia econdmica argentina ocurrié un
fendnemo similar?

{En qué momento surgieron fos llamados “grupos econdémicos nacionales”? Nombren a tres
empresarios identificados con estos grupos.

Revisen las paginas de economia de los diarios y lean las declaraciones del ministro de
economia ¢ de alguno de sus funcionarios. Luego dividanse en grupos y redacten lo que podria
ser un mensaje “tipico” de un ministro de Economia argentino en los ultimos 40 afios.
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Con el reemplazo de las
monedas nacionales

por el euro a partir de enero
de 2002, la Unién Europea
se ha convertido en el primer

mega-bloque econdmico
del mundo capitalista.

LA INTEGRACION
Y LOS BLOQUES ECONOMICOS

Tras la finalizacién de la Segunda Guerra Mundial, la economia interna-
cional quedé dividida en dos grandes sistemas, el capitalista y el socialis-
ta, este tltimo de planificacién centralizada y liderado por la Unién Sovié-
tica. Fue el llamado "mundo bipolar", que se extendi6 hasta 1989, cuando
la caida del muro de Berlin consolidé el dominio del capitalismo occiden-
tal en todo el mundo.

Después de la guerra, los Estados Unidos estaban particularmente interesa-
dos en ayudar a la rdpida recuperacién de las economias capitalistas de Eu-
ropa y de Japén, para contrarrestar el creciente poderio soviético, y en con-
secuencia contribuyeron con enormes sumas de dinero. Hacia 1949, y gracias
al llamado "Plan Marshall" de ayuda norteamericana, Europa habia logrado
recuperar sus niveles de produccién de 1939 y pronto queds en evidencia la
necesidad de forjar acuerdos de integracién comercial para impulsar atin mds
el crecimiento econémico.

Las naciones europeas comenzaron a forjar alianzas econdmicas que cul-
minaron con la creacién, en 1957, de la Comunidad Econémica Europea y,
en 1959, del Mercado Comtin Europeo. La "Alianza Europea de los seis”
formada inicialmente por Alemania Occidental, Francia, Italia, Bélgica,
Holanda y Luxemburgo, se ampli6 en 1973 con el ingreso de Inglaterra, Ir-
landa y Dinamarca y, al inicio de la década de 1980, con la admisién de
Portugal, Espafia y Grecia, constituyéndose asi en el primer mega-bloque
econémico del mundo capitalista.

En Latinoamérica fue pionera la Asociacién Latinoamericana de Libre
Comercio (ALALC), formada en 1960 por todos los paises de la zona, ex-
cepto México y las Guayanas. Fue sustituida en 1980 por la Asociacion
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Latinoamericana de Integracién (ALADI), constituida por Argentina, Bo.
livia, Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, México, Paraguay, Pert, Uruguay
y Venezuela. En su seno han surgido diversas iniciativas, entre las que se
destaca el Mercosur, (Mercado Comiin del Sur), formado, en marzo de
1991, por Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay.

En 1989 sc establecié un acuerdo de libre comercio entre Canad4 y Esta.-
dos Unidos que en junio de 1991 se amplié con la incorporacion de Mg.-
xico. Quedd formado de este modo el NAFTA (North American Free Tra-
de Association), lo que ha sido interpretado como una respuesta defensivy
estadounidense ante los avances y el poder econémico alcanzado por la
Unién Europea.

Formas de integracién econémica

Se pueden distinguir diferentes grados de integracién econdmica entre pai-
ses, de acuerdo con la profundidad de las reducciones arancelarias y la coor-
dinacién de las politicas econémicas que establecen los gobiernos. Los s;-
guientes casos ilustran distintos tipos de integracién:

* Un Area de Libre Comercio estd formada por varios paises que deci-
den eliminar las barreras del comercio interno, pero manteniendo cada uno
sus propios aranceles frente a terceros. El problema que se deriva de esio
es la necesidad de exigir los llamados "certificados de origen” para log
p.roductos que proceden de paises pertenecientes al Area de Libre Comer.
cio pero que han sido producidos total o parcialmente en el exterior.

 La Unién Aduanera se produce cuando un Area de Libre Comercio es-
tablece un arancel externo comtin (AEC). La unién aduanera requiere de
mayores esfuerzos de negociacién y de acuerdo interno, ya que cada pafs
perteneciente a la unién verd modificada su estructura productiva en ma-
yor o menor grado como consecuencia de decisiones comunes. Los con-
troles fronterizos desaparecen para el comercio de productos y serviciog
pero contindian barreras para otros factores como, por ejemplo, la migra:
cién de trabajadores.

¢ Bl Mercado Comiin supone la eliminacién de barreras para la circula-
cién de los factores productivos, es decir, de los trabajadores y del capital,
La libre circulacién de trabajadores consiste en permitir, en igualdad de
condiciones, la contratacién de la mano de obra que proceda de los paises
integrantes. Ademds, y como ocurre actualmente en la Unién Europea, se
reconocen mutuamente los titulos profesionales y se registra una coord-
nacién de politicas impositivas.

» La Union Econdémica supone un grado atn mayor en la armonizacién de
las politicas fiscales y monetarias. Es ¢l caso de la introduccién del Eurg
la moneda comiin europea, en enero de 1999, acompafiada por la introduc.’
E]i_a,é(lle(;e nuevas instituciones del bloque, como el Banco Central Europeo




Los paises asidticos y del
Pacifico, que representan ef
45% del comercio mundial,

buscan integrarse en un

bloque llamado APEC.
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En muchas regiones del mundo se han iniciado procesos de integracién in-
ternacional que, en muchos casos, no pudieron superar la primera fase, la
del drea de libre comercio. Algunos de los intentos més recientes pertene-
cen a Asia y Africa.

En Asia existen actualmente dos proyectos. La AFTA (Asian Free Trade
Asociation), que comprende Filipinas, Indonesia, Malasia, Singapur,
Tailandia, Brunei, Vietnam, Camboya, Laos y Myanmar. La asociacién
engloba a 400 millones de personas y sus economias son las de creci-
miento mas rdpido del mundo. El otro gran bloque es la APEC (Asian
Pacific Economic Cooperation). La APEC tiene 21 miembros. Fue esta-
blecida en 1989 por Australia, Brunei, Canad4, Indonesia, Japén, Corea
del Sur, Malasia, Nueva Zelanda, Filipinas, Singapur, Tailandia y los Es-
tados Unidos. Posteriormente se han ido uniendo China, Hong-Kong,
Taipei, México, Papia-Nueva Guinea, Chile, Perd, Rusia y Vietnam. En
1996 el comercio exterior de los paises de la APEC represent6 el 45%
del comercio mundial.

« En Africa se destaca la Unién del Magreb Arabe, integrada por Libia,
Tinez, Argelia, Mauritania y Marruecos, ademds de la Comunidad del
Africa Oriental, la Comunidad Econémica de los Estados del Africa Oc-
cidental, la Unién Aduanera y Econdmica del Africa Central y la Unidn
Monetaria del Oeste Africano.

El Mercosur

El 26 de marzo de 1991, con la firma del Tratado de Asuncidn, la Argen-
tina, Brasil, Paraguay y Uruguay lanzaron un nuevo proceso de integra-
cién regional en el Cono Sur de las Américas, el Mercado Comun del Sur
(Mercosur). Este proceso inauguré otra etapa en las relaciones econémi-
cas, sociales y politicas entre estos paises.

El Tratado se puso como objetivo alcanzar en cuatro afios, para el 12 de ene-
ro de 1995, la conformacién de un mercado comun. Para lograrlo, se esta-
blecié un perfodo de transicion con el objeto de lograr cuatro acciones fun-
damentales:

a. Un programa de liberalizacién comercial. Como los cuatro paises po-
sefan distintos aranceles a las importaciones de diversos productos, se pro-
pusieron reducirlos hasta su total eliminacidn a los efectos del comercio
dentro del bloque. También se fijaron como meta eliminar las restriccio-
nes no arancelarias al comercio (como por ejemplo las barreras sanitarias
al ingreso de productos alimenticios) de modo de permitir la libre circula-
cién de los bienes originarios en cualquiera de los paises del bloque.

b. El establecimiento de un Arancel Externo Comiin (AEC). Esto permi-
tirfa alcanzar la libre circulacién de bienes dentro del bloque y servicios
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cualquiera fuera su origen. De este modo, un producto podria ser impor-
tadolen Brasil, previo pago del AEC, Yy posteriormente reenviado a la Ar-
gentina.

c. La adopcién de acuerdos sectoriales. El mds importante ha sido el
acuerdo automotriz, que acordd pautas para el comercio de vehiculos den-
tro del Mercosur.

d. La coordinacién de politicas macroecondmicas fue otro importante obje-
tivo establecido con el fin de optimizar la utilizacién y movilidad de los fac-
tores de la produccidn, con lo cual se materializaria la libre circulacién de
b?enes, Servicios, capital y trabajo. Es decir, los requisitos para la conforma-
¢ién de un mercado comin, como nivel de integracién superior a una zona
de libre comercio y a una unién aduanera.

Hacia mediados de 1994 se torné evidente que serfa imposible lograr los
objetivos en los plazos fijados, por lo cual se firmé el Protocolo de Ouro
Preto, adicional al Tratado de Asuncién, para acelerar el programa de des-
gra\./acic’)n arancelaria, adoptar el arancel externo comun y perfeccionar las
instituciones del bloque.

’ . Brasil
8507 . jes
9% L bes e
1997 o [199% 997
198 709 0 jgeg
1999 9%e4 1999
2000 11339 2000
% del total de las exportaciones: 37,4 :
Uruguay Paraguay
1995 1.032 1995
1996 1.198 1996
1997 [.415 ’ 1997
1998 1610 1998
1999 1.056 1999
2000 1081 2000

% del total de las exportaciones: 46,2

7849

8.842

10.949 -

10.567
8.106
9.359

563
688
625
576
342
623

% del total de las exportaciones: 16,6

% del total de las exportaciones: 63,9

Fuente: ALAD]
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Desde el punto de vista del intercambio comercial, el Mercosur logré éxi-
tos significativos en sus primeros afios. En 1990, las importaciones y ex-
portaciones intrazona eran de poco mds de 4.000 millones de ddlares,
mientras que ocho afios después se habian multiplicado por cinco: 20 mil
millones, hecho que refleja el impacto de la reduccion de aranceles, lleva-
dos a cero para mis del 80% de los productos, Sin embargo, la elimina-
ci6n de restricciones no arancelarias no fue igualmente exitosa. Entre Bra-
sil y Argentina y entre Uruguay y Brasil, por ejemplo, ocurrieron numero-
sos entredichos comerciales que involucraron el comercio de pollos, cha-
cinados, arroz y otros. En casi todos los casos, los gobiernos argumenta-
ron motivos sanitarios para impedir el ingreso de los productos.

2 millones:de km?

~‘Supérﬁcikek: :

Poblacién: 200 millones
PBI: 900.000 millones de délares (50% de América Latina)

PBI per cdpita: 4.500 ddlares

Por otra parte, algunos sectores como el automotriz tienen en el Mercosur
un tratamiento especial y otros, como el azdcar, han sido puestos bajo un
"paraguas” 1o que permite que no se apliquen las reglas comerciales del blo-
que. Para otros sectores, como bienes de capital, telecomunicaciones ¢ in-
formdtica, se han establecido plazos més prolongados para establecer el
arancel comun. Todos estos factores han contribuido a alejar al Mercosur de
sus objetivos originales.

A partir de enero de 1999, cuando Brasil devalud su moneda, el real (que
previamente habfa estado sujeta a un régimen de cambio fijo), la coordina-
cién de politicas macroeconémicas se tornd adn més dificil. Como la Ar-
gentina mantuvo su propio esquema de cambio fijo, la convertibilidad, los
precios internos en las dos economias mas grandes del bloque se apartaron
considerablemente entre sf. Desde entonces, el Mercosur parece haber en-
rado en una situacién de virtual estancamiento, que estd distanciando cada
vez mds a estos paises del objetivo de conformar un mercado comun.

LA ARGENTINA EN LA TORMENTA DE
LA GLOBALIZACION

El término "globalizacién" fue acufiado en la década de 1980, pero el con-
cepto se remonta a varias décadas, o incluso a varios siglos atrds, desdela
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época en que primero Espafia y Portugal, y mds tarde Inglaterra y Holan-
da, edificaron enormes imperios comerciales. Muchos sostienen que el
mundo estaba tan globalizado hace 100 afios como lo estéd hoy. O incluso
mds: durante el siglo pasado las migraciones de mano de obra adquirieron
un cardcter masivo que no poseen en el presente y el comercio mternacio-
nal de entonces registrd un despegue extraordinario.

El concepto actual de globalizacién tiene en cuenta tres tendencias relati-
vamente recientes:

a. Bl surgimiento de las comunicaciones globales instantdneas, posibili-
tadas por los sistemas satelitales y las modernas redes de fibra dptica,
que han abaratado enormemente los costos de las conexiones. En la dé-
cada de 1950, una llamada de tres minutos de Nueva York a Londres cos-
taba el equivalente a 50 délares. Hoy, el promedio de costo de una lla-
mada internacional es de 25 centavos. La posibilidad de enviar mensa-
jes alrededor del mundo en una fraccién de segundo, permite que las em-
presas manejen ficilmente sus operaciones en lugares muy remotos y
que los financistas compren y vendan divisas o acciones en cualquier lu-
gar, en cualquier momento. La tecnologia de las comunicaciones es lo
que permite la existencia de las corporaciones y los mercados globales,

b. La ola de desregulaciones, que comenzaron a fines de la década de
1970 y debilitaron el control de los gobiernos sobre la actividad econémi-
ca, ha permitido un funcionamiento mds libre de los mercados. La mayor
parte de las regulaciones que permitian que los gobiernos controlaran los
flujos de capital y limitaran las importaciones a través de altos aranceles o
cuotas de mercado, han sido desmanteladas en casi todo €l mundo.

La Argentina no ha permanecido al margen de la ola globalizadora mun-
dial. A partir de fines de la década de 1980, el pais liberalizo sus leyes de
inversiones extranjeras, permitiendo la radicacién del capital transnacio-
nal en sectores industriales y de servicios (como la mineria de frontera o
la actividad nuclear) que anteriormente estaban reservados dnicamente a
actores locales o al Estado. Las leyes laborales también fueron reformadas
y flexibilizadas para favorecer la radicacién de grandes empresas multina-
cionales. Los aranceles de importacién fueron reducidos fuertemente, lo
que permite el ingreso de mercaderias mds baratas desde pafses que pro-
ducen a menores costos (especialmente en el sudeste asidtico).

Fl triunfo internacional del sistema de libre comercio estd generando una reac-
cién critica que se conoce como el movimiento anti-globalizacién. Los criticos

Una de las caracteristica

de la creciente globalizacion
economica ha sido el enorme
crecimiento y la mayor influencia
de los mercados financieros,

que tienen en Wall Street

su principal centro de referencia.

La globalizacion puede definirse como la intensificacion de las relaciones sociales en la
escala mundial, lo que tiene el efecto de vincular realidades distantes en forma tal que
los acontecimientos locales son infltidos por eventos que ocurren a muchos miles de

kilémetros y viceversa. >>Anthony Giddens




las millonarias ganancias de las empresas automotrices (Ford, Chrysler y
General Motors), sintoma de que la economia de los Estados Unidos iba per-
diendo el liderazgo mundial en lo que a competitividad industrial se refiere.

LAVIEJA HISTORIA DE LA GLOBALIZACION
En 1973 se produjo la primera crisis mundial aguda desde el crack de
1929, El aumento de los precios del barril de petréleo por parte de la
OPEP (Organizacién de Paises Exportadores de Petréleo) elevé el valor
del insumo mds estratégico para la industria mundial y sumié asf la eco-

Pese a los extraordinarios avances de la globalizacién, los mercados internos absorben mas del 80% de la pro-
duccién mundial, nueve de cada diez trabajadores estdn ocupados en abastecer los mercados nacionales, el :
95% de la inversion se financia con ahorro interno y los acervos cientfficos y tecnoldgicos domésticos cons-
tituyen el sustento del cambio técnico. Estos promedios, referidos a la economia mundial, reflejan aproxima-
damente la situacién de la Argentina y América Latina. ) nomia mundial en una violenta recesién. Reapareci6 la desocupacién v,
En verdad, la inmensa mayorfa de las personas nace, trabaja, cria a sus hijos y concluye sus dias rodeada por al mismo tiempo, hubo también un alza del nivel de inflacién. Fue una

¢ en el dmbito de su propio hébitat. El dilema no es nuevo. Tiene exactamente una antigiie- ‘ L p . :
sus cotel?raneO_S y ar ' propio ‘ ’ ° ..g i crisis que se extendio por todos los pafses europeos, Estados Unidos y el
dad de cinco siglos. Comienza en la Gitima década del siglo XV. Entonces, por primera vez en la historia, se
verificaron simultdneamente dos condiciones: el aumento de la productividad del trabajo y un orden mundial

Japén, y que a la vez repercutié en el resto del mundo.

lobal.
§ En 1977 hubo una segunda suba de los precios del petréleo que volvié a

Extraido de Aldo Ferrer: Historia de la globalizacion. Buenos Aires, Fondo de Cultura Econdmica, |99 fener repercusiones sobre el desempleo y la inflacién.

En el afio 1982 se inicia un nuevo tipo de crisis: la llamada "crisis de la deu-
da externa". De hecho fue la primera de las crisis que tuvo caracterfsticas ne-

de la globalizacién consideran que este fendmeno ha favorecido principalmente
la prosperidad econémica para ciertos sectores en algunos grupos de pafses, con-
trariando los objetivos de equidad social en el mundo. En la tiltima década, la par-
ticipacion del 10% mds pobre de la humanidad en el ingreso mundial ha caido
del 2,3 al 1,4%, segiin el Banco Mundjal.

La liberalizacién de los movimientos de capital a corto plazo, sin que ha-
ya mecanismos compensatorios que prevengan y corrijan las presiones es-
peculativas, ha provocado ya graves crisis financieras en varias regiones:
Sudeste asidtico, México, Turquia, Argentina. Si se quiere que los avances
de la globalizacién no disminuyan el bienestar de las personas, es necesa-
ria la intervencién de los gobiernos y los organismos internacionales re-
distribuyendo los beneficios y compensando a los perjudicados.

LAS CRISIS FINANCIERAS

Desde mediados de la década de 1970 asistimos a la reaparicién de crisis eco-
némicas de alcance mundial. Esto no era novedoso en el siglo XX. La eco-
nomia mundial ya habfa presenciado la terrible caida de 1929, el llamado
“crack de Wall Street”, que dio origen a la depresién de la década de 1930.

Sin embargo, a partir de las politicas keynesianas, y sobre todo después de
la Segunda Guerra Mundial, se produjo un crecimiento sostenido en los
pafses centrales, pricticamente sin desempleo (proceso denominado
"boom" econdémico). Parecia que las crisis econémicas mundiales habfan
desaparecido para siempre.

En 1967 empezaron a reaparecer los problemas. Pero todavia limitados a
una sola economia: la norteamericana. Comenzo a observarse una caida en
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i tamente financieras. Comenzé en agosto de ese afio cuando México declard

la imposibilidad de cumplir con su deuda externa. A partir de ese momento
la enormidad de la deuda externa latinoamericana generd una ola de negocia-
ciones y dudas sobre el pago. Esto tuvo una repercusion importantisima so-
bre Latinoamérica, ya que fue el comienzo de una crisis en la regién que du-
16 casi todo el resto de la década del 80, que pasé a conocerse como "la dé-
cada perdida".

El afio 1987 fue el del estallido de la Bolsa de Wall Street. En octubre de
ese afio se produjo una caida de los valores incluso mas fuerte que la de
1929. Esta crisis puso de manifiesto que el crecimiento de la economia
norteamericana durante los afios ochenta tenfa pies de barro, ya que se ha-
bia basado fuertemente en la especulacién bursdtil, inmobiliaria y con bo-
nos gubernamentales de valor ficticio.

La década de 1970 estuvo marcada
por las "crisis del petrélea”, Pero en
los afios ochenta se debilité el poder
de la OPEP y las nuevas crisis fueron
de cardcter financiero.
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Dos afios después estalls otra Bolsa, 1a de Tokio, haciendo caer la especulacion
inmobiliaria que habfa elevado por las nubes los valores de la propiedad en el
Japén. Este pafs asidtico, que basado en su fabulosa productividad y liderazgo
tecnoldgico habia crecido durante los afios sesenta y setenta hasta convertirse
en la segunda economia del mundo, entrd en una recesion en la que permane-
cié durante toda la década del noventa.

La nueva crisis aguda demoré unos afios en aparecer. Fue en 1994, en
Meéxico, y se la conocié como el "Efecto Tequila". Todo comenz6 con una
devaluacién del peso mexicano, que generd la desconfianza en cadena so-
bre todos los Hamados "mercados emergentes”, o sea los paises latinoa-
mericanos y el Sudeste asiético.

La crisis desatada en julio de 1997 con la devaluacién del bath (la moneda
de Tailandia) que se extendid al conjunto de los llamados "tigres asidticos”
(Malasia, Singapur, Indonesia, Filipinas, Corea y Taiwdn), fue seguida por
la cesacién de pagos de Rusia en 1998 y, en 1999, por una maxidevalua-
cién en Brasil y el no cumplimiento del pago de la deuda externa por par-
te de Ecuador. Hacia fines del afio 2000 y durante el 2001, asistimos a los
riesgos de la caida de las economias de Turquia y de la Argentina.

Es opinable si la crisis de fines del afio 2000 es una continuacién de la cri-
sis asidtica abierta en 1997 o es una nueva; pero de lo que no cabe duda es
de que forma parte de una unidad de "estado crénico de crisis” que vive la
economia mundial desde fines de la década de 1960.

La economia japonesa
experimenté un auge
extraordinario tras la

posguerra y se convirtié en
la segunda del mundo. Pero,
a partir de la década

de 1990, ingresé en una
profunda recesion.

Las finanzas son el arte de pasar dinero de una mano a la otra...
hasta que finalmente desaparece.  >> Robert Sarnoff
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El tema de la especulacién nunca ha Ilamadb'tanto
la atencién como hoy. Detris. de muchas notlcna
econdmicas y financieras de la actuahdad '—CHSIS de
divisas extranjeras, burbuijas, cracks, fiascos con: de
rivados, innovaciones tecnolégicas— acecha ef espe
culador. En los Estados Unidos, millones deinversos
res operan diarlamente con acciones. E ex1to de Iaf :

economia norteamericana de los 90 ha sido en. gran'_
medida producto de fondos especulativos encauza--:+h
dos hacia el mercado de valores. Esto ha permxtldo»v
el lanzamiento de nuevas compafiias-y. Ia fusmn -de
las viejas, ha alentado a las corporaciones a |nvert|
y @ los inversores a gastar algunas.de sus. ganancias
Una gran burbuya de prosperldad ha cremdo ante :

peculadores: Consideran que eI especulador es
parasito impulsado por la codicia y'el; mledo,
crea crisis financieras y medra con: ella

LA "NUEVA" ECONOMIA: INTERNET Y
LAS REDES DE INFORMACION

Desde mediados de la década de 1990, el proceso de globalizacién de la
economia se acelerd con la incorporacién de nuevas tecnologfas, en cuyo
centro se encuentra la Internet, la red de redes que conecta millones de
computadoras en todo el mundo.

Seglin un reciente estudio realizado por la Universidad de Texas, la eco-
nomia de Internet crecid en un 68% entre 1998 y 1999, generando ingre-
sos por USD507 mil millones en la economfia de los Estados Unidos y
empleando a 2,3 millones de americanos. De esta manera, en solo cinco
afios, desde la introduccién de la World Wide Web, la economia de In-
ternet ya rivaliza en tamafio con sectores centenarios como los de la
energia, los automéviles y las telecomunicaciones. Hitos que tardaron
cien afios en conseguirse en la era industrial, se estdn alcanzando en es-
ta nueva economia a una velocidad asombrosa.

Este crecimiento exponencial en la evolucidn tecnoldgica tiene su funda-
mento en la base de las llamadas "tres leyes" de la nueva economia:

iy
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* Ley de Moore: Gordon Moore, uno de los fundadores de Intel, advirtié
que, desde hace mas de medio siglo, el costo de los procesadores se reduce a
la mitad cada 18 meses. Este fendmeno de crecimiento de la tecnologfa infor-
madtica no tiene precedentes en ningtin otro sector industrial. Esto permife la re-
duccidn del costo de los equipos informdticos y trae como consecuencia su ra-
pida obsolescencia. Si la industria automotriz siguiera los mismos princi-
pios de la informdtica, hoy un antomdvil costarfa dos délares.

* Ley de Gilder: la capacidad de las redes de comunicaciones se triplica ca-
da afio (debido al avance de la tecnologia de comunicaciones).

* Ley de Metcalfe: el valor global de una red aumenta proporcionalmente al
cuadrado de la cantidad de sus miembros.

S

Now you can
look inside b
a 2

2 Millions.of pap:
fragsyour avorita ks ¢
ot v viewabis onlie, |

Internet se ha
transformado en una
plataforma de produccion
y consumo. Amazon.com
es la mayor libreria virtual
del planeta.

Internet constituye hoy una gran red de comunicacion (debido al tréfico cre-
ciente del correo electrénico), informacién (los diarios y revistas se pueden
encontrar online) y entretenimiento (por su capacidad de difundir desde mu-
sica hasta peliculas). No menos importantes son los avances que se han re-
gistrado en el comercio electrénico. Este tiene muiltiples variantes, desde la
simple presencia de un catdlogo de productos hasta la entrega de la mercan-
cfa al consumidor final; puede tener interaccidn con inventarios y sisternas
contables administrativos, o bien contar con la posibilidad de que el propio
comprador personalice la informacién que recibe o el producto mismo.

Los modelos mas conocidos de comercio electrénico son las tiendas virtua-
les (el comerciante lleva el control total de todas las operaciones y catd-
logos) y la plaza comercial (varias tiendas aparecen en un dominio comun
compartiendo infraestructuras y gastos). Existen también modelos de ma-
yor complejidad, como los dedicados a licitaciones, subastas y plataformas
de colaboracién entre empresas, o bien los que tienen contemplado un pro-
grama de atencién al cliente y actualizacion automdtica de inventarios.

En los proximos diez afios, las empresas van a cambiar
mas que en los Gltimos cincuenta.  >> Bill Gates
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iCudl es la diferencia entre un Area de Libre Comercio (ALC) y un Mercado Coman? $Y entre
una ALC y una Unidn Aduanera?

Respondan a qué tipo de esquema de integracion econdmica (ALC, Unién Aduanera, Mercado
Comdn, Unién Econémica) pertenecen los siguientes bloques: '

a. Mercosur
b. Unién Europea
€. NAFTA

{Cudl es el pais del Mercosur que se ha beneficiado mis del proceso de integracion econdmical
{Por qué?

Dividan la clase en dos grupos: uno expondra argumentos a favor y otro en contra de la globa-
lizacion. Hagan una sintesis y escriban cudles serfan sus recomendaciones para alcanzar un me-
jor funcionamiento de la economia internacional.

iPor qué ocurrieron las crisis financieras de los Estados Unidos en 1987, de México en 1995 y de
la Argentina en 20017 ;Hay algln denominador comiin de todas ellas? ;Piensan que estas crisis son
inevitables? jPor qué? En caso contrario, jqué habria que hacer para evitar que se repitan?

iA qué se debe el crecimiento exponencial de Internet? ;Ustedes creen que este fendmeno va
a continuar, o piensan que terminard como una "burbuja” financiera?

Nombren tres personajes vinculados al auge de la informatica y de Internet y expliquen cudles
fueron sus contribuciones.







